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开业不到一年，张欣找到了开
店最舒适的状态——每天早上9点
多去店里，从上午10点干到晚上八
九点，每天接受四五个顾客预约。
回家后追追剧，第二天上午睡个懒
觉或帮父母做做家务。

“学的专业和所从事的行业毫
无关联，你爸妈当初支持吗？”面对
记者的询问，张欣说，她觉得学一
门手艺傍身也是不错的选择。刚
开始她父母也不太赞同，不过看她
决心已定，也从不赞同变为支持。
她创业后，父母平时经常鼓励她：

你只管努力，上天自有安排。
张欣在美甲小铺养了一只猫，

工作不忙时，她总爱撸撸猫，放松
一下心情。“自己创业，没有职场的
烦恼。”张欣说，开业不到一年，随
着客流的不断增加，她每个月的收
入也有了提高，对于创业不久的大
学生来说，基本上实现了经济独
立。

为了改变家里的居住条件和
环境，去年底，父母在城乡一体化
示范区购买了一套90平方米的新
房，懂事的张欣主动承担起 2000

多元的月供。“孩子自从创业以来，
成长了许多，希望她以后的工作和
生活越来越好。”张欣的父母对女
儿的将来充满期待。

对于未来的打算，张欣说，如
果条件成熟，她希望通过努力打造
自己独特的品牌，通过优质的服务
和创意设计赢得顾客的信任和口
碑，努力成为一名优秀的美甲培训
师。不过，毕业后，张欣也没有放
弃自己的专业，只要有空，她就会
学习法律专业的相关知识，继续充
实自己。

00后大学生张欣：

创业做美甲 努力打造自己的品牌

□本报记者 高红侠 文/图

6 月 23 日，和往常一样，
张欣接受了几位顾客预约，从
上午 10 点多一直忙到晚上 9
点多。虽然累点儿，但她感觉
很充实。“有时一天做几个，有
时一天一两个，闲的时候全当
是提前放假了。”秉持着这种
平和的心态，00后的她工作生
活安逸自在。

张欣今年 22 岁，毕业于
河南司法警官职业学院法律
系。去年 6 月份毕业后暂时
没有找到稳定工作，因为兴趣
爱好，她在家人的支持下开始
创业——在市区体育路中段
黄金海岸商业街开了一间美
甲小铺。靠着技术和价格优
势，客源不断，每月有数千元
的收入，实现了经济独立。

6月23日下午，记者来到黄金
海岸商业街西南角，穿过服饰专卖
区，一间五六平方米、装修别致的
小木屋呈现在眼前，这就是张欣的
美甲小铺。店内美甲工具一应俱
全，柔柔的灯光下，一只小猫在屋
里悠闲地踱着步。

说起选择做美甲这个行业的
初衷，张欣直言不讳：“女孩子都爱
美，在外面做美甲太贵，就自己网
购美甲材料跟着视频学。”2020年
高考后，张欣就在家给自己和妈妈
做美甲“练手”，没想到居然成功
了。从那时起，她渐渐喜欢上做美

甲。
2020年上大一后，学校管理比

较严格，她就利用周末时间悄悄在
宿舍给同学做美甲，两天赚了二三
百元。她从中发现了商机，只要有
空就会给同学们做美甲。放假期
间，她经常看美甲视频和美甲博主
的文章，给亲戚、同学或熟人做美
甲，以此来锻炼和提升自己的技
术。

2021年暑假，张欣在开源路一
商场专柜临时借用一个角落开始
做美甲生意。“地方特别小，仅能容
下一张桌子和一把椅子。”聊起自

己的创业史，张欣露出了腼腆的笑
容。开业前，她通过在朋友圈发消
息，在街头发放优惠卡、宣传页等
进行宣传。凭着她不错的美甲技
术和亲民的价格，客源不断，短短
半个月，除去电费净赚了3000元。

2021年寒假，由于新冠肺炎疫
情，大家的出行受限。一些离张欣
家近的顾客主动联系她，预约到她
家来做美甲。“那时候一天能做 4
个，一周排得满满当当的。”有的顾
客孩子小出门不方便，她还会上门
服务。那个寒假，她赚到了一笔可
观的收入。

2022 年上半年，张欣正上大
二，她的父亲突然生病住院，孝顺
的她请假回来和母亲一起照顾父
亲。后来，由于新冠肺炎疫情反反
复复，她无法正常返校，只好在家
上网课。大三时，同学们都忙着专
升本或寻找实习单位，心有不甘的
她在家人的鼓励下报考专升本，每
天穿行在家和集训班之间，集中精
力备考。但令人遗憾的是，她以几
分之差落榜。

“读书不是唯一的出路。”她暗
暗鼓励自己。美甲不仅有可观的
收入，而且在做美甲的过程中很有
满足感，张欣对美甲这个行业念念
不忘。她曾到一些美甲店应聘，但
由于不喜欢被工作时间限制，几经
琢磨，她决定自己创业。

说干就干，2023年6月份大学
毕业，7月份她就到洛阳的专业培
训机构学习美甲技术，进一步提升

自己的水平。
2023年8月，张欣在家人的帮

助下选址、谈价格、签合同、装修。为
了节约开支，店里的装修她亲自设
计，灯具和小摆件都是自己一个个
淘来的。一切准备就绪，8月底，她
的美甲小铺正式开业。

“房子的租金和装修费用都是
我爸妈帮助垫付的。”张欣说，当时
交完房租和水费，父母“借”给她的
启动资金已经所剩无几，她就慢慢
用自己的收入一点点添置必需的
美甲工具和相应的物件。

从临时摆摊到独立的美甲小
铺，有了自己的店，张欣的动力十
足，但压力也更大了。她利用淡季
到上海等大城市参加专业美甲培
训，了解市场需求，不断学习和掌
握美甲技术和流行趋势。随着生
意好转，她将每月的部分收入用于

“还”本金——开店时家人垫付的

钱。父母有时不要，她总是说：“这
是孝敬你们的养老钱，快存起来。”

张欣很有创新意识，她善于捕
捉年轻人的审美和爱好，创造出时
尚又清新可爱的美甲风格。“我比
较擅长手绘蝴蝶、花卉和卡通人物
等。”她说，有些顾客会带着原图来
要求定制，她在建构、塑形的基础
上进行水彩彩绘，最终的成品看起
来就像是一个微缩模型；有时她也
会在图片的基础上进行改编和二
次创作，做出来的美甲效果更精
致，收获不少粉丝和顾客的好评。

为了扩大宣传，张欣根据目标
顾客的年龄段，通过小红书、抖音、
朋友圈等平台发布她的作品，引来
不少客流。

“她经常会根据我的穿搭风格
设计美甲的颜色、款式，对待顾客
很用心。”经常光顾张欣美甲小铺
的小刘说。
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闲暇时，张欣在店里撸猫。

练习手绘基本功 为顾客做美甲


