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□记者 张秀玲 张超 文/图

本报讯 5月14日上午，建行平顶山
分行养老金融示范网点在湛南支行揭
牌成立，这也是我市首家养老金融示范
网点。与此同时，全省30家建行网点
统一挂牌养老金融示范网点，开启养老
金融新进程。

据统计，截至 2022 年末，我市 60
岁及以上人口占全市人口的19.14%，超
过全省平均水平，并呈现老龄人口规模
大、养老服务需求大、城乡养老不平衡
等特征，构建专业化、系统化的养老金
融服务体系势在必行。

建行平顶山分行党委书记、行长孙
丙安介绍，作为国有大行，建行平顶山
分行认真贯彻市委、市政府金融工作要
求，以落实“五篇大文章”为发力点，以
破解养老痛点难点问题为导向，以打造

“健养安”养老金融特色网点、养老产业
联盟等为载体，不断完善养老金融服务
供给。

孙丙安说，养老金融示范网点建
设是建行“养老金融”十大行动之一，
将着力打造养老产业、适老服务、养老
投教、养老微生态、产品权益五大特
色，建设生态化、多层次、普惠性养老

金融服务体系，努力将养老金融特色
网点打造成提升养老金融服务水平的
前沿阵地。具体表现为：持续加大对
养老院、养老特色医院、养老项目等养
老产业的金融支持力度；设置养老金
融服务专区，推进老年客群无障碍服
务的标准化、规范化；组建养老金融顾

问团队，走近老年客群宣传健康养老、
科学规划等理念和知识；整合内外部
资源，提供养老规划、财富管理等全方
位服务，因地制宜服务好老百姓备
老、养老等不同阶段需求；增配专属
理财额度，满足老年客户的低风险投
资需求。

市民政局党组成员、副局长刘勇介
绍，截至目前，全市已建成街道综合养
老服务中心59个、社区养老服务设施
271个，实现了全覆盖目标。县、乡、村
三级相衔接的农村养老服务网络持续
完善。全市各类养老床位总数达到3
万余张，初步满足了群众多样化、多层
次的养老服务需求。

“相信建行平顶山分行养老金融示
范网点的揭牌，必将为老年人提供更丰
富的金融产品、更优质的金融服务，进
一步助推我市养老服务高质量发展。”
刘勇说。

2012年，建行平顶山分行为平顶山
燃气有限责任公司1000余名员工建立
了企业年金，规模不断增大，已从当初
的集合计划转为如今的单一计划。“我
们期待与建设银行在养老服务领域的
全面合作，共同探索金融与养老的深度
融合，推动企业实现更高质量的发展。”
平顶山燃气有限责任公司党委委员、副
总经理杨宏建说。

当天，市民政局、市金融工作局、
市人社局社保中心、平顶山燃气有限
责任公司、建行平顶山分行等单位相
关负责人，共同为建行湛南支行养老
金融示范网点揭牌。

我市首家养老金融示范网点成立

□记者 张秀玲 通讯员 苗家企

本报讯 5月 13日，为进一步提升金
融服务水平，推进二季度“万物生长”各
项工作稳步开展，舞钢农商银行组织干
部职工开展了零售条线业务培训会。
据会上数字，截至4月末，该行各项贷款
余额 93.43 亿元，其中涉农贷款余额
58.86亿元，占比63%，为乡村振兴事业
发展持续作出贡献。

会上，该行零售金融部总经理毛颖
姝对省行金燕类、豫商类贷款产品进行
了详细解读，从产品特点、申请条件、审
批流程等方面进行了全面讲解，并结合
实际案例具体分析，让干部职工更加深
入地了解这些贷款产品的优势和适用场
景。参会人员认真听讲、积极互动，对相
关业务产品有了更清晰的认识。

随后，培训会对省行整村授信文件
进行了深入解读。毛颖姝详细介绍了
整村授信的目标、任务和实施步骤，还
对相关考核指标进行了详细解读，进一
步清晰了工作方向和重点。

舞钢农商行助乡村振兴
截至4月末，
涉农贷款余额58.86亿元

□记者 张秀玲 通讯员 李斌

本报讯 近日，家住叶县的邓刚（化
名）从工行平顶山分行获批了家装分期
20万元，启动婚房装修计划。今年以
来，工商银行持续加强消费信用贷款投
放力度，激发消费需求，推动消费升级，
助力消费市场以旧换新。截至4月末，
已在消费信用贷款领域投放近3亿元。

据介绍，邓刚在叶县教学，婚房在
市区。去年9月，他就办理了工行的家
装分期业务。由于生活忙碌和计划变
更，装修事宜一度搁置，家装分期款项
也未动。今年 4 月，邓刚再次联系工

行，决定启用家装分期资金。
工商银行平顶山分行深知客户的

迫切需求，迅速启动特事特办模式。办
公人员紧急查找客户资料，并高效审批
了这笔业务，20万元顺利打进邓刚账
户。

工行平顶山分行有关负责人告诉
记者，工商银行坚持以服务客户为出发
点，将消费信用贷款产品作为以旧换新
个人消费端的主打产品，切实发挥好国
有银行的担当。今年以来，工商银行持
续加强消费信用贷款投放力度，截至4
月末，已在消费信用贷款领域投放近3
亿元。

目前工商银行信用卡类消费信用
贷款产品主要围绕汽车、家电、家装市
场需求，包括三类产品：

信用卡汽车专项分期业务，是指使
用信用卡汽车专项分期授信额度，用于
购买不以营利为目的个人自用车，按照
合同约定金额和期数分期偿还的业
务。该业务分期期限有 3年期和 5年
期，可在平顶山市各大中型汽车经销商
处办理。

信用卡综合消费分期业务，是指用
于满足日常生活中的综合大额消费需
求，为具有稳定收入客群提供的专属授
信额度的信用卡分期付款业务。该业

务分期期限为5年期，最高可享受30万
元额度，资金可用于教育、旅游、家装家
居家电、家庭日常等综合消费。

信用卡家居装修分期业务，是指用
于申请人自有产权住房的装修以及
与之相配套的家电、橱柜、家具等不
易变现的大宗消费品款项支付的分
期付款人民币综合授信业务。该业
务分期期限为 5 年期，最高可享受 30
万元额度。

接下来，该行将持续加强信用卡消
费信用贷款产品推广，更好地满足群众
个性化、多样化、品质化的消费服务需
求，全力支持消费品以旧换新。

工行平顶山分行助力市民消费品以旧换新
截至4月末，消费信用贷款投放近3亿元

本报讯 粮食安全是“国之大
者”。近年来，河南省坚决落实

“藏粮于地、藏粮于技”战略，全方
位夯实粮食安全根基，粮食产量
连续 7 年超 1300 亿斤（1 斤＝500
克），高标准农田总面积达到8330
万亩（1 亩≈666.67 平方米），让更
多“靠天田”变成了“高产田”。农
业银行因农而生、伴农成长，一直
把服务“三农”普惠作为工作的重
中之重。近日，农行河南省分行
在系统内首创“高标准农田项目+
供应链融资”模式，有力支持一批
项目上游小微企业，拓宽了金融
支持高标准农田建设的新路径。

突出重点，解决“链主”企业
融资难题。农行河南省分行精准
对接服务，向固始县国有资源发
展运营有限公司的上千亩高标准
农田改造项目提供 1.92亿元授信

支持，及时解决了该项目因资金
投入大、建设周期长、效益回收
慢，带来的融资难问题。

科技赋能，疏通链上企业“资
金梗阻”。固始县高标准农田项
目主要涉及土地平整、土壤改良、
智能节水灌溉、田间道路修整、农
田配套灌溉施工、智慧农业科技
工程等建设内容，项目各级施工
企业及工程原材料供应商多达20
余家。施工企业和供应商需要垫
资垫料，应收账款账期多在3个月
到9个月不等，自身面临较大的资
金周转压力。农行河南省分行强
化科技赋能，利用应收账款转让
模式，为项目上游企业提供全流
程线上化的供应链融资。

高效服务，有效做好“链”上
金融供给。农行河南省分行将服
务高标准农田建设作为各级行

“班子工程”，强化与省委、省政府
和农业农村厅及地方政府部门联
动，倾斜信贷规模和资源，全力保
障高标准农田项目建设融资需
求。组建专项服务团队，推进前
后台平行作业，深入项目一线开
展实地调研，多次与地方政府部
门、平台公司、链上企业开展交流
研讨，全面掌握项目进展和供应
商融资需求，着力解决项目融资
难点堵点，高质高效推进授信和
方案审批、供应商推荐、融资发放
等流程环节，特别是对首次申请
融资的供应商进行全流程一对一
指导，全力保障融资质效，打造“一
站式”便捷融资体验。截至目前，
农行河南省分行已向洛阳、信阳3
个高标准农田项目供应链业务授
信 2 亿元，支持上游小微企业 10
家，投放贷款3000余万元。（农河）

系统内首创“高标准农田项目+供应链融资”模式

农行河南省分行：“链”上金融润泽良田

揭牌现场


