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□记者 张超 文/图

本报讯 春节临近，年货市场迎
来销售旺季，无论是线上还是线下，
处处洋溢着喜庆气氛。连日来，记
者走访发现，我市粮油肉奶蛋果蔬
等供应充足，价格平稳。

1月27日，腊月十七，是湛河区
河滨街道苗侯村赶大集的日子。春
节临近，集市变得热火朝天、年味十
足。今年50多岁的宋女士一大早就
来到这里选购年货。

集市上，飘香诱人的卤肉熟食、
种类繁多的糖果调料、五颜六色的
衣服鞋袜、红红火火的对联年画琳
琅满目，叫卖声讨价声此起彼伏，充
满了浓浓的烟火气。

在一家老式鸡蛋糕摊位前，三
种形状各异的鸡蛋糕分开摆放，散

发出香甜的味道，购买者络绎不
绝。“我们用的原料不掺假，购买的
大多是回头客，一天能卖将近100公
斤。快过年了，生意比平时好一
些。”摊主葛大哥一边说，一边麻利
地把烤好的鸡蛋糕倒在摊位上。

在相邻的摊位，市民宋女士一
边查看摊位上的肉一边说：“今年不
打算买太多肉。往年买得多，一直
吃到年后，不仅花钱多，还给身体增
加了不少负担。”

1月30日中午，在市区开源路中
段丹尼斯超市，各色年货摆得满满
当当，水果礼盒摆在显眼位置，吸引
不少市民采购。在干果区，几位顾
客在挑选巴旦木。“家里大人小孩都
喜欢吃，我们每年都要买一些。”市
民李女士说。春节期间，该超市的
零食礼包、新年礼盒、调味品、餐具

等都推出了优惠折扣，满额还能配
送到家。

边看直播边下单成了不少年轻
消费者买年货的新打开方式，高性
价比的商品尤其受欢迎。

对于消费者关心的年货“生鲜
水果”，电商平台也在加强品质保
障，有“官方质检”标志的商品如果
遇到品质问题，支持“坏了包退”。
对于重点年货商品，消费者在购买
过程中还能够第一时间知道商品送
达日期。

与此同时，多家电商平台还设
置了领券页面，由平台直接补贴多
种额度的消费券。

“我在抖音品牌官方旗舰店买
了一箱白酒，价格比线下商店便宜
了100多元，不论是走亲访友还是自
饮，都很划算。”市民张先生说。

年货市场迎来销售旺季

本报讯 近日，为激励先进，进一
步推动我市无偿献血事业健康发
展，市公民无偿献血委员会对2023
年度全市无偿献血工作先进单位进
行了表彰。新华保险平顶山中支获

“无偿献血先进单位奖”。
近年来，新华保险平顶山中支

积极响应号召，组织干部职工无偿
献血，为公益事业贡献力量，得到了
社会各界的高度赞赏。

（韩昀霏 张秀玲）

新华保险被评为
无偿献血先进单位

本报讯 1 月 27日，鲁山县的张
先生给富德生命人寿平顶山中支送
来一面锦旗，对该中支的热情服务
和快速理赔表示感谢。

据悉，家住鲁山县的张女士于
2017年 1月为丈夫张先生投保该中
支某款重大疾病保险，保额11万元，
附加医疗保险。去年 11月，张先生
出现间断性的上腹部疼痛症状，自
行前往诊所就诊无好转，于同年 12
月前往医院诊疗，后行心脏冠状动
脉支架植入术。

去年 12 月 24 日，张先生出院
后，联系该中支服务人员。工作人
员主动协助张先生准备理赔资料，
并于1月22日将其理赔资料提交上
传公司系统。经审核，该案符合轻
症保险责任。次日，富德生命人寿
便给付客户理赔款32503元，并豁免
后期保费48312元。

（张焜 张秀玲）

富德生命人寿平顶山中支：

热情服务暖心
快速理赔获赞

本报讯 近日，泰康人寿平顶山
中支开展“保险业高质量发展”主题
党日活动，该中支全体党员、入党积
极分子参加，并邀请非党员总经理
室成员、部门经理列席会议。

会议传达了中央金融工作会议
精神及习近平总书记在省部级主要
领导干部推动金融高质量发展专题
研讨班开班式上的重要讲话精神。
该中支总经理王振江详细解读了泰
康人寿董事长陈东升于新年开工第
一天在《中国银行保险报》发表的文
章《拥抱新寿险 迎接行业高质量发
展》。 （张克立 张秀玲）

泰康人寿平顶山中支：

开展主题党日活动

本报讯 为做好反保险金欺诈培
训教育，提高员工防诈意识，近日，
富德生命人寿平顶山中支开展了反
保险金欺诈典型案例学习培训。

此次培训针对“涉及死亡骗保”
的典型案例，从骗保人性别年龄特
征、骗保人与被保险人关系、骗保所
涉及险种、骗保动机、出险时间以及
事故类型等维度进行详细解析，同
时对尸体检验、个体识别、毒物分析
等司法鉴定的注意事项进行培训。

（梅红亮 张秀玲）

富德生命人寿进行
反保险金欺诈培训

□记者 张超

本报讯 1月 30日下午，中国太保
寿险平顶山中心支公司与中石化销售
股份有限公司平顶山分公司共同举办
党建联建签约启动仪式（右图 太保寿
险供图），双方公司主要负责人，各部
门经理、各县（市、区）经理以及太保寿
险平顶山中支企业服务官共同见证签
约。

为积极探索业务发展新模式、新
业态，太保寿险平顶山中支与中石化
平顶山分公司强强联合，遵循“资源共
享、优势互补、合作共赢、共同发展”的
工作理念，发挥各自优势，在油品供
应、品牌宣传、医疗保险、非油品采购
等方面展开深度合作，共同打造党建
联建新生态。

依据党建联建协议，太保寿险平
顶山中支将为中石化平顶山分公司推
出优质的员工福利、多层次综合保险
保障方案，全方位、多角度为中石化客
户提供一揽子保险需求服务，并依托
庞大的客户资源，为该公司在主营业
务以及增值服务方面精准推送客群。
同时，中石化平顶山分公司在充电网
络、油气资源、易捷便利店服务以及油

品、非油品优惠礼包和汽服礼券等方
面为太保寿险客户提供具有市场竞争
性的增值服务，实现中国太保寿险、中
国石化、客户三方互利共赢。双方通
过党建联建活动，有效搭建基层党支
部之间、党群之间、党员之间，通过“1+
1”或“1+N”结对互助，达到目标共建、
责任共担、成果共享，促进党建工作与
业务工作深度融合和共同提升。

太保寿险平顶山中支党委书记、

总经理何晓平表示，本次签约通过“理
论同学、组织同建、品牌同筑、服务同
行、成效同享”五大党建合作举措，充
分发挥基层党组织的主体作用，激发
党员活力，实现相互融合、优势互补，
更好地服务于市场，为鹰城百姓提供
更全面、更实惠、更有温度的服务。

签约启动仪式结束后，双方还共
同参观了太保寿险平顶山中支美好生
活场景体验中心。

太保寿险平顶山中支与中石化平顶山分公司

举行党建联建签约仪式

市民在一家超市选购干果


