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如今，螃蟹也渐成市民中秋菜单
不可或缺的一部分。9 月 4 日下午 4
点，记者在市区体南智慧农贸市场水产
区看到，几乎各家摊位都有螃蟹售卖。

“目前有很多市民买来尝鲜。”在
一家“虾蟹专卖”水产摊前，老板魏先

生说，他正在招揽顾客选购螃蟹。据
魏先生介绍，现在螃蟹属于人工培育
蟹种，个头儿大肉多，要想吃蟹黄多的
螃蟹，还得再等一段时间。

该市场负责人李先生告诉记者，
蟹类、海鲜等产品在中秋节前价格都

会上涨，离节日越近，价格就越高，这
也促使不少市民赶在涨价前购买。从
目前该市场各摊位销售数据来看，河
鲜与湖鲜最近几天销量与去年同期相
比增长 10%左右，海鲜类与去年同期
相比销量有所下降。

中秋吃螃蟹赶早购

□记者 张五阳

本报讯 如今，在满月酒、成人
酒、毕业酒、喜酒、纪念酒、祝寿酒、
欢聚酒等越来越多的用酒场景下，
不少追求个性化的市民在选酒用酒
上也别出心裁。近日，记者走访我
市酒水市场了解到，临近中秋节，不
少经销商与品牌厂家为了迎合消
费者的用酒需求，纷纷推出个人定
制服务，令不少有需求的消费者眼
前一亮。

“你看我这酒咋样？‘李府特
供’，气派吧？”9月2日下午，在市区
矿工路天河盛世小区附近的一家
定制酒专卖店内，市民李先生拿着
他定制的白酒爱不释手地说。这
瓶白酒以金色云纹点缀着棕色圆
形的瓶身，以鎏金字体在瓶身上写
出“李府特供”几个大字，装酒的盒
子对开，类似两扇大门，盒子青、白
配色十分亮眼，整瓶酒给人的感觉
高档大气。

据了解，这款定制酒李先生全
程参与其中，从酒瓶到酒体，从香型

到酒精度数，均由李先生做主。“主
要是显得与众不同，所以场合适应
性更强一些。这样的酒我整了 10
箱，看似很‘高端’，其实装的酒属于
中端价位，打算中秋节串亲戚用。
既不丢面子，又节省了钱，何乐而不
为？”李先生说。

“假如不满意我们现有的模板，
只要消费者有创意，我们都能做出
来。从酒精度数、香型、包装到价
格，消费者都可以自由选择。”该定
制酒专卖店负责人杨先生告诉记
者，该店共计有16款定制酒体，酒精
度数从14度到56度不等，都可以选
择。定制内容上涵盖婚庆、生日、乔
迁、毕业、升学、聚会、节庆、商务八
大主题，共36套个性模板，可添加专
属定制信息。在价格上，根据酒水
品质从几十元到几百元不等。

“现在一天能售出3000元左右
各类定制酒，均以个人定制为主。
随着国庆节结婚季、中秋节的临近，
目前的销量比上月同期要高出不
少，特别是中、低端价位的酒非常受
消费者欢迎。”杨先生说。

记者接连走访多家定制酒专卖
店了解到，9月初以来各家店的生意
比去年同期都有不小的提升。

“今年个人定制酒销量的增长
与消费者如今的消费习惯有很大关
系。”市酒业协会副会长刘岳辉9月2
日说，现在消费者追求个性，想显示
与众不同，刺激了定制酒市场发展，
还有一个原因是受大环境影响，很
多白酒消费者的消费能力已经开始

“降档”，由于品牌酒的价位与品质
十分透明，不管是请客或被请，对宴
请酒的档次一目了然，在这种情况
下，一款价格“神秘”的定制酒，既满
足了档次要求，又显得独一无二，这
也是个人定制酒受青睐的原因之
一。

刘岳辉提醒，由于个人定制酒
的利润大多数呈现在基酒方面，因
此消费者在购买时一定要注意询问
基酒厂家的情况，尽量挑大一些的
正规品牌厂家；选酒时一定要亲自
品尝，有明显杂味的酒最好不要选
择购买，同时尽量不要购买过于便
宜的基酒，以免对身体造成影响。

白酒个人定制市场渐火
□记者 张五阳

本报讯 近日，由五粮液河南营销大
区主办、平顶山市新诚信商贸有限公司
承办的五粮液平顶山“中秋终端答谢
会”在市区润泽园神马大酒店成功举
办。此次活动中，五粮液河南营销大区
负责人宣读了中秋活动、投建门店等方
面的利好政策，到场的 130余名嘉宾备
受鼓舞。

据了解，五粮液河南营销大区负责
人详细讲解了“三店一家”建设要求以及
中秋活动宣传政策等，旨在让终端店与
消费者获得更多实惠，提振消费。在中
秋活动方面，该负责人称，核心在于扩大
活动规模、扩宽宣传渠道，冲刺中秋市
场。

市新诚信商贸有限公司销售一部的
李伟称，此次活动既是政策宣贯会，也是
表彰会与答谢会。为喜迎中秋节，向长
期支持五粮液品牌的嘉宾表示感谢。下
一步，公司会配合厂家政策，以宣传为前
锋，以产品为核心，力争使销量得到进一
步提升。

五粮液“中秋终端
答谢会”圆满举行

中秋未到 提前选购

月饼、酒类、螃蟹渐进销售旺季
□记者 张五阳 文/图

本报讯 9月3日至4日，记者接连走访我市多家超市、部分烟酒店以及水产农贸市场了解到，尽管距离中秋节还有一段时间，但
月饼、酒类、螃蟹等已渐渐进入销售旺季。

9月3日下午4时许，在市区体育
路与和平路交叉口的永辉超市，记者
看到，琳琅满目的月饼摆满了好几个
货柜，包括陶老大、卢师傅等多种品
牌，既有散装月饼，也有礼盒装月饼，
在口味上更是五花八门应有尽有，吸
引不少市民驻足选购。

“今年的月饼上得还怪早哩，这个
桃山皮的月饼以前没咋见过，买一点儿
尝尝鲜。”在该超市选购月饼的市民李
阿姨拿着几块桃山皮月饼告诉记者，之
前她看到的月饼只有五仁、蛋黄、豆沙
的，现在的月饼不仅有夹心巧克力的、
椰子的、苹果的、椒盐的，还有牛肉的，

让她感叹真是啥味道都有。
正在该超市统计月饼销售情况的

某月饼厂家代表王女士告诉记者，该
月饼专柜从 8 月中下旬就入驻超市
了，刚开始卖的是礼盒装月饼，后来各
类口味的散装月饼开始上架，月饼销
售一般能持续到10月底。据介绍，目
前最受市民青睐的还是散装月饼，销
售情况还不错。

“销量目前每天都在上升，到9月
底前会达到高峰。我们品牌今年散装
月饼有20多个口味，目前在各大超市
中的礼盒装月饼有60余款，今年月饼
口味也进行了创新，有好几种都是新

出的，足够市民尝鲜了。”王女士说。
在市区丹尼斯百货开源店超市、

双丰商城金篮子超市内，琳琅满目的
月饼也同样被摆放在了显眼位置，吸
引着市民前来选购。

市区双丰商场金篮子超市经理王
惠丽告诉记者，目前该超市月饼销售
情况一天比一天好。现在的月饼不仅
口味多，做法也跟之前不一样了。以
前的月饼多数是硬皮的，现在的有冰
皮的，有酥皮的，多种多样。新款月饼
一般会放入高端礼盒中，馅料包括鲍
鱼馅、燕窝馅、人参馅等，价格从200
多元至500多元不等。

月饼销售情况越来越好

除了月饼，酒类作为中秋节的又
一主角，销售也在渐渐火起来。“这不，
又进了点酒，留着中秋卖。”9月4日上
午10点，在市区光明路与联盟路交叉
口开烟酒店的李先生说，他为中秋节
提前备了货。

“今年酒企、经销商给出的活动政
策挺给力，提前备点货也不亏。我这

儿最近几天生意还可以，按照惯例，中
秋节前一个月左右，中、低端白酒销量
较好，过节前一周内，高端酒卖得好。
因为都知道过节白酒会涨价，有需求
的市民也会提前备货。”李先生说，9月
以后白酒进入销售旺季，酒企活动一
般也会在这个时候进行。

代理高端酒水品牌的一家公司也

提前做好了迎接销售旺季的准备。该
公司姚经理说：“今年的活动已经陆续开
启，比往年优惠力度大，也能看出各家品
牌都在争夺中秋市场，目前各品牌的高
端酒水系列销量已经开始快速增长。”

“中秋节将开启白酒销售旺季，几
乎所有的厂家都会围绕这一节日推出
活动。”一酒业销售公司经理说。

酒企推活动抢市场

市民在选购礼盒装月饼


