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□记者 张五阳 文/图

本报讯 8月15日，记者从我市多
家商场了解到，临近七夕节，各家商
场为了把握住“浪漫经济”，早早就将
商场内外“打扮”得分外漂亮，本周
末还将提前开启七夕节主题促销活
动，以浪漫的氛围与优惠活动吸引
市民打卡、购物。

8月15日上午10点30分，在市区
双丰商城一楼黄金珠宝区，市民李先
生带着女友试戴一款4克的金项链，
打算作为七夕节礼物送给女友。李
先生说，最近金价一直在涨，平时买
肯定不如节日买划算，他们已经打听
好了商场七夕节活动，不仅有折扣
价，还有满额减现金与抽奖等福利。
而李先生的女友也早早为他选中了
一套西装作为七夕节礼物。李先生
告诉记者，按商场给出的活动价，黄

金可以省下280元，一套西装打七七
折，也能省下200多元，他们准备再凑
凑金额，达到满额标准，还能享受更
大的优惠。

在市区丹尼斯百货开源店二楼，
市民陈女士正在一家品牌服装专柜
试衣服。陈女士说，她一般会在夏末
秋初时购买服装，这个时候正处于
夏款清仓阶段，比之前会便宜不
少。“我今儿也是没事儿，来挑挑衣
服。这时候买很划算，原本夏款清
仓折扣加上商场七夕节活动，我看中
的这件衣服比平时能省一二百元。”陈
女士说。

记者在走访中了解到，今年七
夕节，黄金珠宝、服装、化妆品等将
依旧是活动促销主流。商场黄金
每克最高减 100 元，夏季服装、鞋可
低至四折至五折，化妆品等也都给
出了不小的折扣，以优惠促销来拉

动“浪漫经济”。
除了折扣外，从去年起，体验式

主题活动开始“内卷”。市区中骏世
界城近日刚刚进行完一场“王者荣耀
争霸赛”，吸引了不少年轻人报名参
与。据了解，该商场在七夕节期间
将举办跨次元电音节，届时会有不
少玩家前来参与，同时还有“爱神
之箭，玫瑰赠礼”活动，拉满购物体
验。

“我们今年七夕节活动是线上、
线下相结合。在商场内，我们打造了
一系列浪漫景观；在商场外，我们为
市民准备了瀑布水幕。此外，还有架
子鼓表演、婚纱走秀与浪漫情侣机车

‘巡街’活动等。市民可拍照打卡发
视频，赢得相应的礼品。”丹尼斯百
货开源店企划部刘经理告诉记者，
虽然节日折扣很重要，但现在的消
费者更注重体验感与互动感，商场

今年进行了活动调整，改变了传统
思路，力争抢抓“浪漫经济”，在 8月
传统商业淡季获得业绩上的提升。

记者在走访中了解到，今年各
商场无论是在折扣力度，还是在推
出互动活动与增加体验感方面，都
比去年七夕节力度更大。那么，为
何商场会在今年七夕节活动方面
加大力度呢？

双丰商城办公室主任李伟杰告
诉记者，今年七夕节活动力度大主
要有 3 个原因：一是端午节后至中
秋节前，对于百货商业来说缺少
重大促销节点，很难举 办 大 型 促
销 活 动 ，而 七 夕 节 是 个 不 错 的
机 会 ；二 是 前 几 年 因 大 环 境 因
素 的 影 响 ，没 有 推出过大规模活
动；三是 8 月处于夏秋交替时，服
装类产品会按季清仓，也增加了
活动力度。

我市商场提前开启七夕节活动
这个周末别忘去打卡
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□记者 张五阳

本报讯 近日，记者走访了解到，临
近开学，学生们提前准备“开学装备”，
我市数码市场红火了起来。

8月14日，在市区双丰商城一楼某
品牌专柜，记者看到各类数码产品齐
全，包括手机、笔记本电脑、平板电脑、
智能手表等，均摆放在显眼位置，亮丽
的画面与精致的外观吸引不少市民驻
足体验。

“我是专门来买平板电脑的，平板
电脑轻便好带，学习、娱乐两不误。”在
外地上 大 学 的 刘 琦（化 名）告 诉 记
者 。 他 操 作 着 柜 台 上 摆 放 的 平 板
电 脑 ，经 过 一 番 体 验 与 对 比 后 ，最
终 买 下 一 台 售 价 4600 元 的 平 板 电
脑。

据该专柜工作人员郭先生介绍，
临近开学，数码产品销售火了起来，目
前顾客以大学生为主，男、女消费比例
各占一半。8月1日以来，该店数码产品
总体销量比上个月上升近60%。

“这不快要开学了嘛，正好把之前
坏掉的键盘和耳机换一换，加起来花了

1000多元。我得赶紧回家感受一下，煲
下耳机，开学就能用了。”在市区电子时
代广场一家品牌专柜前，今年上大三的
小王一边说着，一边拿着键盘和耳机匆
匆离去。

据该商场品牌专柜销售人员李伟
介绍，他们店里卖的都是品牌平板电
脑、蓝牙耳机、智能音响、智能手表、机
械键盘等数码设备。8 月消费人群
中，学生占80%以上，高性能的笔记本
电脑与平板电脑占据大学生购买榜的
第一名，耳机、智能手表排在第二、第
三名。

李伟介绍，最近几天，他们每天至
少卖出7台笔记本电脑、5台平板电脑，
其他数码产品销量也不错。

记者了解到，我市多数品牌的数码
产品专卖店及专柜近期销量都有不小
的提升。不少商家也趁机将耳机、键
盘、平板电脑等产品“打包”促销，以优
惠的价格吸引消费者。“数码行业销售
分淡季、旺季，一般学生放假时属于旺
季，销售最高峰是在开学前一周内，此
时各品牌都会给出最大优惠。”李伟
说。

临近开学

我市数码市场红火起来

□记者 张五阳

本报讯 8月 12日晚，宝丰国色
清香露营品鉴会在白龟湖畔正式开
启首秀。现场嘉宾趁着月色，赏歌
舞、品美食、饮美酒。这一新颖的活
动形式与现场轻松愉快的氛围，受到
现场嘉宾的一致好评。

“我还是第一次参加这样的露
营活动，跟以前参加的活动不一样，
体验感很强。”当晚，市民李先生受
邀来到活动现场时感叹。他告诉记
者，之前他参加酒水类活动时多数
是在饭店内，十人一桌，饭菜酒水备
齐。由于嘉宾非常多，声音嘈杂，桌
子离舞台远的时候，根本看不清台
上的节目表演。而此次宝丰酒业
活动现场，天幕帐篷加上冷风机，
长条桌加上野营凳，非常有感觉。

“因为整场活动只有30位嘉宾，座
位离舞台都很近，听着歌、喝着
酒，得劲儿。”李先生说。

“这次活动是我们营销上的一
次创新，改变传统思路，以氛围感、

精致感、体验感为主，通过一系列互
动游戏，拉近与宝丰酒消费者的距
离。新颖的形式带给消费者一种全
新的体验。”宝丰酒业销售公司平
顶山区域销售总监岳统告诉记者，
活动现场分为舞台区、休闲打卡
区、互动游戏区、鸡尾酒区、酒品展
示区等区域，为嘉宾们安排了舞
蹈、乐队表演、相声表演、花式调酒
表演以及行酒令等丰富多样的观
赏互动类节目。嘉宾们动手体验
趣味投箭入壶、掐丝珐琅画、VR体
感游戏等，增添了热闹氛围。此
外，现场还为嘉宾们准备了烤全羊
等美食。嘉宾们在大快朵颐的同时，
还可参与形式多样的互动节目，人人
有机会展示自己、赢取礼品。

岳统说，此次活动是宝丰国色
清香露营品鉴会的首场活动，用酒
系第四代国色清香宝丰酒，其独特
的口感也受到现场嘉宾的一致好
评。今后，宝丰酒业将定期在白龟
湖畔举行露营活动，邀请消费者现
场参与，共赴露营盛宴。

吹晚风 听歌曲 品美酒

宝丰国色清香露营
品鉴会带来全新体验


