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□本报记者张五阳文/图

三八节来临之际，女士
们也纷纷约起三、五好友聚
会小酌，享受微醺带来的轻
松感，不同于男性聚会的白
酒饭局，女性喝酒不但需要
浪漫情调，也需要颜值与口
感。

精致女神：
中年女性青睐红酒

3月5日晚7点，一场庆
祝三八节的茅台葡萄酒红酒
品鉴会刚刚结束，参加完活
动的市民虎女士显得意犹未
尽。她参加的红酒品鉴会现
场布置得十分有仪式感，长条
桌上铺着桌旗桌布，精致的盘
中放置着冷餐糕点，桌面上搭
配着鲜花、蜡烛，搭配上红酒
杯，十分有情调。

虎女士说，白酒的刺激
口感，她怎么也适应不了，在
朋友的带动下，她选择投奔
了红酒阵营，也因此爱上了
喝红酒。

在市区佳田新天地附近
经营一家红酒专卖店的宋先
生告诉记者，最近他们开展的
三八节品鉴活动中，受到了
女士们的普遍欢迎，也因此带
动了不错的销量。

市区凌云路中段的乐
livehouse 音乐餐厅负责人
毛先生介绍，他们店里有十
余种来自不同国家的红酒品
牌，其中澳大利亚、法国的品
牌最受欢迎。为了迎接三八
节，他们已经开始进行红酒
促销活动，目前每天都能销
售十多支红酒，以中年女性
顾客订购较多。

活泼女神：

水果味低度酒受欢迎

假如说红酒的场合注重
仪式感，那么以RIO为代表
的水果味低度酒则更随意一
些，也被越来越多的年轻女
性所接受。

3 月 6 日下午，00 后市
民朱女士在市区凌云路中段
一家酒水超市里选购了6瓶
不同水果口味的 RIO 低度
酒。她告诉记者，她与闺蜜
聚会时，RIO是必备的，喝起
来比较轻松，没有压力。她
打算在三八节当天，约起好
友来个不醉不归。

据酒水超市老板李先生
介绍，他们店里有十余种不
同口味，适合女性饮用的低
度配制酒，有RIO系列、有桃
花酒、桂花酒、玫瑰花酒、青
梅酒、桃子酒等，这种酒很受
女性欢迎，它们装在精致的
小瓶子里，一般酒精度在10

度以下，价格也不贵。这些
酒几乎每天都能卖出去 20
多瓶。

据《年轻人群酒水消费
洞察报告》资料显示，女性饮
酒人数已经占据当代酒场的
半壁江山，90后女性酒水消
费人数已经超过男性。那
么，缘何越来越多的女性钟
情于酒水？

市酒业协会外宣部秘书
长顾跃峰介绍，女性选购酒
类有两个特点：一、酒的度数
低，喝起来没有压力；二、酒
的口感、品质要好，酒包装或
瓶身颜值要高。

顾跃峰说，红酒与低度
酒饮品之所以受女性青睐，
跟目前女性经济独立、追求
品质生活方式密不可分。另
外，由于健康知识的普及，饮
料的高糖、高热量，也让追求
健康的女性把目光转向相对
于健康的葡萄酒与低度果
酒。

颜值、口感、情调她们喝酒有讲究

□记者 张五阳 文/图

本报讯“三八节打算送我
什么礼物呀？”这可能是近期男
士们听到的最多的一句话。近
日，记者从多家商场与黄金品
牌专卖店了解到，为了迎接节
日到来，商家纷纷推出一系列
针对女性群体的优惠活动，而
作为女性主流消费的珠宝首饰
类商品，成为三八节礼物购买
的首选。

3月5日下午，在市区双丰
商城一楼黄金珠宝区，各大黄
金珠宝品牌活动力度十分给
力，黄金“每克减 60 元”“0 折
旧、0 工费、0 损耗调换新款”

“钻石低至3.8折起”等一系列
活动，吸引了不少前来挑选黄
金饰品的市民。他们围在柜台
前或挑选，或试戴，或交流，热
闹非常。

80 后市民张先生在一家
黄金品牌专柜前挑选黄金饰
品，为家里的三位“半边天”置
办节日礼物。张先生说，这两
年都没犒劳自己家人，这次他
赶商场活动，准备给两位母亲

与爱人一人选一条项链当成节
日礼物。

“我看中这个黄金吊坠很
久了，赶上节日，商场有活动，
也能省不少钱。”家住双丰商
城附近的朱女士购买了一个
两克的黄金吊坠作为自己的

节日礼物。她告诉记者，趁
着活动买最划算，另外购买
黄金类首饰不亏本，除了可
以日常佩戴，本身黄金也保
值。

据该商场一楼黄金珠宝
区“老凤祥”品牌专柜负责人

涂女士介绍，节日期间，“老凤
祥”专柜推出了“每克减 30
元”等优惠政策，几乎每天都
可以销售100克左右的黄金饰
品，不少市民选购黄金饰品是
为母亲或爱人。今年整体三
八节的销售要好于去年，增幅

约30%左右。
“我们金伯利钻石的活动

是从 3月 1日至 8日。此次活
动内容有黄金免工费、钻石类
满减、消费抽奖等一系列活
动，销量十分不错。”金伯利钻
石品牌专卖店相关人士张经
理介绍，目前 100克重的金条
在节日活动期间销量最好。
另外，5万元以上钻石类首饰
销量也在今年3月期间稳步提
升，3 月 1日至 7 日，各类珠宝
首饰整体的销售额已经突破
100万元。

3月7日上午，记者从我市
多家商场负责人处了解到，今
年节日期间黄金、钻石、珠宝等
整体销量都要好于去年。

那么缘何今年的活动力度
会如此给力？市双丰商城综合
办公室主任李伟杰认为，三八
节前面有元宵节、情人节等节
日，但过了三八节活动很少，那
么承上启下的三八节自然更被
重视。从今年的三八节商场活
动中看，无论是商家活动力度
还是市民消费情况，活动效果
还是非常不错的。

黄金珠宝引爆“她经济”

□本报记者 张五阳

作为精致女性而言，不仅要
穿得好、用得好，吃的一样不能
含糊。近日，记者走访市场时了
解到，我市不少餐饮场所开始主
打女性消费场景，以环境、饭菜
口感、情调，赢得“她经济”。

私房菜馆里的美食氛围

“晚上我们打算聚一聚，选
了一家挺火的私房菜馆。”3月7
日上午，市民李女士早早地在

“而行”私房菜馆预定了一个座
位。她认为，在吃饭这件事的选
择上，不仅饭店环境要好，饭菜
口感要好，仪式感也非常重要。

李女士选的“而行”私房菜
馆位于市区建设路中段干部休
养所内一处一楼带院的旧民
宅。从外围来看，丝毫不起眼，
但进入其中却给人一种耳目一
新的感觉。“而行”老板徐先生告
诉记者，他们家主打下午茶与
午、晚餐，目前饭店里有200多个
品类的甜品、菜品、饮料，有3个
房间10张桌子，通常只能通过预
定才能有位置。每天进店的顾
客80%以上都是女性。为迎接三
八节的到来，饭店还在3月6日
开始举行“甜蜜女神节活动”，
满258元即送糖霜饼干1份。

“我们喜欢这家饭店的氛
围，没有吵闹，而且环境也好，
饭菜也很好吃。”在该饭店内，
00后市民陈女士告诉记者，她
和朋友隔三岔五就会来聚一
次，比在商场里的饭菜有特色。

记者走访了解到，在我市已
经开了不少以突出氛围感、仪式
感的女性私房菜馆，每家菜馆都
有各自的特色，格外吸引女性的
关顾。几乎每家店都需要提前

预约，才能就餐。

音乐餐厅里的休闲情调

3月4日晚9点，市区凌云
路中段一家音乐餐厅里座无虚
席，歌手在台上挥舞双手活跃气
氛，台下观众也挥舞着荧光棒。
市民刘女士与闺蜜团坐在靠近
舞台的位置，一边听着歌曲，一
边与好友碰杯。

“这里很有音乐现场氛围，
我们一般晚上6点多来吃饭，然
后等待夜场开始，经常会待到晚
上11点。”刘女士说，现在工作压
力大，生活压力大，照顾孩子压
力也大，她和她闺蜜团几乎每个
周末都会来聚会一次，喝点啤
酒，听听音乐，释放一下压力。

类似刘女士这样的顾客还
有很多，记者在现场发现，闺蜜
局、姐妹局比比皆是。

据该音乐餐厅负责人毛先
生介绍，音乐餐厅上下两层从各
个位置都可以很方便地看到舞
台区域，目前来餐厅就餐的以年
轻人女性群体为主。此次迎三
八节的到来，餐厅特地为女性顾
客准备了“女神情景剧”节目，这
种节目在我市还是首次出现。
另外3月8日当天，所有进店的
女性顾客不仅能免费获得一杯
红唇鸡尾酒，还能获得化妆品和
写真集的优惠券。

市餐饮与饭店行业协会秘
书长李卫国介绍，这类突出环境
氛围的饭店，也可称之为“网红
饭店”。这种饭店满足了女性需
求，比如：可拍照打卡，就餐环境
有仪式感、有氛围、有情调，菜品
精致营养好看等。未来以女性
特点打造的饭店会越来越多，功
能也会越来越齐全，餐饮行业也
会因女性的需求发生改变。

追求餐食仪式感
女性消费新观念

3月5日，市区凌云路中段的乐livehouse音乐餐厅里，顾客在碰杯。
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三八节 ““她经济她经济””


