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春节临近，又一波消费热潮
涌动。除了吃美食、购新衣、买黄
金外，不少市民还购置了特殊“年
货”——电子产品。近日，我市电
子产品市场逐渐回暖，销售量迎
来攀升。

1月 15日，在市区电子时代
广场，来此购买手机、电脑等电子
产品的市民络绎不绝。苹果手机
专营店店主马先生介绍说，快过
年了，不少人都有配备新机的需
求，近半个月以来的手机销售量
较之前提升了20%到30%，多的
时候每天能销售七八部。

马 先 生 说 ：“13、13PRO、14、
14PRO……各款机型都有人购
买。”

据戴尔电脑专营店销售人员
耿先生介绍，近段时间，该店电脑
产品销售情况较好，较之前约增
长了50%。销售的产品主要是笔
记本电脑，购买群体多为学生。

“客户购买的手机机型主要
是K60、Note11和Note12，购买高
端机型的人也有，但数量不多。”
在位于建设路与中兴路交叉口
东北角的一家手机卖场里，小米
之家销售人员彭先生说，近段时
间，该店电子产品销售量较之前
增长了约20%。临近春节，也有
客户购买手机、平板电脑、手环
等产品作为礼物送给亲朋。品
牌厂商也适时推出了“科技年货
节”活动，购买手机、平板电脑、
智能家电等产品均有价格直降，
最高可达2500元。

在中兴路中段的一家手机
卖场内，市民任先生正在给儿
子挑选手机。在经过销售人员
的推荐和详细介绍后，任先生

买了一款售价 1700 多元的手
机。“孩子原来的手机太卡顿
了，就想着给他换一台新的，不
耽误他上网课。”任先生说。

“每到春节都是手机的销售
旺季，我们每天手机销售量在
30 部左右，华为、OPPO 和 vivo
这几个品牌的销量都挺好。
近期购买手机、电脑、耳机等
产品都有价格直降活动，幅度
较大，还有礼品赠送。”京东电
器卖场手机销售人员马娜说。

“现在销售最好的是这款Re-
no9Pro，配色丰富、颜值亮眼，
8GB+256GB存储组合，搭载天玑
8100-MAX芯片，内置4500mAh
电池，支持67W快充……”一家手
机卖场销售人员杭女士介绍说，
手机更新换代比较快，很多年轻
人都喜欢拍视频记录分享生活，
所以高像素、大内存、长续航成了
购机首选因素。

“最近咨询和购买智能手环
和手表的顾客增加了不少，大家
普遍比较关心的是否有血氧饱
和度检测功能。”一家华为门店
店员刘女士说，智能手环不仅续
航能力强，还防尘、防水，健康数
据监测等功能齐全，比较适合送
给长辈，方便日常监测长辈健康
情况。

记者注意到，市场上在售的
智能手表和手环产品主要有
华 为 手 环 7、小 米 手 环 7NFC
版、荣耀手环 6 等，虽然这些
可穿戴设备都具备血氧饱和
度监测功能，但是在产品介绍
页面也会标注“血氧测量结果
仅供参考，不能用作医疗诊
断”。 （张秀玲 朱梦楠）

春节临近电子产品市场回暖

□记者 张超 文/图

本 报 讯 随着兔年春节进
入倒计时，我市各大商超、街头
店铺的年货市场，在饰品、服
装、黄金、白酒等商品中，喜气
洋洋的“兔”元素占据“C位”，
受到市场追捧。

1 月 14 日，记者来到市区
光明路中段双丰商城，入口门
头已经布置上火红的新春元
素，正中间写着“2023 兔年吉
祥”几个大字，旁边两只手持灯
笼、憨态可掬的萌兔张着嘴，似
乎在说“欢迎光临”，一对父子
在门口打卡留念。走进商场，
带有“兔”元素的布置随处可
见。在二楼片断女装门口，印
着兔子的针织开衫被放在最显
眼位置，旁边还放着一个同款
兔子摆件。

“我们在商场每一层都摆
放了兔子装饰立画，新年新气
象，就图个红红火火。”该商场
企划部负责人刘连涛说。

在丹尼斯超市凌云路店
的年货大集上，摆放着各种

“兔”元素的年饰画、玩具，喜
庆而热闹，洋溢着浓浓年味
儿，前来选购“兔”元素饰品的
市民络绎不绝。“我们买了一

些带兔子的年画，还给孩子买
了兔子发卡，新年讨个好彩
头。”宋女士说。

不止商超，在街头巷尾的
地摊上，除了春联、福字，兔子
的中国结、窗花也吸引着市民

购买。
临近春节，金价持续上涨，

但挡不住市民“春节买金”的热

情，以兔年生肖系列为代表的
黄金饰品格外走俏。“每年的生
肖金饰都卖得很好，目前生肖
兔的编织手串已经卖完了，兔
子造型的吊坠还剩一个。”老凤
祥双丰商城店的销售顾问王飒
对记者说。

在旁边的周大福专柜，几
名市民正在挑选兔子造型的
手串。“今年是兔年，我给孩子
买了一个兔子手串。”一位女
士说，她特意选了条红绳，寓
意兔年家庭幸福、红红火火。

在节前消费热潮的带动
下，白酒市场也迎来了复苏，
其中“生肖酒”受到市民青
睐。记者梳理发现，五粮液
兔年生肖纪念酒借鉴“望月
生兔”的典故，把酒瓶做成了
兔子造型；泸州老窖推出了
前“兔”似锦和生肖酒和六年
窖瑞兔呈祥两瓶装礼盒；江
小白推出了“小白·兔”生肖
纪念版礼盒，卡通元素的包
装设计深得年轻人喜欢……

据业内人士介绍，近年
来，“生肖酒”已经从小众产
品逐渐成为个性化品类。每
年收集“生肖酒”，已经成为
很多消费者迎接新年的“必
选项”。

消费持续复苏“兔”元素商品走俏

本 报 讯 2022 年，平顶
山体彩分中心（以下简称分
中心）根据河南省体彩管理
中心“防风险、抓合规、稳渠
道、强品牌、严管理、提质量”
方针积极开展各项业务工
作，认真落实“能力作风建设
年”的各项要求，各方面均取
得了较为显著的成果。

●落实能力作风建设
提升业务水平

2022年，分中心全面贯
彻落实党的二十大会议精
神，严格落实执行“能力作风
建设年”的各项工作要求，切
实提升全体业务人员的能力
水平，各项工作高效、高质完
成。分中心优化完善各项制
度30余则，确保各项工作有
章可循；制订“体彩业务提升
学习”专项计划、开展“老带
新”实体店管理能力提升活
动、组织分中心业务人员赴
优秀市分中心学习先进经
验，全面提升工作能力。

分中心还积极开展能力
作风建设年活动、学习强国
知识竞赛活动；带领全体干
部职工加强党章党规学习，
调动职工参与的主动性和自
觉性。

●全市体彩销售
终端数量645台

2022年，分中心不断创

新营销思路，销售业务实现
稳步提升。通过开展排列
三投注方法引导奖励活动，
使全市排列三销量长期稳
定在全省第五名左右；开展
大乐透6+3促销活动，提升
大乐透销量；借助全省 7星
彩玩法促销活动，我市 7星
彩 玩 法 销 量 增 幅 达 到
33.5%。

2022年，分中心始终以
“提质增量”作为渠道建设
工作的基础方针，稳步优化
全市专营渠道，持续开拓大
型商超、广场、连锁及非连
锁渠道，渠道形式更加立
体，覆盖群体更为广大。全
市现有电彩终端数量 645
台。2022年 7月，分中心集
中开展了渠道形象升级整
改活动，各区域集中对重点
实体店进行形象提升帮扶，
10月，各区域对形象较差的
实体店进行整改，全市共整
改完成56家。2022年下半
年，分中心设立了平顶山市
鹰城广场长期体育彩票销
售点位、万达广场一楼体彩
销售终端，目前全市体彩兼
营渠道共 170 台，较 2021 年
净增11台。

●履行体彩责任
传播公益理念

在责任彩票工作方面，
分中心持续加强对代销者的

培训、强化合规检查力度、创
新责任彩票普及宣传形式。
2022 年开展 15 场责任彩票
集中培训、4 次实体店合规
经营交叉互查，在 8 月至 9
月开展的责任彩票短视频宣
传大赛活动中，共有30名优
秀代销者参赛，视频累计播
放量超过35万次，累计点赞
量近5000个。

分中心以“公益活动要
与代销者相结合”为发展思
路，激发代销者的自身责任
感，促进代销者积极投身体
彩公益事业，于2021年成立
的“平顶山体彩代销者公益
团队”持续发光发热。2022
年 2月，在分中心的号召下
公益团队组织全体代销者对
宝丰困难代销者进行捐助；6
月，在分中心组织的汝州市
金庚康复医院捐助活动中，
公益团队积极配合；9月，在
鲁山县“快乐操场”活动中，
公益团队协助分中心进行了
物资捐赠和运送。

今年，平顶山体彩分中
心将继续秉承“来之于民，用
之于民”的发行宗旨，进一步
提升竞彩环境、渠道建设、团
队执行力，为购彩者提供更
专业、舒适的购彩服务，将体
彩的公益力量惠及更多领
域，为平顶山市体育事业和
社会公益事业的健康持续发
展贡献力量。（杨飞 朱梦楠）

履行体彩责任 传播公益理念

2022年全市体彩销售
终端数量达 645 台

市民在丹尼斯超市凌云路店选购小兔子玩具。


