
聚人才之力，筑复兴之基。党
的二十大报告提出要“强化现代化
建设人才支撑”，把科技创新和人
才培养摆到更加突出的地位。“市
委组织部实施的人才‘归根’工程，
高度契合了国家的人才战略，为吸
引海外人才回游下好了‘先手棋’、
为实施人才兴市培育了‘营养
基’。”12月 13日，在位于舞钢市院
岭街道龙山社区的河南益易信息
技术有限公司“创客空间”，总经理
刘明告诉记者。

目前，刘明所从事的水族用品
及园艺用品电商业务，在天猫、京
东等平台拥有多个店铺，在淘宝平
台水族用品类目排名全国前三十、
在水草类目排名全国前五。

与鱼结缘确立创业方向

刘明2004年考入郑州航空工
业管理学院主修工商管理，2010年
到英国利物浦大学学习市场营
销。一路求学，他对经商创业始终
怀有一份畅想。

“大学期间观看了央视的《赢
在中国》励志创业节目，深受感召，
萌生了自己创业的想法。”刘明说，
一次偶然的机会，回到老家的他在
欣赏家中养的热带鱼时，心生欢
喜，结合在国外留学期间的细心观
察，将创业目光投向了萌宠市场。

回国后，刘明带着十多万元创
业资金来到郑州，开办了一家小型
热带鱼及观赏水草销售公司。

返乡创业谋划做大做强

大众创业、万众创新，每个人
都可以是市场的弄潮儿。小试牛

刀的成功，并没有让刘明满
足。他进一步分析市场形
势，得出了“要想做大做强，
就必须独辟蹊径”的思路，

“萌宠市场的头部品牌差不

多已经形成并成熟，必须电商平台
和线下平台结合，才能在市场中分
得一杯羹、占有一席之地。”

国家有“大众创业、万众创新”
的大环境，舞钢市又有很好的返乡
创业政策和营商环境，2019 年前
后，心怀浓浓家乡情结的刘明与家
人商量后，果断将事业的重心转移
回了老家舞钢市。

刘明在老家的事业得到了舞
钢市及院岭街道的大力支持。他
投资100多万元利用自家房子建起
了1000平方米集养殖和网络销售
于一体的专业化合作平台“创客空
间”，致力于做大做强观赏鱼和水
草网络销售渠道。如今，通过电商
和网络直播，“创客空间”的产品已
在辽宁、杭州、广州、上海、无锡、南
京等地有了稳定客户群体。“仅水
草一项月销售收入就有8万多元，
每年结算的快递费用就有100余万
元。”刘明说。

沐浴支持共同筑梦未来

龙山社区居民张军丽是一位
90后妈妈。一次偶然的机会，她看
到了“创客空间”免费开展电商培
训的海报，就过来报名参加学习，
经过几期培训，如今已能自如上
岗、熟练工作。“最高时我的月收入
超过 5000元。”像张军丽一样，在
刘明的“创客空间”，有 40多人实
现了就近稳定就业。

今年，刘明当选为舞钢市政
协委员。疫情防控期间，他向疫
情防控一线捐赠了价值 3万元的
物品。

“有了‘归根’工程的支持，才
有了公司发展事业的良好基础，下
一步，公司将扩大业务、提高品牌
影响力，吸纳更多人实现本地就近
就业，带动更多创客一起追梦、造
梦。”刘明说。

“市委组织部的人才‘归根’工
程，更加坚定了我在家乡创业的信
心。我要生产出更多的高端产品，带
动更多人就业，提高农户种优质粮的
积极性。”12月 14日，在河南创大面业
粮食有限公司，赵胜利说。

第一个9年 产品打开本市销路

赵胜利 1995 年从平顶山环保学
校毕业，被分配到我市粮食系统工
作，做过面粉、挂面销售等业务。

2004年，叶县城区一家国有挂面
厂因经营困难面临倒闭，赵胜利拿着
多年挣到的十几万元钱，又借了30多
万元，承包了这家挂面企业。

翻新厂房，更新生产设备，架设
变压器，赵胜利回忆说：“这是背水一
战，没了退路。”

生产线投产后，赵胜利申请了创
大的品牌，开着面包车，拉着挂面一
家家敲门推销产品。凭着灵活的经
营手段和过硬的质量，赵胜利将创大
挂面销到了平顶山各县（市、区）及漯
河等地，月销量 200 吨，每年获纯利
润20多万元。

第二个9年 产品销到了外省（市）

2013 年，赵胜利的河南创大面业
粮食有限公司成立。

他敏锐地意识到，挂面市场竞争
日益激烈，要想扩大规模，进一步提
高产品质量和实现多样化经营，必须
实现产业升级。他在叶县先进制造
业开发区内摘牌 10亩土地，建厂房、
买新设备，先后投进去200多万元。

“像当年回叶县创业一样，多年
挣的钱全部投进去了。”赵胜利回忆
道。尽管重新“归零”，但他拥有了日
产30吨的先进生产线（随后又增加一
条达到 60 吨），包装也实现了自动
化。

产品质量提高，产能几何级提
高，赵胜利将眼光投向省外。在参加
多个展销会、倾听多地客户的建议

后，除了增加挂面品种，公司还生产
出了面片、泡面等产品，开发了富硒
面、韭菜面等新产品。其中，公司生
产的快餐式挂面产品仅每日线上销
售量就高达万盒。

目前，赵胜利的公司产品日销售
量近200吨，品种近70个，热销湖北、
四川、江苏等多省（市）。

下一个9年 打造全国富硒品牌

今年，赵胜利以 1.9元每斤（1斤=
500克）的价钱将叶县龚店镇龚东村
种植的富硒小麦全部收购。“下一个9
年，我要打造全国富硒小麦食品第一
品牌。”他自信地说。

赵胜利说，在规模上，克明面业、
五德利面业等同行都让他难望其项
背，“必须走专业化差异化的道路”。

叶县是农业大县，小麦种植面积
近百万亩，其中68万亩被打造成绿色
基地。赵胜利意识到，自己拥有了多
家“大哥大”们没有的金字招牌。

2022 年，在自创企业 9 年后，赵
胜利与叶县发投公司合作，上马了 4
亿多元的叶县金创富硒小麦产业园
项目，对优质小麦实行专种、专收、专
贮、专加工。目前，该项目一期已经
建成，部分设备正在安装。

赵胜利介绍，项目全部投产后，
除了专门分贮各类优质小麦外，还要
生产各类绿色挂面，尤其是儿童面。

“儿童面价格往往高于优质挂面近七
成。”他说。

叶县金创富硒小麦产业园项目
是促优质粮食增收的项目。为此，赵
胜利以高于市场价5分钱每斤的价格
收贮，再拿出部分当年利润给种植户
分红。

“依托金创富硒小麦产业
园，敞开收购全县的优质小
麦，引导全县种植富硒小麦，
让种粮户增加更多收益，这是
我这次创业最大的愿望。”

赵胜利：

9年一个台阶
好粮卖出好价钱

□本报记者 杨沛洁 文/图

归根者简介
赵胜利，49岁，叶县常村镇人，河南创大面业粮食加工有限公司董事长，叶

县工商联副主席。

归根者感悟
创业期间，切身感受到家乡党委、政府方方面面的支持，我要把叶县种出

的大量优质粮食卖出好价钱，带动群众增收。

刘明：

“海归”回游
“创客空间”弄潮儿

□本报记者 杨德坤 文/图

归根者简介
刘明，37岁，英国利物浦大学硕士研究生，河南益易信息技术有限公

司创立者，舞钢市政协委员。

归根者感悟
未来竞争中，人才是关键。借助“归根”工程把散落在各行各业的优

秀人才引回来、留下来，我市经济发展必将迈上新台阶。
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赵胜利在公司仓库查看产品
刘明在整理“创客空间”陈列的水族缸


