
8月3日9时，中邮理财第一期养老理财产品通过邮储银行渠道在10个试点地区发售，并迅速成为爆款
产品。原本计划16天的认购期，仅仅1天就完成了募集。此外，这款产品开售仅1小时销量就突破20亿元，
累计认购金额30亿元。

8月8日，中银理财、交银理财首只养老理财产品在北京、深圳、成都等10个试点城市同步开售，投资者
购买热情同样高涨。

养老理财发售缘何而起？早在2021年9月10日，银保监会办公厅就发布了《关于开展养老理财产品试
点的通知》，批准工银理财（武汉和成都）、建信理财（深圳）、招银理财（深圳）和光大理财（青岛）开展“四地四
机构”的养老理财产品试点。今年3月1日，养老理财试点由“四地四机构”扩展为“十地十机构”。

“十地十机构”养老理财产品的火爆销售让养老理财一时间成为热门话题。随着养老金融业务相关政策
的陆续发布，原本属于寿险公司的养老保险大蛋糕成了整个金融市场的“盛宴”。那么，我市金融机构的养老
理财是什么情形，都有哪些产品呢？本报进行了深入采访。
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□本报记者 张秀玲 文/图

为老人配备老花镜、爱心专座，
推荐稳健、低门槛的理财产品……
连日来，记者走访我市多家银行，得
知各大银行都推出了相应的适老服
务，其中理财产品也有多款。

养老理财 稳健先行

“在日常理财客户群中，中老年
理财客户还是挺多的，占理财客户的
60%左右，其中55岁以上的老年人占
20%左右。我们在给这些老年人做
理财推荐时需要先给他们做风险评
估，这些客户大多评估为保守型或者
平衡型，所以在给客户推荐产品时会
根据这些客户的风险属性推荐风险
评级低的PR1-PR2理财产品或者储
蓄存款。比如长期投资的会推荐大
额存单，短期会推荐一些流动性高的
现金类理财产品。”工行平顶山分行
国际金融理财师王晓燕告诉记者。

王晓燕说，老年人理财稳健是
根本，一般来说，老年人的主要理财
目标就是保障退休后的生活。他们
不用再考虑房贷、子女教育等方面
的支出，因此不能再像年轻时那样
激进和冒险，而应该在稳健的基础
上趋于保守。稳健投资可以选择定
期存款、大额存单、国债等。这些收
益虽然相对较低，但是风险也小。

8月8日，工行在售的大额存单
有一年期的，20万元起存，年利率

2.1%；也有两年期的，年利率2.6%；
还有三年期的，年利率3.25%。

中原银行平顶山分行财富中心
的国际金融理财师王贝贝也表达了
相同的观点。她说，客户首次在中
原银行购买理财产品，工作人员都
会对其进行个人投资风险承受能力
评估，根据客户风险承受能力，为其
推荐风险评级等于或低于其风险承
受能力的产品，以更好满足其资产
增值需求。

随时可取 兼顾收益

王贝贝说，老年人理财不能单
一性太强，老年人急需用钱的概率
比较大，资产的配置、产品的选择需
要兼顾流动性和收益。除了定期存
款、大额存单等投资外还可配一些
风险属性较低、流动性高的理财产
品。如中原银行的中原现金宝，1万
元起购，闲钱理财，年收益率2.4%—
3.3%，工作日9：00—15：00赎回，实
时到账，深受老年人喜爱。

关于老年人理财，中国银行平
顶山分行推荐了两类适老理财产
品，一类是结构性存款，年利率在
1.3%—3%之间；另一类是现金类理
财产品，低风险，年化收益 2.5%左
右，优点是50万元以内可随时赎回。

王晓燕告诉记者，为应对一些
突发状况，老年人还是需要留一部
分资金配置流动性强但收益远高于
活期的产品。她兼顾推荐随时可以

赎回、流动性高、风险低的现金类产
品。如工银理财·添利宝鑫享净值
型理财产品，一元起购，风险低，无
固 定 期 限 ，7 日 年 化 利 益 率
2.4845%；工银灵通快线，5 万元起
购、风险低，无固定期限，业绩比较
基准2.30%—2.60%。

适老服务 不止理财

我市各家银行为老年人提供金
融服务不仅仅是为他们规划好理财，
更是在平时的金融服务上下功夫。

王贝贝告诉记者，中原银行平
顶山分行在各个营业网点配备老花
镜、无障碍通道、爱心专座、爱心窗
口等设施，尽可能为老年人带来便
利；同时，邀请老年人观看宣教视
频，参加知识讲座，向老年人介绍电
信诈骗的危害、存款保险以及个人
信息保护的重要性。为满足老年客
户群体金融需求，使更多老年人搭
上“数字化”快车，中原银行推出了
中原银行一点通“幸福版”，该版本
的手机银行风格极简，界面字体超
大，客户可轻松办理存款、理财、水、
电、气费用缴纳等业务。

农行平顶山分行优化适老金融
服务，在辖内打造“爱心敬老驿站”9
个、“爱心港湾”61个，配齐配优便民
服务设施，设置爱心敬老服务专区，
增配助听器等设施。深入大型社区
开展上门助老服务，手把手教老年
客户使用手机、体验掌上银行。

□本报记者 娄刚

今年下半年以来，全市金融机构聚焦
诈骗老年人的现象，在街头巷尾进行了大
量防欺诈宣讲。披露的案例显示，老年人
对风险和回报的认知较为混乱，成为非法
集资的主要受害人群。近日，记者在市区
采访了几位退休人士，对他们的理财状况
进行了解。

张先生今年62岁，退休前是驾驶员，目
前每月的退休金是5000元出头。据张先生
讲，他以前买过股票，退休前刚买了房子，
现在只有少量存款，便不再炒股了，定投了
一支基金，目前略有亏损。张先生说自己
虽然炒股的水平不高，一直都亏钱，但如果
手里资金多的话他还是想冒冒险多赚点
儿。张先生智能手机用得不太熟练，但他
不愿总往银行跑，存款都是活期。

今年85岁的企业退休职工赵先生身体
硬朗，退休金有7000多元。10年前，赵先生
手里就有了较多的积蓄，当时他听子女的
建议，把一部分钱放到了担保公司，幸亏抽
身及时，他没有遭受损失，此后他更加谨
慎。虽然不会上网，不会用智能手机，但他
坚持亲自打理自己的财产。赵先生买有理
财产品，退休金攒够一定数额，就在银行存
个定期。现在，他积蓄颇丰的同时也有不
错的财产性收益，看到孩子们用钱的地方
多，他愿意也有能力给予帮助，一家人都很
满意。

同为企业退休职工的65岁的郭女士目
前退休金有3600元。郭女士虽然会用手机
玩微信，看抖音，但不会用手机银行。她没
有买过理财产品，“感觉跟定期利率差不
多，但是让人不放心”，保险条款太多，把人
都听晕了，基金搞不明白，股票听说很吓
人，这几样她从没碰过。因收入有限，郭女
士的财产不算多，以前她也动过心想把钱
放到担保公司，但最终管住了自己。

那么老年人理财有哪些共性呢？8月5
日，记者到中国银行平顶山东区支行进行
了采访。“现在往银行跑的绝大部分都是老
年人，年轻人用手机就可以办理大部分业
务了。”该行行长腾飞说。

据腾飞介绍，目前该行有几款产品，比
如结构性存款和可随时赎回的现金类理财
产品，比较适合老年人，但是主动购买理财
产品的老年人不到10%。

应该说，老年人的财产远多于年轻人，
有理财的需要，也想有较高的收益，但大部
分人对风险和回报的认知比较混乱。“在银
行买理财产品，我们都郑重地提示风险。
这是我们的工作要求，但是一些老人一听
有风险就怕了，不敢买。其实在实践中，有
些理财产品包括基金的风险是极低的，想
获取较高收益的人完全可以尝试购买。”腾
飞说，“但是搞非法集资的人只夸大收益而
不提示风险，有的完全就是骗局，老年人反
而很容易动心。只能说，风险和收益成正
比这条铁律还没有深入人心。”

据该行工作人员介绍，在金融业务信
息化的当下，老年人的学习能力低也成为
理财的障碍，相当一部分老人学习意愿低，
不会上网，不会操作智能手机，这就限制了
他们开阔视野和参与的便捷性。很简单的
业务，有些老人还是更愿意选择人工服
务。这背后是不自信的心理，老年人不熟
悉网络，害怕上当受骗。另外对自己也不
放心，怕点错了造成损失。这位工作人员
认为，面对飞速前进的时代，老年人应该活
到老学到老，这样财产才能安全保值，可以
说，学习本身比理财更重要。

做学习型老人
护好养老钱

养老理财 稳健与流动并重
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老年人理财 稳健中前行


