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□记者 张五阳 文/图

本报讯 虽然明天才是七夕节，
我市商家已摩拳擦掌、各显神通，纷
纷策划出一系列促销活动，借助七
夕节大打甜蜜促销牌。8月2日，记
者从我市多家商场了解到，今年的
七夕活动会从周四延续至周末。

市民提前“看货”
尽管8月4日才是七夕节，但已

有不少市民提前到商场里“看货”
了。8 月 2 日上午 11 点，在市区光
明路双丰商城一楼，市民李先生带
着女友试戴了一款 4 克的项链。

“其实这个项链她早看中了，但觉
得平时买不如节日买。节日买既
有意义，还便宜了不少。女友开心
了，我也省钱了，何乐而不为？”李
先生说，双丰商城七夕当天的活动
价每克黄金减77元，一条项链能省
300多元钱。

据该商场一楼黄金销售区域销
售人员介绍，今年商场给的优惠幅
度还是比较大的，黄金每克最多减
77元，彩金、钻石低至5折。

在丹尼斯百货开源路店二楼，
市民陈女士正在一家服装专柜挑选
衣服。陈女士说，她一般会在七夕
节前后购买服装，这个时候的服装
正处于夏款清仓阶段，比之前会便
宜不少，有时候能便宜一半。“我今
天没事儿，来挑挑衣服，七夕搞活动
时再买。”陈女士说。

记者随后又走访了名门天街
MALL、中骏世界城，从各个商场了解
到，今年七夕节，黄金珠宝、服装、化
妆品等商品依旧是七夕节活动折扣
主流。黄金每克减40元至77元，夏
季服装、鞋折扣低至4折，化妆品“满
200元送50元”，面膜买一送一……
这些商场的折扣活动吸引了不少市
民提前“选货”。

丰富的互动体验
除了商场传统的折扣活动外，

各商家还推出互动体验活动。中骏
世界城在七夕期间推出了“飞越平
顶山 直升机体验”活动。市民报名
后以现场抽奖等方式可获得乘坐直
升机飞向蓝天、俯瞰鹰城的体验机
会。此外，该商场还推出了极光电
音节，电音节会一直持续到周末。

中骏世界城工作人员刘先生告
诉记者，假如节日忘了买礼物，可在
商场随时取用一枝免费的玫瑰花
送女友，缓解尴尬，这是商场推出
的“告白玫瑰，心动取用”活动。同
时，在商场里，如果见到了一见钟

情的人，也可以迅速拿起玫瑰花，勇
敢示爱。

“我们七夕节为市民准备陶艺
公开课，七夕当天进行，可亲手烧制
喜欢的杯子，相互赠送。”名门天街
MALL企划部宋女士告诉记者，除了
传统折扣、减免活动，商场还为情侣
们准备了77份99元的“一条龙”套
餐，涵盖了餐饮、电影、台球、KTV休
闲等。

丹尼斯百货开源路店、双丰商
城则推出了满额减现金、满额送电
子代金券，满额大抽奖等活动，以更
优惠的价格、更好的购物体验惠及
消费者。

七夕促销活动为何力度大
为何商场会在今年七夕活动中

如此不惜成本呢？
双丰商城企划部的刘先生告诉

记者，七夕促销力度大，是因为7月
至9月一直以来都是百货商场的淡

季，一般端午节后至中秋节前，并没
有重大节日的节点，商场很难举办
出大型促销活动。“今年七夕节的节
点很不错，一是夏装换季处理，二是
填补这几个月的促销空当。”刘先生
说。

丹尼斯百货企划部经理刘鹏举
说，“有节过节，没节造节”一直是商
场促销的手段，也是为了应对网络
购物平台的冲击。商场的节日促销
力度，将会直接影响消费者的购买
力度，这也是为什么各家商场今年
促销力度都比去年大的原因。

中骏世界城工作人员刘先生认
为，在短视频、直播等博眼球的时
代，消费者越来越注重体验环节，创
新、引流也是各家商场不断探索的
课题。商场通过一系列的创意活
动，来给消费者最足的体验感，才能
获得消费者的信赖与好感，这也是
各家商场不惜成本的原因。

七夕未至，氛围已起

我市多家商场备战七夕节
□记者 娄刚

本报讯 7月27日，平顶山燃气有
限责任公司机关党支部联合新城区营
销分公司“李闫青年突击队”在创文分
包社区——桂园社区开展“文明有我
助力创文”志愿服务活动。

当天，在社区综合服务大厅，志愿者
为社区工作人员送上矿泉水等防暑降温
物品，慰问奋战在高温一线的社区工作
人员。在小区广场，志愿者顶着骄阳
向群众宣传《平顶山市文明行为促进
条例》。在“我为群众办实事”活动现
场，志愿者设立咨询台，向用户宣
传 安 全 用 气 知 识 ，推 广 防 爆 波 纹
管，讲解隐患排查和紧急处置方法。

活动过程中，“李闫青年突击队”
和机关党支部志愿者按照既定楼栋，
逐户开展安全检查。活动当天共入户
安检79户，发放宣传资料510份，接受
咨询89次，更换波纹管8根，解决其他
问题34个。

平顶山燃气有限责任公司：

开展“文明有我助力创文”
志愿服务活动

□记者 娄刚

本报讯 近期，市区一些商场出
现了空铺，有些商家利用空铺销售
折扣服装，而有些服装的折扣十分
惊人，让人雾里看花。

7月30日，记者来到市区开源路
方圆荟，该商场有较多空铺，其中一
间较大的空铺正在打折销售服装，
价格5折甚至更低。据店员说，甩卖
的都是存量服装。记者注意到，该
商场的走廊里也有5折以下的打折
服装在出售。

随后，记者来到丹尼斯百货开

源路店，其四楼一间空铺正在销
售某品牌的折扣服装，T 恤和裤子
价格均为 5 折。记者询问店员是
否要撤柜，店员说不是，是别的商
家撤柜后她把自家的积压服装拿
了过来。

当晚，记者来到诚朴路东城国
际，该商场原某知名品牌的临街商
铺撤柜后成了另一个品牌的折扣
店，正在销售的服装有当季的T恤、
短裤，也有春秋天穿的夹克和长裤，
还有棉衣和皮衣等，数百元的衣服
现在只卖几十元，甚至十几元，便宜
的价格吸引了不少顾客挑选。

一件要价500多元的皮衣吊牌
标价5000多元，记者对店员说：“这
么大的折扣，让人很难相信啊！”这
名店员向记者解释，这是该品牌厂
家长期积压的服装又返回市场销
售，所以价格特别便宜。

一名不愿透露姓名的服装商户
告诉记者，过季或款式过时的服装
打折促销是行业的正常现象，名牌
正品打狠折不是完全不可能，但是
贴牌假冒的现象也不是不存在。消
费者可以和商家多聊一聊，听听商
家的说法有没有道理，或者上网查
一查，这样心里就有数了。

商场空铺专卖打折服装，折扣惊人 □记者 娄刚

本报讯 7月 26日上午，广诚美林
里物业公司朱女士专程来到平顶山燃
气有限责任公司送上锦旗，感谢该公
司湛南营销分公司、安装公司战高温、
斗酷暑，连续作业，让400多户居民早
日用上了清洁高效的天然气。

广诚美林里二期共有416户居民，
他们入住后急切盼望用上天然气。7
月 13日至15日，湛南营销分公司和安
装公司组织人员进行集中点火送气。
工作人员逐户穿梭奔波，每天早上7时
进场，中午不休息，加班加点，经过连
续 3天的紧张工作，最终完成点火作
业，受到广大业主的称赞，他们特意送
来了锦旗。

点火送气连干3天

他们的服务受到
居民称赞

□记者 娄刚

本报讯“用上天然气，大家的生
活方便多了，感谢你们冒着酷暑，为
我们点火送气。”8月1日，丰麟花园的
居民王女士对平顶山燃气有限责任
公司工作人员说。

丰麟花园位于卫东区申楼村，居
民已入住多年，一直使用瓶装液化
气。由于附近修建涵洞桥，此处燃气
管道施工难度大，平顶山燃气有限责
任公司近期不断调整方案，加班加
点，终于完成施工。

7月17日，该公司卫东营销分公司、
安装公司的工作人员来到小区，进行集
中点火送气。工作人员逐户测压、试
漏、安检、登记信息、送气点火、调试灶
具、张贴安全用气温馨提示……大家
脸上的汗水不停地流淌，身上的工装
湿了干，干了又湿。经过连续多天的
紧张作业，7月 29日全部完成点火。
据了解，丰麟花园一期通气4栋楼898
户，剩下的两栋楼将在二期施工完成
后点火送气。

丰麟花园近900住户
用上天然气

中骏世界城将在七夕节向顾客推出乘坐直升机体验活动

双丰商城营造浓浓的七夕节气氛


