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归根者简介：
翟国松，55岁，叶县辛店镇南王庄村人，南王庄村联合党总支书记，曾

获河南省脱贫攻坚先进个人、市第一届“新时代脱贫攻坚楷模”、市第二届
脱贫攻坚“鹰城榜样”先进个人（奋进奖）、叶县农民工返乡之星等荣誉。

归根者感悟：
富贵不能忘桑梓，倾情付出报家乡。我会好好经营村集体经济，帮助

乡亲们增加收入。依托市委组织部人才“归根”工程，希望更多人回乡创
业、就业，为家乡发展作出贡献。

平顶山市深入实施在外人才
“归根”工程，用“归根”文化汇聚人
才智慧，通过“归根”鹰才鹰商寻访
大行动，吸引“归根”鹰才鹰商资智
助乡推动鹰城发展。“市委组织部实
施的在外人才‘归根’工程，让我圆
了回报家乡的梦想。”3月27日，在
位于叶县辛店镇南王庄村的无公害
纯红薯淀粉加工厂，该村联合党总
支书记翟国松说。

响应号召返乡带民致富
翟国松是土生土长的南王庄村

人。“小时候家里穷，没咋上学就出
去打工了。”翟国松说，他和30多个
老乡到山西省临汾市一家煤矿打
工，不料老板半年后不辞而别，他一
分钱也没挣到。为找出路，他辗转
到另一家煤窑，凭着能吃苦、肯钻研
的拼劲儿，从工队长、技术员、生产
矿长干到区办煤矿矿长。接着，翟
国松承包了一个年产3万吨的煤矿，
几年后将其整合成年产30万吨的大
煤矿。此后，他又转战餐饮、建筑行
业，成为拥有上亿元资产的企业家。

翟国松回老家过年时，看到村子
破旧村民贫穷，心里很不是滋味，当
即决定响应号召返乡创业。在镇党
委、政府的支持和乡亲们的期盼中，
他当选为南王庄村村委会主任。“我
一直有个心愿，希望能帮助乡亲们

一起致富。”翟国松说，他回乡
第一件事就是自己出资完善
村里的硬件设施，修“户户
通”、架路灯、建文化广场……

多点开花发展集体经济
硬件设施完善后，翟国松开始

着手发展集体经济。
听说政府有资金、政策扶持，翟

国松多方奔走，将光伏发电厂落户南
王庄村，每年为村集体增收6万元。
随后，他又引进一家童装加工厂，每
年为村集体增收5万元。翟国松还
想办法筹措资金，并拿出压箱底的
存款，投资1000万元建成一座万头
猪场，每年为村集体增收127万元。

在上海的一个红薯博览会上，翟
国松得知有种设备可以不加明矾生
产无公害纯红薯粉条。“我们村的红
薯清朝时还是贡品呢，为啥不能办个
粉条加工厂？”说干就干，翟国松整合
400亩土地，引进北京平谷大桃，在尚
未进入盛果期的桃树下套种红薯。
随后，无公害纯红薯淀粉加工厂建成
投产，目前每天可生产两吨红薯粉，
加工成纯红薯粉条、酸辣粉等，每年
为村集体增收50万元。

叶县南部旅游线路自南王庄村
穿境而过。翟国松依托村里的林果
种植发展乡村旅游，成立了大石崖
旅游开发有限公司，增建莲花庵楚
长城驿站，并投资 320 万元建起能
容纳50人住宿就餐的民宿，目前已
到收尾阶段。如今，村集体经济多
点开花，为60多名村民提供了就业
岗位，翟国松也被任命为南王庄村
联合党总支书记，“在市委组织部人
才‘归根’工程的引领下，希望更多
有志之士回到家乡，助民增收。”

翟国松：

多点开花
集体经济结硕果

□本报记者 刘蓓 文/图

归根者简介：
王镜宇，39岁，鲁山县马楼乡马塘村人，亿家人旅游公司总经理。

归根者感悟：
依托市委组织部人才“归根”工程，家乡的营商环境越来越好，今后我

们公司将努力拓宽旅游渠道，多做标杆工程。

平顶山市深入实施在外人才
“归根”工程，用“归根”文化汇聚人
才智慧，通过“归根”鹰才鹰商寻访
大行动，吸引“归根”鹰才鹰商资智
助乡推动鹰城发展。“市委组织部
人才‘归根’工程提供了良好平台，
我市文旅产业的迅猛发展势头给
了我信心，我要扎根家乡，为鹰城
文旅产业发展作出自己的贡献。”3
月29日上午，在市区的办公室，亿
家人旅游公司总经理王镜宇说。

心系家乡投身旅游行业
王镜宇生长在农村，一直向往

兵营生活。读高中期间，他应征入
伍。在福建漳州当兵的两年多时
间里，他勤学苦练，养成了坚韧不
拔、敢打善拼的个性。复员后，他
前往战友所在的浙江湖州参与一
家地板厂的经营，很快就赚到了人
生第一桶金。

“在外即使能干出点成绩，但
总感觉不如在家乡好。”抱着这种
想法，几年后王镜宇回到市区，准
备干一番事业。因看好我市的旅
游业发展前景，他到市区一家旅行
社分社当起了业务员，负责推广旅
游产品、设计旅游线路等。此后，
他做过旅行社部门经理，承包过旅
行社。经过多方锻炼，王镜宇决定
打造属于自己的旅游公司，还为公
司起名“亿家人旅游”，并注册商
标。

“要干就要干好。”王镜宇说，
适逢我市旅游业快速发展，他的公
司主推本地旅游线路，仅鲁山一家
漂流景区，该公司年输送游客最多
时高达两万人次。

几年下来，公司员工由最初的
5 人发展到 30 余人，还在鲁山、宝
丰、叶县、石龙区等地开设了分公
司。

善于谋划转向终端市场
随着时间推移，我市旅游市场

悄然变化，自驾游渐成主流。“那时
大家的生意都还不错，但能明显感
到发展势头慢下来了。”王镜宇很
快嗅到了危机，善于谋划的他决定
转型，把公司发展重点转向终端市
场。

“无论市场如何变化，游客最
终都要到终端市场消费。”王镜宇
说，现在公司主要精力放在终端市
场业务，如与景区密切合作、拿到
终端市场代理权、多方联手建景
区、在景区内建“二销”（二次销售）
项目等，摆脱了此前输送游客的单
一经营模式，同时广泛涉足会务、
研学、电子商务平台等业务。

让王镜宇颇感自豪的是，他的
公司作为控股方与鲁山一景区多方
合作，投资数百万元建设的云天漂
霸项目运行后反响很好，“这个项目
目前在国内属于标杆。”王镜宇说，
公司联手多方成立了平顶山漂霸
旅游开发公司，力争开发出多个具
有先进水平的旅游项目，目标是

“出手必须出彩，完工必须完美”。
面对我市文旅融合的蓬勃发

展势头，他透露，下一步将在示范
区投资数千万元建设文旅项
目。“有市委组织部人才‘归
根’工程支持，我们文旅人更
要敢于尝试，奋发努力，相信
明天会更好！”王镜宇说。

王镜宇：

投身旅游
乐做家乡迎客人

□本报记者 王春生 文/图

翟国松（右）在桃园与果农查看桃树生长情况王镜宇（右）在办公室与员工研究新的旅游项目


