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归根者简介：
申远翔，56岁，鲁山县梁洼镇人。平顶山市美年大健康科技服务有限

公司总经理。公司曾获评“鹰城第五届消费者信赖品牌”，被《企业观察
报》授予“爱心企业”称号。

归根者感悟：
市委组织部实施的人才“归根”工程激励着我一直努力，为家乡的经

济建设、社会发展多作贡献，创造更多价值。我有责任、有义务在事业成
功的时候回报家乡。

平顶山市深入实施在外人才
“归根”工程，用归根文化汇聚人才
智慧，通过“归根”鹰才鹰商寻访大
行动，吸引“归根”鹰才鹰商资智助
乡推动鹰城发展。“市委组织部的
人才‘归根’工程，让我有机会实现
理想。今后我将继续致力于大健
康事业，为鹰城百姓的健康尽自己
的努力。”2月 10日上午，美年大健
康体检慈铭奥亚体检分院办公室
内，总经理申远翔说。

积累经验 顺应时代潮流

走进美年大健康体检慈铭奥
亚体检分院，门口的测温机器人可
爱且充满科技感。四楼体检中心
建筑面积达4000平方米，地板光可
鉴人，大厅内的多盆大型绿植赏心
悦目，更衬得环境整洁雅致。体检
中心男女分区、布局合理，给人以
舒适的体验。

申远翔大学毕业进入原市建
安总公司工作，后来他到北京从事
投资管理工作，发现预防医学是时
代发展的潮流，回平累计投资1.5亿
元创办了平顶山市美年大健康科
技服务有限公司。其中，美年大健
康建宏体检分院设在建设路西段，
美年大健康体检慈铭奥亚体检分
院设在黄河路中段。公司600多项
体检项目的专业性，以及宽敞、整
洁、舒适的环境、男女宾分区带给
了市民前所未有的感受。

“40岁之后人体各项机能开始
下降，有必要每年进行一次体检。”
申远翔说，他们根据实际情况，引

进多种大型专业设备。“例如现在
肺癌发病率较高，检测只能用低剂
量螺旋CT。我们专门配备了相关
仪器，引入健康体检。”目前，公司
已提供就业岗位300余个，累计纳
税突破 2500万元，累计体检 60万
人次。

不忘初心 积极投身公益

“企业发展的同时也要积极投
身公益。”申远翔说，作为具有社会
责任感的现代企业，公司不断回馈
社会：开展了500余场公益健康科
普和弱势群体健康救助活动；每年
10月份定期举办“粉红丝带”女性
乳腺癌公益活动；走进全市各县
（市、区）多个乡镇开展健康精准扶
贫活动，为村民公益诊疗和体检；
为抗战老兵、公安系统英模及烈属
提供价值50余万元的健康关爱物
品；为200位困境儿童及其家人免
费提供专业健康体检，并捐资捐物
……

新冠肺炎疫情发生以来，公司
积极参加抗疫工作，无偿向市疾控
中心捐赠紧缺医用防护物资，为抗
疫一线工作者捐赠3000份价值近
300万元健康慰问险。2021年，公
司被湛河区新冠肺炎疫情防控指
挥部授予“携手抗疫 大爱无疆”锦
旗。

“健康的基础是预防
为先。在市委组织部‘归
根’工程引领下，我会继续
努力为鹰城人的健康保驾
护航。”申远翔说。

申远翔：

顺应潮流
为市民健康护航

□本报记者 李科学 文/图

归根者简介：
乔珍榕，29岁，叶县叶邑镇大乔村人，平顶山弗瑞曼汽车用品有限公司

创办人，被评为叶县“新时代乡贤”。

归根者感悟：
感谢市委组织部实施的人才“归根”工程搭建的平台。不管什么时候，

人都不能忘本，我会努力带动更多群众过上美好的生活。

平顶山市深入实施在外人才
“归根”工程，用归根文化汇聚人才
智慧，通过“归根”鹰才鹰商寻访大
行动，吸引“归根”鹰才鹰商资智助
乡推动鹰城发展。“市委组织部的

‘归根’工程为企业提供了一个良好
的环境，我希望利用自己所学的知
识带动群众增收致富，为乡村振兴
带来活力。”2月8日上午，叶县叶邑
镇大乔村的弗瑞曼汽车用品有限公
司车间内秩序井然，工人们正在忙
着加工产品。看着眼前忙碌的工
人，创办人乔珍榕说。

技术入股 进行网络销售

乔珍榕来自一个贫困家庭，母
亲邱花早年患有慢性病，家里只有
父亲一个劳动力，既要给母亲看病，
又要供应乔珍榕及两个姐姐上学，
这个五口之家举步维艰。大乔庄村
村委会研究决定，将乔珍榕家纳入
贫困户，并对他家进行了一系列的
政策帮扶。这使正在山西上大学的
乔珍榕没有了后顾之忧，能够专心
学习。大学毕业后，乔珍榕回到了
家乡。

乔珍榕的姐姐乔芸玲嫁到了漯
河，一直与丈夫做汽车用品销售生
意。后来，乔芸玲与丈夫商量，决定
回乡，利用村级集体标准化厂房成立
平顶山弗瑞曼汽车用品有限公司，专
门从事互联网批发销售。同时，与学

习金融数学专业的乔珍榕商
量，让他以技术入股，担起公
司网络销售的重任，乔珍榕
欣然答应。

“刚开始，商丘一家汽

车销售4S店与我取得联系，订了20
多套汽车用品。”订单虽小，但这是
乔珍榕的第一笔生意，给了他巨大
的鼓励。当时工厂里只有 3 个工
人，20 多套汽车用品 3 天才做完。
对方收到货后，对货物的做工及质量
都满意。这个老板便成了乔珍榕的
第一个固定客户。当年底，乔珍榕共
收到了十几个订单，加工汽车用品
300余套。乔珍榕所在工厂生产的
坐垫、后备厢垫等汽车用品因质量
好、价格优惠，得到了合作商户的支
持与信赖，一传十、十传百，渐渐地
订单多了起来。

收益攀升 订单越来越多

后来，乔珍榕每月的订单量都在
三四千套，每月的纯收益也达到了4
万元。再后来，月订单量达到了两万
套，纯收益达到了20万元。

渐渐地，乔珍榕把生意从国内
做到了国外。现在与弗瑞曼合作的
有来自俄罗斯等国家的 30 多个客
户，国外订单量已经达到了总订单
的一半，公司在县城专门建立了网
络销售工作点。

由于乔珍榕的努力与坚持，在
订单量增多的同时，关注他、认可他
的人也越来越多。在事业一帆风顺
的时候，乔珍榕也没有忘记家乡的
父老乡亲。目前，附近30名村民在
他的车间内工作。遇到想创业的村
民，他也会热心帮助。“希望更多优
秀人才在市委组织部‘归根’工程感
召下回到家乡，建设家乡。我也会
通过我的努力，带动更多人就业。”
乔珍榕说。

乔珍榕：

创业有成
让产品走出国门

□本报记者 燕亚男 文/图

申远翔（左）对体检中心医生进行工作指导 乔珍榕在工作中


