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白酒勾兑和酒精勾兑
别傻傻分不清楚
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多家银行清理
“睡眠账户”
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昨天中午，笔者在市区光明路一
股份制银行网点看到，2022年“开门
红”活动的宣传海报已张贴在厅堂大
门上，厅堂内也装饰一新，展示陈列
出了最新的理财产品信息，一派红火
景象。“为了在新一年抢占先机，我们
行的‘开门红’活动从去年12月初就
开始了，前期做了很多准备，希望给
新年开个好头！”该网点客户经理李
女士说。

“开门红”号角早早吹响

“开门红”如今已经成为银行等
金融机构每年岁末年初的例行活
动。所谓“开门红”是银行等金融机
构在新年前后推出的一种营销活动，
通常在每年的 12 月至次年 2 月进
行。这期间，银行多会采取各项措施
大力冲刺业务，为全年工作开好局。

“开门红”营销期间产生的业绩对金
融机构全年的发展有着举足轻重的
影响，因此，对于“开门红”，各家银行
均铆足了劲。

为抢抓岁末年初业务营销有利
时机，激发员工斗志，近期我市多家
银行纷纷召开动员大会、誓师大会、
培训会、启动会……全力决战“开门
红”。

2021年12月13日，农行平顶山分
行召开2022年“春天行动”综合营销
活动启动会，要求全行员工统一思想
认识，牢固树立为客户服务理念，通
过存款、贷款、中间业务、客户拓展、
线上业务、清收处置六大方面服务的
推进和提升，夯实稳存增存基础，加
大贷款有效投放，强化服务和保障，
用好的产品、合适的产品、便捷的渠
道为客户提供高质量的金融服务，实
现2022年全行首季业务“开门红”。

上月 24 日，中行平顶山分行召
开 2022年“开门红”启动大会，宣读
了 2022 年开门红方案，相关业务部
门明确了目标、费用配置、竞赛激励
措施，各支行行长、各条线负责人上
台进行表态发言，彰显决心。

上月 26 日晚，平顶山农信系统

举行2022年“开门红”竞赛活动启动
仪式，宣读了市农信系统 2022 年一
季度“开门红”方案及考核指标。8家
县级行（社）主要负责人向市办党组
递交请战书，鹰城农商银行三行一部
向鹰城农商银行党委递交请战书。

除了动员会、启动会外，部分银
行提前对行内所有的存量客户、中高
端客户进行梳理、维护，通过邀约客
户参与各类活动和沙龙来增进联系，
提前为“开门红”打基础。

“客户沙龙是我们行每年‘开门
红’的必备项目，今年我们通过瓷器、
香道大师课等形式，定向邀约客户参
加，毕竟，有人气了才能‘红’起来。”
我市一股份制商业银行客户经理告
诉笔者，该行在上月初就提前布局了

“开门红”。

主推产品各行不尽相同

零售业务方面，“开门红”主推的
金融产品，各家银行不尽相同，在多
数国有大行中，往年较为火热的大额
存单今年势头有所减弱，银保产品、
理财子产品和基金产品反而成为主
推。而对于股份行、城商行，大额存
单仍占较大分量。

笔者调查发现，多家银行的存款
产品利率和此前相同，并没有明显的
变化，但股份行的3年期定期存款利
率普遍高于国有大行，国有大行的3
年 期 定 期 存 款 利 率 为 3.025% 至
3.35%，股份行3年期定期存款最高的
利率为3.55%，5年期定期存款利率最
高可达4.05%。

“去年6月，市场利率定价自律委
员会存款利率调整方案实施，实施
后，半年及以内的短端定期存款和大
额存单利率的自律上限有所上升，一
年以上的长端利率自律上限有所下
降。现在的存款利率并不高，存款产
品对客户的吸引力不大。”一国有大
行网点的客户经理周女士向笔者坦
言，2021年年初的3年定期存款年化
利率还有3.85%，现在只有3.25%。

笔者也从多位银行网点工作人

员处了解到，由于一年期及上的存款
产品利率下降，存款产品优势不再。
因此，多家银行力推银保合作类理财
产品。如农行平顶山分行推出的农
银爱守护B款保险产品，交3年保 10
年，具有解决个人理财、子女教育、婚
嫁、养老的功能。从第5年至第9年
每年返还首期保费的60％，第10年返
还保额，返还金默认进入万能账户现
行利率4.6%实现复利生息。

针对不少企业年底要给员工发
工资、发福利、春节前囤货等情况，工
行平顶山分行推出普惠金融产品，为
小微企业、小微企业主、个体工商户
提供融资支持。该行推出的 e抵快
贷、税务贷、e企快贷等贷款产品，具
有办理快、额度高、期限长、利率优等
优势，可通过网银自主申请，在线评
估、瞬时审批、随借随还。

“以前的实物礼品大多换成了电
子权益，比如视频网站的会员卡、话
费立减、外卖红包、指定商户立减金
等。”对于“开门红”客户福利形式的
变化，交行平顶山分行个金部李丹表
示。通过交行手机银行完成指定任
务即可抽奖，最高可中888元支付贴
金券。除此之外，手机银行购买基金
手续费低至一折，每周五交行买单吧
APP热门餐饮抢券五折起。

临近春节，一些银行还推出了贺
岁黄金，包括金币、金钞等。这类产
品不仅具备黄金的投资保值属性，还
兼具文化收藏属性。如邮储银行的

“邮储有福·虎年贺岁金”，主打“生肖
贺岁”，延续“邮金合一”及贺岁金、贺
岁银双臻藏形态，将传统文化与现代
设计巧妙融合，打造别具特色的生肖
邮品珍藏，形式新颖、工艺精湛、寓意
深远，满足客户收藏、礼赠、投资需
求。

“‘开门红’期间，金融产品相对
质量更好，收益更高。各家银行都会
全力以赴，无论是代理保险产品、基
金理财产品还是配套服务，都会比以
往上一个台阶。”一位业内人士告诉
笔者。

（朱梦楠 文/图）

动员大会、竞赛活动、客户沙龙……

银行“开门红”火热进行中

工行营业网点大厅内装饰一新


