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□记者 张五阳 文/图

本报讯 让爱心温暖寒冬，
让关怀如影随形。11月26日，
汾酒平顶山区域经销商联盟走
进校园，以汾酒公益基金会的
大力支持和山西杏花村汾酒销
售有限责任公司的组织筹备，
开展了“献出一份爱心，托起一
份希望，青花汾酒心系校园情
系儿童”主题活动，将凝聚着温
暖与关爱的物资送到需要帮助
的学校及学生手中（如图）。

据了解，以平顶山市新诚

信商贸有限公司为会长单位
的汾酒平顶山区域经销商联
盟，通过不断了解当前社会的

办学助学情况，奔走于平顶山
市周边各村镇，最终通过走访
得知，郏县堂街镇孔湾希望学

校、郏县堂街镇联办小学两所
学校地处偏远，资源设施匮
乏，且远远不能满足信息化教
学要求。

得知消息后，山西杏花村
汾酒销售有限责任公司督导部
主任王利强、冯海燕，山西杏花
村汾酒销售有限责任公司平顶
山经理郭振华与汾酒平顶山区
域经销商联盟中的平顶山市新
诚信督导部吴勇、汾酒部门王
晓云，平顶山炳坤贸易有限公
司张金山，郏县汾酒经销商张
远财等一同前往校园，为两所

学校的学生们送去了书包、笔
记本、文具盒、彩笔、篮球、羽毛
球、乒乓球等学生用品。

对于此次活动，郭振华说，
看到孩子们的笑脸，看到他们
内心满怀憧憬和希望，十分感
慨。企业的发展离不开社会的
支持，汾酒积极响应国家精准
扶贫战略方针，发挥产业、资金
优势，勇担社会责任，用感恩之
心回馈社会。汾酒平顶山区域
经销商联盟会继续将爱心传
递，为更多校园的孩子们送去
温暖、送去希望。

献出一份爱心 托起一份希望

汾酒平顶山区域经销商联盟走进校园送温暖

□记者 张五阳 文/图

本报讯 青春不散场，回
忆永难忘。11月23日，贵州
茅台酒销售有限公司河南省
区携手平顶山市新诚信商贸
有 限 公 司 在 市 区 乐 Live
House音乐餐厅成功举办了
80 印象·青春不散场“品鎏
金岁月，鉴茅台芳华”主题活
动。贵州茅台酒销售公司河
南省区领导、平顶山市新诚
信商贸有限公司领导及青年
茅粉（茅台粉丝）共计50余
人参加此次活动。

当晚 6 时许，活动会场
内外已经热闹非凡。在大门
外，嘉宾们系上红领巾，戴上
大队长袖标，纷纷步入会
场。会场内的布置极具年代
感，轻柔的民谣乐曲伴随着
旧自行车、旧录音机、小人
书、磁带等承载20世纪70、
80年代记忆中的老物件，茅
台的历史文化元素与微微泛
黄的照片融合在一起，营造
出复古怀旧的现场氛围，使
见惯了“大场面”的嘉宾耳目
一新。此次活动主办方还精
心准备了70、80年代常见的

小零食、饮料等，并在现场设
置了许多创意互动区，引得
现场嘉宾纷纷拍照留念（如
图）。

活动伊始，贵州茅台酒
销售有限公司河南省区副经
理佘兴运代表贵州茅台酒发
言，他首先介绍了茅台酒的
历史及生产工艺，并对每一
位嘉宾的支持和信任表示感
谢。他说，随着 70、80后逐

渐成为社会发展的主力军，
此次活动精准邀约了70、80
后嘉宾，以复古怀旧的方式，
融合了回忆青春的主题。拉
进了嘉宾与茅台的距离，在
让嘉宾感同身受的同时，更
深层次地体会茅台酒的文化
内涵，并将茅台多元文化元
素存留在心中。

此次活动不仅邀约的人
群非常年轻化，其形式上也

突破了以往酒类活动在大型
酒店举办的正式与庄重，多
了一分轻松与愉悦。主办方
之一的平顶山市新诚信商贸
有限公司总经理王曦玄认
为，在音乐餐厅中举行茅台
品鉴会，是为了让嘉宾感受
一种轻松、愉悦和年轻的氛
围，并希望借助这种放松的
环境，进一步拉近与茅粉之
间的距离。如今70、80后已
渐渐成为茅台酒的主要客户
群体，活动主题定为 80 印
象·青春不散场，让每一位嘉
宾有参与感、有共鸣、有回
忆，才能感受到此次活动的
意义与主办方的诚意。

此次活动氛围非常轻
松，几乎每位在场嘉宾都能
参与其中，嘉宾们以酒为
媒、畅所欲言、互动交友、展
示才艺。主办方设置的抽
盲盒、猜歌名、盲品赛、你画
我猜等互动小游戏，引得嘉
宾踊跃上台参与，甚至有嘉
宾勇敢走向舞台一展歌喉，
引得观众纷纷拍手叫好。
在欢歌笑语中、在释放压力
中、在回忆青春中，整场活
动圆满落幕。

青春不散场，回忆永难忘

“品鎏金岁月,鉴茅台芳华”
主题活动成功举办 □记者 张五阳

本报讯 11 月 25 日，“举杯赊
店，聚力前行——赊店老酒 2021
年客户答谢会平顶山站”在市区
神马大酒店圆满落幕。市酒业协
会创始会长王新合，执行会长李
亚伟，副会长刘岳辉、肖国良和平
顶山新佳幸商贸有限公司总经理
姬红恩、经理姬昭文，河南赊店商
业有限公司副总经理宗孝帅等人
与现场550余名合作商共话情谊、
共品美酒。

当日上午 11 时，活动正式开
始。虽然白酒市场风云变幻，但赊
店青花瓷系列在平顶山市场依旧
活力四射、风生水起。刘岳辉认
为，这与赊店青花瓷系列本身的不
凡有很大关系。赊店青花瓷系列
是赊店老酒的经典大单品，问世以
来，无论包装还是品质，都赢得了
消费者青睐。近年来，赊店青花瓷
取得的成绩更是有目共睹，连续三
年位居河南省十大名酒前列，畅销
十余年以口碑获誉无数，为豫酒转
型发展树立了一个长盛标杆。

宗孝帅在代表赊店老酒发言
时表示，为了满足消费者与合作
商，赊店老酒做出了诸多努力与
尝试。而今日成绩的取得，便来
自其一直在品质与服务方面的极
致追求。服务上，赊店老酒不断
进行管理服务的优化升级。品质
上，赊店老酒坚持以酿就品质好
酒回馈合作商和消费者的信赖。
赊店青花瓷系列十余年畅销的背
后，是五次产品自主换代升级，每
一次升级的核心都对产品品质提
出了更高的标准。

此次活动不仅有动听的歌
曲，惊险刺激的杂技表演，赏心悦
目的舞蹈表演，一轮轮的大抽奖
也让不少在场的合作商喜笑连
连。活动进行期间喝彩声不断，
在场嘉宾频频举杯，共同庆祝赊
店老酒在2021年的辉煌销量。

姬昭文说，赊店酒的销售离
不开在场每一位经销商、优质客
户的支持，公司将会一如既往地
为各位经销商、优质客户做好服
务，解决后顾之忧，让每一位经销
商、优质客户都能得到实惠。同
时该公司与赊店老酒的合作信心
十足，也将会继续坚定不移地合
作下去。

赊店老酒2021年
客户答谢会平顶山站
完美收官

□记者 张五阳

本报讯 领跑时代，跨界
共赢。11月26日上午，宝丰
酒业前往商丘市河南小鸟车
业有限公司，双方就对未来
探索企业间合作新模式，展
开了面对面交流，相互分享
和学习经营模式、管理思路。
通过此次走访，双方对未来
合作初步达成共识，并表示
对未来的合作充满期待。

当日上午10时许，宝丰

酒业销售公司总经理张伟
皓、省内大区总监高洋等一
行受到了河南小鸟车业有限
公司副总经理刘娟、曹学明
等人的热烈欢迎。在随后的
座谈会上，张伟皓就宝丰酒
的历史文化、酿造工艺等进
行了全面介绍。目前的宝丰
酒，产品品质和酿造工艺已
得到全面提升，未来会紧紧
扎根于中原大地、辐射全国
市场。跨界资源融合已经成
为众多企业新的思路与模

式，宝丰酒业同样迫切希望
能与更多能达成共识的企业
合作，共赢未来。在此次交
流中，张伟皓也诚挚邀请小
鸟车业团队参加宝丰清香之
旅体验活动，感受宝丰酒的
千年文化底蕴。

刘娟首先对宝丰酒业的
到来表示欢迎，并认为这是
一次非常及时的交流。宝丰
酒业作为河南知名白酒企
业，有着悠久的历史传承和
文化底蕴，在河南地区品质

有口皆碑。希望通过此次交
流，建立良好的合作关系，共
同为河南经济发展贡献力
量。

据介绍，宝丰酒业目前
已经走访了12家企业，已初
步完善了市场定位与布局，
通过已走访的企业回馈，均
表示对同宝丰酒业的合作充
满期待。在未来，宝丰酒业
仍将不断与各行各业交流探
讨，拓宽品牌发展思路，为实
现豫酒振兴镶铸动力。

领跑新时代 共创新未来

宝丰酒业探访河南小鸟车业有限公司


