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我的故事我的故事

锤炼手艺
他能造就“任意门”

讲述人：河南钰祥实业有限公司负责人郭遂学

□本报记者 魏森元 文/图

我是个手艺人，凭本事吃饭，几十
年过去了，怎么也没想到当年跟父亲
学的木工手艺成了今天致富的本事。

干起装修 制作木门

我们家兄弟姐妹多，我排行最
小，小时候家里困难，父亲外出给乡
邻做家具，我就跟着到处跑，混点好
吃的。

初中毕业后，我便跟着父亲到
十里八乡做家具，给父亲打下手，上
学不行的我却从父亲身上学到不少
木工手艺。记得十七八岁时，我开
始跟着村里装修队干，老师傅见我
踏实好学，手把手教我，这让我学到
不少手艺。

1990年我20岁了，和朋友成立
了一个装修队，闲暇时跟着父亲做
木工。大概在1995年，干装修的同
时，我还在汝州城区望嵩路一家商
场租了场地，给有需要的客户做家
具，生意还不错。

那时候年轻，记性好，为了给顾
客制作款式新颖的门，我到浙江等
地建筑市场走一遍，展厅里各种款
式的门看上几眼，就能把结构、材质
和尺寸摸得门儿清，回来根据客户
的喜好把门做出来。

到2000年时，专门经营木门的
店铺开始出现，我便停掉装修队，回
到汝州市紫云路街道郭营村专门做
门。凭借自己的技术和经验，制作
出来的木门结实耐用、美观大方，附
近村民都来选购。没有打广告，仅
靠客户的口碑相传，生意越做越大，
逐渐站稳了脚跟。

开办工厂 紧跟潮流

最初我在自己家做，后来订单
多，家里地方小，购买的机器设备放

不下，便把邻居家的房子也盘过来，
打通后扩大生产规模。由于电锯等
机器设备噪声大，村民有意见，我就
在村东北租了村集体5亩地办起了
木门加工厂。

做门是个技术活，不仅要板材
好，还要款式新潮，那些年我去过广
东、浙江、上海等地考察市场。

由于我做的木门紧跟潮流，厂
子发展很快，2016年，我成立了河南
钰祥实业有限公司，将厂区面积从
原来的5亩扩大到10亩。

去年，我把原来的旧厂房拆除，
建起新式钢架结构厂房，车间4000
多平方米，还有1000多平方米的办
公大楼。

说起这些年的营收，我真没有
算过账，去年到今年因为新冠肺炎
疫情，生意受到一定影响。2019年
算是最好的一年吧，我估算厂里产
值大概有 1000 多万元，纯利润有
100多万元。那时候厂里有30多个
村民务工，每人每月收入4000元至
6000元，最多的有10000多元。

这几年我得到很多帮助，之前
汝州市人社部门给我们争取到一笔
创业发展基金，去年村里在镇政府
的引导下，将发展村集体经济专项
资金50万元入股厂里，一定程度上
缓解了厂里的资金困难。现在市里
开展万人助万企活动，也为厂子的
发展提供了契机。

目前厂里的加工车间基本建好
了，但办公楼还没有完全装修好，装
修好后我会把一楼专门作为样品展
厅，让客户一来就有直观印象。

人不能没有目标，做事业也一
样。我一直把做出质量卓越、紧跟时
代潮流的木门作为目标，这也是我的
厂子能够不断发展壮大的秘诀。其
实我这也是受父亲的影响，那时候十
里八乡村民要做家具，我父亲是首
选。我也希望自己做出的木门成为
汝州人家装的首选。

郭遂学介
绍自己制
作的各款
木门

杨舒棠在宝
丰县消费帮
扶专馆值班

办起酒店
他又打开一扇“窗”

□本报记者 南朋英 文/图

激情成就梦想，努力创造未
来。作为一位85后农民，通过奋
斗，我拥有了自己的公司，还在宝
丰县城买了房，结婚生子，家庭事
业双丰收。去年，我选择返乡创
业，用所学所见带动更多家乡父老
创业致富。

开酒店风生水起

我的父母都是农民，他们最大
的愿望就是我能学门技术立足。

2005 年，我从当时的河南牧
专毕业。我学的是畜牧兽医专业，
先去猪场喂猪半年，2006年又跟
老兽医学习了半年，去兽药厂做技
术员、业务员。

3年时间过去了，我对自己有
了新的认识，我性格开朗，向往外
面的世界。于是，2008年我从兽
药厂辞职，选择了创业之路。靠着
积攒下来的3万多元，跟朋友一起
销售服装、鞋等日用百货，参加全
国各地商场的特卖会。

这个工作很辛苦，但让我开阔
了眼界。一般情况下，参加特卖会
在一个地方会待上一两个月，工作
之余我会出去转转。几年时间下
来，我走遍了国内上百个大小城
市，也积累了一定的资金。

我去了青海，跟朋友做起了快
捷酒店生意，这给我带来了丰厚的
回报，事业蒸蒸日上。

我跟朋友在西宁、格尔木开了
两家7天连锁酒店，成立了西宁爱
客酒店管理有限公司；2014年，我
们在格尔木开了如家酒店；2015
年，我们又在德令哈开了汉庭酒
店。

之后我在宝丰县城买了房子，
结婚生子，家庭很幸福，父母也为
我感到骄傲。

回到家乡创业

2020 年初，一场突然而来的
新冠肺炎疫情，让我在外的生意损
失惨重。

封闭在家期间，我思考新出
路，了解到国家大力支持乡村振
兴，我觉得这是成就自我、为家乡
奉献的好机会，于是果断选择在家
创业。

2020 年 4 月 16 日，我注册成
立了河南省名汇物资供应有限公
司。公司成立之后，我向宝丰县消
费扶贫专班申请建立宝丰县扶贫
产品超市，并在 2020 年 6 月建立
宝丰县产业扶贫特色产品展销中
心（后来更名为宝丰县消费帮扶专
馆），销售宝丰县30多家带贫企业
产品及贫困户产品100余种，统一
打造豫宝名汇“印象宝丰”系列农
产品，带动家乡农民致富。

2020年8月，我的公司成功申
请进入河南省消费扶贫百企联
盟。同年 12月，我参加了宝丰县
农业农村局组织的高素质农民培
训。

我制订了雄心勃勃的计划，未
来3年内，在宝丰建立深加工厂、
农产品基地，带动千余农民就业、
创业，实现公司+零售店+线上销
售+基地+农户一体化合作模式，助
力乡村振兴。

创业发展之余，我还积极参加
社会公益事业。老党员来到消费
帮扶专馆，凭“光荣在党50年”纪
念章可免费领取面粉一袋。今年
7月河南发生水灾，我以公司名义
向宝丰县防汛一线及辉县市累计
捐赠2万余元物资。

返乡创业天地宽，产业助农
前景广。我相信，在带动家乡父老
致富的道路上，自己也会迎来更加
辉煌的未来。

讲述人：宝丰县张八桥镇白塔营村杨舒棠


