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在平顶山，有一家集众多
连锁产业、多元化发展于一身
的企业；一家关键时刻显身手
的良心企业；一家有温度、有责
任感的情怀企业；一家以培育
优秀人才，造福社会为己任的
爱心企业，它就是平顶山市万
福源集团。

万福源集团目前拥有员工
近600人，旗下拥有万福源酒
水连锁、嗨！果儿水果连锁、万
福源茶生活、鹰皇西餐、嗨森
Baby早教培训机构等多个本
地品牌。

万福源集团发展至今，获
得了“3·15 诚信企业”“国家
级放心酒工程·示范店”“诚
信酒商”“2019 年度中国酒类
连锁30强”“第四届平顶山市
诚实守信类道德模范”“第三
届平顶山市非公有制经济人
士优秀中国特色社会主义事
业建设者”“中原酒业金牛奖

杰出酒商”“优秀企业家”等
荣誉称号，但万福源集团并未
停止脚步，一心埋头苦干，艰
苦奋斗，继续向更高的目标迈
进。

万福源酒水连锁，立
足百年企业大计

自 1992 年创立万福源连
锁品牌至今，万福源集团确立
了“信誉是金，服务是心”的经
营理念。为遵循这一理念，制
定了一套严格的进货、出库流
程。从源头把控商品质量，所
有产品入库前都进行鉴定；出
售的每一件商品都要有万福
源标识的标签，并承诺假一赔
十。

每年“3·15”消费者权益
日，该集团会设立一个个义务
鉴别名烟名酒区，向市民传播
酒水知识。各县（市、区）30多
家门店，为周边居民提供义务

鉴别，多次被授予“3·15 诚信
企业”荣誉称号。

嗨！果儿，探索新型
商业模式发展

经过 7年的发展，嗨！果
儿形成了平顶山、许昌两市及
周边十县等近百家连锁企业。
该集团把鲁山县董周乡、张店
乡和叶县邓李乡作为重点扶贫
对象，引导农户进行品种选择，
并进行栽培技术培训。按照市
场化理念，进行产品的标准分
级，并提供销售渠道，成立了国
内40多家水果企业参与的“中
果盟”，让果农的水果不仅可以
在本地销售，还可以走出河南，
销往全国。

目前，该集团实现了年吞
吐量 1万吨，不仅解决了果农
的销路问题，也带来了更高的
收益，因此获得了“平顶山市脱
贫攻坚鹰城奉献奖”。

无私奉献回报社会，
彰显本色乐于助人

万福源集团积极投身于社
会各项公益事业，多次走访慰
问贫困家庭，2010年该集团把
福文化、爱心文化、孝道文化作
为发展理念，只为帮助贫困学
子、困难家庭和孤寡老人。

2020年疫情之下，该集团
第一时间号召了该集团的员工
向市慈善总会进行捐款并和新
华区工商联领导一起看望慰问
卫生、防疫、公安、社区等基层
单位一线人员，并捐赠水果价
值13万元。

旗下品牌的嗨森 Baby早
教机构向援助湖北的一线医
护人员及平顶山市公安、医疗
等奋战在抗疫一线的工作者
家中0至6岁的子女提供近百
万元早教基金。该集团还主
动联系菜农，调配人员进行免

费配送服务，得到一致好评与
认可，获得了“抗击疫情先进
企业”称号。

万福源商学院，文明
建设育新人

万福源集团致力于把万福
源做成一个平台，让更多的人
才可以成就一番事业。

2015年，万福源集团创办
了万福源商学院，该集团董事
长李国富亲自担任院长，他把
几十年的经营经验倾囊相授。
2015 年万福源新增教育专项
基金，不仅员工可以获得学习
补贴，员工的子女也可以获得
教育补贴。

该集团用心做事业、良心
做企业，广纳社会各界有识之
士和有志之士，共同打造利益
共同体、事业共同体、命运共同
体，连心再绘新蓝图、携手再创
新辉煌。 （张五阳）

万福源集团 平顶山本土的多业态连锁品牌

本报讯 3月27日下午，以
“聚势·启新·共赢”为主题的宝
丰酒业 2021 年度经销商大会
在郑州市裕达国贸大酒店五楼
莲花厅举行。宝丰酒业相关负
责人以及全省各地市宝丰酒经
销商等共计450余人，共聚一
堂，共绘发展蓝图。

当天下午 4时，在一段振
奋人心、华丽酷炫的快闪视频
和激光秀后，宝丰酒业2021年
度经销商大会正式拉开帷幕。

宝丰酒业销售公司总经理
张伟皓首先致欢迎辞，他表示，
宝丰酒业实现了连续三年稳健
增长，并完成了未来高速发展

的基础条件构建。特别是去
年，在疫情的大背景下，宝丰酒

销量仍然实现了逆势增长。消
费升级依然是推动中国经济发

展的主要动力，由此为酒业带
来行业集中度提升、名酒消费
聚集、香型消费结构变化、光瓶
酒快速崛起等趋势。

宝丰酒业有限公司董事长
助理兼首席品牌官许英杰在历
史文化、荣耀历程、产品布局和
品牌未来发展规划四个层面进
行了发布和演讲。他表示，他
们将坚定不移地传承好文化基
因，继承好品牌荣耀，把宝丰酒
故事发扬光大。

在品牌创新上，许英杰说，
宝丰酒业将坚持打造“一清双
品”战略，坚持清香战略主体，
打造百年清香品牌，坚持“品

牌”和“品质”双核驱动。2021
年宝丰酒业将加大品牌运营和
传播力度，以新品牌价值为主
线，以内容运营为核心，全面搭
建新媒体矩阵，大力支持全省
市场运营和商业合作开展。

基于行业的发展趋势和市
场的变化，宝丰酒业销售公司
总经理张伟皓从“势、新、赢”三
个层面对宝丰酒的全新市场规
划布局进行了详细讲解。宝丰
国色清香师作、国色清香陈坛、
芳华、金标宝丰酒等产品通过
精彩的节目编排进行了一一呈
现和展示，将大会引向了高
潮。 （张五阳 文/图）

清香崛起 聚势共赢

2021宝丰酒经销商大会圆满落幕

宝丰酒业为优秀经销商颁奖


