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□记者 娄刚

本报讯 由平顶山日报社
主办的 2020鹰城地产风云榜
评选活动受到市民关注的同
时，也有众多房地产企业表达
了参评兴趣，记者昨天从平顶
山日报社房地产工作室了解
到，目前已有恒大悦珑湾、恒大
珺睿府、建业地产（建业光明
府、建业平西尊府）、千田集团
（千田理想城、千田新开元）、银
基誉府、民安龙山府等企业和
项目参评。

据了解，民安龙山府项目
位于汝东新区核心位置，项目
总占地面积约 184 亩，容积率
2.49，绿地率 36%。项目采用

现代简约风格，既简洁又高雅，
建筑采用铝模工艺施工，所有
外墙整体浇筑、一次成型。龙
山府小区景观以“微度假、酒店
风”为设计理念，打造度假式花
园景观，规划了“一轴、两环、五
园、九厅”的景观布局，营造出
都市休闲的全龄园区。小区设
计有室外露天游泳池。

民安龙山府作为精装产品
尤具特色，其精装细节源于民
安集团合作伙伴万科集团精装
资源库，并非简单的“毛坯+装
修”，而是通过对人们日常生活
的洞悉，针对性量身定做人性
化的合理家居空间，并以系统
全面的解决方案来应对家庭居
住中的各种问题，使人的生活

细节得到更合理的规划与落
实。

恒大悦珑湾位于新城区大
香山路中段，首期占地 222
亩。拥有11层瞰湖小高层，6+1
退台叠墅，1.5 超低容积率，
42.8%超高绿地率，是低密精
装纯洋房社区。小区内有约
96000 平 方 米 园 林 景 观 ，约
4200平方米生态内湖，珍稀花
草树木全冠移植，景观错落搭
配，将给业主一个空前绿色的
环境。另外，小区的配套设施
也很有特色，除了自建超 800
平方米风情商街外，还有约
3000平方米的名仕会所、恒温
泳池、健身大厅、桌球乒乓球室
等健身娱乐设施。

千田集团不仅重视小区绿
化，使新开元小区绿化率达到
50%以上，且注重物业服务，服
务千田新开元小区的河南习正
物业（前身为威尔士梵格物业）
成立于 2010 年，10 年来，在平
顶山一直有很好的口碑，它的
日常服务完善到位，组织的文
化活动丰富多彩，使千田新开
元的业主备感贴心。日前，经
过一系列严格审核与层层把关
筛选，在市物业管理协会第二
届理事会上，千田新开元小区
被评为市级物业服务示范项
目，获颁证书和奖牌。

2020鹰城地产风云榜评选
活动由平顶山日报社主办，平
顶山日报、平顶山晚报、平顶山

新闻网、平顶山传媒App、平顶
山微报和掌上鹰城是本次评选
活动及信息发布的媒体平台。

活动不仅有楼市“风云
榜”，也有“吐槽榜”，接受读者
和网友有关楼盘质量、延期交
房、霸王条款、配套服务、更改
规划、物业管理等各方面的吐
槽。

本次活动拟设奖项有年度
影响力房企、年度诚信房企、年
度市场贡献房企、年度人居典
范楼盘、年度优质户型楼盘、年
度优质配套楼盘、年度优秀物
业服务楼盘等，由市民、专家和
媒体代表评比选出。快来参与
吧，你的看法将可能成为评委
会参考的依据。

多家房企参评2020鹰城地产风云榜

□记者 娄刚

本报讯 12月 5日，碧桂园凤
凰城星系示范区正式开放。碧桂
园豫西南区有关负责人、众多商
界嘉宾和市民参加开放仪式，一
睹示范区芳容。

据介绍，碧桂园凤凰城首期
占地约138亩、总建筑面积约22.9
万平方米、绿化率 35%、容积率
2.5，由 10 栋高层、17 栋小高层组
成，涵盖建筑面积约105至 215平
方米精致三房、奢居四房、平墅五
房。产品均为大开间、短进深设
计，确保每一户通风采光。该项
目整体园林以“沉浸式凤凰八景”
为主题，从品质、细节、人性化等
方面为业主带来不一样的居住体
验。

本次开放现场展示了YJ125-
7d和YJ140户型的体验空间，将未
来生活场景生动地展现在人们眼
前。

走进 YJ125-7d（建筑面积约
124平方米）户型的体验空间，通
透的光线和接近理想的功能性让
人印象深刻。6.9米大横厅设计、
阔景阳台，赋予生活温暖明媚的
色彩。3+1户型设计给予主人更
多选择。书房、儿童游戏房、客房
等，根据实际需求进行灵活改变。

在 YJ140（建筑面积约 137 平
方米）户型体验空间里，大开大合
的尺度和奢阔的采光体验令人惊
叹。约7.7米宽屏瞰景阳台，颇有
将窗外盛景融入居住空间的意
味。居住与观景的边界在这里被
打破，开间约3.6米的主卧套房，
满足了当代人对私密度的需求。

碧桂园凤凰城
星系示范区开放

在上司眼里，晏星（如
图）是个“会来事儿”的人，
不知道这个评价是否让他
受用，但肯定让他有点想不
到。记得刚到售楼部实习
的时候，他都是硬着头皮跟
客户沟通的，好长时间都觉
得磨不开面儿，一张嘴说话
脸能红到脖子根儿。总之，
让年轻不羁的他以殷勤的
态度面对陌生人，真有种刀
架在脖子上的感觉。

晏星是大唐紫宸院售
楼部的置业顾问，今年 27
岁，按说这是朝气蓬勃的
年龄，但他总有莫名的压
力和紧迫感，说“我也老大
不小了，伙计们都结婚成
家了……”实际上，他确实
在努力赚钱，他说，“业绩
好的时候，钱拿到手上感
觉很爽”。

新工作带来新的生
活状态

晏星是河南大学环境
艺术设计专业的本科生，不
过毕业后这个专业他从来
没有涉足。2015年毕业后
他就到了郑州一家金融公
司打工，半年后回到平顶山
创业，生意做了两年不成功
就到一家国企上了班。随
着单位效益下滑，今年 6
月，他离开单位，开始自谋
职业。

晏星一个同学在深圳
做房产销售，每年收入70多
万元，同学说房产销售能赚
钱也练本事，他听了很动心，
但又舍不得离开家，就琢磨
着在本地找一家房地产公
司。后来他在网上看到了
大唐紫宸院的招聘信息，于
是登门应聘。“我觉得找对项
目很重要，大唐紫宸院是在
老城区核心圈开发的项目，
让人放心，事实证明这个项

目我找对了。”晏星说。
刚入行，房地产专业知

识的空白固然是个问题，但
毕竟可以通过学习弥补，真
正困难的是工作和生活状
态的转变，“原来轻闲惯了，
到这边每天要工作10个小
时以上，真是坐不住。刚到
售楼部的时候，我一到下班
时间就想走人，但这个行业
加班是常态，大家都在加
班，我怎么能先走呢？就找
各种借口蹿。”晏星说，领导
也跟他不客气，干脆利落地
拒绝了他，他这才发现，体
制外的氛围不太一样。

但让晏星逐渐融入新
环境的也是这个“不一样”的
氛围，售楼部的员工都是年
轻人，“有朝气，有拼劲，大家
赚钱的欲望都很强烈”，虽存
在着竞争，但这种竞争又有
制度去规范，所以同事之间
并没有太多的利益冲突。

慢慢地，晏星习惯了和
大家一样晚点下班，然后一
块儿去吃宵夜。“以前做生
意的时候也是经常和朋友
喝酒，有时候一晚上能喝三
四场。现在主要精力都在

工作上，很少这样了，但是
在售楼部没事的时候大家
说说笑笑也很开心。”回忆
过去的生活，他发现，从内
心里他还是更喜欢新环境
和新的生活状态。

“我可能比客户的
朋友更了解他”

也许更重要的是，做置
业顾问满足了晏星的成就
感。由于当时太过兴奋，他
已经回忆不起第一次达成
交易的具体情景了。大概
是今年6月份，一个中年男
子来访，恰好由晏星接待，
男子犹犹豫豫，聊了一个多
小时，一直下不了决心。最
后他把表格推到客户面前，
说：“签了吧哥，回家给嫂子
一个惊喜。”他的果断帮助
这位客户下了决心，当场交
了一万元的认筹金。“后来
我才知道这叫认筹，钱是可
以退的，不算达成交易。但
是当时非常兴奋，头都快晕
了。”他说，后来这位客户在
开盘时如期买了房。

一个将要结婚的年轻
客户今年初曾经想买大唐

紫宸院的房子，嫌价格偏高
没买，但想来想去还是放不
下，不久前通过朋友找到了
晏星。晏星一报价，每平方
米已经比年初贵了好几百，
客户心里很不是滋味，就一
直跟他商量能否便宜点，“这
位客户也怪，每次打电话都
是在半夜12点多，我刚睡着
就被他叫醒，一直谈了快两
个月。”他说，“其间楼盘又涨
了两次价，总共涨了将近
200元，我是没办法再给他
便宜了，能做的就是热情服
务，帮他弄清楚自己真正的
需求。最后考虑到马上要
结婚生子，孩子必然要上学，
那么我们楼盘周边既有小
学，也有中学，离医院、工人
文化宫都很近，他就买了。”

类似的经历让晏星发
现，在发掘客户需求的过程
中，可以了解到客户生活的
方方面面，“甚至比他的朋
友更了解他”。而当真正了
解一个人后，就想发自内心
地帮助他解决问题。他说：

“虽然我干这行时间不长，
但是我相信做销售要‘以诚
相待’，根据客户的情况给
他推荐最适合的产品，跟客
户玩套路最终会失去客
户。”可能正是他的“会来事
儿”加上以诚相待，他入行
仅半年，就拿了两个月的销
冠，令人刮目相看，也让他
有了更多自信走现在的路。

据晏星说，他当初离职
自谋职业家人是强烈反对
的。于是记者很自然地问
他：“现在家人怎么看？”他
说：“我一般不跟他们说我
的事，但是收入高了以后给
他们买过东西。”他妈妈开
玩笑地问过他：“卖了几套
房呀？”他也以玩笑回避了
问题，说：“卖了100万套。”

（本报记者 娄刚 文/图）

“会来事儿”的他，相信“以诚相待”
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