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□记者 娄刚 文/图

本报讯 9月5日，2020益宏
集团健康教育互助成长计划奖学
金发放暨小益课堂启动仪式在益
宏·宏天地项目营销中心隆重举
行。这标志着益宏集团的健康教
育特色社区服务体系已逐步落实
到各个益宏社区。湛河区教体
局、湛河区实验小学有关负责人，
益宏集团总裁王桂芬、河南区域
总经理葛丽娜、事业一部总经理
陶静等和诸多媒体人士及益宏业
主参加了此次活动，共同见证了
这一光荣时刻。

当天，益宏集团正式开启首
期健康教育互助成长计划专项奖
学金发放，对今年考上一本（双一
流大学）的业主家庭进行资助，为
20名学子发放了3000元至5000
元不等的爱心奖学金。

王桂芬在致辞中说：“益宏
集团以‘臻美生活’创造者为己
任，以‘健康、教育’作为产品运
营的核心价值，不断提高社区服

务，全力打造益宏业主专属的社
区教育体系。”她希望这次奖学
金的发放可以缓解业主考生求
学压力并激励社区学子继续奋
发向上。

据了解，去年9月，益宏集团

首次提出健康教育互助成长计
划，此项计划围绕教育、健康两大
核心，以集团专项互助资金为依
托，构建益宏公益健康教育体
系。今年高考，益宏在平顶山的
四大社区益宏·宏天地、益宏·海

上壹号院、益宏·上海映像、益宏·
惠泽园业主考生一本录取率达
30.64%，成绩亮眼。

益宏集团在社区教育的另一
布局小益课堂也在当天正式启
动。小益课堂自去年开始筹划，
旨在让家庭教育与社区教育无缝
衔接，以社区教育反哺家庭教
育。经过一年的打磨，小益课堂
正式成型，入驻益宏集团旗下惠
泽园社区。活动现场，葛丽娜为
小益课堂认证教师颁发了聘书。

据益宏集团品牌总监王骁锦
介绍，小益课堂以“安全、成长、信
任”为核心理念，为孩子量身打造
了涵盖科学、艺术、兴趣、互动、心
理五大模块的趣味课程，在关注
孩子学习的同时，更关注他们的
全面快乐成长。

据了解，小益课堂的启动是
益宏集团打造社区全龄益教体系
的第一步。未来，益宏还将着手
在成才、启赋、文娱等方面有更多
谋划和布局，推动益宏学习型社
区的构建。

益宏集团为20名社区学子发放奖学金
并启动小益课堂

□记者 娄刚 文/图

本报讯 近日，市民刘女士向
本报反映，她和家人在澜山府买
房时，该楼盘的“全民经纪人”活
动有一项“推荐成交享5000元佣
金”的政策。本来说好她可以享
受，但她在交过房款后应给的
5000 元佣金始终没有到账。这
是怎么回事呢？9月7日，记者找
到有关方面了解了情况。

刘女士说，今年7月，她父母
买房期间，她到澜山府售楼部帮着
看房，通过置业顾问王小姐参与了
该楼盘的“全民经纪人”活动。该
活动有一项“推荐成交享5000元
佣金”的政策，确认资格后，她把账
户及有关信息留给了王小姐。

之后不久，刘女士通过亲戚
又和澜山府另一部门员工郭先生
进行了洽谈，并且她最终选择了
通过郭先生买房。这套房子全款
60余万元，她父母短时间内就交
了全款，但说好的5000元佣金却

迟迟没有到她的账上。刘女士找
郭先生要说法，郭先生的解释是，
在这次交易中，公司认定郭先生
存在“窃客”行为，对他进行了罚
款和待岗处理，他已经难以履行
对刘女士的承诺。在此情况下，
刘女士找到了市房产事务服务中
心对此事进行调解，但无果。

9月7日，记者跟市房产事务
服务中心负责协调这件事情的彭
姓工作人员取得了联系，该负责
人说，他和刘女士以及澜山府的
多位工作人员进行过多次沟通，
各有说辞但都无法印证，他已经
建议刘女士通过法律途径解决。

记者随后跟正在待岗的郭先
生取得了联系。据郭先生说，他
和刘女士洽谈时，打算从自己将
要在这次交易得到的佣金中拿出
5000元给刘女士，所以并未就可
能衍生的问题明白无误地和刘女
士进行沟通，比如刘女士通过他
买房是否还有资格享受“全民经
纪人”的待遇。公司认定他“窃

客”后，不仅没有给他佣金，还罚
了他2000元，那么他自然无力再
给刘女士5000元了。

当天上午，记者到澜山府售
楼部采访了负责销售的张先生，该
负责人认为，刘女士和郭先生的私
人约定变成她和公司之间的约定，
是没有依据的，也是不合理的。当
刘女士和郭先生达成交易时，可以
肯定郭先生答应她的5000元不是

“全民经纪人”的待遇，因为公司规
定这一待遇只能通过售楼部办理
才能享有，他们都很清楚，而且享
受这一待遇要办理手续。所以，这
5000元是他们私下约定，公司不
能认这个账。事实上，先前刘女士
已经通过郭先生在他这里要走了
几千元的优惠。

那么刘女士到底该找谁要这
5000元钱呢？记者就此咨询了河
南金年华律师事务所律师高守伟，
他认为，房地产公司的“全民经纪
人”活动是其对社会不特定人所做
的承诺，是一个要约，刘女士介绍

自己父母在澜山府买了房，她本身
符合公司的“全民经纪人”条件，这
一点双方看来没有异议。房地产
公司拒绝支付刘女士经纪人佣金
的理由是说刘女士父母是通过非
销售人员郭先生买的房子，不符合
公司的规定。那么如果这个说法
在其“全民经纪人”活动中有明确
规定并已明确告知刘女士，拒绝付
款的理由是成立的；如果没有，房
地产公司就应该向刘女士支付
5000元经纪人佣金。

本报长期关注与住房有关的
问题，如果你居住或买房过程中
遇到了问题，请拨打 4940521 向
我们反映。为便于厘清事实和责
任，请全面真实地反映情况，尽可
能多地提供信息，可采用文字图
片、视频等形式。

这5000元钱该找谁要？

□记者 娄刚

本报讯 距由市房产事务服
务中心和平顶山日报社举办的平
顶山市秋季房展会还有两天，记
者昨天获悉，为展示诚意，多家参
展房企拿出部分房源推出特价，
优惠幅度惊人。而这些优惠专属
于本次房展会，那么你还犹豫什
么，做好准备来赶会吧！

据了解，恒大珺睿府推出 3
套特价房（面积 112 至 140 平方
米），总价优惠额在30万元至40
万元之间；恒大悦珑湾也推出 3
套特价房（面积 95 至 131 平方
米），总价优惠额30万元左右。

常绿·林溪天悦房展会期间
有三项优惠措施：一、住宅销售政
策，首付1万元起，购房即送维修
基金和两年物业费；二、全民营销

政策，推荐成交每套奖励5000元
购物卡；三、推出 10套天悦二期
高层住宅（面积 108 至 145 平方
米）作为特价房，总价平均优惠12
万元左右。

新利达房地产公司的新景·
翡翠项目普通优惠 1万元，在此
基础上，房展会3天另特别优惠1
万元，赠送3年物业费。如果客
户能一次性付款额外优惠2%。

佳田·新时代项目推出10套
房展会特价房，全部为公寓（面积
37至83平方米），总价优惠额从2
万余元至4万余元不等；佳田·新
天地项目也推出10套房展会特价
房，包括住宅3套（面积129平方
米）、写字楼 6 间（85 至 261 平方
米）、商铺1间（113平方米），其中
住宅总价优惠 12万元至 14万余
元之间，写字楼总价优惠9万元

至 37万余元，商铺总价优惠 110
万余元；佳田·西湖岸也推出10套
特价房，包括商铺4间（面积 109
至 220平方米）、公寓 6间（均为
90多平方米），其中商铺总价优
惠40余万元、50余万元、70余万
元不等，公寓总价优惠9万余元。

银基·誉府推出两套三期高
层住宅作为特价房，面积分别为
99平方米和 129平方米，优惠后
总价分别为59万余元和76万余
元。

千田·新开元三期理想城项
目房展会期间推出三项优惠政
策：一、54平方米现房公寓，首付
1万元即可入住；二、公寓特价房
送装修基金；三、10套89至136平
方米特价现房，一口价 5399 元/
平方米。

恒宇·东城国际在 9月 11日

至 13日房展会期间，推出9套现
房作为特价房，包括公寓和写字
楼，每日限售3套，限时一口价优
惠；公寓首付1万元起，写字楼首
付5万元起。房展会期间，到访
东城国际展区活动现场的顾客可
获得精美礼品。

房展会期间，参与益宏·宏天
地项目冠名的河南电视台《百姓
大舞台》鹰城春晚节目选拔活动
的客户，购房即可额外特享98折
上折。

据了解，因特价房数量有限，
为了应对购房者多于房源的情
况，各家房企都会制定自家的“幸
运产生机制”，使大家顺利买房。

另悉，其他参展房企的价格
优惠政策仍在继续制定中，届时
参展的市民一定还会遇到更多的
惊喜。

大方出手！

房展会多家房企推出特价房

今年7月，何先生终于住上了
市区湛南路西段的高层新居。这
是一套总价90多万元的精装房，首
付花了他大半积蓄，另外还要还20
年的房贷，但他毫不在意，他对记
者说：“这儿的环境就是我想要
的。”

何先生一家原来住在市区开
源路中段，那是他父母给他的婚
房，十多年前他们刚住进去的时候
还觉得位置不错，在市中心区，逛
街、购物、娱乐、餐饮都非常方便，
而且离他们夫妻俩的工作单位也
比较近，可以说工作生活都很便
利。因为位置好，有几年好多商户
想出高价购买或者租他们的房子，
他们都没有同意。

后来这套房子的缺点暴露了
出来。首先是楼下没有车子棚，更
没有汽车停车位，为此，何先生好
多年都没有下决心买车，他们家的
自行车和摩托车晚上都停在妻子
的单位，那儿离家还有将近一公里
的路程，很不方便。有时候何先生
图方便把车停在楼下，前后丢了3
辆摩托车。

其次是小区环境脏乱。实际
上何先生的这个住处很难称得上
小区甚至家属院，只有两三栋楼，
没有院子，也没有门卫，垃圾乱扔，
闲杂人员频繁出入。最近几年，他
的邻居都换成了附近的商户，有的
还变成了麻将房，令他们极其反
感。如果说他们还能忍受的话，那
么为给孩子尽快提供一个良好的
生活和学习环境就成了他们的一
个心病。

2018年初，他们回市区建设路
西段父母家时，拐进了旁边的一个
售楼中心，当时他们只是抱着“顺
便看看”的想法，并没有详细询
问。不过何先生注意到该楼盘位
于湛南路西段，作为摄影爱好者的
他，那个地方他还是很熟悉的。该
楼盘位于湛河南岸，而当时这一段
湛河治理的效果已经显现，两岸河
堤有水泥路面，有亲水方砖步道，
鲜花绿草遍布，花园小径环绕。从
该小区出了北门就可以上河堤，简
直像私人花园一样。更难得的是，
此地附近还保留了一处面积很大
的槐树林，在市区已经很少见了。
何先生说：“以我的眼光，这片儿比
老城区核心区的湛河两岸风景还
要好。我们也都奔五了，将来就在
这儿养老了。”

随后，他们去实地看了房，妻
子也很满意，就在当年五一买了
房。和记者聊起来时，何先生信心
满满地说：“这个地方离市一中也
很近，将来我儿子上学也方便。”

如果你在平顶山买过房子，欢
迎你向我们分享买房经历，可以讲
讲是怎样随着生活的变化买房的，
也可以讲讲买房过程中精打细算、
东挪西借甚至和房地产企业“过
招”的感受，还可以讲讲同物业和
邻居打交道的故事，总之，只要是
和买房有关的故事，都可以讲讲。

“买房故事”线索征集电话：
4940521或13721877299。

（本报记者 娄刚）

湛河治理后
他们在这儿
买了新房

线索征集电话：4940521、13721877299

房产
电话：4940521
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