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□记者 娄刚

本报讯 哪些房地产公司要
参加房展会？房展会还有啥服
务？这几天，不少要买房的人都
在打听我市秋季房展会的消息，
记者昨天从主办方得到消息，目
前已有多家房企包括建业、恒大、
碧桂园等报名参加此次房展会，
有关部门也将在房展会上为大家
提供政策咨询等服务。

新冠肺炎疫情的发生，对我
市经济发展和人民生活带来较大
冲击，也深刻影响了人们对住房
品质的要求，作为普通市民，在居
家期间更能深刻体会到宜居小
区、舒适住房、配套完善、高品质
服务的必要，而建造设计更加贴
近消费者、绿色节能、设施完善、
智能化服务的房屋产品，也是每
家房企都在思考的问题。

此次房展会以“助力经济振
兴·筑梦品质生活”为主题，由市房
产事务服务中心和平顶山日报传

媒集团共同主办，市房地产业协会
承办，邀请全市一线房企和主流项
目楼盘参展，充分展示我市房地产
行业在城市建设和改善人居环境
中的成果，组织多品种、多价位、多

区域楼盘展示展销，满足社会各层
次住房需求，以商品住房展示展销
为主，同时组织金融机构、物业服
务企业、房地产中介机构等相关行
业，最大限度搭建企业与消费者之

间的交流平台。
据了解，目前已有建业、恒大、

碧桂园、华城、昌建、新利达、中骏、
常绿、名门、大唐、福商、佳田、俊
海、银基、益宏、天河、中远、恒宇、
中房、大地等房企报名参加此次房
展会，楼盘多，房源足，而且都带来
了额外的专项、限时优惠措施。

考虑到楼盘众多，为了让市
民少跑腿多看展，组委会将此次
房展会地点设在市区鹰城广场喷
泉附近，整个展区呈圆形分布，看
房选房更直观。

除了看房选房外，和房产相
关的问题，如对不动产登记、住房
公积金、市场交易、物业、租赁、维
修资金、金融服务等有疑问的，主
办单位组织了相关部门和机构在
展会上设立席位，参展市民可以
现场进行政策咨询。

楼盘多，价格优，配套服务省
心省力。请记住时间：9月 11日
至13日，市区鹰城广场市秋季房
展会。

听说要开房展会
这些房企速占先机

两个孩子的妈妈小秦（化名）是记
者一个交往不多的朋友，她的笑容极富
感染力，总给人以满满的幸福感。所
以，当她聊起曾经很不容易的买房经历
时，记者不禁有些吃惊，但又觉得现在
的一切是生活对她应有的奖赏。

小秦2009年结婚，婚前两人买了
一套80多平方米的新房。说来很多人
不相信，这套总价不足20万元的房子，
婆家出了8万元，其他将近10万元是小
秦向家人和同学借来的。

怎么这么紧张呢？小秦说：“我们
两家都没钱，他爸妈都是农民，没有收
入，拿8万元已经是倾囊而出了。我爸
妈是矿上的普通工人，一千多、两千多的
退休金，仅够自己养老，没钱补贴我。”

买了房，两个人省吃俭用，把大部
分收入都用来还债。

2015年，刚还完债，小秦的老公在
新城区分了一套 150多平方米的福利
房。这套房子将近40万元，他们又借
了一部分钱才把房子买下来。不过，这
个时候两个人都赶上了各自单位的快
速发展期，月收入都在万元左右，加上
两个人工作努力，只用了两年多时间就
把钱还清了。

这么多年，小秦家的生活重心一直
都在老城区，所以这套房子分了之后他
们没去住，一直处于闲置状态。

小秦有第二个孩子后，公公婆婆过
来帮忙，他们住的80多平方米的房子就
显小了。不过是否要换一套大点的房
子还有些纠结，换吧，其实新城区的房
子足够一家六口住，而且手里也没啥钱
了；不换吧，现有的两套房子都不合用。

直到 2018年大女儿该入学了，小
秦才下定决心要换一套面积大点的而
且靠近学校的房子。最终，他们在市区
一所知名小学附近买了房。这套房子
总价70多万元，卖方要求全款一次性
付清。小秦拿出了全部积蓄，动用了两
个人的公积金，又向娘家借了30多万
元才凑够这笔钱。

听小秦讲完这段经历，记者问她：
“买了三次房，公公婆婆只在第一次买婚
房时出了8万元钱，之后两次都没再拿
过钱，你心里有没有过抱怨？”小秦说：

“只在第一次心里有点抱怨，后来两次就
没有了。两位老人确实没钱，不能勉强
他们。而且这么多年他们帮我们照顾
孩子，有啥理由再抱怨呢？没有他们的
付出，我们俩怎么好好工作，赚钱养家？”

记者问：“跟娘家借钱这事是怎么
处理的？”小秦说：“我们家不富裕但是
很和睦，我们姐妹几个感情特别好。我
爸有次住院看到有的病友无人照料而
自己身边从不缺人照顾时，不禁感叹

‘女儿多真是有福’。”“老两口也有一点
不多的积蓄，知道我要买房，二话不说
就给了5万元，不要我还，但他们还要
看病养老，我只能借，不能要。姐姐们
每次都是很爽快地借给我钱，还宽慰我
让我别急着还。但是我心急，只要手头
稍微有点积蓄就先还账。”

记者问：“为啥不考虑把第一套房
子卖了买这套房子呢？这样压力不就
小了吗！”小秦说：“那套房子楼层低，刚
开始想着公公婆婆如果嫌这边太高爬
不动，可以让他们住那边，现在看他们
上下楼没问题。后来就想，将来孩子如
果到外地上学，可以把老房子卖了给她
当学费。所以暂时就放着吧。”

如果你在平顶山买过房子，欢迎你
向我们分享买房经历，可以讲讲是怎样
随着生活的变化买房的，也可以讲讲买
房过程中精打细算、东挪西借甚至和房
地产企业“过招”的感受，还可以讲讲同
物业和邻居打交道的故事，总之，只要
是和买房有关的故事，都可以讲讲。

（本报记者 娄刚）

平凡之家
靠奋斗和亲情
攒了三套房

□记者 娄刚

本报讯 8月 15日，河南苏宁
零售云第500家门店在平顶山鲁
山县盛大开业，与此同时，苏宁鲁
山县扶贫农产品运营中心成立。
市商务局、市扶贫办、鲁山县政
府、鲁山县商务局、鲁山县扶贫
办、河南苏宁易购销售有限公司、
平顶山苏宁及各大品牌供应商代
表和多家媒体共同见证了这个具
有里程碑意义的时刻。

鲁山县政府有关负责人表
示，本次开业的苏宁易购花园路
店，是河南省第500家苏宁易购
零售云，不仅对苏宁有重大的战
略意义，对于鲁山县来说也是意
义重大。

“零售云是苏宁互联网零售
发展最成功的创新实践。”在前不
久的“第三届苏宁零售云合作伙
伴大会”中，苏宁控股集团董事长
张近东曾这样评价。目前，苏宁

零售云在全国布局门店数量达到
6650家，覆盖全国31个省级行政
区划单位，超过6000个乡镇，累
计服务两亿下沉市场用户。

就河南市场而言，2017年9月
底，河南苏宁零售云的序幕从白
沙店开启。短短3年，河南苏宁零
售云门店突破500家，平均每两天
就有一家零售云店开业。如今，
河南苏宁零售云店已覆盖河南全
省18个省辖市、415个乡镇，会员
总量超400万，开店速度呈指数型
增长。在今年“8·18”活动期间，更
有22家门店在同一时间开业。

本次开业的第500家零售云
店老板有着 10多年经营电器的
丰富经验，在经历了疫情大背景
下线上平台与线下低价拼杀的窘
境后，他意识到，苏宁丰富的SKU
和世界500强品牌，良好的线上
线下同发力政策以及完善的金融
和门店营销支持，都将成为他坚
实的后盾。思考一番，他决定加

入苏宁。
据介绍，苏宁拼购成立鲁山

县扶贫农产品运营中心，是将苏宁
拼购接入零售云的重要一步。拼
购以社交电商为依托，增加中小
商家的曝光和购买率，打造更多
农产品“爆款”。拼购村则打破了
传统经销商链条，从产品生产端直
达销售端，减少中间环节。而零售
云作为下沉市场有效辐射周边3
到5公里的社区和商圈门店，将直
接给到下沉市场的创业者们更多
的利益。第500家零售云店老板
也将与朋友合伙，将鲁山特色农产
品——蒲公英茶上架苏宁拼购，在
苏宁“8·18”期间全网推广，让工业
品下行和农产品上行共同发力。

河南苏宁总经理汪令军说：
“苏宁物流将全面支持拼购村发
展，拼购村的物流费用保证在当
地低于同行，遇到问题有专属客
服一对一解决，在配送时效上也
会做到优先投递。苏宁拼购将通

过降低物流成本、流量倾斜等方
式，帮助鲁山县商户实现销售规
模和利润的最大化。”

除了持续打造标杆店外，记
者还了解到，零售云还将通过门店
云货架虚拟出样，10000个社群和
直播推广等多种形式深耕家居新
赛道。通过打造N+X的家居店态
模型，以N个家居品牌+X家电品
牌的组合形式，坚持一商圈一店、
一镇一店。据悉，首批合作对象还
包括箭牌卫浴、左右沙发、A家家
居等品牌，涉及类目涵盖沙发、茶
几、电视柜、餐桌椅、衣柜、鞋柜、玄
关柜、卫浴、花洒、五金等。

三年时间，苏宁零售云在全
国低线市场已完成一次深刻的智
慧零售变革，构建更丰富的到家、
到店，全时全域的消费新场景。
中国的城镇化进程还在发展，苏
宁零售云的未来显然不仅是家居
和家电，这个市场空间巨大，充满
一切可能。

河南苏宁零售云第500家店
暨苏宁拼购鲁山县扶贫农产品运营中心成立

□记者 娄刚

本报讯 8 月 17 日至 9 月 20
日，万达商管联合大众点评、抖音、
滴滴、口碑等亿级平台，在全国
200余城330座万达广场同步启
动第二届万味榜暨万达广场城市
美食狂欢节。8月17日上午，平顶
山万达广场也在店外广场举办了

“8·17邀吃日 万味宴”启动仪式。
去年夏秋之交，万达商管首次

推出万味榜，在全国万达广场掀起
一阵美食风潮。活动推出当月全
国万达广场总客流同比增长3.7%，
总销售同比增长8.7%。其中，餐饮
业态日均进店客流同比增长5.8%，
日均销售同比增长11.2%。

今年8月 17日，第二届万味
榜活动推出多个创新举措：首次
推出覆盖200余城的“一城一味”

城市风味名菜榜单；首次推出覆
盖全国的万达美食城市名片；首
次发售营销IP产品“万味卡”，与
腾讯、丙晟科技深度合作创新玩
法，1.2万余餐饮商户参与，打通
购物中心餐饮、电影、娱乐等场景
与停车服务，一卡尊享价值千元
的超级权益礼包。

今年，参与第二届万味榜活
动的万达广场已经达到330座，
覆盖全国200多个城市。

万味榜基于万达广场丰富且
客流巨大的线下场景，联手入驻
餐饮品牌，通过千万级消费者小
程序在线参与投票和店铺优惠活
动，最终呈现出各地万达广场消
费者的餐饮消费意向选择、口味
偏好、支付习惯、人均客单等数
据，可以纵览全国消费者当下的
美食消费文化。

9月 17日，第二届万味榜全
国总榜将在贵州丹寨万达小镇隆
重揭晓。

第二届万味榜期间，基于万
达广场小程序平台完善的功能，
万达商管推出美食主题的超级福
利电子券包“万味卡”，让消费者
真正实现“一卡在手，走遍全国，
吃遍万达，美味相伴”。

万味卡分为 99元尊享版和
9.9元尝鲜版，消费者登录“万达广
场万味卡”小程序即可下单购买。

尊享版万味卡包含万达广场
1.2万余家餐饮和水吧或指定超级
大牌通用的100元消费券包、价值
100元的餐饮商户通用券包、若干
张商户优惠券包、嗨购肯德基咖
啡权益（最高可省735元）、价值
24元万达广场停车券、立省200
元万达影城观影券、超级品牌礼

券以及万达广场邀吃日权益（详
见“万达广场万味卡”小程序，以
所在广场店内告示为准）。尊享
版万味卡全网限量发售100万份。

尝鲜版万味卡，含 0元招牌
菜兑换券1张和5折招牌菜兑换
券 1张（详见“万达广场万味卡”
小程序，以所在广场店内告示为
准），每座万达广场限售3000份。

首期万味卡 9月发售，可使
用至今年底。

第二届万味榜暨万达广场城
市美食狂欢节历时长达35天。从
8月17日到9月20日，全国330座
万达广场同步连续举办多个超级
美食优惠周和美食主题优惠日，推
出“秋季美味抢鲜尝”等系列美食
活动。8月17日起，登录万达广场
小程序和大众点评参与万味榜投
票，还有机会赢取多种超值礼包。

第二届万味榜暨万达广场城市美食狂欢节启幕
200余城330座万达广场再掀美食风暴
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