
领跑商贸市场，助推产业转型
——访华耀城集团平顶山城市公司总经理黄月勇

由平顶山日报社主办的鹰城
第四届消费者信赖品牌评选活动
正在进行中，我市多家房企参与评
选，其中包括以开发建设专业市场
闻名的华耀城集团。近日，记者采
访了华耀城集团平顶山城市公司
总经理黄月勇。

据黄月勇介绍，华耀城集团
立足珠三角，深耕于中原，辐射京
津冀，以“繁荣一方经济、兴盛一
方市场、富裕一方百姓”为企业使
命，为城市产业升级、区域综合竞
争实力提升及社会经济高速发展
贡献自己的力量。华耀城集团的
经营理念是“诚信、和谐、共赢、创
新”。诚信为立人之本、交友之
基、经商之魂，和谐推崇人文关
系、环境氛围、无缝连接，共赢达
成强强联合、共创财富、共享成
功，创新追求与时俱进、超常发
挥、共同提升。

华耀城集团是规划、建设、运
营中国大型综合商贸物流市场的
领跑者，致力于在中国二、三、四线
城市开发建设集多个产业门类为
一体的现代综合商贸物流基地和
制造业高端集成服务平台。该集
团紧跟国家产城一体化建设战略
的脚步，创新商贸物流发展模式，
成功将专业市场、仓储物流、电子
商务、商业综合体、会议展览、星级
酒店、写字楼、高端住宅等功能集
为一体，形成了规模大、业态全、配
套齐的现代化综合商贸物流模式，
迄今已在衡阳、周口、邯郸、南阳、
平顶山、汕尾、洛阳、德州、铁岭九
城开发、建设并运营着大型综合商
贸物流项目。

核心业务能力
是“航母”助推器

华耀城集团这艘“航母”有多
项核心业务能力。

一是品牌商贸物流产业集群。
集建材家居、家具、五金、服装、

小商品、副食、轻纺、皮革皮具、电子
产品等多品种为一体的上下游全产
业链，以统一有序的规划运营，提供
一站式集中展示交易服务。

二是仓储物流配送。
华耀城集团先进的仓储物流

配送服务，以培育区域物流市场为
宗旨，为入驻商家提供集仓储、配
送、运输、信息化等为一体的专业仓
储物流配送服务，充分满足商家各

类货物存储、配送及简单加工需求。
三是大型综合商业。
华耀城集团携手深圳大梅沙

奥特莱斯购物中心、好百年家居、
维也纳酒店集团等众多知名企业，
共同致力于商业零售、家居服务、
星级酒店及其他餐饮休闲娱乐等
多元化商业业态的规划与发展，打
造时尚潮流馆、家居生活广场、星
级酒店、休闲美食街、娱乐新天地
等高端消费体验中心。同时引进
国内外一线知名品牌，与专业市场
深度融合，满足消费者一站式休闲
购物需求。

四是电子商务平台。
华耀城集团与华南城网、腾讯、

马可波罗三大电子商务平台展开深
度合作，为商家搭建网上展示、咨

询、交易、管理的电子商务大平台。
五是会议展览。
华耀城集团“专业市场+专业

会展”的创新模式，给供应商和采购
商提供一个“零距离”对接的大平
台。以庞大的市场为依托，使展会
空间大大延伸，通过为参展商、采购
商提供展前、展中、展后全方位服
务，有效降低了他们的交易成本。

六是综合物业管理。
华耀城集团物业管理公司为

专业市场、商务、酒店、住宅等多种
不同类型的物业提供专业的管理
服务，建立起国内领先的物业管理
服务体系。

七是商业运营管理。
华耀城集团通过统一招商、统

一营销推广、统一布局规划，采用

多形式及标准化的商业管理策略，
引进当地乃至整个区域几十万优
质品牌商户入驻。

平顶山华耀城
将成本地物流枢纽

据黄月勇介绍，平顶山华耀城
总占地面积超2600亩，总建筑面积
约300万平方米，总投资超 100亿
元，是河南省和平顶山市重点招商
引资项目。该项目集商贸专业市
场、大型交易中心、电商基地、星级
酒店、商业街、物流、配套居住等为
一体，建成后不仅将成为平顶山市
及周边区域的物流枢纽地带，还将
是一个多业态、功能完善、配套齐
全的一站式消费体验商业中心。
2020年被平顶山市商务局命名为

“平顶山市老旧市场外迁承接地”。
“一座华耀城，一个新城市！”每

个“华耀城”的建成都将大力改善当
地以及周边的投资环境，推动区域
经济发展，助力城市产业转型升
级。平顶山华耀城首期开发并将于
今年底交房的A4、A5地块，总建筑
面积约15万平方米，商铺1117套，主
要是以家居、建材、轻纺、五金、汽配
等业态为主。秉承“诚信、和谐、共
赢、创新”的经营理念，华耀城始终
把培育市场和为客户创造价值、提
升区域经济发展放在首位，尊商、助
商、爱商、护商是他们的一贯宗旨。
现在推出的“3+2”售后帮扶政策，
就是真正帮助商户的一种体现。买
商铺扶持5年，保证商家收益，力度
空前，欢迎各界朋友莅临招商中心
参观指导。 （本报记者 娄刚）

华耀城集团平顶山城市公司总经理黄月勇
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□记者 娄刚

本报讯 本报“你的买房需求，
我们帮你对接”栏目近期已为6位
市民与多家房企实现对接，其中宝
丰的郭先生对新城区的几个楼盘表
示了浓厚的兴趣。

郭先生在国有单位工作，他原
本想在宝丰当地买房，经了解发现
新城区的一些楼盘环境更好，有些
配套设施也更先进，特别是距离也
很近，开车不到半个小时就到单位
了。虽然价格略高，但基本上也在
可承受范围内。综上，郭先生的买
房需求是：位置在新城区，面积120
平方米，设施齐全、交通便利的高层
住宅。根据郭先生的需求，本报房
地产工作室为他对接了常绿集团林
溪天悦的楼盘，双方已经接洽，并讨
论细节问题。

买房人的需求各不相同，不管
你是想离单位近点，还是想买学区
房，或者是住的大点、环境好点，房
地产企业都有针对性考虑，开发的
楼盘或兼具多种优势，或独占一方
之利。平顶山日报社房地产工作室
和本市房地产企业包括多家知名房
企有长期合作关系，对市区绝大多
数在售楼盘都有深入的了解，利用
这一优势，“按需荐房”栏目将根据
你的需求点，为你对接最理想的房
源。拨打热线电话 18937564567
吧，说出你的买房需求，我们帮你对
接优质楼盘项目，圆你购房梦想！

找房请打18937564567

“按需荐房”
帮郭先生
找到房源

□记者 娄刚

本报讯 近日，市民张师傅向
本报反映，他多年前买的一套单
位房现在该办房产证了，老房主
却不愿出面配合。“当时签的买卖
协议上写得很清楚，原房主应积
极配合办理房产证。现在却咋也
说不通。”张师傅很无奈。

接到张师傅的电话，记者 4
月9日赶到市区新华路南段某企
业家属院，张师傅在该院一楼居
住，房子面积大约 120 平方米。
张师傅向记者出示该房的买卖凭
据和协议。协议书第四条内容
是：“乙方在办理房产手续和房产

过户手续时甲方应积极配合乙
方，甲方不再承担任何费用。”

据张师傅说，这套房子是他
女儿1997年从某企业员工许某手
中购得，前后分两次共付款12万
元，后张师傅又从女儿手中购得此
房，凭据显示价格为40余万元。
前段时间，张师傅想给这套房子办
房产证，但有关部门告知他，办证
须原房主本人到场，于是张师傅给
许某打电话，请求其配合办证，但
许某拒绝了张师傅的请求。

记者询问张师傅，既然2004
年第二次付款后房子已有百分之
百产权，为什么当时没有办房产
证。张师傅说当时房子还是他女

儿的，他也不太清楚。
张师傅表示，考虑到许某年

龄也很大了，来回跑路不方便，且
这些年房子涨价，他也算买得值，
只要许某愿意配合办证，他可以
给许某一定的经济补偿。

按照张师傅提供的号码，记者
给许某打电话了解情况，许某得知
记者身份，很不高兴，她对张师傅
的女儿买她的房后又转售很不满
意，继而反问记者：“如果我配合他
办证，我的利益怎么保证？”记者问
她：“你的利益是什么？”许某提出
这样一种可能：“他（指张师傅）能
不能把手续给我，我用自己的名字
去办证，办完我再以市价卖给他？”

就此事，记者咨询了市区某
律师事务所律师王光辉，他认为，
这样的纠纷现房主即张师傅可以
通过法律途径解决，解决过程中
须注意取证。

本报长期关注房子买卖中的
问题，如果你在买房中遭遇了如面
积陷阱、五证不全、配套缩水、霸王
合同、产权不明、交房纠纷、质量问
题、房产证问题等；物业服务态度
差、供暖供水纠纷、物业乱收费等；
中介欺诈等问题，请拨打电话
4940521向我们反映。为便于厘
清事实和责任，请你全面真实地反
映情况，尽可能多地提供信息，可
包括文字、图片、视频等形式。

该办证了，老房主却拒绝出面

市民靳女士和丈夫结婚 16
年了，终于买下了一套花园洋房，
虽然需要借一部分钱，但负担不
算太重。重要的是，她圆了自己
对理想家园的梦想。

靳女士和丈夫2004年结婚，
双方都是高薪阶层，也有很强的
理财能力。

结婚时，靳女士的公婆给小
两口买了一套房，装修房子、买家
具，两人手里也没啥钱了。但通
过积蓄和买卖证券，婚后两年他
们有了20多万元的存款，当年靳
女士父亲信阳老家的祖宅拆迁开

发，新房需要补交20万元钱，父
亲手头紧不想要，靳女士是独生
女，她决定把房买下来给父母养
老。不过房子建好父母一直没
住，就租了出去，房子在商业聚集
区，为她带来了不菲的租金收入。

2014年，征得父亲的同意，靳
女士卖掉了这套房，本来她打算用
这笔钱在郑州买一套房，既可保
值，也可为孩子将来到郑州读书作
准备。不过她最终在市区中兴路
北段以40多万元的价格买了一套
二手房，这套房楼层较高，但在体
育路小学片区内，方便孩子入学。

随后老二降生，“老二出生后
家里的开支大了，另外我们平时也
经常旅游，所以这几年没什么积
蓄。”靳女士说。

去年，靳女士的丈夫又想在
郑州买房，考虑到两人的工作都在
平顶山，靳女士否定了这个想法，
最终决定在老城区买一套花园洋
房。这套洋房面积将近140平方
米，总价150多万元，他们卖掉一
套老房凑齐首付，余下55万元使
用住房公积金贷款。“我特别想自
家有一个院子，种花种草，这套房
就是我们后半辈子的住处。”

回顾自己的买房经历，靳女士
觉得自己的运气不错，“两次买房，
都是根据实际需要，都在能力范围
之内，最终越过越好。我很感恩”。

如果你在平顶山买过房，欢
迎你向我们分享买房经历，可以
如靳女士一样讲讲是怎样随着生
活的变化买房的，也可以讲讲买
房过程中精打细算、东挪西借甚
至和房地产企业“过招”的感受，
还可以讲讲同物业和邻居打交道
的故事……

“买房故事”线索征集电话：
4940521或13721877299。（娄刚）

结婚16年后，他们买下了养老房
请讲讲你的“买房故事”


