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□本报记者 吕占伟

新冠肺炎疫情打破了人们正
常的工作、生活节奏，同时也引发
了业主和买房刚需群体对于人居
环境的反思和考量。进入复工复
产阶段以来，我市一些新建楼盘
项目和成熟住宅小区适时推出

“抗疫户型”营销概念，将动静分
区、南北通透、开敞型的低密度房
源作为主打产品招徕客户，同时
严格施行各项消毒防疫措施，确
保万无一失。

打“健康防疫”牌
主推低密、开敞型房源

“疫情迅猛而至，打断快节奏
的生活；假期被延长，出门被限
制，我们把父母从老家接来，孩子
也不用再去上辅导班，全家24小
时宅在家里，主动或被动地享受
亲情的陪伴。随之而来的是，父
母子女间的不同步……选择一个
好户型，就是选择了一种理想的
生活方式。”这是郏县碧桂园最近
在其微信公众号等官宣平台发布

的宣传词。
据介绍，碧桂园宣称的宽绰

四房是将客厅、餐厅一体化。“四
房，就是在三房的基础上可以多
一个老人房，或者多一个书房，或
者多一个儿童房。如果家里有老
人，老人房和主卧也可以相对独
立，祖孙三代，互不干扰。除此之
外，它还有舒适面宽、日照充足的
特点，而充足的日照和良好的通
风效果是天然的病毒克星。”

据了解，碧桂园推荐的户型
为板式楼，其宣称“外立面平齐，
没有病毒气溶胶藏身的凹槽；主
卧空间可自行通风；双卫和干湿
分离的设计，可将使用频率低、污
染程度高的湿区同使用频率高、
污染程度低的干区分隔开，有着
更好的健康效应”。

常绿·林溪天悦二期高层则
致力于打造近百米超阔楼间距、
户型方正、南北通透的户型，倡导

“低密、开敞”的原则。
领创大地城宣传“以 3.0 容

积率、35%绿化率倾心打造约50
至 130米楼间距，充分照顾到每

栋楼每一户的通风采光，保障业
主的生活舒适度，有助于降低各
类传染疾病的发生和扩散”。

昨天，我市地产界资深从业
人士赵先生认为，疫情期间，各产
业链上下游不能顺畅打通，各大
售楼部开工延迟，销售回款无望，
大量促销优惠纷纷推出，正是适
合买房的好时机，且此时买房者
少于平时，有足够的房源进行挑
选。伴随着疫情得到控制，一切
又将回归平稳运行态势。

确保看房、交易过程
中严格消杀防疫

打造“安心售楼处”
获批复工后，领创大地城并

未放松疫情防控工作，而是实行
客户到访登记措施，主要登记访
客信息、到访时间、检查测量客户
体温、身份证等信息，并建立访客
健康信息台账；对体温异常者，拒
绝进入售楼部并提示其到发热门
诊就诊；实行一对一接待客户，接
待人员与客户保持1米以上安全
距离，提前到达的客户妥善安排

在空旷处等候参观；限制到访客
流，沙盘区同一时间段只接待一
组客户，每套样板房同一时间段
只接待一组客户，参观路线不交
叉；每天不超过 10批次，前后批
次的间隔时间不低于30分钟；每
组客户接待结束后对桌椅、卫生
间门把手、水龙头、马桶等处做到
随用随消毒，不留隐患。

客户离开后，领创大地城还
会有跟踪调查等强化管控工作，
确保每一名从售楼处离开的客户
都能放心。同时，加强对废弃口
罩的集中收集并做好消毒和废弃
处理。

茂廷·澜山府为了让客户安
心看房，还对沙盘、会客区、户模
区、景观示范区等各个区域进行
全面消毒，对垃圾桶、门把手、开
关、卫生死角等各个细节进行消
毒清洁。同时，实行客户到访登
记消毒，严把出入通道，24小时
专人值班，以预约到访的形式对
每组客户进行登记，设立防疫领
导小组专职客户接待员，为客户
测量体温、全面消毒。

主推低密度开敞型房源，严格消毒防疫流程

鹰城楼市复工复产在行动

□记者 吕占伟

本报讯 昨天，记者从市房产事
务服务中心获悉，该中心近日发布
的我市 1 月份商品房交易数据显
示，1月份市内五区商品房共销售
1044套（间），销售面积122370.96平
方米。

据了解，今年1月，我市商品房
共批准预售面积16.15万平方米，其
中商品住宅批准预售面积 16.15万
平方米，非住宅批准预售面积为
零。市内五区商品房共销售 1044
套（间），销售面积 122370.96 平方
米，其中商品住房销售 1000套，销
售面积118588.02平方米；非住宅销
售44间，销售面积3782.94平方米。

1月份，市内五区二手房共成交
463套（间），成交面积44600.93平
方米，其中二手住房成交459套，成
交面积44227.08平方米；非住宅成
交4间，成交面积373.85平方米。

1月份鹰城商品房、
二手房交易数据出炉

市内五区
商品房共销售
1044套（间）

□本报记者 吕占伟

随着我市疫情防控形势的持续
向好和复工复产的逐渐开展，“蛰
伏”多日的我市一些楼盘项目开始
复工。在鹰城楼市逐渐复苏、人居
环境恢复正常的同时，买房者、入住
者在买房和入住过程中难免会遇到
各种各样的问题。即日起，本刊面
向全市买房刚需群体和业主群体征
集相关新闻线索，欢迎大家通过来
电或电邮讲述自己在买房和入住过
程中遭遇的感人事、糟心事。

本刊提醒，如果您遭遇开发商
五证不全、学区房虚假宣传、延期交
房、房屋质量纠纷、开发商规划变
更、承诺不兑现、物业与开发商不作
为、房屋所有权证书迟迟下不来等

“房恼”问题，都可以向我们吐槽报
料。本刊记者将从您的报料中，选
出具有一定新闻价值和代表性的线
索进行报道，对相关案例进行剖析，
捍卫鹰城买房者的合法权益。

报料热线：0375- 4940521，电
邮：pdswblzw@163.com。

您在买房或入住
过程中遭遇了
哪些感人事、
糟心事？
欢迎来电或发邮件
向我们报料

□本报记者 吕占伟

买房前谁都很明确自己买房
的需求是什么，是为了过渡还是
刚需，抑或是改善住房条件？除
此之外，买房者年龄不同，需求也
不同。比如，年轻人在外地长期
打工，长期租房不划算，此时就可
以考虑买房过渡一下；马上结婚

或有了孩子，没法再凑合住了，此
时可以买个房子，这是刚需；等有
了一定积蓄，就该考虑改善一下
现有住房条件，或打算把父母接
过来一起住。

对于过渡型买房需求者来
讲，什么都要妥协，只要价格低、买
得起，管它什么光照、通风、布局、
面积大小……挑拣的余地不大。

刚需买房者考虑得就比较多
了，需要做的妥协也更多。比如，
为了学区而放弃居住环境的舒适
度等；为了面积放弃通风环境等；
为了地段、交通放弃采光等。总
之，只要满足刚性居住需求，很多
情况都能妥协。

改善型需求者妥协的因素就
比较少了，比如，光照不好可以不

买，通风不好可以不买，面积、格
局等不舒服可以不买，周边配套、
交通等设施不完善可以不买等。

为更好地服务鹰城买房刚需
群体，为买房者出谋划策，本刊决
定继续推出“您的买房需求，我们
帮您对接”栏目，请鹰城有买房意
向者拨打本刊热线18937564567，
说出您的买房需求。

买房需求无外乎三种

请说出您的买房需求，我们帮您对接

□本报记者 吕占伟

“我要买房！”平日里一提起买
房就产生“逆反心理”，甚至头疼的
小王，最近竟下了决心要买房。近
日，他致电本刊，向记者一口气讲
了自己下决心买房前后的心路历
程。

刚过而立之年的小王是我市某

大型企业的一名技术人员，原籍外
地的他踏实肯干，工资虽然不高却
工作稳定，工作多年来一直在外租
房住，过着勤俭节约的生活。在这
种平淡日子的后面，他却有着自己
的纠结，那就是一直想攒够钱买套
房跟女友结婚，可是捉襟见肘的财
政状况让他一次次退却。

这场突如其来的疫情，改变了

他的固有想法。疫情当前，工作和
收入受到不小的影响，房租却还得
按时足额交，放假回老家的小王急
得就像热锅上的蚂蚁。前一阵子，
道路管制放松，小王终于顺利返
平，却被拦在了所租住的小区门
口。

任凭小王好说歹说，值守人员
就是不让进，小王联系上了房东后，

费了好一番工夫才进了小区，接着
就开始了居家自我隔离的生活。

“太难了，原想租的房子也是
家，照样能把日子过红火，没想到有
一天会如此狼狈，如果早点买房就
好了。”小王慨叹道。

一场疫情，让小王明白了一件
事：房子不仅是遮风挡雨的地方，更
是城市的通行证，是家庭安稳平静

的港湾。
“我想有个家，一个不需要华

丽的地方……我想有个家，一个不
需要多大的地方……在我受惊吓
的时候，我才不会害怕。”小王说，
这场疫情终于让他读懂了这首老
歌。他现在正在线上看房，等疫情
过后，他要跟女友一起认真谋划买
房大计。

这场疫情让他明白了“家”的重要性
我们期待着您的“买房故事”

资
料
图
片


