
逛街购物、餐饮娱乐、亲子
休闲……春节本来是很多商家
店铺的黄金周。然而今年，一场
突如其来的疫情打乱了人们的
生活节奏。

受此次疫情影响，市民足不
出户，全国大多数商铺关门暂停
营业，租金压力不言而喻。这对
于依赖人流量、步履艰难的实体
服务行业来说无疑是雪上加霜。
按照目前疫情发展，很多店铺的
生意在很长一段时间内将承受巨
大压力，关店、裁员、断臂求生等
都不无可能。

好在，房地产行业相关企业
正在以各种方式为抗击疫情助
力。除了捐款捐物外，包括万达

广场、招商蛇口、保利商业、红星
美凯龙、大悦城控股、新城控股、
华润置地在内的多家企业，主动
陆续推出减免或减半商铺租金措
施，携手合作伙伴共渡难关，给不
少因疫情而减少收入的商家送去
一丝温暖。

1月 28日，万达商管集团宣
布，自1月24日—2月25日期间，
将对全国各地所有万达广场的商
户的租金及物业费实行全免政
策，预计将减免租 30 亿—40 亿
元。

1月 29日，红星美凯龙控股
集团决定对自营家居商场减租
一个月。尽力促使家居委管商
场的合作方，亦采取类似减免政

策以惠及所有商户；同时，旗下
全部自有爱琴海购物公园系列
购物中心也同样减租一个月，并
尽力促使旗下爱琴海委托管理
购物中心合作伙伴采取类似优
惠措施。

1月 30日，新城控股方面宣
布，旗下分布全国各地的吾悦广
场，对全体商户自 1月 25 日至 2
月13日期间的租金，实施减半政
策，携手共渡难关。据测算，租金
减免总额逾亿元。

同日，龙湖集团也正式宣布，
对旗下商场的所有商户，2020年
1 月 25 日至 2020 年 3 月 31 日期
间，租金费用（含物管费、推广费）
减半。

…………
除上述企业外，保利、招商蛇

口、大悦城控股、美的置业、东原、
宝龙、禹州、三湘印象等房企旗下
商业也纷纷宣布减免租金。

越是艰难，越显担当。在整
体行业面临严峻形势的关键时
刻，多家房地产企业依然慷慨出
手，雪中送炭，被网友赞为“中国
好房东”。

疫情当前，共渡难关！我
们希望这样的“好房东”越来越
多，以适当减免租金等多种形
式给商户更多关怀与支持，也
为国家抗击疫情作出力所能及
的贡献。

（李连章 王日晨）

减免租金共渡防疫难关
期待涌现更多“好房东”

□本报记者 吕占伟

“有钱就要立马出手！曾经有
个机会摆在我的面前，可是我没有抓
住……”日前，市民陈女士致电本刊
讲述自己的买房故事，一上来就是追
悔感慨的语气。

陈女士说，2015年，她和老公初
到平顶山时，老公建议借钱买房。“当
时我拒绝了，我不喜欢欠钱，也怕将
来还不上。当时卫东区北边区域的
房价每平方米不到5000元。”于是两
人选择租房在平顶山扎根。

2017 年 9 月，陈女士的孩子降
生，公婆过来照顾，50平方米的出租
房里住了 5 口人，生活矛盾花样上
演。“当时公婆把养家糊口的店都卖
了，赞助我们20万元买房子。”

“因为急着入住，老公很快就敲
定了我们租房处附近的一套现房。
付完定金后，我俩硬着头皮向亲友筹
了20万元，向同事筹了10万元，各种
银行消费贷、现金贷20万元，共计向
外筹款50万元。”

“现在回想，这套房存在很多问
题，例如房子下证晚，单纯的购房合
同并不能保证我们的利益，若卖方反
悔拒绝过户，我们的房款很可能打了
水漂等。但是当时房价已经走高，哪
儿还有4000多元一平方米的房子？
这已是我们最好的选择了。”陈女士
感慨地说。

“有钱就要立马出手
可是我没有抓住……”

讲出您的买房故事

□记者 吕占伟

本报讯 买房可是人生中的一
件大事，就如同选择爱人一样，这
需要考验购房者的眼光、建筑知
识以及经验。随着社会的发展，
购房者已经不再只考虑房子遮风
挡雨的基本需求，房屋的舒适度
已经成为大家选房时的重要衡量
标准。

比如，在买房前首先需要看开发
商、施工单位和监理单位的资质；其
次可以在现场了解施工单位使用的
建筑材料是否合格达标，以及看监
理单位的验收结论、现场看成品房
的质量等。

很多人买房时的心态和需求都
不同，即使是同一个人，在不同的买
房经历中，着眼点也各有侧重。比
如，有的人第一次买房的时候资金受
限，只能选择梯户比高、密度高、容积
率高的“三高”楼盘，后来再有实力和
机会买房的话，可能最先考虑的就是
楼盘的密度、层间距。

为更好地服务鹰城购房刚需群
体，为购房者出谋划策，本刊决定继
续推出“你的买房需求，我们帮你对
接”栏目，请鹰城有购房意向者拨打
本刊热线18937564567，说出你的买
房需求。

你的买房需求
我们帮你对接
欢迎致电本刊热线
说出你的买房需求
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□本报记者 吕占伟

河南省房地产业协会1月26
日发布倡议书，倡导地产界暂停
开放项目销售中心和会所，适当
延长假期，并对其所开发项目做
好消毒防疫措施。疫情面前，我
市不少房企和楼盘都采取了应对
措施，均封闭了线下看房通道，有
的祭出全区域杀毒的“硬核”抗疫
措施，有的推出帮业主“代购”生
活必需品等“暖心”举措。

疫情发生以来，作为社区防
控第一线，碧桂园豫西南区域平
顶山项目的物业人员坚守岗位，

采取一系列措施防控疫情，测量
体温、定期进行消毒，积极配合政
府开展防疫宣传。

记者日前从碧桂园豫西南区
域负责人处获悉，该区域的所有
项目的物业每天上班前都会对全
体员工进行口罩佩戴检查、体温
检测、开展防疫工作培训，在门岗
处设置体温检测点，为进出业主
测量体温。每天盘点消毒物品，
对园区、展示区进行全面消毒，对
大堂、电梯、地库、儿童游乐场等
重要场所进行多次消毒，楼道内、
展示区保持自然通风，在园区明
显位置设置废弃口罩垃圾桶，集

中收集消毒后进行清运。
此外，该区域还在所有项目

的门岗处设置外来人员劝返点，
在园区通过横幅及宣传栏公告积
极宣传，管家每天在朋友圈及业
主群发送防疫工作汇报及防疫小
贴士，得到业主的一致好评；同时
联动周边超市，物业人化身“采购
员”，为业主提供买菜送菜服务，
减少了业主的出入频次，贴心服
务受到业主称赞。

自 1月 22日起，平顶山领创
物业服务中心针对疫情作出紧急
部署，线上相关工作人员通过朋
友圈、业主群、短信等途径全面客

观传递预防信息，线下主动防御，
加强环境治理；向公司员工、供方
员工等人员发放医用外科口罩，
在小区显眼位置张贴科学防疫知
识；设置便民服务站实时监控小
区外来人员，向业主宣传疫情防
控知识；还为已交付小区配备消
毒专用车，定时定点做好细致全
面的消杀工作。

无独有偶，舞钢某房产项目
的物业也变身“代购”，联合辖区
街道办事处针对小区居民推出社
区跑腿服务，采用个性化、精准
化、人性化的方式为业主采购生
活必需品。

疫情面前，鹰城楼市如何应对？
有“硬核”举措，也有“暖心”服务


