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本报讯 今年以来，工行平顶
山分行落实平顶山银保监分局监
管要求及上级行工作部署，将防范
和打击非法集资、非法放贷和金融
诈骗工作与员工行为排查、非现场
监测分析、案件风险排查等相结
合，综合施策、强化整治，促进了合
规经营，优化了区域金融生态。

在抓好日常合规教育、警示教
育等基础上，该行组织全辖员工签
署廉洁合规承诺书，严格遵守国家

法律法规、监管规则、河南银行业
从业人员“三十个严禁”，积极践行

“合规为本、全员有责、风险可控、
稳健高效”的合规文化核心理念，
严守总行新时期“十大禁令”和廉
洁自律规定，严格执行本行各项规
章制度，依法合规经营，主动揭堵
违法违纪违规行为。

组织全辖各支行、各部门按
照职能分工，对照银保监会防范
和打击非法集资、非法放贷、金融

诈骗有关工作要点，对涉及本专
业的工作任务，结合各专业日常
监测和监督检查工作，逐条对照，
实施拉网式、全覆盖排查，抓住关
键和薄弱之处，对重点风险和突
出问题，逐项建立问题清单，实施
重点整治。运用日常观察、交心
谈心、检查调查、走访家访、以事
查人、科技排查、接受举报、重点
人员访谈、监督资源共享等方式
方法，综合分析判断员工的异常

行为表现、异常资金往来和异常
业务痕迹，增强员工异常行为排
查的精准度和有效性。

利用系统排查和非现场核
查，查询员工大额资金来往、资金
频繁发生、柜员自办业务、柜员风
险事件频繁发生情况，有效防控
社会融资和内外部欺诈风险向该
行蔓延，保障各项业务持续健康
发展。

（陈晓强）

工行平顶山分行抓实非法集资非法放贷及金融诈骗风险排查

本报讯“价格不要太高，能
够分期最好，而且如果能0费率
分期的话，那就更是求之不得
啦！”不少年轻人购车前都在这样
憧憬，其实这不难实现。记者昨
日从中行平顶山分行获悉，“随心
所驭，从‘0’开驶”中行分期购车
嘉年华活动进入了倒计时，将在
本周末结束，全新 RAV4、奥迪
A6L等11款车型随您选。

据介绍，此次活动有四重福
利：分期购车减压力、最低0费率
超实惠、礼品丰富权益多、爆款车
型全覆盖。

11款车型及其分期政策有：
一汽丰田卡罗拉，3年0费率；广
汽丰田雷凌汽车版，3年0费率；
一汽丰田 RAV4，2年低至 5.5%；
全新奥迪 A6L，3 年低至 5.99%；
全新奥迪Q3，3年低至4.38%；广
汽传祺全新GA6，最高费率补贴
4500元；蔚来E58全系，3年0费
率；小鹏G32020款，专属品牌礼
包；全新一代路虎揽胜极光，2年
0费率；吉利缤越，最高费率补贴
4000元；吉利缤瑞，最高费率补
贴4500元。

同时，中行还提供了很多购
车赠礼，报名就送戴森优惠券，办
理分期后最多可送价值 2199 元
的礼品，礼品有安全座椅、品牌锅
等，礼品名额不限量，在线报名还
有专属客户经理一对一提供金融
服务。

此次活动时间即将在本周末
结束，有购车意向的市民可以到
我市中行各网点或中行官网咨
询 。 中 行 官 方 客 服 热 线 ：
95566。 （张秀玲 白柯）

随心所驭，从“0”开驶

中行分期购车
嘉年华进入
倒计时

本报讯“电话费、水费、电费、
暖气费、燃气费，全都可以在线缴，
十分方便。”昨日，市民李先生说，
他每月都在建行手机银行“悦生
活”平台上缴纳日常生活费用。

如今，对很多人而言，“手机就
是银行”。手机银行已成为许多市
民办理金融业务的重要渠道。建
行手机银行因其功能齐全、平台智
能，在众多手机银行 APP 中脱颖
而出，成为更多客户更加信赖的选
择。

一个“悦生活”平台，可以满足

多种日常生活服务。建行手机银
行“悦生活”频道是建行打造的一
个全景化生活服务平台，将各类服
务应用与生活场景紧密结合，为客
户提供多样化的生活缴费服务。
目前，这一平台已拓展8大类 167
项缴费场景，覆盖个人客户水、电、
气、暖等日常家庭缴费和衣、食、
住、行等需求。

“想理财，又没有专业知识，又
不想跑银行网点，怎么办？”市民林
女士给出了答案。

“除了第一次需要在银行网点

做风险评估，后来买理财产品我都
是在手机银行买。”林女士是家里
的理财管家，对建行手机银行的操
作十分熟悉。她称建行手机银行

“龙财富”产品功能特别好，不仅能
给出理财建议，还能帮她分析资产
配置，特别智慧和实用。

一个理财平台，提供安全便捷
的智能理财服务。建行“龙财富”
为每个客户构建了一套专属、完
整、动态的财富全景图，可以科学
分析客户资产配置，为客户理财提
供建议和专属投资业绩报告。

“没想到通过建行快贷解决了
买车问题，点开手机银行就可以在
线申请贷款。”最近，刚入职的小徐
通过建行手机银行申请了8万元
贷款，加上自己的积蓄，购置了一
款别克轿车，实现了自己购车的梦
想。

一个融资平台，开启自助贷款
新体验。建行手机银行推出的不
仅有“快贷”产品，还有质押贷、车
e贷等多款线上贷款产品，能满足
客户不同的贷款需求。

（于晓洋 牛玉洁）

生活缴费 家庭理财 自助贷款

建行手机银行生活服务多样化

本报讯 近日，在中外企业文
化2019合肥峰会上，工行平顶山
分行荣膺中国企业文化研究会颁
发的“新中国70年企业文化建设
优秀单位”称号。

近年来，该行以“工于至诚
行以致远”核心理念为指引，赋予
企业文化丰富的时代内涵，通过
从自发走向自觉、自强、自信的不
断探索和凝练，形成了“合规在
先、同业领跑、员工至上”的企业
精神和企业文化。文化积厚成
器，发展行远升高，优秀企业文化
推动该行核心竞争力稳步提升。
2017 年该行被总行确定为重点
城市行，当年跃入“十强分行”；
2019 年以来，该行强化市场竞
争，业绩进一步提升，在总行重点
城市行综合竞争能力评价排名
中，连续三季度保持二级分行第
一位，前三个季度在“十强分行”
中分别排第四、第二和第四位。

该行还先后获得第四届“全
国文明单位”、全国“企业文化创
新优秀单位”、全国金融五一劳动
奖状等荣誉。 （杨新廷）

工行平顶山分行
荣膺“新中国
70年企业文化
建设优秀单位”
称号

本报讯 为解决小微企业主和
个体工商户经营中对账麻烦、闲置
资金理财、转账手续费多等问题，
中国农业银行携手中国银联近日
发行了农行银联金穗市场通卡。

农行银联金穗市场通卡创新
三大特权，服务于小微企业主和个
体工商户。特权一：结算便捷，能

让客户清晰知道经营中每笔钱的
用途或来源，不再为伤脑筋的对账
而烦心。特权二：专享高端理财，
为金穗市场通卡持卡人开通绿色
通道，甄选专属理财产品，理财收
益更高、更稳定。特权三：免收5
项费用，包含工本费、年费、小额账
户管理费、跨行转账手续费和首年

短信服务费。
除了农行提供的三大特权外，

作为银联小微卡的一员，农行银联
金穗市场通卡持卡人还能享受由
银联提供的财务软件、法律咨询、
代税、保险、出行5项专项服务。

自9月份发行以来，农行平顶
山分行已发行农行银联金穗市场通

卡近800张。下一步，该行将继续
深入挖掘专业市场优质客群，为客
户提供“市场通”智能POS机、聚合
收款码、掌银、个人助业贷款、惠农e
贷、商户专享理财产品、网捷贷等一
揽子金融产品服务，不断提升普惠
金融服务水平，助力小微企业主和
个体工商户发展。（杨凯越 石晓燕）

农行推出银联金穗市场通卡
助力小微企业主和个体工商户发展

本报讯“听朋友说农行建华
分理处的服务既温情又专业，从朋
友那儿我记下了您的电话。这不，
一拿到营业执照，我就跟您联系
了。”近日，一位湛河区的客户拿到
营业执照后就找到相距约8公里、
位于卫东区最北边的农行平顶山
分行建华分理处的负责人张素芳，
办理对公账户开户业务。

近日，张素芳接到一位客户的
电话，称其想在农行建华分理处开
立基本账户。本着“能让客户跑一
次的绝不让客户跑两次”的原则，
张素芳热情地与客户交流，告知开
立基本账户的结算规则、开户规定
及上门实地调查事项等。很快，客
户就发来了公司的地址。张素芳
与客户经理李晓远一起到客户的

经营办公地点，经考察一切都符合
开户规定、店面真实并有经营，拍
照后回到网点办理开户手续。

在办理业务的过程中，农行建
华分理处工作人员递上热茶，经办
人员娴熟高效地处理每一个环节。
对公账户开立完毕后，工作人员又
为客户办理了个人掌上银行，安装
了ETC，并去店面安装POS机和聚

合码。临别时，客户满意地说：“通
过体验，我感受到了农行不一样的
服务，跟我朋友说的一样，非常好。”

梧高凤必至，花香蝶自来。农
行平顶山分行始终秉承“客户至上
始终如一”的服务理念，以热情真诚
的服务、耐心细致的态度、扎实过硬
的技能给客户带来更专业、更贴心
的服务体验。★ （石晓燕 胡志军）

梧高凤必至 花香蝶自来

农行平顶山分行真情服务受称赞

近日，在建行新城区支行，
工作人员展示 2020年一克重鼠
年压岁金。临近农历鼠年，以鼠
为题材的金银贵金属收藏品受
到市民的青睐。随着黄金市场
转暖，一些限量发行的生肖金条
成 为 市 民 关 注 的 热 点 。

本报记者 张鹏 摄

鼠年压岁金受青睐


