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本报讯 记者昨天从舞钢农商
银行获悉，该行紧紧围绕省农信联
社“双一流银行”建设目标，紧抓旺
季存款营销机遇，多措并举，强力推
进，截至3月27日，实现存款较年
初净增 10.38亿元，余额达86.53亿
元，完成当季存款新增任务的
138.4％，实现首季开门红，同期阶
段存款增量创历史最高水平。

据介绍，为实现 2019 年开门
红，岁末年初，该行举行“整村授信
及开门红”工作动员誓师大会，全员
统一思想行动，按照方案要求进行
全面落实。充分发挥各网点及小微
事业金融部的客户经理团队优势，
秉承发扬背包下乡、连续作战的“老
农信人”精神，以贷引存，存贷结合，
着力解决农村地区贷款难问题。采
取以“金燕e贷”为切入点的金融经
营转型方式，助力乡村振兴，构建一
条支农惠农便农、可持续发展的金
融服务通道。截至3月27日，入村
走访近1000户，有意向已签订申请
的有600多户，成效初显。

面对重重市场竞争压力，该行
积极采取各项措施，运用外拓营销
和多重宣传方式，针对有意向的客
户做到持续跟踪，及时联系客户，利
用微信、美篇传播最新的产品信息，
每逢节假日各网点组织营销活动，
为百姓送去真正的实惠和金融知识

“大礼包”，有效提升了该行的区域
认知认可度。信贷管理部及时明确
存款任务考核目标，将任务层层分
解到网点、人员并强化落实。为了
让广大客户享受到实惠的金融产
品，该行准确把握客户需求，掌握产
品设计特性，在年初申办开通“步步
高”新型存款产品，主推“一本万利”
系列存款产品，主打这两个系列存
款，并以存期灵活、收益高、无风险
的优点，受到存款人的青睐。★

（王会静 胡力元）

舞钢农商银行
开门红“收官”
3个月存款突破10个亿

本报讯“俺是开超市的，现在
不干了。有4000多元硬币，你看能
不能帮我存在卡上……”近日，在新
华区农信联社开源路分社，一位中
年妇女掏出一兜硬币对该网点柜员
说。

柜员接过硬币和银行卡，微笑
着说：“你好！请坐！兑换小面额钱
币是我们的责任和义务，我们马上
给你清点。但因你的硬币较多，需
要一些时间，你可以到等待区休息
一下，清点完我们与你核对金额，可
以吗？”“好的，太感谢了！”中年妇女
说。

随后，该分社为客户开辟绿色
通道，安排两名熟练员工清点硬币，
前后用3个小时才将4000多元硬
币全部清点完毕。在与这位客户核
对金额无误后，顺利帮她把钱存到
了农信社卡上。

“非常感谢！花了这么长时间，
你们毫无怨言地帮我点钱，服务态
度真是太好了！”中年妇女连连称
赞。

多年来，该联社始终坚持“用心
服务、成就客户”服务理念，不断提
升优质服务水平，为特殊客户开辟
绿色通道，提供代收代发、上门收
款、零辅币兑换等金融服务，受到客
户广泛称赞。该联社网点曾获得

“河南省银行业文明规范服务示范
单位”“平顶山市银行业群众最满意
的服务网点”等荣誉称号。★

（闫春利 焦葵葵）

新华区农信联社
为客户兑换硬币

（上接B1版）

源源“活水”流向
民营小微企业

“之前手里资金周转有点困
难，听朋友介绍打了电话，没想
到放款这么快！”此前接受记者
采访的某饮料平顶山区域代理
商王先生，提及市农信社新华联
社“商户贷”的便捷和可随时还
款的灵活性及该联社小微贷中
心客户经理曲洋等人的全程贴
心服务时赞不绝口。他告诉记
者，做生意这么多年，从申请到
贷款到账仅三天，这是一种从未
有过的体验。

在一系列扶持政策的激励
下，我市各金融机构相继成立了
普惠金融事业部或小微金融事
业部，创新推出了一大批能精准
对接民营和小微企业需求的产
品。工行平顶山分行创新“一个

平台——工银小微金融服务平
台”，“三大产品——经营快贷、
网贷通、线上供应链”等线上融
资产品，同时针对科技型企业融
资需求，在全市破冰开展“科技
贷”业务。市农信社推出仓单质
押、活体质押、林权抵押、存货抵
押等多种融资方式；推广“无还
本续贷”“金燕连续贷”“商户贷”
等业务，积极减少企业和商户融
资成本。中行平顶山分行、平顶
山银行与民营企业签署合作协
议，提供“一揽子”金融服务，助
力民营经济发展。

截至今年2月末，全市小微企
业贷款余额572.56亿元，余额同比
增速为9.28%，高于全部贷款增速
7.66个百分点。

已有12家涉农科技
型企业获授信2.5亿元

民营和小微企业是推动国

民经济发展不可或缺的力量，也
是创业就业的主要领域、技术创
新的重要主体和国家税收的重
要来源，其发展关系到我市脱贫
攻坚和乡村振兴、关系到我市经
济高质量发展、关系到银行自身
转型和金融改革深化。

“1月16日，人民银行向我行
授信9亿元支持小微企业再贷款
额度，1 月末我行首次提款 4 亿
元，并将额度进行了分解，合理
分配至各经营机构，使更多小微
企业享受政策红利。目前，4亿
元支持小微企业再贷款额度已
全部用完。”平顶山银行副行长
任海峰表示，平顶山银行坚持走
特色化、差异化的发展道路，确
立了“服务地方经济、服务小微
企业、服务城市居民”的市场定
位，在平顶山地区打造民营、小
微企业金融服务领先地位和品
牌优势，小微品牌“易贷兴”系列

产品被河南省银保监部门授予
“全省银行业机构小微企业金融
服务特色产品”称号。

“今年我行计划新增民营企
业贷款15.6亿元以上，新增普惠
型小微业务信贷规模5.79亿元，
新增小微贷款户数700户，全力
支持我市民营和小微企业的发
展。”任海峰说。

当天，参会的企业代表均拿
到了市金融工作局专为我市“百
千万”行动编制的涵盖我市14家
银行38个贷款融资产品的《平顶
山市民营和小微企业金融创新
产品手册》。康龙实业、天成鸽
业、瑞沣生物等20多家涉农企业
代表，东晟高科、国玺超纯、神州
重工等30多家科技型企业代表
还与我市各银行机构代表在政
银企对接会上进行了座谈交
流。此前，已有5家银行为其中
的12家企业授信2.5亿元。

我市民营和小微企业金融服务“百千万”三年行动计划启动

千家“白名单”企业将获精准信贷支持

本报讯 国有嫡系四大行近日
纷纷公布自己2018年的“成绩单”，
净利润一栏的数字因银行超强的
吸金能力再次受到关注，四大行净
赚9493亿元登上热搜。

其中，工商银行实现净利润

2987亿元，日赚8.2亿元。建设银
行实现净利润2556亿元，日赚7亿
元。农业银行实现净利润2026亿
元，日赚5.6亿元。中国银行实现
净利润1924亿元，日赚5.3亿元。

年报显示，去年这四大国有

银行利润全都稳健增长，实现净
利润共计9493亿元。如果按照
一年365天计算，四大行去年平
均日赚约26亿元。

四大行净利润加总为9493
亿元，上一年这一数字还不到

9000亿元。有人说数字太抽象，
不够直观，我们来做个对比：2018
年，中石油净利润526亿元，茅台
净利润352亿元，万科净利润338
亿元，96家央企合计利润总额
1.7万亿元。 （翔宇）

四大行去年净赚9493亿
平均日赚26亿元

本报讯“这500元钱还给你
们，真是太感谢农商行了！”3月
28 日，在汝州农商银行温泉支
行，一名男子将钱交给工作人
员，连连称赞银行帮他解了燃眉
之急。

原来，几天前的一个下午，
汝州农商银行温泉支行营业大
厅内，突然来了一名满头大汗的
男子，拿着身份证和户口簿，执
意要取粮食补贴款。经大堂经
理与柜面人员核实，发放补贴款
的存折是其父亲名下的账户，且

在两天前已办理双挂失。由于
挂失期限未到，又不能代办补折
业务，钱款无法取出。

男子得知这一情况后，情
绪有点失控：“你们这是啥银
行，我拿的有户口簿和身份证，
一家人的钱怎么就取不了？”大
堂经理耐心解释，但他听不进
去，大嚷着一定要取钱。该支
行副行长刘利辉见状，试图进
一步解释原因，该男子不由分
说就把证件摔到柜台上要求快
点办理。等候办理业务的其他

客户议论纷纷，大厅气氛一度
陷入紧张。

刘利辉端来一杯水递给该
男子，招呼他到休息区好好商
量，争取给他一个满意的解决办
法。原来，这名男子的女儿突然
生病，被送到镇上卫生院，他从
附近建筑工地赶回来，由于几个
月没有拿到工钱，他心急火燎，
想起还有些粮补钱可用。“我不
像你们有固定工资，全家都靠我
一个人打工维持生活，现在孩子
生病了，我也知道你们得按规定

办事，可我真没办法，急需这点
钱啊！”说着，男子红了眼眶。听
完他的话，刘利辉当即从自己口
袋拿出500元现金，让他赶紧先给
女儿看病，其他的事情随后再
说。于是，几天后，就出现了上面
的一幕，男子来还钱了。

一直以来，该行遵循情牵客
户、用心为民的服务理念，不断
提高服务水平，用实际行动打造
老百姓身边的满意银行、温馨银
行。★

（樊创佳）

客户女儿生病急需钱 副行长掏500元让先用着

汝州农商银行人性化优质服务获赞誉


