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陆风X7被判
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鹰城万人相亲报名
进入倒计时

传统车企大军压境

低速电动汽车
路在何方？
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本报讯“我在这次车展上买到了中
意的车型，车价综合优惠两万多元，还送
了购车大礼包，车载配件、行车记录议和
车载导航都不用自己掏腰包了。”在平顶
山日报社和市汽车行业协会举办的春季
车展上，37岁的范女士不但买到了心仪的
汽车，还收获了很多惊喜。昨天上午，她
向笔者表达了自己的感受。

“报社车展已经成为鹰城车市不可
或缺的重要组成部分，消费者满载而归，
现场观展人次突破3万。”车展组委会的
工作人员表示。笔者了解到，为期4天的
报社春季车展虽然已于 3 月 24 日落幕，
但无论是看车市民还是参展商都意犹未
尽。

现场人气很旺

春季车展自3月21日开幕后，迎来如
织人流。车展前两天虽然是工作日，但一
大早前来参观、购车的市民络绎不绝。后
两天展会逢双休日，人们更是携家带口齐
齐来看车、买车。有的消费者坐在车里一
边听销售人员讲解汽车性能，一边进行体
验；有的消费者则坐在休息区仔细倾听销
售人员讲解分期贷款的相关政策……

车展期间，市体育村内人声鼎沸，市
民看车热情高涨，各个展台每天精彩不
断。展区内的靓丽车模引人注目，抽大
奖、大礼包等优惠活动不断。现场还有一
些新车被拉上红绸花球，一副“待嫁”模
样，吸引着看车市民前来咨询……

优惠力度空前

为了让车展现场火爆的人气转变为销
售订单，各大参展品牌都竞相拿出最具吸
引力的销售模式和政策。别克推出了厂家
直补优惠，特价车型综合优惠达到3万元
以上；上汽大众强势推出春季抢购会，双店

联合推出底价直销；东风日产全系车型推
出1至2年0利息贷款……

此外，笔者还注意到，现场很多车型
的优惠幅度均以万元为计算单位，购车可
享受1万至3万元不等的优惠。 由于车展
各品牌竞争激烈，不少参展厂商在原定的
优惠政策基础上又不得不继续忍痛“割
肉”，为此，不少车型都推出了前所未有的
超低价。

参展商收获满满

此次车展，凯迪拉克、奥迪等豪华品
牌联袂登场，不仅赚足了人气，也收获了
不少订单。此外，广安吉利、东风悦达起
亚、比亚迪等品牌竞推新车，吉利缤越、起
亚KX5、比亚迪元EV360等新车型一经亮
相就吸引了不少消费者的眼球。

领克汽车、长城魏派、奇瑞捷途等高
端自主品牌也收获了不少人气和订单。

“我们车展期间成交近20台。”参展商长
城魏派的负责人表示，自主品牌的热销车
型以其动感、时尚和科技感的外观成为此
次车展上的人气卖点。再加上这次车展
上推出的优惠政策十分吸引人，不少消费
者在车展现场爽快成交。

广汽本田展区布置得颇具科技感，现
场优惠活动也是接连不断，不仅赚足了人
气，更是收获了大批实实在在的订单。东
风日产还有“空姐模特”助阵，热销车型引
来不少消费者的目光，宏泰和威泰店联合
斩获不少订单。

“车展4天时间收获了近20个订单，
近百个意向客户。”旭龙别克相关负责人
欣慰地表示，这不仅是消费者对别克品牌
的信任，也是消费者对车展的认可。

据车展组委会工作人员介绍，车展4
天，30多个品牌共成交车辆近千台（含已
交车辆和订单），成绩不俗。 （李莹）

报社春季车展精彩落幕

4天成交车辆近千台
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携号转网
预计下半年启动
三大运营商先启 虚商明年

新车上市

花样促销

看看内饰怎么样
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车展现场


