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本报讯 3月 13日上午，2019
白云边酒答谢会暨优秀客商表彰
会在市区神马大酒店圆满结束。
据介绍，此次答谢会共有300余人
参与，表彰奖品价值50余万元。

当日上午11点，答谢会在悠
扬的音乐声中正式开始。据了
解，此次答谢会受到白云边酒业
以及社会各界的大力支持，到场
的不仅有白云边酒业豫南经理、
大区主管、湖北商会会长，还有
平顶山酒业协会会长、平顶山健
康酷走协会会长等嘉宾。白云
边酒业平顶山区域经理陈军在
致辞中表示，白云边2018年在社
会各界的帮助下，在新老客商的
支持下，取得了较好的业绩，对
此向大家表示感谢。2019 年是
白云边酒新的一年，答谢会不仅
是对新年伊始的期望，更是对过
去一年中为白云边酒辛苦付出的
客商的一种感恩。

平顶山市劲博源商贸有限公

司董事长李素华说，此次答谢会
劲博源公司一共为32家客商颁
发了“友好合作奖”、21家客商颁
发了“忠实客户奖”、44家客商颁
发了“再接再厉奖”，其间还颁发
了“携手共进奖”“最具潜力奖”

“精诚合作奖”“突出贡献奖”等奖
项，奖品包括电动汽车、电动自行
车、生活电器等。答谢会上不仅
有大奖，而且出台了2019白云边
酒销售九项奖励机制，使在场商
家热血沸腾，干劲十足。

李素华说，劲博源商贸公司
20年来始终坚持“诚信为本 客户
至上”的经营理念，以高质量的产
品和良好的服务赢得了广大客商
的信赖。2019年，劲博源商贸公司
将会以更加贴心的服务、更优惠的
政策，服务好一直支持、鼓励白云
边酒和劲博源商贸公司发展的广
大客商，同时也希望更多商家加入
劲博源商贸公司，共同推动白云
边酒事业的发展。★ （张五阳）

往事越千年 相聚白云边

劲博源商贸公司
举行白云边酒答谢会

本报讯 据《楚天都市报》报
道，一男子曾在一家酒水存放仓
库打工，离职后伙同他人混进仓
库，采取“蚂蚁搬家”的方式实施
盗窃，两年内累计作案63次，总
价值210万元。3月13日上午，武
汉市江岸区警方将追回的十余万
元赃物发还给失窃企业。

2月 18日上午，江岸区公安
分局丹水池街派出所接辖区某商
贸公司负责人胡女士报警，称早
上清点仓库货物时发现仓库内的
7箱茅台、2箱五粮液以及若干件
饮料被盗，损失10余万元。

经勘查，仓库大门并没有明
显的撬动痕迹，民警调取仓库监
控视频时却感到蹊跷，案发当晚
9时到10时的视频记录竟少了几
十分钟。民警逐一查阅仓库全部
25天的监控记录，发现有多段视
频记录缺失，时间都在夜间。这
些时段内，都有一辆白色越野车
出现。经查，该车车主为王某，
30岁，湖北孝感人。

2月 20日清晨 6点，民警突

然接到胡女士来电，称员工在仓
库旁抓到一个可疑男子。民警迅
速将嫌疑男子带回审查，男子邹
某很快承认了盗窃仓库酒水的犯
罪事实。邹某交代，他今年 50
岁，仙桃人，从2017年 9月起，曾
是该仓库员工的王某邀约他合伙
盗窃仓库酒水，后来两人因分赃
不均各自单干。当晚8时许，警
方获取线索，经过两个多小时蹲
守布控，将王某抓获。随后，民警
根据二人交代的销赃地点，追回
价值10余万元的赃物，抓获收赃
嫌疑人邓某。

办案民警介绍，王某以前在
该仓库打过工，对仓库内部情况
十分熟悉。为了掩人耳目，每次
作案时，他们先关闭仓库监控探
头电源，再用铁片捅开仓库门锁
实施盗窃。经初步调查，二人总
共作案达63次，盗窃的酒水等物
品价值总计210余万元。

目前，3 名犯罪嫌疑人均已
被刑事拘留，案件还在进一步侦
办中。 （钟明）

离职员工“蚂蚁搬家”
两年搬走210余万元的酒水等物品

本报讯 据《成都商报》报道，
自2017年 7月起，成都女子丁某
多次对外销售假冒的飞天茅台
酒，每瓶 700 元，陆续卖出 20 件
（240瓶）后被民警抓获。近日，
经成都市郫都区法院开庭审理，
被告人丁某犯销售假冒注册商标
的商品罪，被判处有期徒刑1年，
并处罚金10万元。

据调查，丁某手中的这批假茅
台酒是她从成都市龙泉驿区洪河的
二手市场购进的，在售卖之前，丁某
知道这批酒为假酒。

2017年 12月 4日，公安机关

从这家烟酒店内查获了58瓶假
冒飞天茅台酒，还从其存货库房
里查获了另外的144瓶假冒飞天
茅台酒。据该店老板供述，上述
假茅台酒全部都是从丁某手里购
进的。随后，丁某被民警抓获。

日前，成都市郫都区法院对
该案开庭审理，丁某当庭自愿认
罪。

最终，法院判决被告人丁某
犯销售假冒注册商标的商品罪，
判处有期徒刑 1年，并处罚金 10
万元，且对扣押在案的假冒飞天
茅台酒予以没收。 （婉宗）

女子卖“假茅台”240瓶
被判刑1年、处罚金10万元

通过各酒企披露的数据可以
看到，百亿俱乐部不断扩容，2018
年，汾酒、郎酒、牛栏山成为百亿俱
乐部新晋成员。

2019年，茅台、五粮液将向千
亿目标全力冲刺。对于洋河、泸州
老窖、汾酒、郎酒、牛栏山等企业而
言，在“前有标兵，后有追兵”的情
况下，2019年农历新年刚过，他们
通过召开会议等形式提前布局，力
求在后百亿时代实现更大发展。

“探花”之争各显其能

2月 11日，在洋河股份2019年
度营销工作大会上，江苏洋河酒厂
股份有限公司党委书记、董事长王
耀透露，2018年洋河股份总体业绩
创新高，高端销售再拔高。公司前
三季度营业收入209.66亿元，同比
增长24.22%；净利润70.39亿元，同
比增长26.1%，牢牢占据行业领军
地位；梦之蓝单品销售同比增长
50%以上，强势迈进了百亿单品俱
乐部。2018年，洋河股份聚焦“发
展转型”和“消费升级”，全面强化
思维力、创新力和执行力，驱动渠
道力、产品力、品牌力三力持续增
强。

“不着急”的洋河在2018年实
现了洋河发展历史上极不平凡、意
义深远的一年。

为奖励优秀营销团队，在洋河
股份2019年度营销工作大会上，洋
河股份给予淮安分公司、苏州分公
司、聊城分公司、吉安办事处、江汉
办事处等 309 个单位 1.28 亿元嘉
奖。

洋河股份通过不断发展，目前
居白酒行业“探花”之位，而紧随其
后的泸州老窖，对于“探花”之位从
未停止过追求。

早在2015年，新上任的高管团
队便为泸州老窖定下了“重回行业
前三”的宏伟目标。

随后，在以泸州老窖股份有限
公司董事长刘淼、泸州老窖股份有
限公司总经理林锋为核心的团队
引领之下，泸州老窖在2017年重回
百亿阵营，2018年，泸州老窖前三
季度实现加速增长，2019年被认为
是泸州老窖实现前三目标的冲刺
年。

为实现这一既定目标，刘淼曾
公开表示，2019年的泸州老窖，要

“搏命式”发展。
林锋在泸州老窖股份有限公

司投资者交流会上指出，过去几年

增长比较快的就是国窖1573，公司
资源往国窖1573倾斜。从2018年
开始，国窖1573的增长开始降速，
2019 年、2020 年增速一定不会太
快，跟随策略基础上的“伺机而动”
将成为国窖1573未来的主战术，但
这一增速放缓的背后将呈现出市
场总量的扩张。

随着国窖1573增长的降速，泸
州老窖另外四大单品将会进入到
增长期，未来几年泸州老窖的增长
或主要来自这些品牌。

虽然国窖1573增长速度放缓，
但在泸州老窖公布的2019年规划
里，作为大单品的国窖1573销售目
标将达到100亿以上，并将推出战
略新品，强势抢占千元价格带。同
时成立大区公司，加大对经销商的
支持力度。

老名酒重现风采

汾酒与郎酒作为中国传统名
酒品牌，近几年，企业通过不同策
略的实施，于 2018 年跻身百亿行
列，重现昔日名酒的风采。2019
年，两家企业也在积极部署，做好
后百亿时代的布局。

汾酒是改革路上的先行者。
2018年是汾酒深化改革的“全面施
工之年”，这一年，汾酒实现了高速
发展，跻身百亿俱乐部。

从数据来看，2018年，汾酒集
团公司实现销售158.83亿元，其中
实现酒类销售110.64亿元，同比增
长35.69%；实现酒类利润23.45亿
元，同比增长59.72%；完成酒类出
口675万美元，同比增长56.98%。

回首汾酒改革之路，2017年可
称作是改革的顶层设计期，2018年
则是改革的深入实践期，2019年，
将迎来汾酒改革的攻坚，汾酒集团
党委书记、董事长李秋喜将其概括
为三个变革：第一是动力的变革，
包括三项制度、干部人才和股权激
励三个层面；第二是效率的变革，
将侧重于两方面，一方面是与华润
创业协同的变革，另一方面是汾酒
ERP系统信息的变革；第三是质量
的变革。从2017年开始，汾酒通过
一系列的改革举措，开启了加速发
展的新时代，汾酒的高质量变革，
既包括汾酒产品质量的提升，更包
括汾酒全面均衡协调的高质量发
展能力。

再来看郎酒。
继郎酒集团董事长汪俊林在

2011年首次宣布郎酒营收突破100

亿元之后，2018年，郎酒营收再次
突破100亿元。

郎酒营收破百亿对川酒板块
而言意义重大，有利于加强川酒品
牌建设，推动川酒合力发展，提升
川酒竞争力。

分析来看，郎酒之所以能在
2018年重返百亿行列，与汪俊林定
下的“稳中求进”的大基调密切相
关。

以稳为主的郎酒，并不墨守成
规，而是不断创新，如打造奢香私
藏，推出生肖纪念酒，持续提升酿
酒专业能力等，都是在“稳中求
进”。

汪俊林表示，2019年，郎酒将
理顺产品价格，确保产品价格稳中
有升；加强对经销商的选择，做到
高质量的经销商布局；加快产能建
设，2020年形成新增年产1万吨酱
香酒；加快“郎酒庄园”建设；郎酒
股份IPO工作继续推进，力争2020
年成功主板上市；确保上缴税收30
亿元。

民酒企业创造奇迹

牛栏山作为民酒企业代表，在
2018年也步入百亿俱乐部，创造了
行业瞩目的奇迹。

“在刚刚过去的2018年，市场
营销势头良好；科研创新喜讯不
断；深入推进管理改革，释放企业
发展活力；品牌推广重磅出击，品
牌价值大幅提升。”在顺鑫牛栏山
酒业事业部2018年度厂务公开暨
总结表彰大会上，牛栏山酒业事业
部党委书记、牛栏山酒厂厂长宋克
伟对2018年工作总结道。

通过2018年的努力，牛栏山实
现了百亿业绩，这是牛栏山的荣
耀，也为牛栏山今后的发展带来了
挑战与压力，因此，牛栏山对今后
发展将进行更加全面的规划。

对于2019年的发展，宋克伟认
为，2019年将是牛栏山的转型发展
年，工作的总体目标分为实现百
亿+稳定增长，以及从快速扩张向
高质量发展转型两方面。

为实现目标，牛栏山在2019年
将从落实“四个坚持”，促进牛栏山
酒健康发展；强化品类优势、品牌
优势、品质优势、人文营销优势，增
强核心竞争力；加速“三大转变”，
推动市场营销升级；着力“三大创
新”，不断增强企业活力；完善“三
大体系”，保障后百亿时代高效运
营等五个方面着手。 （吕建铖）

后百亿时代，谁将跑出“加速度”？

资料图片资料图片


