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本报讯 记者昨天从建行平顶
山分行获悉，河南省第二届“建行家
装节”——平顶山分会场活动将于
3月9日下午两点在湛河大酒店拉
开帷幕。

据了解，“建行家装节”活动是
河南省建行全省范围内开展的，统
一时间、统一品牌、统一宣传、统一
形式的集客式家装节专场营销活
动，首届家装节活动于去年在全省
范围内集中举办，得到了广大客户
和优质装饰商户的大力支持，受到
了客户和商户的一致好评和热烈反
响。

据建行平顶山分行有关人士介
绍，建设银行装修分期产品自2015
年上市以来，深受市场和广大客户
的欢迎，具有“零首付、期限长、费率
低、用途广、还款易”的特点，可满足
硬装、软装、家具、家电一站式的家
装需求。装修金额可全额申请、最
高50万元，最长申请60期（5年），
免抵押免担保、手续简便，提供身份
证、房产资料、还款凭证即可快速审
批，可选择提前还款，提前结清无违
约金，剩余手续费不再收取，还款灵
活便捷，让您支付无忧！该行装修
分期基准费率0.37%/月，3月9日活
动当天进件获批可享受 0.31%/月
（每万元每月仅31元），以申请10万
元装修额度为例，五年可节省3600
元！

届时，建行平顶山分行将与各
大知名装饰公司联手为广大市民提
供分期、设计、装修一站式服务，活
动现场还将开展签到礼、多轮抽奖、
分期签单大礼、家装优惠礼等多项
活动。要买房到建行，要装修同样
到建行。龙卡装修分期，“贷”你轻
松实现家的梦！ （赵夏奇 王会静）

河南省第二届
“建行家装节”
——平顶山分会场本周六开展

近年来，金融产品创新持续
加快，但市场上也存在一些不法
分子打着金融创新的旗号行“套
路贷”之实，通过各种方式变相
增加消费者成本，在此，建设银
行平顶山分行提醒广大金融消
费者擦亮眼睛，仔细鉴别。

金融消费者在进行借款时，
首先要弄清的就是借款成本。
借款成本指的是包括利息和其
他各种费用（如手续费等）在内

的综合资金成本，应符合最高人
民法院关于民间借贷利率的规
定。如果借贷双方约定的利率
超过年利率36%，超过部分的利
息约定无效。

金融消费者尤其要关注利
率之外的一次性费用，明白自己
实际承担的成本。有的公司会
收取手续费、服务费、中介费等
各种名目的费用，借款人要将因
贷款而产生的各项费用列入成

本来计算自身的真实借贷成本。
在金融行业中，一般使用年

利率作为参考。现实生活中也
会遇到月息甚至日息的情形，月
息和日息一般很难直观判断其
利率高低，因此可以转换成年化
利率。大致可以用如下公式进

行换算：
年化利率＝月利率×12＝

周利率×52＝日利率×365
换算后如果发现年化利率

（加上其他因该贷款而产生的各
项费用）超过36%，应予以拒绝，
避免过度负债。 （赵夏奇）

防范“看似无门槛”的贷款套路
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本报讯 3月2日上午，春雨
霏霏，60多名股民参加了中原
证券平顶山分公司举行的以“百
强新锐、百场活动”为主题的投
资教育交流会，经过证券基础知
识竞答环节“暖场”，获得上交所
2018年度“投教新锐”百强荣誉
的中原证券投教专员任晓红就
未来行情与大家分享了投资操
作心得。

“春江水暖，券商先知。”任
晓红的话引起一阵轻笑声。近
日A股两市成交总额破万亿元，
短时间天量成交下，开户人数剧
增，这被不少人视作牛市标配。

“很多股民股票一跌就装鸵鸟，
大盘一涨，这些股民心就怦怦
跳，就睡不着觉，这种心态要不
得。”任晓红语气一转，股市暴
涨，股民更应该保持冷静，树立
风险意识，精挑细选，才能保证
稳健增值。而保证稳健增值的
关键在于复利、控损、跟随。

“股市有风险，投资须谨
慎。谁忘记了这句话，谁就会被
市场这只手打脸”。任晓红举了
这样一个例子：今年30多岁的
市民小张 17岁入市投资，无论

市场怎样，每年赚到 20%即收
手，充分发挥复利作用，一步步
完成资本积累的进阶。她提醒
爱跟风的股民：市场不可预测，
不可轻信网络、短信荐股，人云
亦云，要潜心研究市场，形成自
己的投资思路，股市之路方可长
久。任晓红认为，当前股市仍然
面临很多风险和挑战，特别是短

线炒股的风险在加剧，在短线炒
股上，切忌“追涨杀跌”，要理性
对待。任晓红风趣幽默的分享
获得了大家热烈的掌声。

据了解，中原证券平顶山分
公司近年来持续加强对投资者
的教育和保护，以客户资产增值
为根本目的，致力于为广大居民
和企业提供多元化、系统化、个

性化的投融资理财服务。去
年，该公司以每周六投资者学
院、每周三特色理财课堂为平
台，先后举办了“3·15 理性投
资、从我做起”主题宣传月，“期
权进阶课堂”“爱心助高考”

“校园金融知识宣讲”等近300
场金融知识进厂矿、进高校、进
社区活动。

百强新锐 百场活动

中原证券平顶山分公司
举行投资教育交流会

本报讯 2019年节后开学季，叶
县农商银行为方便学生交款和学校
收款，将营业网点“搬进”校园，为叶
县卡尔双语学校、常村镇爱心小学
和叶邑镇叶公学校等多所学校提供
上门服务，获得师生好评。

为确保本次代收学费工作顺利
进行，叶县农商银行在不影响网点
正常营业的情况下，抽调工作人员
成立代收小组，带上点钞机、扎板机
等设备，早早来到收费地点，提前安
排准备工作。利用扫码支付、微信
支付、POS机等多种缴费方式，为家
长提供缴款便利，整个收款过程紧
张有序，做到了账务日清日结。

该行工作人员充分利用代收学
费的空档时间，通过发放开门红宣
传页、讲解存款礼品活动内容等方
式，吸引了大量有存款意向的家长
关注和询问。工作人员还现场讲解
电信诈骗、非法集资、人民币识别、
反洗钱等金融知识，为学校师生、家
长上了一堂金融课。

此次义务代收学费工作，共计
服务师生6000余人，代收学费510
余万元，有效减轻了学校财务人员
的工作负担，保障了学校的资金安
全，使“高效率、高质量、零差错”农
信品牌形象更加深入人心。★

（赵娜）

进校收款显担当
贴心服务获美誉

叶县农商银行开展
开学上门收款工作

本报讯 记者昨天从邮储银
行平顶山市分行获悉，即日起，
邮储工会卡、社保卡客户在
12306平台购票、市区4个金篮
子超市购物均可享受满 100 立
减30元优惠。

据邮储银行平顶山市分行
有关人士介绍，即日起至 2019
年 3月 31日，每天6:00点开始，

邮储银行工会卡、社保卡等联名
借记卡客户在 12306 官方网站
或者 12306APP购票，使用银联
云闪付产品支付，即可参加满
100立减 30元优惠活动。每人
每月4次优惠机会，名额有限，
用完为止。具体操作方法为：登
录铁路12306APP，进行订票；选
定车票后，进入支付页面；选择

“中国银联”，调用银联云闪付
APP；付款方式选择邮储银行工
会卡或社保卡；点击“优惠金
额”，选择“12306邮储银行工会
卡/社保卡满额立减”。

此外，即日起至2019年3月
31日，客户持邮储银行工会卡、
社保卡等联名借记卡在我市 4
个金篮子超市购物还可参加“满

100 减 30 元”优惠活动。支付
时，客户只需告知收银员要参加

“邮储银行超市购物节——购物
满减”活动，刷卡或使用银联云
闪付进行支付，即可享受优惠。
每人每月两次机会，用完为止。

持卡用户如有疑问，可向邮
储银行各营业网点咨询。

（王会静 张亚滨）

邮储工会卡、社保卡客户福利来啦
12306购票、金篮子超市购物满100立减30元

本报讯 为坚决落实中央
“六稳”决策部署，农业银行积极
开展六大创新，持续加大小微和
民营经济支持力度，实现小微企
业贷款增量扩面，融资成本明显
降低。去年该行全口径小微企
业贷款增速居同业前列，全年达
到央行普惠金融定向降准第二
档考核要求，释放一个点的存款
准备金，增强了农行服务小微企
业和民营企业的能力，是国有大
型商业银行中唯一从“第一档”
提升为“第二档”的银行。

在深化三农金融事业部改
革的同时，农行设立专门的普惠
金融事业部，形成具有农行特色
的“三农+小微”双轮驱动的普惠
金融服务体系。加强制度创新，
聚焦服务小微金融客户的“最先
一公里”，根据小微客户金融需
求“短小频急”的特点，制定专门
的业务管理办法，重构小微企业
信贷业务模式和流程，研发单独
信用评级模型，制定普惠金融信
贷政策指引、小额贷款审查审批
指引等专项制度，建立了专门的

小额信贷管理制度体系。顺应
小微金融业务线上化的趋势，制
定互联网小额贷款管理办法，创
造性地构建线上信贷业务“新规
则”，为线上化小额信贷业务发
展提供制度保障。实施小微金
融差异化政策，免除符合条件小
微企业的客户分类要求和行业
限额管控，大幅简化操作流程，
提高贷款办理效率。

为加速产品创新，农行充分
运用互联网思维和大数据技术，创
新线上小微金融服务平台，上线了

第一款全线上纯信用的小微企业
法人信贷产品“微捷贷”，真正实现
了“秒申”“秒审”“秒贷”，上线仅5
个月，小微企业签约客户3.7万户，
累计发放贷款153亿元。

为认真落实人民银行、银保
监会等各项政策要求，农行疏通
政策传导机制，单列小微企业信
贷增长计划，优先支持小微企
业。对小微企业贷款利率进行
差别化定价和定向优惠，贷款利
率在国有大型商业银行中保持
最低水平。 （胡志军）

着力创新 农行全面深化小微金融服务

任晓红与大家分享投资操作心得


