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本报讯 3月 21日至24日，由平顶山
日报社和市汽车行业协会共同举办的
2019 年春季车展将在市体育村精彩上
演。笔者昨天从车展组委会获悉，目前，
车展招商工作正在火热进行中，不少鹰城
消费者对车展的关注热度也日益高涨。
无论是首次购车还是换车，报社春季车展
都成为广大市民关注的焦点。

春季将迎来车市销售高峰

据乘联会最新发布的销量数据显示，
1月份车市零售量开始呈现同比正增长状
态，这意味着汽车市场的销售情况正在回
暖。

春节过后的3月份是每年车市第一
个销售高峰，此时汽车厂家全年的目标和
政策出炉，热销车型和新车也正式进入放
量阶段，正是买车卖车的最佳时机。

看准时机，许多准车主正在等待报社
春季车展。据组委会工作人员介绍，本次
车展将有几十个主流汽车品牌、上百款车
型亮相，主办方将打造鹰城上半年最佳的
购车平台。

近段时间，不少市民打电话询问春季
车展的情况，准备届时出手购车。“俺就等
着春季车展去买车，带着家人春游就靠它
了。”“我家买车就认准报社车展，车型早
就看好了，就等车展时出手了。”

锁定目标，报社车展购车
更实惠

与春节前车市浓浓的观望气氛不同
的是，广大消费者对春季车展的关注度很
高，购买欲望强烈。“车展上各品牌的优惠
幅度是多少？”“新能源汽车车型多不多？”

“我选的几款车型在车展上提现车容易
吗？”笔者发现，很多市民打电话咨询时都
已锁定了购车目标，但为了获得更多优
惠，还是决定等到车展再出手。

市民范女士表示，她已经确定要买一
辆两厢轿车：“我已经去4S店看了很多次
车，也试驾过，只是想再等等，到车展上看
看有没有更多优惠，比较一下再买。”与范
女士有着同样想法的消费者不在少数。

不少品牌经销商表示，虽然目前展厅
人气较前一段时间有所回升，但是大多数

消费者“只逛不买”，不少人表示要等到报
社的春季车展再出手。

去年在报社春季车展上买过车的梁
先生告诉笔者，下个月他准备带几个朋友
到车展上买车。自从他在报社车展上买
车尝到甜头之后，每当身边有朋友需要买
车时，他总是建议等到报社车展再出手，
不仅能享受优惠，还能抽中大礼包，加油、
买保险的钱就能省下不少。

来就有礼，车展将送大礼包

据悉，本届春季车展，除了参展汽车
经销商的让利外，主办方也为购车市民准
备了大礼。订车礼：提前报名，订车喜分
总价百万元汽车装饰大礼包；订车即可参
与抽奖，百分百中奖。签到礼：凭报名短
信到车展现场签到即有精美礼品相送。
破冰礼：车展每天前50名订车客户即送
家用电器；每天16点前订车客户，抽取高
档厨具套装及小家电。

报名方式：编辑短信（姓名、电话、意
向车型）发送至13071772632，收到回复短
信即为报名成功。 （李莹）

上百款车型亮相、订车就有惊喜
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