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本报讯 近日，工行平顶山分
行对离退休人员开展专项走访慰
问，对其中的困难人员、困难党
员、复转军人等群体进行专项救
助，共投入慰问资金 40 余万元、
救助资金近10万元。

该行送温暖活动在春节前启

动，采取集体慰问与重点关怀相结
合、精神关怀与经济救助相结合。
在集体慰问中，该行召开了老同志
迎新春座谈会和复转军人座谈会，
通报了平顶山分行2018年经营发
展情况，向全体离退休人员致以诚
挚的问候和新春的美好祝愿。在

重点关怀中，对退休老领导和离休
老干部上门慰问；对行动不便、年
龄偏大、独自居住等特殊群体离退
休人员，进门详细询问他们生活情
况和身体状况，了解他们的需求；
对生活困难人员、困难党员、老党
员、老干部，送去了困难救助金和

慰问金，转达党组织对他们的关怀
和问候。

离退休老同志对该行的慰问
深表感激，纷纷表示将一如既往
关注和支持工行平顶山分行的经
营发展，为社会和谐进步再聚正
能量。 （王为民）

关心离退休人员

工行平顶山分行开展送温暖活动

本报讯 近日，中国工商银行
融e购“邮币馆”开业仪式在北京
举行。据悉，“邮币馆”是工商银
行联合中国印钞造币总公司、中
国金币总公司、中国集邮总公司、
宝泉钱币投资有限公司在工行自
营电商平台“融e购”上搭建的邮
币收藏服务平台，可以为广大投
资收藏爱好者提供权威可靠、公

开透明、安全便捷的邮币收藏服
务。这是国内首家银行系邮币收
藏服务平台。

“邮币馆”是工行打造贵金属
业务线上零售生态圈的全新尝
试。工行将以投资收藏品为切入
点，对 B2C 线上零售生态圈进行
全新探索和前瞻布局。一方面，
深入推进全量客户战略，以收藏

场景获客、以邮币产品活客、以专
业服务黏客；另一方面，通过文化
立意、金融支撑、互联网赋能，从
单一的产品销售逐步向全生命周
期的产品服务演进，不断满足客
户对兼具艺术、历史、文化价值的

“邮、币、钞”的投资收藏、保值增
值需求。

据了解，融 e 购“邮币馆”内

目前有 200 余款精选产品，包括
“猪年生肖纪念币”“2019版熊猫
银币”“第一轮生肖邮票”等市场
热度较高的产品。本次活动还展
出了“第一至第五套人民币大全”

“‘文’字邮票”等近百件珍稀藏
品，彰显了邮币藏品的独特魅力
和 蕴 含 的 历 史 文 化 价 值 。

（王会静）

工行融e购“邮币馆”开业了

本报讯 春节假期结束，鹰城
街头春意萌动，建行平顶山分行
近日推出建行龙卡消费优惠活
动，10元电影、超值家电、美味甜
点、爽口火锅，大拨节后优惠来
袭，总有一款适合您！

龙卡周六观影日。两人同
行，10元观影！每周六在上影国
际影城（中兴路基泰大厦七楼）、
星美影城名门店（凌云路名门天
街）可享 10元观影优惠，每个活
动日每个客户限购两张。

龙卡周六美食节。温暖的火
锅陪你度过料峭春寒！每周六在
川西坝子（基泰大厦5楼）消费可
享受满100立减50元，每个活动
日每个客户限参加一次优惠，整
个活动周期每个客户限参加 4
次。

龙卡周六烘焙节。每周六在
思味特连锁门店办理500元充值
卡立减80元，商家补贴80元，即
信用卡支付 420 元充值 580 元。
活动期间每位客户限参加一次。

龙卡家电日。三零分期，分
期满减减不停！每周五、六、日及
指定活动日，在苏宁电器各门店
单笔消费满500元即可享受6期
0 首付、0 利息、0 手续费分期付
款。同时，分期付款单笔满2500
元立减 100 元，满 5000 元立减
200 元，满 10000 元立减 400 元。
数量有限，先到先得！

龙卡新客户还可享受返现活
动！128 元等您来！扫描二维
码，即刻办卡！大黄蜂信用卡、
JOY信用卡、萌卡、龙卡优享信用
卡、缪斯女神卡，只等您来！更多
活动查询可下载建行手机银行，
绑定龙卡信用卡公众号。

（赵夏奇）

建行信用卡活动
陪您玩转周末

本报讯 近日，农行鲁山县支
行代收学费小分队不惧寒冷，冒
雪忙营销，受到了鲁山县一高师
生的好评。

2月9日是农历正月初五，寒
气逼人，天空飘着雪花，人们仍沉
浸在浓浓节日气氛中。当天上
午，农行鲁山县支行李怡蕾副行
长与客户部徐远军经理，带领营
业部骨干成员组成的代收学费小
分队，前往鲁山县一高，开展代收
学费业务。看到不惧寒冷，放弃
节日休息时间上门为师生提供代
收学费服务的农行工作人员，在
场师生交口称赞。

代收学费活动共进行了三
场。经过两天的不懈努力，农行
人以真诚、优质、高效、专业的服
务提前完成了任务。

（陈海 边钢领）

冒雪忙营销
节日人不闲

□本报记者 王会静

春节假期过去，上班族开启
上班模式，外出工作的人们也陆
续踏上归程。记者昨天从我市多
家银行获悉，各行“开门红”冲刺
迎来收获季，虽然年初央行降准，
民众有对理财产品收益率预期下
降的担忧，但人们手中节余的钱
仍要找个既稳定又能增值的去
处，因此，2019年我市银行春节理
财市场依然是红红火火。

优化理财产品，满足客户
不同的流动性需求

2月2日，市民张先生在市区
开源路洛阳银行平顶山分行营业
部咨询了理财顾问后，购买了该
行发售的“财富宝”理财产品，期
限为 287 天，预期年化收益率为
4.65%。该行理财顾问同时告诉
张先生，根据他的财务状况，他也
可以选择该行在售的期限为 100
多天的理财产品，等到这笔15万
元的理财投资赎回时，他手中结
余的资金将超过20万元，就可选
择收益率更高的理财产品。稍加
考虑后，张先生没有改变自己的
选择。“主要是怕麻烦，这个收益
率也不错。”张先生昨天告诉记
者。

据洛阳银行平顶山分行有关
人士介绍，洛阳银行年前理财预
期 年 化 收 益 率 较 之 前 提 高 了
10%，春节专属理财 366 天可达
5.2%，275天可达5.1%。从去年12
月初至今年 2 月初，洛阳银行平
顶山分行理财产品销售额增长了
20%左右。

兴业银行今年春节力推理财
产品“添利1号”，它具有高流动性
的特点，是“现金宝”理财产品的
升级版，万元起购，当天申购，当
天计息，赎回方便，为客户短期闲
置资金提供了新的投资渠道。由
于风险可控，7日年化收益率可达
4%，从去年 12 月底到今年 2 月
初，“添利 1号”给兴业银行平顶
山分行带来近 5000 万元的销售
额。

农行春节理财产品丰富，主
打产品有“金钥匙·安心得利”“金

钥匙·安心快线·时时付”“安心快
线·天天利滚利”等。截至2月 11
日，农行平顶山分行理财销售额
达13.71亿元。

平顶山银行理财产品销售也
十分红火。该行春节主打鹰城财
富13、14、15期（新春专享），截至2
月11日17时，已分别销售1313.8万
元、1222.8 万元和 1102.5 万元，鹰
城聚富 6 期（新春专享）已销售
1326万元。

大额存单深受居民追捧

由于大额存单收益稳定，风
险极小，适合对流动性要求不大
的客户，一直受到居民追捧，也是
各行年初冲击“开门红”的开路产
品。鲁山县的王女士去年初在工
行购买了为期一年的大额存单，
这两天她与丈夫商量，女儿出嫁，
儿子还不到适婚年龄，近两年家
中没有大的开支，这张20万元的
存单到期后，加上家里去年节余
的钱，可购买期限更长一点、收益
率更高的大额存单，作为儿子的
结婚备用金。

农行平顶山分行个金部有关
负责人告诉记者，今年春节，该行
大额存单、“活利丰”产品深受客
户青睐，其中大额存单销售额达
1.29亿元，“活利丰”产品签约金额
达14.15亿元。

在大额存单方面，兴业银行
平顶山分行重点推荐 20 万元起
购 3 年期利率达 4.18%的大额存
单，该行春节前大额存单销售额
较平常增长了20%至30%。

洛阳银行平顶山分行今年推
出的新产品“尊享存A”销售占比
达 70%，该存款产品 20 万起存，
存满3年＋1天年利率可达4.3%，
本金一次存入，月月领息。

2019 年 1月 1日至 2月 11日，
平顶山银行大额存单累计销售
5.6202亿元。

工行结构性存款销售依
然火爆

央行最新一期金融统计数据
显示，银行结构性存款去年激增
2.66 万亿元，其中大行个人结构
性存款在去年 12 月末达到最高

峰。“结构性”指在普通存款的基
础上嵌入某种金融衍生工具（包
括但不限于远期、掉期、期权或期
货等），使存款人在承受一定风险
的基础上获得高收益的金融产
品。银行必须要有衍生品交易资
质，才可以发行结构性存款。

工行平顶山分行今年春节理
财市场表现延续了往年大额存单
和结构性存款双头并进的态势，
其他储蓄理财产品销售情况也不
错。该行2019年已发售结构性存
款18期。“已到期的全部按照当期
最高收益兑付。”该行个人金融部
总经理尚文鼎昨天介绍，去年12
月至今，该行仅结构性存款一项
产品已销售3.7亿元。

该行春节理财的另一大亮点
为按月付息的定期存单，一个是
起点 100万元至800万元，期限3
年，按月付息的大额存单；一个是
可以满足客户用于子女上学、赡
养老人的随心存1号定单（市区专
属）和幸福存 1 号定单（县域专
属），产品起存点低，县域1万元可
起存，市区 20 万元起存，期限 3
年，按月付息。

大额存单热度不减 理财产品销售增幅明显

春节理财市场，红红火火又一年
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