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俗话说“小年至，年味浓”，国人
自古便有传统“有酒才叫过年”。酒
也成了必备的热门年货，每年春节
也都是白酒消费高峰。

不仅春节要有酒，A股市场也
往往有春节白酒行情。近段时间
白酒股集体回暖，甚至出现涨停
潮。记者统计近几年行情情况，春
节前一周白酒股涨多跌少，另外机
构也纷纷看好 2019年白酒股整体
行情。

热闹的春节前市场

春节前的白酒市场总是热闹
的，2017 年国内白酒价格触底反
弹掀起涨价浪潮，特别是年底时
节更是涨声不断，5年未涨价的贵
州茅台也在 2017 年底宣布涨价，
并引领了 2018年春节前白酒又一
波涨价潮。

作为白酒老大，贵州茅台2018
年以来坚持董事长李保芳“不涨价”
的承诺，但茅台经销商处以及相关
网上渠道，飞天茅台1499元的价格
仍然是一瓶难求。市场上飞天茅台
价格一直居高不下，终端价格在
1900元左右，只是今年的行情并没
有去年那么火。深圳某酒类经销商
告诉记者：“茅台我们现在卖出的价
格是1850元，2018年以来茅台酒价
格变化不大，也是有需求的，但行情
不太好。”

国内其他白酒虽没有 2017 年
时疯狂的涨价浪潮，但年底时节依
然涨声不断。2018年 11月底，五粮
液传出涨价消息，称自2018年 11月
30日起部分区域全部产品价格上
调10%。虽然公司进行了否认，但
从后期在部分经销商处得到证实，
五粮液确实进行了提价。另外，
2019年1月8日，泸州老窖也发布调
价通知，52度国窖1573经典装产品
零售价建议为1099元/瓶。

2016 年至 2017 年底，五粮液
（普五）价格从 659 元提高至 1099
元，本次提价后五粮液价格将达到
1208元/瓶。泸州老窖国窖1573价
格也从2017年10月份的零售价969
元，直接提升到 1099 元，突破了
1000 元大关。不过本次五粮液和
国窖提价均在部分区域实施，且比
较集中在北方区域。

此前，2018 年 10 月时，已有古
井、洋河、仰韶、国缘、四特等几家酒
企宣布提价。根据行业消息，山西

汾酒部分产品也在近日宣布了提
价。

另外，洋河在去年 12 月底宣
布，洋河海天梦产品全面停止向江
苏市场经销商供货。1月初，52度
国窖经典装产品配额扣减20%，以
及每瓶结算价上调40元。业内人
士称，或是因为春节前价格回升有
关。

虽然提价声响，但从记者走访
部分一线销售情况看，今年白酒行
情却如上述那位酒类经销商所提

“行情不好”，打折促销现象严重，商
场内每有顾客走近这些高端白酒，
便有不止一位销售紧急过来推销。

记者走访中，深圳华润万家销
售人员主推洋河M6和M3，声称“这
两款高端酒，搞活动现在最划算”。
记者看到洋河 M6 价格 818 元、M3
价格 618元，而且均买酒送油。国
窖1573也在打折但幅度较小，每瓶
从969元折价至919元。另外，五粮
液促销最厉害，标价虽然是1099元/
瓶，但买两瓶立减400元。

在家乐福，记者也遇到相同情
况，五粮液打折严重，买两瓶减260
元，国窖 1573反而比较坚挺，而且
被销售人员主推：“这两个品质都一
样，国窖卖得好，我们卖场只剩最后

3瓶了，年前就没货了。”但说起五
粮液，销售人员称：“你要几箱的话
基本也有货。”为何出现这种状况，
销售人员归因为茅台断货，“自从茅
台断货后，五粮液提价到了1000多
元，国窖和五粮液两种酒差不多，这
时候国窖就比较受欢迎了。”

普通茅台一瓶难求状况则依然
存在，无论茅台经销商直营店、网销
渠道，还是一线商超，普通53度飞
天茅台依然处于缺货状态，华润万
家销售人员称：“一直没见到 2019
年的茅台新酒。”而其他高端白酒的
销售状况销售人员表示市场不太
好，称“做生意的少了，买好酒的也
就少了”。

对于行业的状况，前不久李保
芳曾表示，目前白酒行业内马太效
应越来越明显，两极分化现象很突
出，这带动了知名白酒企业业绩的
高速增长，但并非行业常态，下一步
市场增长将回归理性。

但无论如何春节市场都是兵家
必争之地。以 2017年财务情况来
看，19家白酒上市公司一季度（春节
前时间近 1个月）的营业收入占全
年营业收入超过25%的有14家，占
比超30%的有9家，其中今世缘和
洋河股份甚至接近40%。

白酒股的春节行情

对白酒上市公司而言，在刚刚
过去的2018年，行业全线回调，个
股股价大幅下跌。但进入 2019年
后，白酒股呈现出较为明显的集体
回暖态势。

Wind酒类指数2019年以来涨
幅超过10%。其中白酒龙头贵州茅
台股价也一路涨至679.7元，其中，1
月21日盘中突破700元，2019年以
来涨幅达到15.2%。A股 19家白酒
公司股价进入 2019年之后仅水井
坊和*ST皇台出现下跌，其余全线上
涨，其中顺鑫农业、古井贡酒、口子
窖、贵州茅台、今世缘、伊力特等涨
幅居前均超过10%。

尽管经过近期的上涨，但是白
酒板块整体仍处于超跌状态，统计
发现，19只白酒股中，有 17只个股
最新收盘价较 2018年最高价时跌
幅超30%，其中伊力特、舍得酒业、
水井坊、山西汾酒、泸州老窖、老白
干酒、酒鬼酒、金徽酒、*ST皇台和金
种子酒等个股最新收盘价较去年最
高价时回落幅度均在40%以上。

另外，春节前白酒行情有望延
续，记者统计近5年来白酒春节前
一周涨跌情况，春节前一周白酒股

依然是涨多跌少。2018 年春节前
一周 19只上市白酒股 16只上涨、3
只下跌，其中山西汾酒和老白干酒
一周涨超10%，同期上证综指跌超
3%；2017年春节前一周，19只上市
白酒股11只上涨、8只下跌，同期上
证综指涨 1.87%；2016 年春节前一
周，18只上市白酒股13只上涨、4只
下跌，同期上证综指涨0.95%；2015
年春节前一周，16只上市白酒股9
只上涨、6只下跌，同期上证综指涨
3.35%；2014年春节前一周，15只上
市白酒股1只上涨、14只下跌，同期
上证综指跌0.45%。

可以看出，近5年来春节前一
周白酒股的表现，仅有2014年A股
白酒股涨少跌多，彼时白酒寒冬余
威仍在。

机构看好白酒股

1月 22日开始，2018年年报披
露已经正式拉开序幕，年报行情也
悄然到来。白酒行业整体向好的业
绩，也使得白酒股在年报披露期吸
引更多的市场关注。

尤其是白酒第一龙头贵州茅台
优异的业绩预告，为整个板块带来
了一针“强心剂”。贵州茅台称，
2018年全年实现营业总收入750亿
元左右，同比增长23%左右；净利润
340 亿元左右，同比增长 25%左
右。今世缘、洋河股份等两家公司
也均预计 2018年年报净利润同比
实现30%的增幅，青青稞酒和*ST皇
台预告 2018年净利润增幅分别达
到200%和63%。

近段时间券商也纷纷看好白
酒股，展望 2019 年，中银国际表
示：白酒龙头公司2019年规划传递
积极信号。根据贵州茅台公告，公
司 2019 年计划营业总收入增长
14%。五粮液在去年年底经销商会
上提出，2019年股份公司收入计划
突破500亿元，五粮液投放量达2.3
万吨。

华泰证券表示，全面看多2019
年白酒股行情，称现在已经处于白
酒股筑底的过程，底部形态复杂而
无法预判，但2019年一季度就是白
酒股底部，且行情将贯穿全年，有
30%以上板块性机会。

广证恒生称，白酒行业年报业
绩报喜，看好来年增长，白酒企业整
体信心十足，超跌白酒个股估值修
复时间点可能发生在春季糖酒会后
至一季报之间。 （王基名）

节前白酒市场众生相：

茅台继续缺货 五粮液打折促销

本报讯 保健酒有了明确的定
义。1月23日，记者获悉，中国酒
业 协 会 批 准 发 布 的 T/CBJ5101-
2019《保健酒》（以下简称《保健
酒》）和T/CBJ5102-2019《保健酒生
产卫生规范》团体标准，将自今年
2月1日起正式实施。新规首次明
确了保健酒的定义，标准实施后
将有望改善保健酒行业良莠不齐
的乱象。

值得一提的是，在临近新规
实行前，记者查询原食药监总局
网站发现，目前获得保健食品批
号的保健酒共有835个。与之前
相比，短时间内获得保健食品批
号的保健酒数量就增长了 273
个。

据了解，此次新规首次对保
健酒进行了明确定义，规定以蒸
馏酒、发酵酒或食用酒精为基酒，

加入符合国家有关规定的原料、
辅料或食品添加剂的保健酒，应
取得保健食品批号或备案，并具
有保健功能的饮料酒。适用于特
定人群食用，并具有调节机体的
功能，但不以治疗为目的，并且对
人体不产生任何急性、亚急性或
慢性危害。

业内人士指出，由于此前国
内一直没有专属的保健酒定义，
国内保健酒完全套用露酒或者配
制酒的标准，而露酒（配制酒）包
含太多的酒种，定义含糊，并不能
完全体现保健酒特性。此次《保
健酒》新规的实施，将进一步规范
保健酒产品及行业。

值得关注的是，参与该规定
起草的单位也包括一些保健酒企
业，如劲酒、椰岛鹿龟、五粮液集
团黄金酒、茅台集团白金酒等。

海南椰岛酒业发展有限公司相关
负责人告诉记者：“以前没有保
健酒的标准，出台标准后，可以
进一步规范保健酒行业的发展，
以建立有效的标准化质量管理体
系。”

记者发现，在上述规定尚未
公布前，保健酒行业一直存在着
良莠不齐的问题。部分企业存
在着产品中加入了养生药材，但
不一定具备保健作用的情况，并
且多年来，在保健酒行业中，对
于某些药材以及其他添加品的
用量等问题迟迟没有严格的标
准规范。市场监管部门也曾多
次通报称，所查处的保健酒、配
制酒在产品名称、标识、标签上
都或多或少出现虚假夸大宣传
的问题。

（刘一博）

本报讯 1月21日晚间，*ST皇台
披露2018年度业绩预告，预亏7000
万至9000万元。2018年虽然亏损
额相对2017年出现大幅下降，但公
司的经营状况并没有实质性改善，
仍在进一步恶化中。

这也就意味着，如果*ST 皇台
2018 年度经审计的净利润继续为
负值，或净资产继续为负值，公司
股票将于 2018年年度报告披露后
面临被暂停上市的风险。

一度被誉为“南有茅台、北有
皇台”的皇台酒业曾是西北地区最
大的白酒、葡萄酒制造企业之一。
近年来，由于该公司产品缺乏竞争
力，加之营运资金短缺，债务负担
沉重，内斗不断，公司资产质量和
盈利能力不断下滑。为摆脱经营
困境，*ST皇台拟剥离近年来持续亏
损的葡萄酒业务资产。2018 年 12

月 24日，*ST皇台发布重大资产出
售暨关联交易报告书，其中表示，

“上市公司葡萄酒业务近年来持续
亏损，短期内难以实现扭亏为盈，
该部分资产并非上市公司优良资
产，短期内难以在市场上寻找到合
适的第三方承接该部分资产”。

于是，*ST皇台大股东上海厚丰
只能出手自救保壳。但接下来并
未如愿开展，1月2日晚，*ST皇台发
布公告称，上海厚丰或其指定第三
方应于《股权转让协议》生效之日
（即2018年 12月 25日）起5个工作
日内向公司一次性全额支付转让
价款1.57亿元，但至今仍未支付。

1月 16日，*ST皇台董秘谢维宏
曾表示，由于大股东没能在规定时
间完成付款，公司2018年的双保目
标（保净利润为正、保净资产为正）
没有完成。 （黄聪）

明确保健酒定义

中国酒业协会发布保健酒新标准
预亏至少7000万元

皇台酒业退市几成定局


