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本报讯 近日，新华联社组织召开2019
年“开门红”动员部署会议，科学谋划，从五
方面发力，确保打赢2019年首季“开门红”
攻坚战。

强化党建，坚定“开门红”必胜信心。
严监管形势下，新华联社坚持把党建工作
有机贯穿到今年“开门红”工作的全过程，
积极开展党员“争先创优”活动，充分发挥
党组织的战斗堡垒作用和党员先锋模范作
用，带领全辖形成推动基层党建工作水平
提升的强大合力，树立打赢“开门红”攻坚
战的必胜信心。

开足马力，营造“开门红”浓厚氛围。
新华联社制定下发2019年首季“开门红”营
销方案，结合柜面营销、户外营销、外拓营
销、联合营销等多维度开展营销活动，大力
宣传产品、服务优势，并及时将联社统一定

制的金猪年画、新年挂历、大红灯笼及各色
小礼品等配置到位。在商超市场、机关社
区、村庄集市等人流量大的地段，通过LED
电子屏、宣传海报、宣传横幅等手段多渠道
开展宣传，营造红红火火的节日氛围，树立
良好的社会形象。

坚守本源，大力发展小微信贷业务。
加强相关政策研究，认真研判市场需求，合
理确定信贷投入方向和重点支持对象，坚
持服务“三农”、支持小微大方向不偏移，认
真践行“回归本源，支持实体经济，服务小
微企业发展”的理念。坚持“小额、分散、流
资”的投放策略，以“家庭贷”“金燕e贷”等
产品为抓手，深入专业市场、机关社区、大
型企业，加强客户经理营销力度，促进小微
信贷业务快速发展，把小微信贷业务打造
成为亮点工程。

提质增效，实现高质量的“开门红”。
以效益为中心，“开源”与“节流”一起抓，努
力压降成本，激活利润收入增长点，确保资
产利润率、成本收入比等财务指标保持良
好。进一步澄清不良底子，加强内外沟通，
创新工作方法，提升应对能力，坚决打赢不
良贷款清收攻坚战。做实、做优、做强各项
监管指标，按照“定期认定，实时调整”的原
则，按时对贷款进行分类，真实反映风险情
况，足额计提拨备，做优各项组建指标。

坚守合规，确保各项工作稳健运行。
在日常业务工作中，进一步强化责任担当，
推动精细化管理，有效防范各类风险。构
建合规文化氛围，切实将合规理念内化于
心、外化于行，真正落实在行动上。切实执
行安全制度，加强风险排查，确保安全度过
春节。 （韩亚慧）

新华联社“五举措”确保打赢
首季“开门红”攻坚战

本报讯 记者昨天从建行平顶
山分行获悉，为回馈广大客户，建行
龙卡信用卡一季度优惠活动火爆开
启，参与指定活动可获观影、消费立
减及0手续费分期付款优惠，新客户
更有返现活动等您来。

具体活动细则为：每周六在上影
国际影城（基泰大厦7楼）、星美影城
名门店可享 10元观影优惠，每个活
动日每个客户限购两张。每周六在
川西坝子（基泰大厦5楼）消费可享
受满100元立减50元，每个活动日每
个客户限参加一次，活动期间每个客
户限参加4次。每周六在思味特连
锁门店办理 500 元充值卡立减 80
元，商家补贴 80 元，即信用卡支付
420元充值580元。活动期间每位客
户限参加一次。每周五、六、日及指定
活动日，在苏宁电器各门店单笔消费
满500元即可享受6期0首付、0利息、
0手续费分期付款。同时，分期付款单
笔满2500元立减100元，满5000元立
减200元，满10000元立减400元。

此外，龙卡新客户还可享受返现
活动！更多活动查询可下载建行手
机银行，或关注“龙卡信用卡”公众
号。 （赵夏奇 王会静）

快来建行办卡吧！

建行龙卡信用卡
优惠活动火爆开启

本报讯 1月 18日，鲁山县观音寺
林站岳村的范琳蔓和鲁窑村的许恩
桥收到了农行鲁山县支行送来的新
年礼包。

今年9岁的范琳蔓读小学四年
级，父亡母嫁，寄居在伯母的女儿家
中。今年14岁的许恩桥读初中二年
级，父母双亡。农行鲁山县支行行长
陈凯阳从县关工委了解了二人的情
况后，当即安排徐富强副行长带领综
合管理部王书懿经理前往看望，分别
为两个孩子送去了大米、食用油等价
值600元的物品及1000元的红包。

据了解，农行鲁山县支行连续多
年参与了“金秋助学”、爱心助学等活
动。在办公经费紧张的情况下，该行
资助了清洁工刘根远的三个孩子上
大学，相继为尧山镇、观音寺林站和
背孜乡等乡镇的孩子们送去了书包、
文具等学习用品。

截至目前，该行已累计筹措资金
20余万元，使50多位贫困学子圆了
大学梦，多次被鲁山县委、县政府授
予“金秋助学先进单位”称号。

（陈海 张昆贤）

农行献真情 爱心洒农家

鲁山两山区儿童
收到新年礼包

本报讯 记者昨天从建行平顶山分
行获悉，春节临近，该行推出的寓意着
福气、财富和健康的“建行金”猪年生肖
投资金条（右图）正在热销，有兴趣的市
民可到该行各营业网点咨询购买。

据该行有关人士介绍，“建行金”投
资金条是建设银行推出的贺岁实物贵
金属产品之一，产品设计简洁大方，边
角圆润，特显黄金独有的金属质感，是
众多黄金投资爱好者的投资首选。具
有代保管、回购功能，能够较好地抵御
通货膨胀，兼具保值、增值的作用，能够
满足客户投资、馈赠和收藏的多种需
求。其中猪年“建行百福生肖系列”金
条延续传统的生肖独有的设计风格，运
用超高浮雕工艺，以中国传统生肖文化
为灵感。猪被视为福气、财富和健康的
象征，带来财运，因此有“福猪”之说。

“丰衣足食猪年有余，百福临门诸事顺
利”——象征财富的投资金条也寄托着
人们对新一年生活的美好愿景。

据了解，中国建设银行是国内首个
拥有个人实物黄金业务自主品牌的商
业银行。除投资金条外，建行还有多类

“建行金”实物黄金产品，不同种类产品
下设计有不同规格，能满足广大市民投
资、馈赠和收藏等多种需求，是深受黄
金投资者青睐的财富之选。

（赵夏奇 王会静）

建设银行推出
“建行金”猪年
生肖投资金条

□记者 王会静

本报讯 为丰富银行业务种类，扩大客
户投资渠道，满足收藏爱好者需求，1月20
日下午，平顶山银行在市区中兴路佳田国
际大酒店四楼会议室成功举办了2019年贵
金属品鉴会。

记者当天下午3时许在品鉴会现场看
到，可容纳300人的会议室座无虚席，与会
者兴致勃勃地开始在展台前品鉴展品。
深圳黄金投资有限公司、国泉金业珠宝
股份有限公司、河南省钱币有限公司当
天展出了近百款热销产品，其中熊猫纪
念币备受客户青睐。三家贵金属公司现

场开展了丰富的买赠活动，客户消费达到
3000 元即可参与砸金蛋活动，获得精美
礼品。此外，活动现场设置三轮抽奖，氛
围高涨，18 名客户喜获幸运大奖满意而
归。

“银行出售的贵金属产品大多由正规
的公司发行，真金白银，具有收藏投资价
值，这是商场专柜的黄金制品不能比的。”
应理财师之邀出席品鉴会的梁女士告诉记
者，几年前她曾在其他发行机构购买过纪
念币类藏品，当时还能在网站上查到纪念
币编号等信息，但之后就查不到相关网页
了，这让她对自己持有的那套纪念币的价
值产生了怀疑。采访期间，梁女士还抽中

了一个纯银汽车挂饰。
一位女士花298元购买了一套时来运

转珍藏册，里面包括一枚面值为 80 分和
120分的农历猪年生肖邮票、福字银币及一
枚猪年铜币。这位女士在银行工作，她告
诉记者，春节免不了走亲访友，挑选礼物很
费脑筋，这套时来运转纪念封既有收藏价
值，又寓意吉祥，送人再合适不过了。

据平顶山银行营业管理部有关人士介
绍，品鉴会前期，该行零售银行部要求各支
行邀约有意向的客户，提前送达邀请函，并
有序开展了前期预售活动。截至当天，营
业管理部共销售贵金属产品41万元，其中
品鉴会销售额达18万元。★

平顶山银行举行2019年贵金属品鉴会

1月15日，农信社新华联社的工
作人员与徐洼村村民李先生的母亲
核对证件信息。

据了解，李先生的母亲近日急用
低保账户上的钱，但因长年卧病在床
无法出门，考虑到老人的实际情况，
新华联社抽调人员为其提供上门服
务，还为李先生一家送去了春联和挂
历。★ 李敬静 摄

新华联社上门服务


