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动动手指可查医保余额

融e联“平顶山医保”
公众号上线

平顶山银行举行
2019年贵金属
品鉴会

鹰城微健康

平顶山金融圈

“收款神器”来啦

农行e管家专业
市场版喊你来收钱

银保监会加强车险监管：

不得擅自修改
条款及费率水平

□记者 王会静

本报讯 年终奖落袋声音渐次响起，
伴随着春运开启，在外工作的人们带着打
拼一年的收获踏上归途，出行意外险再成
人们普遍关注的焦点。记者近日从我市多
家财险公司了解到，为冲刺新年开门红，分
享春运经济蛋糕，吸引客户，不少险企在维
持线上线下在售产品的同时，加大意外险
和健康险营销力度，推出了不少升级服务
措施。

春节临近，出行意外险再成焦点

春运大幕昨天开启。根据国家发改
委发布的消息，2019年春运共40天，预计
全国旅客发送量将达29.9亿人次，而春运
抢票大战早于2018年 12月23日开启。在
一年一度的春运抢票大战中，网络购票早
已成为大多数消费者的首选，但线上平台
捆绑搭售意外险现象多为人们诟病。为
此，去年，原保监会接连发布《关于在售
平台“搭售”保险的风险提示》《关于互联
网保险的风险提示》，以期治理这一市场
乱象。

“表现最好的还是12306吧，整个买票
过程中只弹出一次选择是否购买乘意险的
页面。”市民李先生1月16日告诉记者。家
住新华区光明路街道体育场社区的李先生
因工作原因经常出差，他习惯每年为自己
投保意外险，因此对部分网上购票平台搭
售保险的事较为敏感。当天，他登录12306

购买2月3日从平顶山西站出发到厦门的
车票，在付款时，页面弹出了购买乘意险的
温馨提示，3元保费最高可获33万元保障，
乘客可根据需要选择。

而根据其他媒体近日的调查，去哪
儿在火车票预订方面则没有搭售任何保
险产品，高铁管家有默认搭售保险产品现
象。在飞机票方面，包括携程、同程旅游、
飞猪旅行在内的网络购票平台有搭售航
意险的现象，但往往只构成建议，没有以
往默认勾选的行为。而在汽车购票方面，
携程、去哪儿、同程三家平台售汽车票页
面的汽意险搭售形式花样较多，常以套餐
形式出现，有的平台还存在没有保险产品
详细说明的情况，消费者在订票时需注意
比较套餐实付款与裸票价款，以免入坑。

分享春运经济蛋糕，出行保险市
场趋于理性

事实上，对于售票平台搭售保险的行
为，消费者的态度不尽相同。我市李先生
在接受采访告诉记者：“我在网上购票时一
般不会买搭售的意外险，但并不反对搭售
行为。主要是每次买票都要考虑买不买保
险很浪费时间，自己又经常出差，干脆一年
给自己买一份综合意外险，花不了多少钱，
省事省时。”

而对于在我市某事业单位供职的张先
生来说，出差特别是在春运等特殊时段出
差购票时买一份意外险，是对自己的家庭
负责。在网上订飞机票时，无论平台搭售

与否，他都会购买一份航意险。
当然，也不乏部分人保险意识不强，认

为几元钱的保险，买了也没用。“现在春运
查得很严，车况不好根本上不了路，比平常
坐车还安全，买那干啥。”近日从浙江台州
回乡的鲁山县务工人员张亮说。

记者了解到，如果在专门的保险销售
平台购买的话，100元左右就能买到一份综
合意外险，保障一年的意外险，同样覆盖了
航空等意外责任。比如李先生和在我市某
国有企业任职的王女士，根据自己经常出
差的出行特点购买意外险，算下来省时省
力还省钱。

对此，中国太平洋财产保险平顶山中
心支公司非车险业务总监付亚峰1月20日
在接受记者采访时表示，保险售票平台搭
售保险可提高消费者的保险意识，让真正
有保险需求的消费者能够更快捷地获得更
多更好的保障。随着人们保险意识的增
强，各财险公司不断推进产品创新，设计开
发了许多个性化、定制化、多层次的保险产
品，积极满足客户保险需求，保险营销方式
也更加理性。就意外险方面，有像市民李先
生购买的针对经常需要出差或从事危险工
作的人群的一年期或以上综合意外险；有
保期3天到30天的适合短期打工、短期内
有意外保障需求人群的短期综合意外险；
也有为全家人提供意外保障的为期一年的
家庭综合意外险等。这些险种线上线下购
买方便，市民可根据自己的需要选择。
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我市险企全力冲刺新年开门红


