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维意整体家装特约栏目

墙面乳胶漆该咋选
家住市区和顺路中段的张

先生问：最近正在装修新房，请
问墙面乳胶漆该如何选择？

维意整体家装负责人答：墙
面乳胶漆买不好，很容易导致头
晕恶心，到底该咋选？首先看质
地。开盖后闻一下有无刺激性
气味，表面有无沉淀和杂质，再
取少量涂料放入清水中，二者相
对独立没有瞬间融合的更好。

其次是看漆桶。面漆要注
重防潮易擦洗，底漆要看抗碱
性，10 环的环保标志一定不能
少。

再次是选颜色。由于光线等
问题，墙漆显色会更深一号，所以
看中一款颜色后要买浅一个色号
的，也可以先小面积试色。

最后是估算用量。按照底
漆涂一遍、面漆涂两遍的标准购
买，比如80平方米的房子，5升装
的乳胶漆，底漆买4桶，面漆买7
桶，一次性买齐能防止出现色
差。 （吕占伟）

装修价格遇猫腻，不知怎么维权？装修质
量不达标，去哪投诉好？无论您在装修过程中
或在购买家具时，遇到什么不合理、不公平，碰
到多少糟心事儿，都交给我们来帮您！

装修投诉您来爆料，我们为您跑腿维权！
线索一经采用刊发，奖您百元现金！ 爆料事

件见报后，爆料人可到平顶山日报社家装
建材工作室领取现金。
报料有以下三种渠道——

电话：13137757986
微信平台：平顶山家装建材
邮箱：1648178772@qq.com

装修投诉台 报料奖您100元现金
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今年以来，随着住宅成交下降，
与之相关的家居市场增速也明显放
缓，未来家居行业能否保持高速增
长充满不确定性，甚至有部分家居
企业熬不住整体环境的低迷和竞争
态势的加剧，濒临倒闭边缘。

但家居市场潜力依然存在，整
体规模仍非常庞大，总体增量可
观。而且，城镇化率的逐年增长，
使大量农村人口向城市转移，对家
居行业释放出利好信号。

该如何度过这暂时性的“极端
天气”，迎接更美好的市场前景？
《羊城晚报》就此采访了部分业内
人士。

销售渠道需重新整合

以往，家居企业在不同区域分
别招商，吸引各级经销商加盟，经
销商体系成了主流销售渠道。

如今，随着家居企业纷纷树起
“大家居”的旗号，同一企业旗下的
品牌和品类越来越多，加上行业震
荡、流量被电商等多元化渠道截
流，套餐式的整体家装又被分走了
一杯羹，原有的经销模式受到一定
的挑战。

“以前市场太好了，经销商开一
家就能旺一家，但是，企业规模做上
去了，质量却没有跟上来，很多经销
商还是沿用10年前的营销手段和管
理手段，这么多年来一直没有变
化。过去市场好的时候，只要多开
店就能赚钱，如今市场环境大不相
同，过去那些盲目开的店成了当年
埋下的‘雷’，不知什么时候会爆。”
在行业已有10年经验、曾经在多个
一线家居品牌工作过的黄先生说。

因此，销售渠道的重新整合迫
在眉睫，近期不少家居企业都在进
行渠道重整。以索菲亚家居为例，
近期整合了旗下索菲亚家居、司米
橱柜、华鹤木门三个子品牌的门
店，并融合一些合作企业的成品家
具、软装、绿植等产品，形成以生活
为主题的新店。

加快对家装业的渗透

家居产品“三分靠生产、七分
靠安装”，风格强调整体性，因此很
多家居产品在进行家装前就已经
被选定，加快对家装行业的渗透成
了不少家居企业的必经之路。

诗尼曼家居今年年中在广州
开了新的旗舰店，首次推出整装业
务，据其营销负责人刘雷介绍，该
公司已经成立了专门的团队消化
整装订单，且之前已经与多家家装
公司达成了合作关系。

索菲亚家居则将今年新推出
的整装业务融合进其家居大店
中。“整装是公司非常重视的业务
板块，现阶段更多是依托经销商渠
道在发展大家居整装模式，已经有
大家居店承接整装业务了。”索菲
亚家居相关负责人说。

尚 品 宅 配 则 在 今 年 启 动
HOMKOO 整装云项目，开始面向

各类家居企业招商，据悉目前已经
招揽了千余家。

步子迈得更大的是欧派家居，
该公司整装大家居的赋能模式深
度进入整装市场。欧派家居营销
副总裁刘顺平介绍，欧派家居提供
全系定制装修主材，包括橱柜、衣
柜、木门、卫浴，还有软装等系列配
套产品，而家装公司提供施工和辅
材等，双方在产品和服务上展开合
作，最终达成拎包入住的目标。

龙头企业再提抱团取暖

羊城晚报记者发现，在所谓赋
能的过程中，以定制家居和家装公
司为主要合作方的双方互相提供客
源，形成新的销售渠道。以欧派为
例，该公司专门为这一新的合作模式
专供产品，辅助以套餐式的报价，还
为家装公司提供轻松易用的设计平
台，让即使是刚毕业、经验不多的家
装公司设计师也可以快速上手。

记者在门店看到，在欧派的设
计系统里，设计师输入平面图后，
不仅可以根据家居风格快速转换，
而且修改也很简单，消费者可以更
直观地了解最终效果，方案中还有
大量饰品、配件模型，平台均可提
供，消费者可以一键下单。

长沙的新浪装饰总经理余超
表示，加盟整装大家居平台带来了

“客单值显著提高、利润明显提振、
客户群从中低端迈入中高端、提升
团队信心和市场竞争力的效果”。

为什么近期家居行业面临如
此多的变革和调整？欧派家居董事
长姚良松认为，行业面临的大考只
会越来越多，此时，“强强联盟、抱团
取暖，对抗‘极端天气’，共同开辟一
片蓝海”更显意义重大，与家装公
司的深度合作，不但可以互相揽
客，而且有效缩短了供应链，在增加
客单值的同时，也保证了合理的利
润率，这一新业务已经获得了不少
知名家装企业的认可。 （杨东贤）

家居业凛冬将至？
欧派、索菲亚、尚品宅配等龙头企业齐出招应对

本报讯 11月 28日上午，市民
杨老先生和老伴一起来到平顶山
日报社家装建材工作室咨询新房
装修的事宜，并领取了家装俱乐
部会员卡。

“我们的房子再有两个月就
交房了，这不，年龄大了，来来回
回地跑建材市场不方便，再说对
现在的装修行情也不了解，你们
比较专业，想听听你们的意见，最
好是由你们报社的家装俱乐部出
面帮忙联系个装修公司，这样我
们比较放心。”

据了解，杨老先生的新房在
百合金山小区，想装修得简洁、温
馨，预算不太高。与家装俱乐部
工作人员经过一番沟通后，他立
马决定先去市区建设路西段的两
家装修公司看看情况，做个简单

的预算比较一下，提前做到心中
有数，这样拿到钥匙后马上就可
以开工装修了。

“ 领 取 家 装 俱 乐 部 会 员 卡
后，你就是我们的会员了，有啥
需要咨询和维权的，尽管来找
我们。”家装俱乐部工作人员的
温馨提醒让杨老先生直呼“暖
心”。

平顶山日报社家装建材工作
室工作人员表示，年底将至，市区
很多楼盘要交房，前来咨询办理
家装俱乐部会员卡的市民越来越
多。据介绍，家装俱乐部会员卡
是由家装建材工作室与合作的家
装、建材、家具商家商议后特制
的，为的是方便市民优惠购买高
品质的家具建材产品，同时帮助
市民选择满意的装修公司。目

前，家装俱乐部已有会员数百人，
合作商家二十多家，如天元一品
装饰公司、业之峰装饰有限公司、
齐家互联网整体家装、高饰易家
装饰公司、聚嘉源装饰工程有限
公司、好凯龙家居生活广场、华帝
燃具、万家乐燃具、欧神诺瓷砖、
德国玛堡壁纸、红苹果家具·床
垫、大自然地板、L&D陶瓷、老铜匠
五金·卫浴、惠达卫浴、法恩莎卫
浴、维意定制、金蝉窗帘、木林森
照明等知名品牌。

家装俱乐部诚邀更多商家加
入。招募对象为装饰公司和与家
装建材、家具相关的经工商部门
批准的合法经营企业；具有开放
合作精神，能严格执行合同约定；
在同行业中具有一定的实力和较
高的信誉；诚实守信，愿意合作，

互惠互利，共同发展；愿意实实在
在地为家装俱乐部会员提供优惠
价格和优质服务。

另外，无论您是新房装修、旧
居改造，还是购买建材家具，均可
拨打电话免费加入家装俱乐部，
我们不但为您推荐专业的设计团
队、强大的施工队伍、诚信的服务
商家，还可以利用平顶山日报传
媒集团所属的各个媒体平台全程
为您服务，在您遭遇不公时帮您
维权。

如果您想加入家装俱乐部，可
直接到平顶山日报传媒集团广告
中心二楼218室凭身份证领取会员
卡。今后，家装俱乐部将为会员提
供更多优惠，让您一卡在手，置业
无忧。咨询电话：13137757986、
4958366。 （吕占伟）

年底将至，赶快加入家装俱乐部

暖心服务让您装修无忧

沁园净水专家特约栏目

中国沁园集团平顶山负责
人：净水机首次使用前应进行
冲洗，否则会影响净水机性能
和前期制水水质。

第一次使用前应对净水
机进行冲洗，冲掉净水机内的
保护液。要将自来水龙头、自
来水进水球阀、净化水龙头全
部打开，冲洗15分钟直到产水
清澈无泡沫为止。冲洗过程
中要频繁地开关自来水龙头
（关 3 秒、开 10 秒），使水流形
成脉动式冲击，冲洗效果更
好。然后关闭排污水龙头，打
开净化水龙头，制水5分钟后
即可正常使用。

日常使用时要经常顺冲
洗。建议在取用净化水后打
开自来水龙头冲洗一下，及时
将截留的污染物冲走，保持净
水机较高的水通量，从而延长
使用寿命。还要反冲洗恢复
产水量。如果净水机通过顺
冲洗后产水量还比较小，则可
以考虑对净水机进行反冲
洗。 （杨岸萌）

净水机使用注意事项（一）


