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原产地直供 平顶山日报传媒集团电商平台“鹰城淘”经销

正宗温县铁棍山药质地瓷实，肉质细
腻，甜而不腻，香糯可口。此种山药有一
大特点——易熟，一般蒸10至12分钟即
熟，熟后味道甘、面、甜、香，久食不腻。

秋冬养生正当时，人人都说山药好。随处可见菜山
药，铁棍山药不好找。 霜降之后，山药口感上佳。为让鹰
城市民吃到正宗、美味的温县垆土铁棍山药，近日，平顶山
日报传媒集团有关人士奔赴焦作温县铁棍山药核心产区
探访。

“无论是营养价值还是口感，垆土铁棍山药都是最好
的之一。”据当地铁棍山药种植大户介绍，垆土铁棍山药因

为垆土地硬实，黏性大，所以长得弯弯扭扭，也不是很长，
但是口感好，营养价值高。而沙土铁棍山药因种植在沙地
里，一般比垆土地山药长，外观也比较直，但营养价值稍次
一些。霜降过后生长在垆土地的铁棍山药品质日趋完美，
口感开始慢慢变甜，到了开挖收获的时节。由于怀山药质
地细密，外表布满褐色斑块，颇似生锈的铁棒，当地人又称
其为铁棍山药。

初冬正是养生保健的好时候，欢迎市民惠顾！

第二批焦作温县垆土铁棍山药新鲜到货

4公斤/90元
订购电话订购电话：：03750375--70388557038855 1372186679713721866797
地址地址：：鹰城广场对面平顶山日报传媒集团大门口东侧鹰城广场对面平顶山日报传媒集团大门口东侧5050米米““鹰城淘鹰城淘””体验店体验店

本报讯 在销量下滑的压力
下，突如其来的砍单，让众多苹果
供应商感到措手不及。在这“非
常困难且竞争激烈的一年”，苹果
与其背后庞大供应链上的供应商
都将面临考验。

近日，有媒体报道称，苹果最
大的 iPhone 代工商台湾鸿海精
密集团计划2019年削减200亿元
人民币（约合28.8亿美元）支出，
因公司面临“困难的一年”。同
时，鸿海富士康还计划裁减约
10%的非技术人员。

对此，鸿海集团发布声明称，
公司的经营策略是定期对集团全
球各地的运营状况进行检视，以
确保能够更符合集团运营。

第一手机界研究院院长孙燕
飚对《证券日报》表示：“今年苹果
遭遇‘困难年’。据我们的考察，
因苹果手机砍单，富士康也进行
人员削减，富士康降低成本是分
阶段进行的，第一阶段会先裁10
万人，未来预计会裁30万人，不
过这还将具体视市场情况而定，
目前 10 万人的裁撤正在进行
中。”

苹果新款手机销量下滑，其
供应商首当其冲受到影响。

行 业 分 析 师 估 算 ，因 为

iPhone XR和XS Max需求疲弱，
苹果在今年11月份对台湾供应商
的订单削减了20%至30%。

近日，有媒体报道称，苹果已
告 诉 鸿 海 与 和 硕 暂 停 增 加
iPhone XR 生产线的计划。目
前 ，苹 果 对 新 机 iPhone XR、
iPhone XS全面砍单，并通知了相
关供应商。

对此，鸿海集团发表声明称，
“如同往年一样，今年的营运检视
主要致力于确保集团在新年度
中，运营团队和预算投入能够符
合客户当前和预期的需求、集团
全球业务发展，并应对未来一两
年市场和经济的挑战”。

孙燕飚认为：“这次是近两年
苹果砍单最及时的一次，也是最
大的一次。此前苹果对iPhone X
的销量下滑没有很强的预见性，
造成供应链没有及时做出裁员等
调整降低损耗的措施，从而出现
员工罢工的现象。而此次苹果对
市场有预见性，对销量增长疲软
提前做了准备。”

当下，手机市场正在经历一
轮下行期，已经连续四个季度出
货量出现同比下滑。在这个阶
段，头部厂商之间的争霸让苹果
倍感吃力。苹果三季报显示，

iPhone销量为4689万部，低于市
场预期。

不仅苹果刚刚发布的史上最
贵iPhone传出销量不佳，苹果本
月初公布的假日购物季度销售预
估低于预期，使得其全球各地的
供应商受到震动，大量出现裁员、
降薪等现象。

目前，iPhone 订单减少，波
及众多产业链相关公司。近日，
多家苹果公司供应商相继调低业
绩预期。

消息人士称，iPhone光传感
器供应商AMS将第四季度营收
预期从 5.70 亿美元—6.10 亿美
元，下调至 4.80 亿美元—5.20 亿
美元；苹果手机屏幕供应商日本
显示器公司、人脸识别芯片供应
商Lumentum以及红外芯片公司
Qorvo均下调了业绩展望。

业内人士认为：“此前苹果并
没有大规模出现销量下滑的现
象，所以其此次砍单也会让整个
供应链措手不及。苹果产业链上
的供应商承接了其大量订单，苹
果砍单，会让供应商在耗材、人员
准备上出现损耗，特别是对苹果
较为依赖的供应商，一旦苹果出
现危机，其将直接受到较大影响，
供应商应该多条腿走路。”（贾丽）

苹果销量下滑
引发供应商连锁反应

□记者 杨岸萌

本报讯 在一家汽车美容中心
办了洗车卡，还没有消费完，店换了
老板，洗车卡不能使用了。11月27
日，市民张先生致电本报反映了此
事。

店换了人，旧洗车卡不能用了

张先生说，他在市区凌云路
与平安大道交叉口附近上班，原
先离单位不远的地方有一家国际
汽车美容中心，他想着离单位近，
方便洗车，于是就办了洗车卡。
洗车卡 150元，可洗 10次。第一张
洗车卡快用完的时候，店老板说
店里搞活动，办新洗车卡的话可
以多送两次，150元能洗 12次。“店
里洗车服务还可以，又离单位近，
所以我就又办了一张洗车卡。”张
先生说，今年年初，国际汽车美容
中心换了老板。他最早的洗车卡
上还剩下 1次未消费，第一次过去
新老板让他用了。但是之后他又
去洗了一次，洗完之后拿出了新
洗车卡，老板说一次都没有消费
过的洗车卡不能用，后来也没有
划卡，算是免费洗了。“我大概是
三四月份带着新洗车卡过去的，
老板说不能用，我就没有再去。
后来一直忙，没有顾上这事儿，现
在想想既然自己钱都花了，不能
没个说法吧？”

张先生向记者展示了他办的洗
车卡，洗车卡正面是“国际汽车美容
中心洗车卡”；背面持卡须知注有一
些使用条款，其中提到“春节期间此
卡不得使用”，还手写了“小车，150
元，12次”。下面还有一个手机号
码，张先生说这是店老板王先生的
电话。

记者数次拨打洗车卡上的电
话，语音一直提示“您所拨打的用户
正忙”。

新店老板不对旧洗车卡负责

昨天上午，记者来到市区平安
大道陈庄沟桥西路南国际汽车美
容中心原先所在的地方，现在这里
已经变成了“车之道汽车美容养护
中心”。店老板雒先生说，他今年1
月 6 日从上任老板王先生手中接
了此店，当时双方债务已经算清
楚。双方还签订了协议，关于老店
已经办理过的洗车卡，他不用负任
何责任。

记者向雒先生提出能不能看

一下协议，他没有拿出来。“开店之
后，有不少原先办洗车卡的人过来
询问，后来有人反映到工商部门，
工商部门工作人员联系不到王先
生，但为持卡市民考虑，做了调解，
让我在今年 4 月底之前给原先办
卡且已经有消费记录的人提供洗
车服务。”雒先生说，他答应了这个
要求，并印制了条幅贴在店内显眼
位置。

雒先生还拿出了他当时印制的
条幅：“4月份前，大部分原先办洗
车卡的顾客已经消费完了，剩下的
我们也没有办法，只能找原先的老
板了。”

老板“失联”，建议走法律渠道

之后，记者联系到新华工商分
局西市场工商所相关负责人程先
生，他说，因为现在联系不到国际汽
车美容中心的老板王先生，所以核
实不了双方关于洗车卡后期怎样使
用的任何协议。

“有市民就此事投诉到我们这
里，经询问发现有人办卡的时间竟
然是在新店开业之后，所以这里面
应该还是存在其他问题的。”程先
生说，他们也多次试图联系国际汽
车美容中心的老板王先生，但是根
本联系不上。“新店的老板、店名都
与原先的没有关系，所以目前来看
持卡市民没有消费完，应该找原先
的老板王先生。现在电话已经联
系不上王先生，建议持卡市民联合
起来走法律渠道解决，现在我们只
能配合，提供一些信息。”程先生
说。

本报长期征集消费投诉

为了维护消费者的合法权益，
曝光不良商家的侵权行为，本报商
业版将长期征集涉及商场、超市、家
电类的消费类投诉，在商场、超市购
物，或者购买家电产生消费纠纷，均
可向我们投诉。

此次征集面向全市人民，如果
您在消费中遇到欺骗、不满、不公，
或者发现商家任何违法违规行为，
或者您是商家“黑幕”“潜规则”的知
情者或受害者，或是遭遇消费陷阱
后用智慧和法律维护了自己的合法
权益，都可与本报联系。

我们将从中挑选消费维权线索
进行采访报道，揭露商家违法经营、
侵犯消费者合法权益的内幕，为创
造良好的消费环境而努力。

线索征集热线：18937564567

国际汽车美容中心老板
办卡市民喊你来退费


