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B3家装

维意整体家装特约栏目

装修价格遇猫腻，不知怎么维权？装修质
量不达标，去哪儿投诉好？无论您在装修过程
中或在购买家具时，遇到什么不合理、不公平，
碰到多少糟心事儿，都交给我们来帮您！

装修投诉您来报料，我们为您跑腿维
权！线索一经采用刊发，奖您百元现金！ 报

料事件见报后，报料人可到平顶山日报传媒
集团家装建材工作室领取现金。
报料有以下三种渠道——

电话：13137757986；
微信平台：平顶山家装建材；
邮箱：1648178772@qq.com 。

装修投诉台 报料奖您100元现金

家住市区和顺路的胡先生
问：最近要装修房子，请问墙面刷
漆都有哪些步骤？

维意整体家装负责人答：首
先是处理墙面基层。整理干净基
层上的东西，使其整洁便于刷漆；
其次是涂刷界面剂，后找平处
理。界面剂能够增强对基层的黏
结力，避免抹灰层空鼓、起壳；三
是刮腻子时要注意防裂处理。刮
腻子的时候在腻子里添加一定的
白乳胶，可以提高腻子的硬度，最
好选用颗粒细度较高和质地较硬
的腻子；四是先打磨再做防护处
理。尽量选用较细的砂纸打磨，
砂纸太粗的话会留下很深的砂
痕。另外，在刷漆前还需对门框、
窗框、踢脚线等部位贴上美纹纸；
五是刷底漆。底漆侧重于提高附
着力，具有防腐功能；六是刷面
漆。等墙面干燥后就可以刷面漆
了，这也是墙面刷漆工艺的最后
一步，在整个过程中占据着重要
位置。 （吕占伟 刘海峡）

墙面刷漆六步骤一场秋雨一场寒！秋雨淅淅沥
沥，您还坐在冰凉的马桶上如厕
吗？有个好消息要告诉您：平顶山
日报社家装建材工作室所属的家装
俱乐部的合作商家已经为各位会员
准备好了过冬的家装建材商品！

记者从平顶山日报社家装建材
工作室了解到，为让这个冬天不再
冷，今天起，由老铜匠卫浴店推出的
含恒温座圈、温水冲洗、暖风烘干等
15项贴心功能的智能马桶家装俱乐
部会员可以半价选购。机会难得，
快来加入家装俱乐部吧！

据平顶山日报社家装建材工

作室人员介绍，家装会员卡是由家
装建材工作室与合作的家装、建
材、家具商家商议后特制的，为的
是方便市民优惠购买高品质的家
具建材产品，同时帮助 市民选择
满意的装修公司。目前，家装俱乐
部已有会员数百人，合作商家十多
家，如天元一品装饰公司、业之峰
装饰有限公司、齐家互联网整体家
装、高饰易家装饰公司、聚嘉源装
饰工程有限公司、好凯龙家居生活
广场、华帝燃具、万家乐燃具、欧神
诺瓷砖、德国玛堡壁纸、红苹果家
具·床垫、大自然地板、L&D 陶瓷、

老铜匠五金·卫浴、惠达卫浴、法恩
莎卫浴、维意定制、金蝉窗帘、木林
森照明等知名品牌。

在此，家装俱乐部诚邀更多商
家加入。招募对象为装饰公司和
与家装建材、家具相关的经工商部
门批准的合法经营企业；具有开放
合作精神，能严格执行合同约定；
在同行业中具有一定的实力和较
高的信誉；诚实守信，愿意合作，互
惠互利，共同发展；愿意实实在在
地为家装俱乐部会员提供优惠价
格和优质服务。

另外，不论您是新房装修、旧

居改造，还是购买建材家具，均可
拨打电话免费加入家装俱乐部，我
们不但为您推荐专业的设计团队、
强大的施工队伍、诚信的服务商
家，还可以利用平顶山日报社所属
的各媒体平台全程为您服务，在您
遭遇不公时帮您维权。

如果您想加入家装俱乐部，
可直接到平顶山日报社广告中心
二楼 218 室凭身份证领取会员
卡。今后，家装俱乐部将为会员提
供更多优惠，让您一卡在 手，置业
无忧。咨询电话：13137757986、
4958366。 （吕占伟 刘海峡）

加入家装俱乐部 智能马桶半价购

定制风口已刮7年，在前不久
举办的覆盖家居全产业链的行业
盛会——第20届中国建博会（广
州）上，定制家居企业已占据45%
的展位，相关品牌的动向更是备受
关注。

面对行业仍处于市场大、品牌
多、高度分散的状态，四大定制家
居一线品牌为提升市场占有率启
动了新一轮竞争战略，而其他主流
品牌则纷纷精准卡位吸引目标客
群。对此，广东省定制家居协会秘
书长曾勇认为，任何一个行业在形
成寡头之前，必然有番激烈竞争。
目前定制行业的龙头企业并未有
成熟的市场布局、产品体系和服务
体系，索菲亚、欧派等龙头企业在
衣柜市场占有率仅为5%左右，定
制行业仍处于上升期，但进入寡头
时代还为时尚早。

欧派、索菲亚、尚品宅配、好莱
客四大龙头的战略走向始终牵动
行业神经。本届建博会上，索菲亚
全力开启大家居战略，首次将旗下
三大品牌——索菲亚全屋定制、司
米橱柜、米兰纳木门集中展出。索
菲亚集团副总裁王飚表示，大家居
从来不是卖单品，而是卖具有关联
性的空间和生活方式。

在人工智能时代，智慧家居已
成为新生态。本届建博会上，尚品
宅配利用其大数据的先天优势，联
合腾讯家居打造定制行业内第一
个基于大数据分析的智慧门店。
通过建立FACE ID体系识别顾客

年龄、性别、情绪、停留时长等信
息，实施捕捉进店顾客动态，深究
年轻人群的居家喜好，并将其融入
家居设计和空间搭配之中，打造各
种满足消费者需求的个性空间，从
而帮助门店实现精准化营销，有效
提高终端成交率。

面对四大龙头的战略升级，其
他主流品牌有何应对之举呢？《信息
时报》记者发现，除了跟风加速大家
居品类扩充外，精准卡位吸引目标
客户群的差异化竞争路线成为趋
势。比如联邦倡导“全品类家私 品
质生活定制”、伊仕利卡位为“新中

产精致家居”、诺贝尼主打“意式极
简风格”、玛格的口号是“专注实木
定制15年”，3D木门定位为“新中产
全屋整体木作系统定制”、百得胜则
要“做全屋板木定制引领者”。

定制家具只能用在客厅、卧室
吗？答案是否定的，卫生间成为定
制家居的新战场。从今年上海厨
卫展各大品牌的表现来看，定制卫
浴俨然成为行业的发展趋势。此次
广州建博会定制卫浴汇集了欧派、
德立、金柏丽雅、伊米特等140多个
品牌，推出浴室柜等涉及定制的卫
浴产品。作为“全卫定制”的首创

者，欧派卫浴携“功能柜”新品再次
亮相建博会。“选择定制卫浴，除了
追求视觉审美个性化，整体风格统
一，最主要的是高效利用空间，这也
是目前定制卫浴最首要、最急需解
决的市场痛点。”欧派卫浴总经理
张劲松告诉记者，欧派卫浴将定制
橱柜衣柜的自动柜门技术运用到
浴室柜上，再根据卫生间尺寸和消
费者需求，个性化定制卫浴空间和
浴柜收纳。业内人士分析指出，定
制卫浴概念经历了6年发展，仍未出
现行业领军品牌，将成为未来定制
品牌的下一个战场。 （钟信）

定制家居寡头时代为时尚远

沁园净水专家特约栏目

净水器的种类（三）
中国沁园集团平顶山负责

人：软水机常用的软水技术有两
种：一种是通过离子交换树脂去
除水中的钙、镁离子，降低水质
硬度；另外一种是纳米晶技术，
利用纳米晶产生的高能量，把水
中游离的钙、镁、碳酸氢根离子
打包成纳米级的晶体，从而阻止
游离离子生成水垢。

需要注意的是，软水机只有
一个过滤技术，就是把硬水变成
软水。其中水里面的其他杂质
仍然存在，没有过滤出来，所以
软水机过滤后的水是不能直接
喝的。

不过，软水与自来水相比有
极明显的口感和手感，软水含氧
量高，硬度低，可有效防止结石
病，减轻心、肾负担，有益健康；
软水沐浴、洗发、洗脸，光滑细
嫩；软水洗衣物洁净、蓬松、艳丽，
无残留的洗涤和味感；软水洗餐
具、茶具晶莹剔透，脸盆、浴缸不
留污渍，可节省很多洗涤剂，且十
分省力。 (杨岸萌）

百万电器买就送？这是真
的！10月 1日不仅是国庆节，对于
居然之家平顶山店来说，也是它的
一周岁生日。随着国庆节的临近，
该店的周年庆活动也摩拳擦掌：除
了“百万电器买就送”活动，还有元
宝、手机连环抽和店庆礼包超值
享、购物送电器再抽华为手机等多
重好礼馈赠鹰城市民。

据了解，此次周年庆活动时
间为 10月 1日至 10月 7日。活动

期间，市民凡在居然之家平顶山
店全款消费累计满一定金额，便
可领取相应的赠品：满3000元送
储物箱一个；满6000元送电热水
壶一个；满1万元送名品锅具套装
一套；满2万元送电压力锅一个；
满3万元送微波炉一台；满5万元
送扫地机器人一个；满 8 万元送
洗衣机一台；满 10万元送电视机
一台；满20万元送对开门冰箱一
台。另外，在冠名品牌商消费每

满5000元赠送 100元中国石油油
卡一张。

凭交款合同还可以参加砸元
宝活动，每满2000元即可参加，单
张合同最高参加5次，奖品为电饭
煲、烤箱、电火锅、微波炉等。10月
7日晚7时还有终极抽奖活动，一
等奖为华为 P20Pro 手机一部，共
10名。

另外，10 月 1日当天，居然之
家平顶山店还准备了 10 米大蛋

糕，期待与鹰城市民共享，凡是当
天进店的意向顾客均有好礼相
送。届时，不仅可以品尝到好吃的
蛋糕和冷餐，还可以领取好用的蓝
月亮机洗至尊礼盒，更有大量的品
类券让您肆意挥霍，商场还将组织
商户提供几十款店庆专供品限量
抢购。心动不如行动！国庆不想
淹没在人山人海中的您，赶紧来居
然之家逛逛吧……★

（吕占伟 刘海峡）

辉煌周年庆 进店有好礼

国庆假期到居然之家逛逛吧
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