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秋季车展花絮
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空调天热不制冷
三年没修好
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自主品牌汽车
市场占有率持续下跌

道路交通违法一周播报

市区机动车
闯红灯1204起
违反禁止标线指示4873起
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□记者 娄刚

本报讯 9月16日下午，由平顶山日报
社和市汽车行业协会主办的秋季车展在
市体育村圆满落幕。本次车展为期4天，
既有精彩的文艺演出，又有好玩的砸金
蛋、抽奖活动，更有40多家汽车经销商推
出的400余款热销车、豪车和新能源车，
众多市民精挑细选，满意而归。

车展现场品牌全、车型多

9月13日是车展首日，上午8点，记者
在现场看到，世纪丰田、岭沣WEY、瑞昊马
自达、骏鹰广汽丰田、北汽威旺、腾鑫汉
腾、广安吉利、博悦比亚迪、嘉玉海马、中
瑞奥迪、金杯斯威、新能源海马航宇店、奇
瑞新能源、华旗众泰、平顶山利星、平顶山
中豫、平顶山裕正等汽车经销商携各自旗
下主力车型在展位上精彩亮相。许多市
民一大早就赶到了现场，有的直奔中意的
品牌，有的随意浏览，看看听听。而销售
员们则精神抖擞，详细地为客户讲解所售
车型的性能、特点，并耐心了解询问者的
各项需求，寻找双方的契合点。

记者走过锦杰 4S店的展区时，一位
年轻的男性销售人员主动询问：“先生，想
买车吗？看看我们这款车怎么样。”交谈
得知，小伙子姓蒋，32岁，襄城县人，前几
年在南方打工，今年孩子上了小学，为了
不让孩子长期做留守儿童，他就回到老家
找工作，最后应聘到了离家10多公里的锦
杰 4S店。“ 我一直对汽车销售行业感兴
趣，这个行业特别锻炼人，能够提高我待
人接物的能力。”小蒋告诉记者 ，他从业
仅两个多月，已经卖出去了一台车，但“和
优秀的销售员比还有差距，他们能首次接
待就让客户订车，我还得打好多次电话，
和客户建立信任后才能把车卖出去”。

9点30分，由市“放飞梦想”歌舞团演
出的节目在露天舞台上拉开帷幕。一曲
开场舞《开门红》令车展现场人气急升，此
后，女声独唱《我爱你中国》、滑稽表演《猪

八戒背媳妇》等节目轮番上演，一直持续
了将近两个小时。

多种促销方式“争夺”购车者

在一国产品牌汽车的展位上，记者采
访了48岁的家电安装工许孟林。许孟林
在市区居住，但老家在叶县，经常两头儿
跑。他想买一辆10万元左右的车作为交
通工具，到车展上一看，这个价钱的车型
有很多，选择余地非常大，许多国产品牌
汽车的智能化程度甚至超出了他的想象。

说到价钱，“立减 4000”“直降 3 万”
“超低首付”这样的字眼在车展上满眼皆
是。根据往年的经验，一般夏季是一年中
车价最低的时间，十一前车市转暖，价格
也逐渐升高，那么这次秋季车展市民还能
买到超低价位的汽车吗？记者就此询问
了东风风光的一位销售人员，他认为目前
车市整体较为疲软，受此影响，“现在买还
能抓住夏天低价位的‘尾巴’，但天再冷一
点恐怕就得多掏点儿钱了”。

这次车展前，我市公布了将从9月17
日起对机动车辆实行限行的措施，这个措
施对汽车销售是否有明显的影响呢？9月
16日，记者在本次车展的新能源汽车展区
看到，该展区的大部分顾客是中年人，也
有个别老年人。记者注意到，在和销售员
的沟通中，一些顾客除了谈及购车的个人
原因，也都提到了机动车限行措施，给记
者的印象是，“限行”的确是顾客偏向购买
新能源车的一个重要考量。华旗众泰展
位一位翟姓经理对记者说，限行对新能源
车是个很大的利好，订车量明显增多，他
们对新能源车的前景很有信心，眼下要做
的，是把市场信息及时反馈给上游，便于
厂家生产出更能适应客户需要的车型。

本次车展，许多市民不仅买到了称心
的好车，还得到了额外的礼物。记者从车
展组委会获悉，到9月16日，共有20多位
市民享受到了购车有礼的待遇，拿到了油
卡、洗车机、车载吸尘器、自拍杆、精品被
等礼物。

报社秋季车展圆满落幕

新能源车受青睐

现场促销力度大

车饰图案花样多
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