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“零首付”贷款购车也许并不是
最省钱的，但一定是让手头资金紧
张的人最为心动的一种购车方式。
在各类电商平台、车商处，“零首付”
贷款购车已经不是新鲜事了。不
过，近日深圳警方通告刚刚打掉了
一个以“零首付”购车为幌子的特大

“套路贷”团伙。这足以提醒广大消
费者：“零首付”看上去便利优惠，其
实“水很深”。需提醒消费者，小心

“零首付”花招，不一定是“福利”，还
说不定误入骗局，到最后车没买到，
钱也没了。

“零首付”购车被套骗钱

“零首付、零利率、免担保、轻松
购车……”类似的卖车广告很多人
都见过，有的人选择这种“零首付”
购车后才发现上当受骗。近日一个
犯罪团伙被击破的消息引起汽车业
内关注：根据深圳警方通报，今年2
月，深圳龙岗警方掌握到一条涉“零
首付购车套路贷”犯罪线索，经侦
查，初步掌握了以方某为首的特大

“套路贷”犯罪团伙。4月25日，龙
岗警方展开收网，对该“套路贷”团
伙实施抓捕，共抓获团伙成员 61
人，缴获电脑、银行卡等作案工具
一批，摧毁了一个涉案价值近亿元
的“套路贷”团伙。这个犯罪团伙
的骗钱“套路”很简单，用“零首付
购车”吸引购买者，利用合同漏洞，
制造违约情形，骗取上当者数万元
的手续费和高额的违约金。据悉，
今年国家公安部门“扫黑除恶”行
动已经将打击“套路贷”纳入严打对
象。

“套路贷”的“零首付”骗局

比如说一辆价值20万元的车，
“套路贷”公司以零首付购车需要手
续费的理由，与你签订一份25万元
的合同，这样购车者就可以轻松获
得 25 万元×80%＝20 万元的贷
款。注意，虚增车价是市面上“零首
付”购车骗局中常见的招数。等贷
款下来后，25万元会按照计划打到
购车者的账户。在这个环节，“套路
贷”公司会通过转账方式给购车者
25万元的贷款，留下银行流水“证
据”。随后，“套路贷”公司会要求购
车者以现金的形式归还5万元手续
费(这样就不会在银行留下转账证
据，相当于购车者白给5万元)。到
了购车合同约定的还款时间，购车
者拿着20万元来还款时，“套路贷”
公司就会要求购车者按照合同还
25万元！同时配合各种套路，让购
车者错过还款时间，造成违约并承
担高额的违约金。最后让购车者亏
了钱，还提不到车。

“零首付”游走在灰色地带

广州日报记者留意到，当前并
没有明文禁令“零首付”贷款购车，
因此“零首付”成为某些知名汽车电
商平台以及少数汽车经销商卖车的

“噱头”。
当然，并非所有的“零首付”贷

款购车都会导致“人车两失”的可怕
后果，有的的确是汽车经销商或中
介机构通过垫资的方式，通过“零首
付”方式来吸引消费者购车。但这
种“贷款福利”也是值得商榷的。正

所谓“世上没有免费的午餐”，这种
方式也是游走在法律法规的灰色地
带，通过增加手续费、服务费等方
式，变相地增加消费者的购车实际
成本，车商和金融中介也有利可图。

律师指出，许多表面看似能够
实现“零首付”的手段，实际上不仅
不合法，而且会大大增加消费者的
支出，低端车当高端车卖、库存车当
新车卖等，都是常见手法。

记者在广州本地某名车销售公
司的汽车展厅里留意到，该公司推
出的“零首付”车型均被抬高了车
价，如一辆裸车价仅为30万元左右
的低配豪华车，经由该公司加装了
一些低价配置后，提价至 39.88 万
元。按照正常30%首付款，购买原
车的消费者应该先支付9万元。但
选择“零首付”贷款买车后，消费者
看似享受到了“零首付”，却只能买
到提价的车，实际上还多支付了9
万多元。而已经提价的车扣除30%

首付款，贷款金额也正好约 30 万
元，相当于原车的真实价格。这种

“高支付”变相成了“零首付”也是常
见套路之一。

除此之外，还有一类“零首付购
车”在实际操作流程上是合法的，只
是在营销上偷换了概念，即将“先租
后买”偷换成了“零首付买车”。这
在某些知名电商平台上最为常见，
明确写有“首付零”的车辆，大多是
使用一两年后才能过户给买家本
人。如一辆全款售价为9万多元的
福克斯，首付为“零”后，月供为
2689元，其实这个“月供”等同于每
月租金，第一年车辆及车牌所有权
均归平台所有。

记者留意到，一般经整车厂正
规授权的品牌汽车经销商极少触碰

“零首付”“零利率”这类促销方式。
大众汽车金融公司相关金融负责人
陈经理告诉记者，“零首付”对于手
头资金欠缺的购车者的确比较有吸
引力，但月供资金偏高，并不适合普
通消费者，也不利于汽车品牌的正
规发展。“选择‘零首付’的用户的风
险控制比较难，这部分成本或会很
高，长久来说对于品牌形象来说也
有损害，我们并不推崇。”

政策规定汽车贷款首付最
低15%~20%

根据央行发布的2018年 1月 1
日新修订施行的《汽车贷款管理办
法》规定，自用传统动力汽车贷款最
高发放比例为80%，自用新能源汽
车贷款最高发放比例为85%，也就
是说，首付最低15%~20%。记者留

意到，由于信贷紧缩的影响，部分银
行已经将个人汽车贷款的首付比例
从20%提升至30%~40%，有的银行
甚至要求40%~50%，但有些汽车经
销商通过一些金融公司，声称可以
做到20%，甚至更低。

律师指出，“零首付”在条规之
外，肯定是涉及灰色操作地带。广
东信昌律师事务所的梁律师表示，
汽车经销商擅自采用“零首付”购
车方式的，可能会导致银行解除贷
款合同，不予发放贷款，也可能面临
购车者通过诉讼追究其赔偿责任的
问题。

谨慎看待“零首付、低利率”

有消费者问，经常看到经销商
和贷款中介机构推出“零首付”“低
利率”甚至完全免息的优惠，是不是
都不能相信呢？简单来说，车商并
不傻，“零首付”所多出来的贷款利
息也不会帮你“贴钱”付了，“羊毛出
在羊身上”，最终体现在车价和代理
手续费上。或许这种“零首付”“低
利率”个中的操作比较复杂，但有一
点是肯定的，这种车贷相比普通贷
款多向银行贷了首付，肯定会造成
利息的增加。

另外，购车者还必须知道，选择
了优惠的车贷，那么新车大部分会
按照原厂指导价来销售，即全价！
享受不了市场优惠，这可是比普通
贷款和一次性付清要贵不少。此
外，还要留意的是，“零首付”促销的
车型很有可能是滞销或者库存多的
车型。

（邓莉）

“零首付”购车或是陷阱 购车被套骗钱


