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4月 21 日，中国人寿保险
（集团）公司与京东集团在北
京中国人寿中心举行了战略
合作协议签约仪式。中国人
寿保险（集团）公司董事长杨
明生、副总裁刘慧敏、首席投
资官王军辉，京东集团董事
局 主 席 兼 首 席 执 行 官 刘 强
东、首席财务官黄宣德出席
了签约仪式。刘慧敏副总裁
与黄宣德首席财务官分别代
表双方签署了集团层面全面
战略合作协议。

签约仪式前，双方进行
了亲切会谈。杨明生董事长
对京东集团近年来取得的发
展成果表示赞赏，回顾了中
国人寿与京东集团的合作成

果，感谢京东集团一直以来
对 中 国 人 寿 事 业 的 大 力 支
持，介绍了中国人寿保险、投
资、银行三大板块的专业特
点和发展优势。他表示本次
双 方 签 署 全 面 战 略 合 作 协
议，是贯彻落实党的十九大
提出的建设网络强国、数字
中国、智慧社会的具体举措，
期 待 双 方 充 分 发 挥 自 身 优
势，开启电子商务、互联网金
融、云计算大数据、现代物流
等领域合作的新篇章。

京东集团董事局主席刘
强东先生高度赞赏中国人寿
在服务金融保险产业和保障
国民经济建设等方面作出的
积极贡献，对中国人寿长期以

来对京东集团的支持和帮助
表示感谢，充分肯定了双方在
保险、投融资、电商、物流等方
面的合作成果，对推动双方全
面战略合作充满信心。他详
细介绍了京东集团在平台、数
据、电子商务、物流等方面的
相关情况，认为双方合作空间
巨大，衷心期待双方拓宽合作
领域，取得丰硕成果。

京 东 集 团 业 务 涉 及 电
商、金融和物流三大板块。
2017 年，京东集团市场交易
额近 1.3 万亿元，全年净收入
达到3623亿元，年度活跃用户
数为 2.925 亿；京东物流运营
486 个大型仓库，总面积约
1000万平方米。2016年，京东

成为中国首家、唯一入选《财
富》世界500强的互联网企业，
2017 年京东位居《财富》世界
500强第261位。

近年来，中国人寿与京东
集团在保险、银行、投融资、养
老险、海外业务等领域开展了
扎实合作，成果丰硕，实现了
合作共赢。根据协议，双方未
来将重点在电子商务及互联
网金融业务、产品开发及营销
业务、数据及技术、企业金融
业务等领域开展多层次全方
位的战略合作。此次全面战
略合作协议的签订，标志着双
方的战略合作迈上了一个新的
台阶。

（武秋红）

最近，市民李先生想给自己年迈的父母
购买保险，他表示，现在父母最大的风险就
是生病，小毛病算是幸运，万一得了个大病，
全家操心不说，对钱包也是个巨大的冲击。
可是，恰恰最需要保险的是老年人，买保险
却很难，那么，该怎么给爸妈买保险呢？

老人买保险为啥容易被拒保

笔者咨询了市区各大保险公司的专业
人士了解到，老年人买保险不易，不仅保费
高，还容易被拒保，原因主要有四个：

超过年龄限制不让买。很多保险都设
有年龄限制，比如市场上的很多意外险的投
保年龄上限是65岁，寿险和医疗险的投保
年龄一般到60岁，重疾险更是50或55岁都
不让买了。

费倒挂。年龄越大，患病风险也就越
大，保费也就越贵，但保额却常常少得可怜，
如果算一算，有时候甚至会出现保额还抵不
上缴纳的保费，因为不划算，也就不买了。

健康告知难通过。老年人难免自带一
些疾病，比如三高，或是其他心肝脾肺肾的
小毛病，这样一来，通过健康告知的难度就
大大提升了。通不过健康告知，就买不了保
险。

老年人的保额也有限制。笔者翻看了
几款老年防癌险注意到，这种针对中老年人
的“重疾险”产品，最高的保额普遍也只有10
万元。这跟我们平时说的重疾险保障至少
也要30万元有很大的差距。

老年人应该买哪些保险

既然买保险这么难，爸妈就只能仰仗社
保，和商业险说再见了吗？平安人寿保险股
份有限公司平顶山中心支公司售后理赔部
的工作人员郝女士介绍说，给父母买保险的
时候只要多花点心思，是可以多些保障的。
对于“爸妈”这个群体来说，意外险算是性价
比最高的保险了，它不仅和年龄没有线性关
系，而且还不受健康状况的限制。再加上老
年人腿脚不灵活、行动迟缓等原因，对意外
险的需求就更大了。意外险天生的特点就
是高杠杆，最适合的形态就是一年期的消费
型产品。一般来说，50万保额足矣，对应保
费两百元左右，很划算。

此外，中国人寿保险股份有限公司平顶
山分公司的业务人员赵先生表示，如果非要
列举专门针对老年人设计的保险，非“防癌
险”莫属。防癌险本质是重疾保障的一种，
相当于把癌症从重疾险中拿出来，单独设立
了一个保障。尤其是对于爸妈这个高龄群
体而言，买重疾险已不划算了，不如买份防
癌险，做个针对性的补充保障。具体选择保
额和缴费方式时，建议保额尽量选择最高挡
位，比如10万元，缴费方式可以年缴，期限
越长越好，这样年缴保费相对较低，不会给
家庭支出造成太大压力。

“大家最熟知的医疗险就是基础医保
了，在讨论商业医疗险之前，就算父母不属
于退休职工，国家医保也是必不可少的，建
议大家先把城居保或新农合给补上，再来考
虑商业医保的事儿。”赵先生说，“商业医疗险
是对社保的补充，它和国家医保一样，属于
实报实销。如果父母身体情况还不错，保费
预算也相对充裕的话，可以考虑购买医疗险
作为对防癌险保额稍显不足的补充。”

不过，笔者了解到，医疗险也有两个局
限：一是对老人的身体要求较高。一些常见
的病症，比如三高、甲亢或甲减等都不能投
保。二是医疗险迭代频繁。一旦产品下架
就无法再续保了，尤其是对于上了年纪的爸
妈来说，60岁以后基本不可能再投保新的
医疗险。

所以专业人士建议，给爸妈买保险，意
外险必备，防癌险性价比较高，医疗险酌情
选择。消费者在选择的时候，还是要根据爸
妈的身体状况和自身家庭经济状况来决定。

(武秋红)

父母年纪大了
该怎么买保险？

近日，市民吴女士正在筹
划为一家三口购买保险，面对
市面上那么多种类的保险，她
表示茫然：股票会炒，理财也拿
手，但保险该怎么买？哪个才
是必需的？笔者咨询了市区多
家保险公司的专业人士了解
到，其实，别管保险的种类有多
少，我们只要认识核心的一点
就够了——你最担心什么风险
发生？之后，按照风险程度的
高低，就是一个家庭该购买保
险的顺序。买保险，从列一张
家庭清单表开始吧。

第一张保单：
为意外买单

谁也不知道，意外和明天
哪一个先到。上有老、下有小
的状况下，一旦遭遇意外后，家
人生活谁来保障？

中国太平洋人寿保险股份
有限公司平顶山中心支公司的
工作人员胡女士介绍说，身为
子女，对父母来说，最大保障是
子女；身为年轻父母，年幼子女
的最大保障来自他们自身；对
两人家庭来说，谁是家庭的经
济支柱，收入最高者就是重
点。作为人生的第一张保单，
必须是意外险，特别是20岁至
40岁的年轻人。

据她介绍，意外险提供生
命与安全的保障，功能是身故
给付、残疾给付。这也是对人
生最坏后果的最直接的赔付。
无论你是单身、二人世界或者
三口之家，都需要对父母、爱人
和孩子负责。

意外造成的人身伤害有三
个层次：一、轻微伤害。这样的
伤害有些不用治疗，没有费
用。有的只需要几十元或者几
百元左右，大多还负担得起。
二、较重伤害。这类的伤害需
要住院治疗，但花费也就在千
把元左右或者更多些，但不是
大额的开支。三、重伤害。这
类的一般需要大额开支，有些
还会造成残疾，甚至夺去宝贵
的生命。保障以上这些内容的
意外险一份年保费约为百元左
右，保额为10万元至20万元。
和年保费几千几万的人身寿险
相比，意外险就显得很划算
了。如果你还没有购买过保
险，随手上网用几分钟购买一
份人身意外险，实在太有必要

了。

第二张保单：
为健康买单

仅有意外险就够了吗？那
是远远不够的。对于一个有家
庭的人来说，还必须有一份保
险，那就是重大疾病保险。

生老病死，其实这个顺序
倒过来就是购买保险的顺序。
死亡意外是最大的风险，但疾
病给一个家庭带来的风险也不
可小视。平安人寿保险股份有
限公司平顶山中心支公司售后
区拓部门的工作人员孔女士表
示，一场大病，直接的医疗费用
在 30 万至 50 万元之间，康复
也会多少影响以后的收入能
力，一份重大疾病保险就非常
有必要了。目前，市面上重大
疾病保险有两种。第一种是
终身寿险和附加提前给付重
大疾病保险，第二种就是终身
重疾主险。

据孔女士介绍，附加提前
给付重大疾病保险的“提前给
付”是从主寿险的保额里支付
的。没有身故，得重疾了，把
寿 险 保 额 提 前 给 付 被 保 险
人。所谓的终身重疾主险，但
其价格是跟“终身寿险+附加
提前给付重大疾病保险”组合
险的价格一样的，有些公司的
费率还要高一点。投保人一

旦患重疾获得赔付保额，合同
即结束。或者投保人身故获
得赔付保额，合同也结束。

年龄越大，风险越高，保
费也就越高。因此，需要购买
重疾险的家庭要趁早规划，有
能力的话，最好一走上社会就
给 自 己 买 一 份 重 大 疾 病 保
险。在风险保障方面，终身要
比定期更可靠。

第三张保单：
“人生增值保单”

这里说的“人生增值保
单”是个笼统的概念，种类包
含很多，但归纳起来都是解决

“死亡”和“大病”这两大问题
之后的保障。

比如养老保险。在能赚
钱的年龄考虑养老是必要的，
也是不可回避的。在资金允
许的情况下，应该开始考虑买
一份养老保险。养老保险兼
具保障与理财功能，又可以抵
御一部分通货膨胀的影响。
养老保险应当尽早购买，买得
越早，获得的优惠越大。

比如子女教育保险。从
孩子出生之日起，为子女的教
育 准 备 一 笔 资 金 是 当 务 之
急。教育的费用越来越昂贵，
更不必说对孩子爱好的培养，
学体育、学音乐、请家教都是
高昂的开支。小孩出生是父

母的壮年时期，收入高、经济
来源稳定，此时有能力给孩子
提供良好的教育基金，购买一
份少儿教育金保险就是非常
必要的了。

比如投连险和万能险，如
果您所有上述保险都具备了，
又有一定闲钱，就可以考虑这
类保险了。这类保险具有一
定投资风险，需要对风险有一
定承受能力的家庭购买，但同
时这类保险具有一定合理避
税功能，有助于富裕家庭传承
财富，是意外风险保障足额之
外的一种选择。

人生的不同阶段，需要应
对的风险不同，保险需求也有
所不同。中国人寿保险股份
有限公司平顶山分公司高级
处经理郝女士表示，通常来
说，年轻时候偏重家庭经济责
任，如身故和伤残的保障，被
保险人一旦发生风险，相关保
险可以为父母、配偶等提供部
分经济支持；中年时候偏重子
女教育储备和养老储备，同时
对于健康保障的需求也逐步
增加；老年时候偏重养老、健
康护理和财产传承等。保险
消费者可以根据自身的家庭
情况和所处的人生阶段，选购
合适的产品。建议在分析自
身保险需求时，首先考虑保障，
再根据经济条件安排储蓄和投
资理财规划。 (武秋红)

家庭保险怎么买 专业人士来支招

中国人寿与京东签署全面战略合作协议


