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本报讯 为配合工行总行和
河南省分行营业网点岗位设置
与劳动组合优化工作的推进，进
一步优化营业网点人力资源配
置，持续释放网点服务潜能，有效
提升网点营销能力和服务水平，
工行平顶山分行结合本行实际情
况，深入谋划、快速行动，制订工
作实施方案，快速推进营业网点
岗位设置与劳动组合优化工作。

据了解，工行平顶山分行通
过学习工行总行和河南省分行
相关文件，充分认识到开展营业
网点岗位设置和劳动组合优化
工作的重要性、复杂性，并成立
了工作领导小组，召开了“工行

平顶山分行营业网点岗位设置
和劳动组合优化工作推动会”，
对营业网点岗位设置和劳动组
合优化工作进行讨论交流。同
时依据省分行《实施方案》结合
自身情况制订《工行平顶分行营
业网点岗位设置与劳动组合优
化工作实施方案》，指定 4 个网
点为第一批推广试点网点，明确
岗位职责、细化推广计划，制订
兼岗补位机制、人员培训计划和
部门责任，强化风险管理，稳步
推进工作进度。

据介绍，工行平顶山分行利
用网点晨会、周例会通过集中培
训、情景模拟等形式，加强网点

人员综合化业务培训。运行管
理部认真梳理网点人员岗位持
证情况，进行台账管理，对于未
取得岗位资格人员要求须在
2018年第一次资格证中取得认
证，并将认证结果纳入网点绩效
考核中，提升员工对资格认证体
系的重视程度。积极协调相关
专业部门，分专业开展技能培
训，推动岗点各岗位人员业务素
质和知识技能向综合化转变。

为确保各项工作的连续性、
稳定性，工行平顶山分行进一步
加强风险防控，要求试点推广网
点结合本网点情况，制订和完善
网点人员补位机制，责任到人，做

好合规补位，确保网点业务真实
性审核、保障网点风险管控能力
和运行质量。在系统硬控制实现
以前，指定专人每天跟踪查看网
点运营评价管理系统中的“网点
人员权限异常监测”的异常数据，
及时进行处理格落实岗位之间的
互斥分离要求，避免出现不相容
权限混用、乱用的违规行为。

与此同时，该行加大推广宣
传力度，做好客户与员工之间的
沟通解释工作，及时将试点网点
的推广的先进经验和心得体会
进行总结，利用信箱、微信分享
到全行，加快整体推广进度。

（关梦琳 张骞）

工行优化网点岗位设置 提升服务水平

（上接B1版）

人民币的收藏价值来自哪里？

该业内人士首先向记者解
释了央行为什么要废陈出新。

“市场中多版别人民币流通情况
既不利于商业银行收兑和上缴，
也不利于中国人民银行的监督
和管理，更不利于群众识别。譬
如，100元面额的人民币，不同版
别人民币的防伪标识各有差异，
老百姓识别区分有一定麻烦。”

即使目前市场流通的第五
套人民币，100元券别依然还有
1999版、2005版、2015版三种券
别。根据央行文件，1999 版人
民币部分券别，银行只收不付。
也就是说，这部分人民币，银行
在现金业务中收回去就不再向
市场发放了。以后市场流通100
元人民币以2005版和2015版两
种为主，群众识别起来更加方便
快捷。

那么，人民币的收藏价值来
自哪里？

一要成套。不管是单独的
80版或是90版的收藏，或者80、
90的大四套收藏，面额从100元
到1角券种要齐，不能缺。

二要号码相同。就第四套
人民币来说，尾数四同的较多，也
有五同、六同。尾数相同的越多，
越能激发收藏热情。大部分藏友
经常到钱币网站、钱币交流群里
和钱币爱好者互换收藏钱币号
码，慢慢收齐整套同号钱币。

三要看品种的数量。有些
藏友以收藏单品为主，一般以发
行量少、市场留存少的品种居
多，比如50元、2元、2角这些券
别品种。同时，收藏单张和百连
刀货升值空间又有区分，一般情
况下百连刀货无论是成交量还
是价格都具有较大优势。

记者同时调查了解了平顶
山古玩城、园林路收藏店等钱币
市场，在央行公告前，第四套人
民币裸钞在钱币藏友之间交流
价格为500元至600元，公告之
后涨至700多元，而它的面额加
起来只有168.8元。

收藏价值的第三点体现在
成套百连。也就是说，不但尾数
相同，而且尾数要相连，中间不
断号，从 100 元到 1角，以 100 套
为一体。央行公告发布后，第四
套人民币成套百连的市场行情
涨了3万多元，目前在8.5万元左
右，面额相加只有16880元，而市
场大有继续上涨趋势。

当然，单张纸币并非一定没
有收藏价值，物以稀为贵是收藏
市场颠扑不破的真理。

第四套人民币1980版的50
元面额纸币，目前市场行情在
2800 元至 3000 元左右，比同年
版的100元面额价格还高了将近
2000元，原因就是 50元面额的
纸币市场发行、留存量少。其他
面额的单张人民币也有类似行
情。以2元纸币为例，1955年 3
月 1日发行、1976年 12月停用的
第二套人民币中的2元纸币，市
场行情为3000多元，第三套1960
版车工2元也是众多钱币收藏投
资者不断追捧的对象，价格在
2000元左右。这与需求增大和
市场存量减少有关。

收藏人民币不能单枪匹马

如上所说，人民币要具有收
藏价值，既要成套，又要尾数相
同，还要看其发行、留存量，最好
可以成套百连。那么作为普通
人，把同版的人民币集成一套还
算容易，但要尾数相同还要连
号，单枪匹马几乎难以实现，仅
仅是把手上的第四套人民币保
存起来，更难达升值目的，也谈
不上是收藏。

“要收藏整套人民币，最好是
加入收藏圈子，大家彼此交流。”
这位业内人士说，“收藏者互通有
无，既增加收藏品种，又可以相互
学习和交流。希望更多的钱币爱
好者通过收藏交流，进一步促进
钱币文化的发展和弘扬”。

另外，达到收藏级别的纸币
要求全新，存在污、损、缺的钱币
收藏起来没有多少价值。

在对钱币市场调查中，收藏
人士告诉记者，去年以来，大家
对房地产市场多持观望甚至抛
售态度，再加上年后美方主动挑
起贸易战，世界股市历经两次巨

震，A股也被波及，股民纷纷逃
离股市，在这种经济金融背景
下，巧遇央行宣布停止流通第四
套人民币，使这些房市、股市出
逃资金和人民币收藏有了握手
的机会。短短几天，第四套人民
币的行情就涨了近三分之一。

“我依然看好第四套人民币的收
藏前景。”不少藏友如是说。

流通中的人民币禁止交易

不过，在第四套人民币正式
退出市场前，均不允许买卖。

《中华人民共和国人民币管
理条例》第二十五条规定，禁止非
法买卖流通人民币；纪念币的买
卖，应当遵守中国人民银行的有
关规定。第二十六条还规定，装
帧流通人民币和经营流通人民
币，应当经中国人民银行批准。

我市银行业有关人士告诉
记者，那些有收藏价值的人民币
是指已经停止流通的版别，收藏
要有方法更要合法。其他情况，
比如错版人民币，银行一旦发现
也会要求收回，有的流入了收藏
市场，其实是不合法的。

收藏人民币，没那么简单

本报讯 笔者昨天从工行平
顶山分行了解到，3月 23日，工
商银行召开合作商户大会，宣布
将全面升级聚合支付平台——e
支付 2.0，搭建起以客户和商户
为核心，线上和线下一体化的消
费金融生态圈，打造更加安全便
捷的金融服务环境，促进居民的

消费升级。
工商银行相关负责人表示，

随着支付手段和消费场景日新
月异，人们的消费支付习惯也日
益多元化。为最大限度地便利
商户与客户两端的应用，工行在
已有的开放式收单支付平台上
增添并完善了聚合功能，能同时

受理微信、支付宝等第三方支
付，并支持各家银行APP等银联
标准二维码，不仅方便个人客户
根据自身偏好选择支付方式，而
且统一了商户对账出口，大大简
化了商户端的日常操作环节。同
时，工行的收单支付服务具有银
行级安全保障，在支付过程中采

用国际先进技术对支付个人卡
号进行变异处理，隐藏真实卡号
信息，确保客户交易安全和信息
安全。目前，聚合支付平台——
e支付2.0全面覆盖卖场、商超、
公交、地铁、高校食堂、菜市场等
大众消费场景，惠及超过 10 亿
用户。 （王水记 张骞）

工行升级聚合支付平台 力挺居民消费

本报讯 在鲁山县张店乡邢
沟村，家家户户都有一块光伏板，
犹如一面镜子吸收着太阳的光和
热，也使村民们有了生财之道。
昨天上午，该村村干部激动地说：

“多亏了县农行助力，让光伏照亮
了乡亲们的致富路。”

据了解，今年初以来，农行平
顶山分行鲁山县支行不断加大金
融扶贫力度，挑选精兵强将组成

“金融扶贫小分队”，根据鲁山县
金融扶贫中心和扶贫办推荐的贫
困户名单，帮助贫困户依托光伏
发电生财，走上富裕之路。

接到任务后，农行鲁山县支
行“金融扶贫小分队”马不停蹄，
夜以继日对贫困户进行考察筛
选，完善资料，录入上传，以最快
的速度发放贷款，确保资金及早
到位，早见效益。

目前，该行已为该县的张店、
下汤、瓦屋和尧山等20多个乡镇
的200余户贫困户发放光伏扶贫
贷款600多万元，户均年收入将
达到6000余元。（陈海 边钢领）

加大扶持力度
光伏照亮富路

农行鲁山县支行
助力金融扶贫

本报讯 3月25日，农行平顶
山分行叶县支行和河南创大粮食
加工有限公司举行订货会暨农银
E 商管家推介会。双方合作共
赢，既推广了农行的E商管家业
务，也给客户带来了便利与实惠。

据了解，河南创大粮食加工
有限公司于今年3月12日成功入
驻农行E商管家。叶县支行一直
致力于帮助创大公司绑定下游批
发商。创大客户不仅遍布平顶山
领域的众多县域，产品更是畅销
湖北、湖南等省份。农行尽最大
努力进县区、跑乡镇，辅助客户申
请注册，绑定其上游供货商。

3月25日，河南创大挂面订
货会暨农业银行E商管家推介会
如期举行。从活动的前期准备到
会场布置再到活动流程，农行叶
县支行负责人亲自把关，严格敲
定细节。该行行长与河南创大粮
食加工有限公司负责人深度交
流，共谋美好合作前景。

订货会上，订货商来一个核
对一个。农行和创大确保下游客
户农银e管家都能顺利订货，多
多下单。客户走的急，只拿了现
金，怎么办？只能干着急吗？没
关系！农行叶县支行工作人员现
场为客户开卡，开掌银，登录e管
家，让客户现场订货畅通无阻。
农行平顶山分行电子银行部史志
军现场为客户详细讲解 E 商管
家带给客户的便利与实惠。

3月25日，对农行和商家来
说，是个选择双赢，拓展知识的日
子。交易过程中有疑问？现场有
农行的工作人员给予技术支持，
让订货畅通无阻。

当天的订货会成果满满，当
天共交易111.6万元。农行叶县支
行有关人士称，相信未来通过银
商联手，农行的E商管家业务将
更上一层楼。 （张骞 王珊）

农行叶县支行
举行农银
E商管家推介会

（（资料图资料图））


