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这十大用车陋习
看看你有几个

鹰城微车市

道路交通违法一周播报

市区机动车
闯红灯1364起
违反禁止标线指示10588起
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“流量漫游”时代
将终结
运营商迎来提速降费攻坚战

我省首例新车销售
“退一赔三”案宣判

本报讯 进入春节前的购车旺季，我
市各大汽车4S店的各种贷款购车活动也
不少，零利息、零首付、包牌价……那么，
面对这些花样繁多的贷款购车方案，消费
者购车的时候需要注意什么呢？笔者对
此进行了采访。

免息贷款有附加条件

“免息贷款有些时候是经销商垫付利
息的。”市区某合资汽车品牌的销售顾问刘
女士介绍说，一些品牌的金融公司可以获
得厂家补贴，车贷利息确实非常便宜，比如
说贷款8万元购车，一年利息最低仅500
元，相比贷款服务费、保险返利，这不算什
么。

现在贷款购车的手续费大概是多少
呢？笔者通过多方咨询了解到，贷款购车
的手续费一般是3000元起步，根据不同
的档次服务费也不太一样，豪车的服务费
有时候会有两三万元。

“商家推出的一些贷款优惠活动，通
常会带有一些附加条件，如必须原价购
车、免息期为1年，或者必须在店内买保险
等，最终的支出或许并不划算。”一位业内
人士表示，消费者在选择贷款购车的时
候，一定要把账算清楚。

据贷款购车的车主朱先生介绍，分期
付款买车4S店都会上全险。一般的全险
就要5000多元，有的还要两年保险一起
买，相当于1万多元。如果自己全款买车，
保险就上个交强险和第三责任险，1000多
元搞定，不过新车还是推荐买全险。除此
之外，还要交押金和履约保证金。这些费
用加起来，其实也不少了。

“包牌价”应货比三家

笔者了解到，“包牌价”是一种通过把
车购税、贷款服务费、保险、上牌费等费用
全部打包，最终得出一个报价的营销方
法。很多消费者只关注车价本身的优惠，
而忽略其他费用的高低。同时，他们对购
置税、上牌费等情况并不是很了解，而销
售顾问做的“包牌价”预算，有可能只是把
车价优惠的部分挪到了其他税费项目中。

以一款指导价为11.98万元的合资车
为例，其区域指导价只能优惠4000元，而
消费者坚决要求车价优惠5000元，那只
能通过报高车购税、上牌服务费、贷款服
务费等方式做一个“包牌价”的预算。业
内人士提醒，保险、上牌服务费、贷款服务
费等并没有统一的收费标准，消费者购车
前应货比三家，不仅要对比车价本身的优

惠，更要了解其他费用的高低。

税费发票要看清楚

“另外，消费者在买车的时候会遇到
发票低开的情况，这样表面的好处是要交
的购置税低了，好像还不错，很实惠，但其
实并不是那样。”市国税局车购税分局的
工作人员钱先生说，目前车购税计税基础
为国家税务总局核定的最低计税价格，未
核定最低计税价格的车辆，计税基础为纳
税人提供的有效价格证明注明的价格，但
是按照规定，纳税人提供的有效价格证明
注明的价格明显偏低的，税务机关有权核
定其计税价格。实际上，车辆购置税征管
价格信息库中有10万多种已核定最低计
税价格的车型，未核定的不到 1%。也就
是说，在广大车主购置的新车中只有不到
1%的车辆是国家税务总局未核定最低计
税价格的车辆。对这些极少数国税部门
尚无核定征税价的车型，才按照发票金额
计税。

业内人士提醒，发票低开之后，可能
还会对二手车销售、保险赔付和退车赔
偿等环节造成影响，因此，消费者在购车
时，要仔细检查税费发票，以免影响后期
的使用。 （武秋红）

年前贷款购车忙
这些事情要留心


