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□本报记者 焦曙光

“金九银十”刚过，又迎来了“双
11”网购狂欢节。一年一度的“双
11”，不光快递“抢人”，商场“抢客”，
电商“抢眼”，就连楼盘都要“抢销
量”。 以往主要是电商主打的“双
11”，如今在鹰城的开发商当中也开
始兴起，不少楼盘纷纷打出“双11”
的优惠噱头借势营销，打算在今年
的最后关头冲一把。

业内人士认为，由于很多楼盘
仍然有不少存货，因此走量去库存
是目前鹰城楼市的主旋律。为了增
加去化率，开发商在营销活动方面
创新，将“双11”的元素融入房地产
也就成为营销的主要噱头。

“双11”楼市促销很热闹

进入11月，即使你再宅，只要你
每天打开手机或电脑，都不得不被
弹窗的“双11”优惠或者是朋友圈里
的购物晒单所惊动。“双11”，这个过
去的“光棍节”已经变成了全民的购
物狂欢节。与各行各业的狂欢相
比，“双11”向来不是楼市促销旺季，
但随着“双 11”这个节日的深入人
心，楼市也开始借势推出多种优惠
活动。

在越来越严的房贷新政之下，
多数买房者心里的声音还是降价、
降价、再降价，所以只有价格才能吸
引买房者的眼球。虽然有这样一句
话，“买涨不买跌”，但是面对超低价
格的楼盘，买房者不心动吗？对于
开发商来说，推出“低价”的政策，无
疑是对现在楼市的客观反映。

时值年底最后一场冲刺，开发
商纷纷抓住“双11”这难得的机会。
在11月初，各大电商摩拳擦掌，为吸
引眼球纷纷推出劲爆优惠。而地产
界也闻风而动。

一家位于市区光明路南段的楼
盘，打出了“双11特价来袭，买房不
是 梦 ！ 价 格 低 到 你 尖 叫 ，仅 需
42××元/m2”的口号。他们在11月
10日到12日间推出11套特价房，以
特价风暴的势头强力吸引市民的注
意力。不仅如此，临近年底，还推出
了最高优惠3万元的“年终优惠”，
势必要在年终借势冲业绩。

近段时间以来，“抄底鹰城房价
3×××元/m2”“首平 1111 元/m2”的

楼市促销不断刷新预期。第一次看
到“1111元/m2”这个价格，让好多人
惊呆了。仔细询问才得知，这是开
发商打出的一种促销手段。即在11
月 12日前买房，可以享受 1111元首
平方米的成交价，其余面积按正常
价格执行销售。也就是说，在你买
的房子中，其中这一平方米可以享
受到如此的低价。

还有的开发商瞄准了人们在
“双11”热衷购物的心理，推出了“0
元竞拍家电”“超市购物大赢家”“幸
运大抽奖”“多重感恩巨惠”等诱人
活动，让想买房的人享受优惠，让想
购物的人也“占尽便宜”，使自己的

楼盘在“双11”的消费热潮中依然能
成为引人注目的焦点。

更有甚者，还有楼盘直接推出
了优惠购物的电商平台，直接卖各
种热辣新鲜的日用百货，从生活日
杂到蔬菜生鲜应有尽有，直接做起
了电商生意，这是要买房人的需求
一网打尽。同时，也体现出越来越
多的房企开始多元化经营。

年底营销大战只为冲
业绩

可以说，借势“双 11”这个绝佳
的营销契机来实现跑量，实为年底
抢客大战的一大策略。目前，部分

楼盘存在高库存以及全年销售业绩
压力的情况。因此，“双11”对于现
在越来越注重营销的各大开发商来
说，是一个很好的时间点。“对于买
房者来说，也是有一个买房的时间
点的，只要开发商选对了时机，还是
能带动自身销售的。”市区中兴路一
楼盘销售人员对记者表示。

市区建设路中段一楼盘销售
经理表示，“金九银十”之后是楼市
的淡季，但是春节前旺销并非没有
可能。首先，我市的刚需客群是客
观存在的，虽然楼市总体不景气，
但结婚用房、学区房，甚至改善性
住房客群，不会因季节而买或者不

买；其次，临近年底，开发商普遍面
临较大的业绩压力，因此一般都会
推出一系列优惠促销措施，带动年
终热销。

有楼盘拿“双 11”做文章，也有
个别楼盘很淡定。业内人士分析，
各开发商对“双11”反应不一，也是
有原因的。不少开发商表示，目前
自己所推的产品在户型和定位上都
不适宜“低价抢购”的主题，如果生
搬硬套，怕影响到楼盘的定位和品
牌，所以不如直接不做活动。在“双
11”期间，给消费者最大的实惠是一
场楼市的高额优惠。政府调控楼
市，老百姓买房越来越专业且理性，
面对如此局面，唯有实实在在地让
利才能让买房者走进售楼处。

业界人士表示，借助“双 11”这
一节点的拉动，开发商或将取得一
定的销售量，这场由房企借势“双
11”发起的营销大戏，或成为年底返
乡置业营销战的开端。一般来说，

“金九银十”之后是楼市的淡季，但
是春节前旺销并非没有可能。与
上半年相比，房企下半年的销售任
务更重，由于银行利率优惠力度很
小，房企在资金压力和库存压力推
动下，会通过让利的方式来快速走
量，冲刺年终销售目标。房企打出

“双11”促销牌也多是出于年度业绩
的压力，希望快速去库存、回笼资
金。

买房要不要搭“双 11”这趟车？
记者在采访中发现，针对早已相中
房子只是犹豫价格的市民，若此时
有较大优惠，还是十分心动的。但
是对于还在比较观望中的买房者来
说，他们不会因为一时的优惠而冲
动买房，还要评估房子其他许多因
素。市民李女士说：“买房不同于网
上购物，毕竟是几十万的消费，不会
因为促销就不考虑其他因素了。”还
有市民认为，如今每逢各种节日，许
多楼盘都会有形式多样的优惠促
销，吸引力已没有往年那么大了，

“关键是看自己兜里的钱够不够
多”。

还有业内人士认为，春节期间
或将成为返乡置业潮进入楼市的高
峰，返乡置业者成为买房市场的主
力。预计到时各家都会推出各种优
惠和福利，买房者不仅选择面将会
更广，买房也会更实惠。

借势“双11”
鹰城楼盘展开营销大战
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