
2017.10.10 星期二 编辑 张秀玲 校对 李京晶 邮箱：pdswbzk@163.com

财经纵横
晚报有约QQ：

800052157

1

□记者 张秀玲

本报讯 8天假期结束了，昨
天上班第一天，银行就开始梳理假
期的相关数据。昨日记者从我市
多家银行获悉，国庆节前多家银行
发布了国庆中秋专属理财产品，收
益较平时高。８天下来，有的银行
理财产品销售较平时高出近一倍。

８天假期，理财产品销售
高涨

国庆节前，我市多家银行密集
发布了国庆中秋专属理财产品。
而理财产品销售从节前就进入了
热销期。兴业银行平顶山分行理
财师戚璇璇告诉记者，因一部分投
资者假期出游，加之考虑起息日，
节前该行理财产品就热销起来。

即便如此，假期销售依然火。
洛阳银行平顶山分行的“财富宝”
理财产品，期限78天，分行专属，
参考年化收益率5.2%；期限92天
的国庆节专属理财产品，参考年
化收益率达到5.05%；期限183天
的中秋节专属理财产品，5 万元
起 ，参 考 年 化 收 益 率 达 到
5.05%。 虽然此款理财产品发售
截止到10月9日，但到10月8日，
已销量喜人，仅国庆中秋８天假
期，就销售近2000万元，是平时一

期销售的一倍。
郑州银行平顶山分行的理财

产品和人脸识别、手指静脉识别取
款业务吸引了广大市民。双节期
间，办理和咨询理财业务的既有刚
大学毕业的年轻人，也有工作多年
积蓄丰厚的中年人，甚至经常存储
定期的老年人也对该行的理财业
务跃跃欲试。同时，该行高科技的
运用使得人脸和手指静脉识别无
卡无密办理查询和取款业务成为
现实，吸引了众多市民前来体验，
快捷、高效和安全的服务，得到市
民认同的同时也促进了银行产品
的销售。

理财产品收益走高

据工行平顶山分行国际金融
理财师王晓燕介绍，在国庆、中秋

“双节”以及季末揽储效应下，银行
理财市场明显回暖，理财产品收益
水平小幅回升，节日专属理财产品
比在售的同类理财产品收益率
高。从各家银行发布的理财产品
来看，参考年化收益率基本都在
5%以上。如兴业银行平顶山分行
发布的新客国庆专属理财产品，5
万元起，每人限购 50 万元，期限
125 天，参考年化收益率 5.25%。
郑州银行平顶山分行的国庆理财
产品参考年化收益率：稳健型168

天 5.0%- 5.05%（30 万 元 以 上），
5.3%（100万元以上）；353天5.1%-
5.15%（30 万元以上），5.3%（100 万
元以上）。广发银行平顶山分行的
国庆节专属理财产品，期限179天
和217天，参考年化收益率5.3%。
另有高净值客户专属理财产品，参
考年化收益率达到5.6%。

网上购买理财产品年轻
人增多

32岁的市民小冯上班多年，
小有积蓄，她说，事实上，无论是保
本还是非保本，银行发的理财产
品大多仍处于刚性兑付的局面，
所以她几乎不存活期存款，都是
购买理财产品。10月２日，下了
一天的雨，她没有出门，就在家比
较银行理财产品收益，最终选了两
家银行的理财产品，分别购买了５
万元。

相比年长的投资者在柜台购
买银行产品，小冯则选择在手机上
操作。她下载了工行、中行等多家
银行的APP，她说，自己现在很少
去银行了，基本一个手机、一台电
脑就满足了付费、投资等需求。

兴业银行平顶山分行等多家
银行的理财师告诉记者，用户购买
理财的习惯确实开始发生变化，习
惯从线下向线上迁移。

假日理财销售火
手机客户端等网上理财习惯兴起

□记者 张骞

本报讯 记者昨天从省银联获
悉，10月1日至10月7日，平顶山银
联卡通过ATM跨行交易1.5亿元，同
比略有下降；通过POS机跨行消费
12.91亿元，同比增长26.11%。

市民徐女士在市区一家事业单
位上班。刚过去的国庆假期，全家
开车几乎把省内著名景点游了个
遍，除了住宿是通过美团预订由银
行卡支付外，途中加油、吃饭、购物
共计6000多元均系刷卡支付。“外
出旅游人多且地理环境不熟，我很
少带现金，大部分时候都是一张银
联卡搞定。”她说。

如今的黄金周只剩下春节和国
庆节，很多省外的游客来到平顶山
旅游，与徐女士一样，在外地消费很
多时候都采用刷卡支付。从省银联
提供的统计数据看，在我市，10月1
日至7日这7天时间，银联卡跨行转
账、存取款共10.51万笔，达1.5亿元，
同比略有下降，但刷卡消费同比却
上涨近三成。业内人士称，这意味
着人们消费方式正由现金向非现金
方式转变。根据省银联提供的统计
数据，10月 1日至7日，我市银联卡
通过POS机跨行消费51.03万笔，同
比增长21.56%，折合现金12.91亿元，
同比增长26.11%。

10月1日至10月7日

我市银联跨行消费
12.91亿元
同比增长26.11%

平顶山金融圈


