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很多女性坐车或者开车的时
候，总会在某些瞬间感觉开车的
男人魅力爆棚。要彰显一个男人
的品位和实力，不一定需要开一
辆豪车，更需要在日常的驾驶习
惯中得到体现。

倒车单手一把成

倒车时不看倒车影像，单手
一把倒车入库，一直是最撩妹的
动作。因为这个时候阳光从挡风
玻璃照进来，在男车主回头的时
候，刚好勾勒出一个刚毅的轮
廓。她还没有来得及反应，车已
经停好可以熄火拔钥匙了。就在
这个瞬间，坐在副驾的女人除了
崇拜还能有什么说的。

上车时主动打开车门

女性是感性的，可以凭本能
就感受一个人是不是在意她。这
种感受都体现在一些小细节上。
一个习惯给女人开车门的男车
主，无论是初次见面还是老朋友，
当对方看见你面带微笑地拉开车
门的瞬间，心都能暖化了。

等红灯时专注的眼神

很多时候，男人做事专注的
眼神能迷倒众生，而男人自己却
不知道。据评选，男人专注最迷
人的几个场景是：掏钱的时候，刷
卡的时候和拎包的时候。虽然有
误导男人就范的嫌疑，但对于专
注的魅力在闺蜜中是公认的。

一个等红灯的男车主，安静
地观察前方路况，随时能在绿灯
亮起时快速做出反应，虽不像猎
豹一样冲向猎物，但这种不浪费
一秒钟在路上的态度和专注的
神情，足以带给女性心灵的震
撼。

急刹车时伸手保护副驾

强者保护弱者的基因一直流
淌在男人的血液中。对于不善
于表达情感的男性而言，一些本
能的体现反而更能带给女性惊
喜。

通常在男车主开车的时候，
坐在副驾的女性一般不会把心思
放在路况的观察上。这时候如果
有突发状况需要紧急刹车时，坐
在副驾的女性是没有任何心理准
备的。这时候，女性身体会因为

刹车的惯性向前倾。而男车主在
刹车的同时，能顺势伸出手去扶
一下对方肩膀，防止她撞向前
方，对女性而言无疑是增加的一
重安全感。一瞬间增加女性基因
中弱者对强者的依赖感和好感
度。

给副驾驶系安全带

如果没有汽车报警，坐副驾
不爱系安全带的人还是多数。无
论是因为懒，还是因为在市区道
路车速不会超过每小时50公里，
抑或是对车主的驾驶技术放心，
总之就是不愿意系。这时候如果
女性坐在副驾驶，男车主用语言
提醒女性去系安全带总多了一层
隔阂，语气稍有不对还容易引起
对方理解出许多层含义。有的男
车主在这种场景下会亲自为女性
系上安全带。这无意中在行动上

表达了关心和体贴，男车主形象
还会在女性心中高大了好几倍。

娴熟的驾驶操作

有人说，头两年开车越来越
快，再两年开车越来越稳，直到升
级为老司机才能达到又快又稳的
境界。正常人坐在车里，能感觉
出前后惯性和左右的离心力。但
这些力在老司机驾车的掌控下，
都是缓缓地来，到一个身体不用
做本能方向对抗的程度又会慢慢
消失。

有经验的男车主开车加速、
打灯、并线、再打灯、减速、转弯一
套操作行云流水，坐在副驾的女
性身体不会随着车速或方向的变
化有明显的晃动。在经常坐车的
女性看到相似路况已经做好身体
对抗的准备时，她发现身体根本没
有预想的倾斜和晃动。那时候一

定会向男车主投去惊喜的目光。

懂得汽车应急处理

很多女性天生对机械类的产
品不敏感。这就导致在道路上把
车开抛锚的概率远大于男性。有
时候很可能就是因为女车主看不
懂仪表盘的指示灯引发的问题，
什么车没油了、胎压过高遇到路
面颠簸导致爆胎了之类的。这时
候如果后面上来一个老司机，能
准确地排除故障，并做出应急处
理，那绝对是救星下凡，让女车主
看了两眼放光的存在。

开车绅士礼让并线

我们发现，很多女司机被妖
魔化完全是因为女司机发生事故
总是因为一些错误操作，有时候
还会造成比较严重的后果。但是
女司机出事故的概率和财产损失
却远低于男司机。诸如开车加塞
并线导致追尾或者剐蹭的事故就
很少发生在女司机身上。因为很
多女司机发现车辆稍微多一些，
就很害怕并线。即使并线也是打
了半天灯不敢完全并过来，还很
容易招来两车道的后车一直按喇
叭又把女司机吓回去了。

真正有绅士风度的男车主，
总会在遇到这类女司机时减慢速
度，给对方充分的空间并线。虽
然女司机不一定看得见他，但一
定会对后车的司机报以最诚挚的
感激，幻想给她让道的男司机一
定长得像吴亦凡，即使他只是一
个深藏功与名的老司机。

（孟老荀）

女人眼中开车男人最帅的几个瞬间，你占几个？

六家中国车企入选
《财富》世界500强

7月 20日，美国《财富》杂志
正式公布“2017世界500强企业”
排名。共有6家中国车企成功入
选，分别是：上海汽车集团股份有
限公司，位列41名；东风汽车公
司，位列68名；中国第一汽车集
团公司，位列125名；北京汽车集
团，位列137名；广州汽车工业集
团，位列238名；浙江吉利控股集
团，位列343名。6家车企2016年
营收总和达3989.59亿美元，凸显

“中国制造”不俗实力。

单车销量创新高
一汽丰田2017年
上半年销量逆势增长

又到 7 月，汽车市场“期中
考”如约而至。1-6月，我国乘用
车共销售 942.11 万辆，同比增长
1.48%。其中，基本型乘用车 (轿
车)销售 451.61 万辆，同比下降
2.97%。从数据上来看，轿车市场
整体大背景呈下滑趋势，然而一
汽丰田逆势增长，上半年累计销
量达34.5万台，已完成全年既定
目标的51.6%。在6月份销量排名
前十的轿车企业中一汽丰田位列
第五，销量增长较快。

上半年SUV市场
自主品牌成赢家

数据显示，今年 1-6月，SUV
销量为 452.67 万辆，同比增长
16.83%，增速明显回落。在2016
年上半年和2015年上半年，国内
SUV 的 增 速 分 别 为 44.26% 和
45.94%。值得一提的是，在SUV
领域，自主品牌份额仍在进一步
加大。数据显示，今年上半年中
国品牌SUV 共销售270 万辆，同
比增长24.4%，占SUV销售总量的
59.6%，比上年同期提高3.6个百
分点。在今年上半年SUV销量前
十的榜单之中，自主品牌SUV车
型仍然占据了半数以上席位。

八成保险欺诈
集中于车险领域

新华社记者从日前召开的
“北京保险业车险反欺诈工作新
闻通气会”上了解到，近年来利用
或假借保险合同谋取不法利益的
保险欺诈行为时有发生，特别是
车险领域一直是保险欺诈犯罪的

“重灾区”。根据对保险诈骗司法
案件的数据统计，全国车险欺诈
在保险欺诈发案数量中占比高达
80%。

（包宇飞 燕亚男 整理）

本报讯 今年7月1日起，汽
车销售市场新《汽车销售管理办
法》落地实施。新规对汽车经营
中的多种乱象进行了规范。新
规施行已20多天，济南汽车销售
市场落实状况如何？是否还存
在种种乱象？近日，齐鲁网记者
走访济南多家汽车4S店实地了
解情况。

在济南润华汽车园区一家丰
田４S 店，销售人员明确告诉记
者，想要最大优惠力度只能挂济
南牌照，并在店内购买保险，否则

优惠力度会小很多。随后记者又
走访了旁边一家名为山东润捷汽
车销售服务有限公司大众４S店，
依旧是要求购买保险，销售人员
告诉记者：“优惠全包含这个保险
呢，你可以不买，不买少优惠2000
块钱。4S店拿不到的返利，为什
么给你优惠出来呢？”

在走访过程中，记者发现，
４S店均要求消费者在店内购买
保险，并以优惠力度大、保险补贴
等形式变相建议消费者在店内购
买保险。而在另一家位于经十西

路的东风本田汽车大友特约销
售公司店内，针对店内的思域、
CRV等热销车型，销售人员更是
明确表明，现在如果要购买思域
这 款 车 型 的 话 ，需 要 在 原 价
139900 元的基础上选装 6000 元
的礼包，这是必选包。包含全车
的真皮座椅，还有全车的太阳
膜。如果原价订车，便没法承诺
交车日期。

据了解，此次《汽车销售管理
办法》主要是规定经销商不得在
标价之外加价销售或收取额外费

用，供应商、经销商不得对消费者
限定汽车配件、用品、金融、保险、
救援等产品的提供者和售后服
务。新《汽车销售管理办法》对于
汽车销售中的“潜规则”也进行遏
制，但是处罚力度并不大，仅为责
令改正、警告或处3万元以下罚
款。对于经销商在热销车型上变
相加价，以及捆绑销售中获得的
利润来说，违法成本依然过低，所
以希望有关部门加大处罚力度，
让老百姓明明白白购车。

（柴明）

销售新规形同虚设

济南多家汽车4S店仍捆绑销售
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