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本报讯“最近有哪家家居广
场优惠多，推荐一下，我正好要
选购家具。”昨日，一位家装俱乐
部会员打来电话咨询。家装建
材工作室工作人员告诉他，7月9
日好凯龙家居生活广场有全场
大优惠活动，很多产品限量一折
抢购，这位会员显得特别高兴：

“我先去挑挑看。”
据介绍，近段时间家装俱乐

部合作商家频添新成员，除了高
饰易家装饰公司外，好凯龙家居
生活广场也正式加入，他们将为
大家提供更多的专业知识咨询
和优惠服务。高饰易家近期还
推出了整装优惠，到店礼、订单

礼、订单惠、签单礼等优惠多多，
欢迎市民前往咨询。

据家装建材工作室工作人
员介绍，“家装俱乐部会员卡”是
由平顶山日报传媒集团家装建
材工作室与合作的家装、建材、
家具商家商议后特制的，其目的
在于方便市民低价购买高品质
的家具建材产品，同时帮助市民
选择满意的装修公司。市民可
持会员卡到合作商家选择满意
的家具产品，并享受商家的 VIP
专属优惠。

据了解，家装俱乐部会不定
时邀请专业人士为市民讲解家
装知识，如果市民在装修和购买

家具的过程中遇到问题，可随
时与家装建材工作室联系，家
装建材工作室将帮您维权。目
前，家装俱乐部的合作商家有
天元一品装饰公司、业之峰装
饰有限公司、齐家互联网整体
家装、欧神诺瓷砖、德国玛堡壁
纸、红苹果家具·床垫、大自然
地板、L&D 陶瓷、老铜匠五金·
卫浴、恒通卫浴、金太饰家、名
匠木坊、顾家家居、亚丹衣柜、
索菲莉尔智能床、臻艺之家新中
式家具、唐风美墅简美美式家
具、美林仕家北欧实木家具、木
林森照明。

希望更多商家加入家装俱乐

部：1.招募对象为装饰公司和与家
装建材、家具相关的经工商部门
批准的合法经营企业；2.具有开放
合作精神，能严格执行合同约定；
3.在同行业中具有一定的实力和
较高的信誉；4.诚实守信，愿意合
作，互惠互利，共同发展；5.愿意实
实在在地为家装俱乐部会员提供
优惠价格和优质服务。

如果您想加入家装俱乐部，
可以到平顶山日报传媒集团广
告中心二楼 218室领取会员卡，
凭会员卡可领取由金太饰家、
L&D陶瓷、老铜匠五金·卫浴及名
匠木坊提供的精美礼品。咨询电
话：7391333。 （焦曙光）

加入家装俱乐部，帮您省心省钱

◆家装课堂

本报讯 装修过房子的人都知道，
想要装出一套自己满意的新居，永远
是逛不完的装饰城、选不完的家装材
料……为了让您买到更放心、更便宜、
更齐全的家具建材，选到更放心、性价
比更高的装修公司，平顶山日报传媒集
团家装建材工作室适时推出了“家装砍
价团”，让您省心、省力。

“家装砍价团”活动推出后，市民热
线电话不断，目前“家装砍价团”正在征
集会员，如果您正准备装修房子，赶紧
报名吧。

据了解，随着原材料价格上涨、人
工费用居高不下，装修费用也在不断提
高，因此，许多人希望能够组团砍价，避
免不必要的浪费，最大限度地节省开
支。家装建材工作室的工作人员表示，
将尽力为准备装修的市民寻找更放心、
性价比更好的装修公司，让准备装修的
市民获得满意的服务和优惠的价格。

只要您在家庭装修方面有需求，就
可以加入我们的“家装砍价团”，我们帮
您选品牌、挑品质，让你一惠到底！同
时，如果您在家装过程中遇到任何不
合理的问题，我们也会适时地为您发
声，帮您维权！“家装砍价团”现正火热招
募会员，快来报名吧！报名热线：
13938658829、13137757986。 （焦曙光）

“家装砍价团”
帮您装修砍价
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买房时因受资金、地段等因素制约，
所选户型的卫生间没有窗户，这该如何
是好？卫生间没有窗户就会出现采光
差、潮湿、通风难、有异味等问题，让业主
很是头疼。针对读者咨询的这个问题，
本刊请教了家装行业专业人士。

1.墙地砖颜色提亮

没有窗户的卫生间采光一定很差，
说不定大白天都要开灯，因此我们在装
修卫生间的时候，墙地砖就要选择淡色
或者白色瓷砖。其他卫生间用品，如浴
室柜、浴盆、浴缸等也要选择亮色，因为
亮色或浅色都能起到改善光线不足的
作用。

2. 玻璃隔断

很多五星级酒店客房的卫生间也
是没有窗户的，你会发现它们的淋浴房
与洗漱区采用玻璃隔断，显得非常通
透。

3.选用防潮材料

卫生间出水量较大，在装修卫生间
时应选用防潮的乳胶漆，墙面砖尽量选
择质量较好、防水、防霉的瓷砖，因为卫
生间没窗户，很难干燥，所以瓷砖一定要
防水防霉，同时也要注意开排风扇换气。

4.浴室柜要防潮

市面上浴室柜大概有四种：pvc材
质、实木材质、橡木、不锈钢。pvc材质
浴室柜具有极好的防水防潮、抗高温、
防划的功能，但是市面上较少见。

现在大多数防潮浴室柜是橡木或不
锈钢，橡木浴室柜采用防水环保漆喷刷
处理，相对于其他人造板材，实木柜甲醛
释放量更低，天然环保，也更结实耐用。

不锈钢浴室柜也具有防潮防水功
能，但长时间使用后会出现发黄变暗的
现象，影响美观。 （焦曙光 整理）

卫生间采光差、
潮湿，如何解决？

装修投诉台 报料奖您100元现金
装修价格遇猫腻，不知怎么维权？装修质

量不达标，去哪儿投诉好？无论您在装修过程
中或在购买家具时，遇到什么不合理、不公平
的事儿，我们都可以帮您！

装修投诉您来报料，我们为您跑腿维
权！线索一经采用刊发，奖您百元现金！报

料事件见报后，报料人可到平顶山日报传媒
集团家装建材工作室领取现金。

报料有以下三种渠道——

电话：13137757986
微信平台：平顶山家装建材
邮箱：1648178772@qq.com

“定制”从两年前开始就一直
霸占家居行业高频词的位置，最
先从家装、整体家具等领域兴起
的全屋定制，到现在定制开始垂
直细分到各个领域内，定制需要
量体裁衣，针对个性化的家居领
域，但是最近类似橱柜、卫浴这
类以及具备成熟的模块化的行
业分支也开始打出了“定制”的
招牌，这些定制到底是真需求还
是伪需求，它是否能够真实地解
决消费者的问题，这有待于市场
的检验。

◆互联网定制受到年轻
群体追捧

互联网对家居行业的影响持
续发酵，它一度也被看成是年轻
人消费习惯的载体。互联网已经
深入现代生活，作为一种经济模
式来看，互联网成功实现了销售
与信息数据的转化，并打破了地
域之间的界限。而家具定制行业
一度地域界限明显，同时要求实
地体验。

曾经家居行业内一度兴起了
依托互联网的O2O模式，但是这
样的模式在发展一段时间后，发
现并非每个门类都适合电商模
式，家居门类庞多，数据库很难做
到大而全，相对来说要耗费的财
力物力也增加了，不少企业因此
陷入困境。

“虽然家居 O2O 发展坎坷，
只有一部分企业发展起来，却给
了家居消费者互联网消费模式的
教育，简而言之，大家意识到上网
其实可以买家具。”家居互联网推
广从业者冯伟分析，他认为这为
后期出现的一系列定制提供了很
好的基础。

橱柜、卫浴等产品相较其他
家居门类，更容易模块化系统
化，其实适合互联网的推进，过
去却基本隔离了互联网式的销
售，互联网定制更无从谈起。原
因一方面是橱柜产品不便于长
途运输，另外一方面则是考虑到
规模化生产的产品难以实现网
上销售，也有部分产品是面向合
作商户，所以多数的橱柜企业就
直接选择忽视互联网的存在，继

续选择传统的销售模式进行经
营。但是随着社会经济的发展，
固化的传统销售模式的弊端就逐
渐显露出来了，比如销售渠道扩
张困难，产品推广方式陈旧，无法
跟上时代的发展步伐，难以满足
年轻消费者的需求。

◆互联网成为家具产品
的发展工具

橱柜的定制化发展是橱柜行
业的一大趋势，这与年轻化的消
费市场和不断升级的消费需求息
息相关。年轻一代迅速成长，而
且其购买力相比之前发展速度非
常快，家居行业内 25 岁至 35 岁
消费者比例不断提升，这一代年
轻消费群体对个性化的要求更
强，希望家中的风格多样化，而对
于橱柜卫浴这些原先被定位为功
能性的产品，不但注重其功能需
要，也注重装饰美观、彰显个性的
需要。而成品橱柜产品由于设计
相对标准化和大众化，难以满足
消费者个性化需求，因此，定制家

居成为家居消费群体年轻化的最
大受益者。

另一方面，这样的年轻消费
者早已经习惯了互联网环境下的
生活，因此，橱柜卫浴等品牌要想
赢得年轻消费者的青睐，不得不
重视这样的需求。

例如宜家的橱柜在多年前就
开始使用电脑数据化模块建模，
消费者甚至可以通过网络自己勾
画橱柜厨房的布局，生成后直接
到店内订货下单即可，可以看成
很好的尝试。而如今不仅仅是网
上的定制，定制后甚至还有更立
体更具视觉效果的展示，例如VR
技术引入家居行业，厨房、卫生间
定制好后，可以通过VR沉浸式感
受整体的效果，这可以说都给未
来互联网定制发展提供了很好的
选择。

◆互联网定制或应模块
化、系统化

其实“定制”自从出现以来，
就一直伴随争议，最直接的就是

认为定制是个伪需求，是上游
地产设计的不合理，才导致了
定制的兴起，该解决的问题到
底是家居企业还是上游地产房
屋结构，这是讨论最激烈的。
毫无疑问，地产正在向精装趋
势发展，那么在将来定制是否
还有意义呢?

“所谓定制，不应该事无巨
细，反而应该在一定的模块化程
度下进行，提高消费自主的方
便，降低门槛，这才是互联网定
制的意义。”资深橱柜设计师江
严认为，实体店不仅开支庞大，
而且展示的方式并不比十年前
高明，实际上这些定制过程可以
在互联网上完成一大部分，越是
模块化、系统化，越是方便消费
者通过互联网进行定制，并让定
制在一定的标准下进行。江严
认为没有标准的定制其实不利
于行业的发展，相当于整盘棋打
散，上下游的衔接也会因为缺乏
标准的定制泛滥而造成浪费，极
大增加沟通成本。

（谢宇野）

互联网定制，为你的家改变了什么？


