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我市新设
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高考志愿填报
公益讲座来啦

平顶山金融圈

道路交通违法一周播报

市区机动车
逆向行驶68起

5月车市下滑

中汽协暂不调整
全年增速预期

鹰城微车市

“夏季车展结束这段
时间，有不少在车展期间
看车的意向客户陆续来订
车 ，展 厅 内 的 人 气 也 很
旺。”6月16日上午，在市区
建设路东段的世纪丰田汽
车4S店，一位销售人员对
笔者如是说。笔者了解
到，夏季车展过后，“车展
后效应”显现，不少汽车4S
店的销售依旧热度不减。

车展过后展厅人气旺

当日上午，笔者在世
纪丰田汽车4S店展厅内看
到，来看车的市民接连不
断。“我在车展最后一天去
看的车，已经给销售员谈
好了价格。因为是给妻子
买的车，车展期间她在外
地出差，昨天刚回来，我今
天赶紧带她一起来看车。
妻子很满意我为她挑选的
车，当即就把车买了。”正
在办理购车相关手续的市
民马先生说。

随后，笔者在其他汽

车4S店展厅也看到陆续有
客户来选车、订车。“虽然
夏季车展已过，但车展的
后续效应仍继续影响着车
市。一方面，交车成为近
期鹰城车市的一个热点，
另一方面，部分品牌在车
展上的优惠促销政策还
在延续，可能是担心优惠
幅度随后会下降，许多在
车展上看好了车但没来
得及出手的消费者，都陆
续在近期集中来展厅购
车。按照以往的规律，每
次车展结束的半个月之
内，展厅的人气都会比较
旺。”广汽传祺汽车 4S 店
的相关负责人说。

国产车、合资车各
有所爱

笔者采访发现，在夏
季车展期间，不少品牌经
销商都满载而归，国产品
牌依旧占上风。其中，金
杯斯威在车展期间以斩获
近 50 台销量位居本次车
展国产品牌汽车的榜首。
哈弗长城仅在车展最后一
天就成交了20多台，以此
完美收官。另外广汽传
祺、长安、吉利、北汽幻速、

北汽威旺等国产品牌汽车
在本次车展上也都取得了
不错的销量。在车展结束
这段时间，这些品牌的展
厅接待了不少车展期间的
意向客户。

“我还是中意日系合
资车，最重要的是省油。”
在本次车展上订购了世纪
丰田卡罗拉的市民赵先生
说，他刚上班三年，这次买
车的费用他父母给他分担
了一部分，自己拿出来一
部分。“对我们这些刚工作
的年轻人来说，省油就意
味着可以多省点钱啊。”在
本次车展组委会统计的车
辆销量中，笔者注意到，虽
然国产品牌备受青睐，但
日系车也不甘落后，仍以
其省油、质量好俘获了不
少车主的心。“我们的销量
也不错，仅在车展最后一
天就成交了近20台。”东风
日产汽车4S店的相关负责
人告诉笔者，车展结束一
个多星期，每天都有意向
客户来展厅咨询、订车。
另外广汽丰田、一汽丰田、
东南三菱等日系合资车在
本次车展上也收获颇丰。

（下转C2版）

“车展后效应”显现
鹰城车市淡季不淡
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