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为给两报读者提供更好更广的优质服务，平顶山日报传媒集团发行中心与多家乳业公司联手推出送奶到户
服务。品种丰富，新鲜可口；每日配送，风雨无阻。

奶品有：生鲜乳生鲜乳、、巴氏低温鲜牛奶巴氏低温鲜牛奶、、各种口味瓶装酸奶各种口味瓶装酸奶、、杯装酸奶杯装酸奶、、袋装酸奶饮品袋装酸奶饮品、、新品西悦新疆纯牛奶新品西悦新疆纯牛奶、、
冰淇淋酸奶……冰淇淋酸奶…… 免费安装奶箱

本月订奶有优惠活动！
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一、正常价格：生鲜乳150元/月（30天）。

瓶酸、杯酸90元/月（30天）。
二、活动政策：

生鲜乳：（半斤/日者折半）
一斤/日，一次性订奶一个月，立减现金10元
一斤/日，一次性订奶两个月，立减现金30元
一斤/日，一次性订奶三个月，立减现金50元
瓶酸、杯酸：
一份/日，一次性订奶一个月，立减现金5元
一份/日，一次性订奶两个月，立减现金15元
一份/日，一次性订奶三个月，立减现金25元
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一、奶品价格：

天天鲜奶99元/月，天天酸奶120元/月，

天天宝贝129元/月（均为30瓶/月）。
二、活动政策：

以上奶品订一个月均送袋酸一箱（15袋）
订三个月均送本品一个月（30瓶）

西悦新疆纯牛奶，200ml×12盒/提，市场价60元/提

读者优惠价：45元/提，买一提加送一盒。

三剑客奶品执行原价。

本报讯“买保险之前，业务员跟我
说这款保险既能当一款理财产品，还能
对人身健康有保障，现在看来根本不是
这么回事。”昨天，市民梁先生致电平顶
山日报传媒集团保险证券工作室，诉说
了他购买保险的遭遇。

据悉，梁先生今年35岁，家住建设路
西段，一年前去一家保险公司购买保险，
经业务员介绍，购买了一款具有“投资兼
保障”双重功能的保险。结果一年过去
了，不仅没有收到任何收益，而且其间生
病住院两次，去保险公司也没有得到相
关赔付，得到的结果仅是“疾病类型不在
保险范围内”。

随后，笔者在该工作室开通的“天天
3.15 消费维权我们在行动”栏目的投诉记
录上看到，每天都有市民投诉有关保险、
股票、基金等方面的遭遇。笔者翻看工
作室最近一周的投诉记录发现，有3例都
是因为投保后没有获得之前宣传的高收
益而投诉：68岁的市民马先生于2012年1
月份购买了一款理财产品，当时说的利
息远高于定期利息，于是就买了该理财
产品，结果今年一月份到期去取钱时，仔
细算了算，竟还不
如银行定期存款的
利息高；70岁的市
民 宋 先 生 于 2013
年2月份购买了一
份理财产品，当时
说 的 年 利 率 是
10.6%，今年 2月份
宋先生去取钱时，
给的年利息才合
1.8%……

据一业内人士
介绍，近年来，保险
业推出不少投资理
财型保险产品，一
些保险代理人为提
高业绩有意误导，

诱使投保人在非本意状态下购买保险产
品，最终因为结果和当初说法不一致而
引发争议。而且一些保险公司的业务员
在给客户介绍产品收益时，会把假设的
红利当作固定收益进行介绍，实际上这
样的分红收益是不确定的预期收益，而
最终实现的分红则与保险公司经营业绩
有关。

据介绍，对消费者而言，对保险抱有
不切实际的过高期望，是造成保险纠纷
的重要原因。该业内人士表示，保险的
主要功能是保障，如果消费者因为看重
保险的理财功能与分红收益，一投保就
想着有很高的收益，抱有这样心态的消
费者很容易在业务员的鼓动下买并不符
合自己需求的产品。

该业内人士还特别提醒市民注意，市
民填写相关合同时不要被眼前的利益迷
惑，需要看清相关的合同条款，向给自己
推荐产品的工作人员询问自己的权利和
义务，一般的寿险类保险产品均有一定期
限的犹豫期，在此期间保险公司会进行电
话回访，一旦此时发觉自己不适合购买此
保险产品可以及时退保。 （牛哲）

本报讯 河南省 18 省辖市报业汽车
联盟首届鹰城汽车文化艺术博览会将
于 4 月 29 日-5 月 1 日在鹰城广场举行，
为了让市民享受更多的优惠，本次团购
让利活动中，参加低价团购的商家每天
都有增加，报名购车的市民热情高涨。

“原本参加报社的车展就能享受到
平时享受不到的优惠，这次提前报名，现
场议价后还能再降 1000 元，真是太好
了。”“上个月报社组织的春季车展没赶
上，这次五一车博会一定去，这样的机会

太难得了。”……最近一段时间，不少市
民都在议论本次车博会的团购活动。

笔者从本次车博会组委会了解到，
如此大规模的汽车团购活动机会难得，
多品牌、一站式，挑战团购价格底线，
所以近期有购车打算的市民要抓紧时
间报名。届时，市场上最畅销的中、高
端主流车型及近期上市的新车都将以
豪华阵容亮相，为市民提供一个汽车大
让利的平台，方便大家选购。

团购报名方式：关注微信公众号

“鹰城微车市”，回复关键词“车展团
购”，点击链接，即可填写报名信息，收
到回复信息即为报名成功；也可编辑短
信“ 姓 名 、电 话 、意 向 车 型 ”到
15603751862，收到回复信息即为报名成
功。

团购优惠券领取方式：凡提前报名
的消费者在车博会现场购车议价后，即
可到车博会组委会领取“1000元购车优惠
券”一张。

（牛哲）

车博会现场优惠多
报名购车再降1000元 本报讯 据法制日报报道，车主为车辆

投保时，一般需按车辆新车购置价支付保
费，而发生事故造成损失后，有的保险公司
却只按事发时车辆“实际价值”进行赔偿。
这种“高保低赔”的情况已成为汽车保险领
域的潜行规。近日，车主宋某就遭遇了这样
一件烦心事。

2016年5月，宋某在驾车回家途中不慎
撞到树上，车辆严重受损。此前，他在某保
险公司为车辆投保了交强险和车辆损失险、
第三者责任险等商业保险。经该保险公司
查勘，认定被保险车辆为全损。保险公司主
张赔付宋某13.1万元。

“这样赔不合情理啊。”事故发生后，宋
某将保险公司诉至法院，双方对是否进行赔
付无异议，但对赔付标准存在争议。

法庭上，保险公司认为，应在“新车购置
价”即新车初购时的价格基础上扣除车辆已
使用年限的折旧费用，因此最终可以赔付宋
某13.1万元。

但宋某却认为，“新车购置价”实为投保
时车辆的实际价值，保险公司应当从投保之
日起至事故发生之日止赔付。

如何确定“新车购置价”成为本案审理
的关键。受理该案的新疆维吾尔自治区乌
鲁木齐铁路运输中级法院审理认为，依照相
关条款，双方对于确定保险金额约定为以下
三种方式的其中之一：一是按投保时的新车
初购价格确定；二是按投保时车辆实际价值
确定；三是投保人与保险公司协商确定。可
是，保险公司未提供证据加以证明他们与宋
某签订的保险合同是以何种方式确定的保
险金额。经查，涉案车辆于2010年购买时价
格为37.5万元，2016年投保时该车实际价值
应为26万元。

最终，法院认定被保险车辆应按投保时
该车的实际价值确定，即投保时被保险车辆
的实际价值26万元按月折旧得出，保险公司
应向宋某支付25.3万余元。

■以案释法
“消费者应该‘吃透’新车购置价,避免

‘高保低赔’现象发生。”新疆方天律师事务所
孙丽钧律师指出,所谓“高保低赔”是指保险
人在承保汽车车损险时，不管保险标的是新
车还是旧车，一律按新车购置价核定保险费
率和保险金额，但在车辆发生实际全损时,则
按保险事故发生时被保险机动车的实际价
值计算赔偿,即新车购置价减去折旧金额后
的价格确定赔偿金额。

针对市场乱象,中国保监会于2016年年
中发布了《关于商业车险条款费率管理制度
改革试点全国推广有关问题的通知》,这意味
着商业车险改革试点正式推广到全国范
围。改革后，商业车险车损险保障金额与新
车购置价脱钩，与汽车实际价值更加匹配，
改变了改革前新车旧车均统一按照新车购
置价确定保险金额和计算保费的问题。

“一般消费者难以理解保险合同中有关
规定的区别、差异和选择保险背后的不确定
因素。”孙丽钧说，投保人在签订保险合同前，
须认真审阅保险条款，不明确之处须及时与
保险公司沟通，以便切实维护自身利益。

（潘从武）

“高保低赔”
成汽车保险领域行规
专家支招咋避陷阱

投诉渠道→→
电话：15603751862
邮箱：2271793669@qq.com
微信平台：鹰城车市保险

存款变保
单 ，保 险 理 赔
被 打 折 扣 ，被
荐股不涨反被
套 ，遭 遇“ 飞
单”，高收益未
兑 现 ，被“ 跑
路 ”…… 您 是

否有苦难言？找不到可以投诉的地方和维权的渠道？ 如果遇
到这类问题，可向本报反映，通过我们的努力，为您的财富多加
一份保障。

维权行业：保险、股票、基金、信托

““寻找鹰城好司机寻找鹰城好司机””公益活动暨公益活动暨““首届鹰城汽车文化艺术博览会首届鹰城汽车文化艺术博览会””系列报道系列报道

“高收益”保险迷人眼

买保险是重投资还是重保障
本报讯 “我有个朋友是卖保

险的，她给我推荐了一款疾病险，
并为我量身定制了一份保险计划
书，但我仔细看了之后发现好多条
款都用不上。到底怎么才能选择
一款适合自己的保险险种呢？”近
日，在平顶山日报传媒集团保险证
券工作室的官方微信平台上，笔者
看到市民刘先生的留言。

“我一直想给自己和老公买保
险，但每家保险公司的险种都很
多，我看来看去，也选不出一个合
适的。”市民赵女士同样致电表达
了自己的困惑，随后笔者通过采访
发现，不少市民在买保险之前都与
刘先生和赵女士有一样的纠结心
情。

据市区一家保险公司的工作
人员介绍，一般保险公司的销售人
员给市民推荐产品时，会建议买全
险，所谓全险，就是各种保障都有，
像重疾、意外、身故、医疗，都给打
包进来了。半险就是打包了一些，
裸险就是纯粹只有一种保障，比如
重疾险就只保重疾。对大多数市
民来说，全险看似比较好，因为保
障多。

“但其实很多保险附加的保障
通常都比较鸡肋，只是宣传险种的
噱头，目的只是想提高保费。所以
市民在购买保险前，最好是各种保
障类型分开买，重疾险就看重疾，
医疗险就看医疗，不要太在意那些
附加的保障。购买保险毕竟不是
一件简单的事，千万不要盲目购
买，有时候同样的保障，不同的保
险组合保费差额能达好几万，购买
保险前最好咨询一下专业人士，这
样可能会省下几万块钱。”该工作
人员特别提醒说。

（牛哲）

保险保障越多越好
或是宣传噱头


