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本报讯 近日，笔者走访多家汽车4S
店发现，一些4S店借助前段时间的春季车
展余热未褪，各种车展期间的优惠依旧在
延续，让一些错过春季车展的朋友仍旧能
享受到车展期间的优惠。

“借助于报社春季车展，我们取得了不
错的销量，并留存了不少客户资料，正好利
用这段时间消化一部分客户。”一些汽车
4S店的相关负责人表示。据悉，在前段时
间的春季车展中，像一汽大众、东风日产、
东风本田、广汽传祺等汽车4S店都取得了
不错的销量。

据业内人士介绍，车展除了吸引有明
确购车打算的客户外，还吸引了一些之前
没有下定决心买车，又前来了解行情的客
户。针对这些客户，4S店的工作人员在后
期会进行一对一了解，并通过邀约的方式

让客户到店参加各种促销活动，通过循序
渐进的方式，将这些潜在客户变成实际客
户。不少商家近段时间趁着车展余温搞促
销活动，吸引这些潜在客户，均取得了不错
的成绩。

3月25日下午两点，广汽丰田汽车4S
店举办全新三厢家轿·致享上市发布会，
当天前15名订车者即享五重好礼，预交诚
意金300元可抵3000元，并享受购置税半
价补贴、三年 6 次免费基础保养等优惠；
当天同一时间，在佳鑫长安4S店，新CS35
隆重上市，当天购车即可享厂家让利万元
优惠，且 399元抵 4000元现金使用；同一
天，在北汽威旺汽车 4S 店和广汽本田汽
车 4S 店均在进行车展延续特价优惠活
动。当天，在北汽威旺购买S50均可享受
近万元优惠。在广汽本田汽车4S店订车

即享车展延续性优惠政策还可加送8000
元新车礼包……

商家在继续忙促销，消费者也没闲
着。一位前来一汽大众汽车4S店提车的
消费者表示：“我是在车展上订的车，想着
正好趁清明节之前提完车回去磨合一下，
等假期带家人一起出去旅游。”不少汽车
经销商表示，80%的车型都有现车供应，
但一些热销车型还是比较紧俏、提车周期
较长。

汽车销售一片繁忙，售后保养维修更
不可或缺。一些汽车4S店的售后经理表
示：马上就到清明小长假了，加上高速公路
减免通行费的惠民措施，使得回家探亲和
自驾游的车主大大增加，所以节前保养和
节后检修的车辆也比以往要多。

（牛哲）

本报讯“真幸运，一下子就抽到了油
卡。”3月22日上午9点多，在车展成功购车
的市民刘先生和妻子一起来到平顶山日报
传媒集团汽车工作室，幸运抽取到一张500
元油卡，这让夫妻俩乐开了花。

据悉，刘先生车展前三天一直持观望态
度，反复在车展现场货比三家，直到车展最
后一天下午，在源升帝豪展区，看中了吉利
远景，而且价格也相当优惠，这才决定出手
订车。因为当时临近车展结束，刘先生只得
3月20日去汽车4S店提车时才能开到购车
发票。“我去提车时，销售顾问告诉我拿着发
票去报社仍能参加抽奖，没想到我竟抽到了
油卡。”刘先生说。

笔者随后了解到，不少购车者与刘先
生有着相似的经历，要么是车展期间交了
订金没现车，发票开不出来，要么双休两天
银行休息无法办理分期，也导致无法开具
发票，所以车展期间无法凭借发票抽奖。
随后车展组委会根据实际情况研究决定将
车展现场成功购车者的抽奖时间作了适当
的延长。

当天来抽奖的还有市民马先生和妻子，
他们买的是斯威X7，“这礼品是三选一，还
是三个礼品都算我们的。”笔者看到马先生
抽到了一个价值 138元的高档手缝方向盘
套、一套价值200元的车门犀牛皮拉手，还
有一件精美卫浴套装，当工作人员告诉他们
三个奖品都是他们的时，马先生的妻子很是
惊喜：“今天抽奖真没白来，抽一次就有这么
多奖品。”

（牛哲）

车展过后，车市依旧很“忙”

购车享受优惠还不够
抽奖抽到油卡更惊喜
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