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含：景区大门票、青龙峡景区交通、一早二正餐、宿农家标间 无自费、无加点、无购物

一日游158元 周二、四、六、日发
五龙山二日380元周三、六发

阳光少年夏令营

木札岭漂流+墨子古街一日游周六、日发138元
两坝一峡豪华游船+车溪+大坝三日428元 木兰草原+云雾山二日428元周六发
长江三峡西陵峡+三峡大坝三日428元 木兰天池+锦里沟二日428元周六发

6 月 27 日起全线招募中：北京、上海、厦门等线路
桂林双卧六天 2580 元特价 2180 元
大连双卧七天 2880 元特价 2380 元
内蒙古双卧八天2480元特价2180元
广州长隆双卧六天3180元特价2680元

青岛日照高品纯玩三日398元周二、五发
含海底世界、快艇、冰宫、贝壳沙画馆、6D电影、3D魔幻、漂流城、
二个早餐、二个正餐、二晚空调住宿，全程无自费、无加点、无购物。

五龙山响水河一日游198元

我们的标准：一站式服务、平顶山起止含接送、全程交通含配餐、家长微
信群实时直播、全程大学生辅导、军队教官护卫安全、营地配备医护人员

南北戴河汽卧4日498元
烟台威海蓬莱4日368元
张家界大峡谷+溪布街
+凤凰古城 4 日 329 元

王莽岭自由行2日178元
王莽岭纯玩 2 日 368 元
含往返交通，景区首道大门票，标间住宿，保险。

含往返交通，景区大门票，景区交通加索道，标间住宿，1早2正餐，保险。

□记者 范丽萍

本报讯 想要品尝鹰城最新
鲜、最美味、最具特色的美食
吗？想要赢取免单机会和点评
红包吗？那就赶快加入鹰城“吃
货团”，开始一场味蕾上的免费
旅程吧。

据鹰城“吃货团”负责人介
绍，此次活动由平顶山日报传媒
集团酒水工作室主办，旨在挖掘
鹰城特色美食文化，为市民、餐
饮企业提供一次交流、展示的机
会。只要你热爱美食、喜欢尝鲜
就可参与到活动中，免费品尝众
多特色菜，不限地域，不分年
龄。在试吃阶段，大家可根据自
己的切身感受对菜品进行评论，
赢取免单机会和点评红包。

据了解，前期通过微信“鹰
城吃喝玩”（下方二维码）报名的
朋友已有不少，他们正期待着首
场试吃活动的开始。还有一些
餐饮企业主动联系组委会，想要
提供更多的免费试吃机会，以此
展示自己的特色菜品和企业文
化。

报名热线：18613755886；微
信：鹰城吃喝玩。

鹰城“吃货团”全城招募
有机会免费品尝精品菜

近日，带着对孤残儿童的关心和祝
福，香港凯儿得乐纸尿裤平顶山地区代理
们来到市社会福利院，给那里的孩子们送
去了纸尿裤、洗衣液等礼物。

“这些都是孩子们特别需要的东西。
虽然数量不多，也算是尽我们的一份心意
吧。”香港凯儿得乐纸尿裤平顶山地区负
责人付文静介绍，此次“心怀感恩，奉献
社会”福利院慰问活动，是公司在鹰城公
益之行的第一步，香港凯儿得乐纸尿裤
平顶山地区的各位代理参与热情高涨，
了解到市社会福利院儿童的实际情况
后，他们特别为孩子们准备了纸尿裤、湿
巾、洗衣液以及部分食品等礼品。活动
当天，他们与孩子们进行了长时间的交流
互动，孩子们开心得手舞足蹈，露出天真
灿烂的笑容。

付文静表示，他们会一如既往地关注
慈善事业，关心孤残儿童，同时也希望全
社会都来帮助孤残儿童，奉献爱心，让他
们能够健康快乐地成长。★ （范丽萍）

“礼物送给需要的人”

最近，市民小景为了筹备婚礼用酒，
可谓跑遍了整个市区的白酒市场。她发
现，不少厂商都在加大婚庆用酒的开发力
度，降价搞促销，形式多样，看得她眼花缭
乱。

“价格高低是一方面，个性化的服务
也是考虑用酒的重要因素，毕竟结婚花费
比较多，能省则省嘛。”几经筛选，小景最
终选用了少康酒作为她的婚宴用酒，一次
性订购了30件。而根据购酒的数量，少
康酒平顶山地区总经销商——市万富顺
商贸有限公司还赠送她几乎同等价值的
家电等礼品，这让她感觉很贴心。

据了解，少康酒是中国十大文化名酒
之一，因一代君王少康而得名，距今已有
3000多年的历史。目前，少康酒实现了
由传统单粮酿酒工艺向多粮酿酒工艺的
转变，形成了高粱、小麦、玉米、大麦、大
米、糯米六粮相配、六性相补、六味调和的
风格，适应了现代白酒消费文化发展的大
趋势，受到广大消费者的信赖。

“目前，各大厂商都在紧盯婚宴市场，
如何做出特色、如何贴心服务是赢取消费
者的关键。”市万富顺商贸有限公司销售
部经理周耀旭说，为回馈广大消费者，该
公司特别推出：只要购买任一款少康酒5
件以上且宴席在 10桌以上，每桌均送同
品酒一瓶；在与该商贸公司合作的大中型
酒店，凡消费200元以上，凭消费小票免
费领取少康三星酒一瓶；购精制少康精品
系列酒的客户，根据购酒数量赠送几乎同
等价值的冰箱、洗衣机、空调、电视、苹果
手机等。目前活动全面进行，保证让消费
者买得开心。★ （范丽萍）

少康酒角逐婚宴市场

国内白酒行业仍处深度调
整期，转型、变革、打破固有模式
成为白酒行业 2016 年的口号。
其中定制酒成为当下的热点，茅
台、泸州老窖、汾酒等知名白酒
企业开始瞄准这一领域发力。
北京商报记者就定制酒话题采
访了白酒企业、行业专家，深入
探讨定制酒是否可以成为白酒
行业下一个掘金点。

中国酒业协会副理
事长兼秘书长宋书玉：

制定行业标准引领
产业发展

自酒业进入调整期以来，酒
类企业也逐渐创新求变，走上了
转型升级之路。定制酒业务正
迎来消费升级、行业转型期间的
发展机遇，未来发展前景广阔，
是企业走向消费者、服务消费者
的很好途径。甚至未来，酒企对
定制酒发展可以上升为服务体
验，从酿造开始，邀请消费者参
与，以了解酒类的酿造工艺，普
及和推动白酒文化发展。

目前看来，定制酒处于发展
的初级阶段，是行业鼓励发展的
方向。所以此次成立了定制酒

联盟，也正是希望通过联盟建立
产品、服务、知识产权等方面健
全的行业发展标准，使行业的中
坚力量形成合力，更好地满足消
费者的个性化需求，避免过热、
过度发展，进而维护好定制酒市
场的规范。

泸州老窖定制酒有
限公司董事长伍晓明：

供应链升级促进定
制酒发展

目前来看，定制酒不会成为
各个酒企的主要产业，但会成为
酒企面对消费群体的一个窗口，
尤其是可通过定制概念向“80
后”“90 后”消费者传播白酒文
化，进而推动白酒消费群体的年
轻化。

此前定制酒从成本、生产、
运输等方面，都很难完全满足客
户小而美的定制需求，2013年，
泸州老窖定制酒进行了供应链
改造，现在进行再次升级，从供
应链如包材供应、生产、物流等
方面满足客户需求。另外，还建
立了定制产品标准化，如包材结
构、酒体，消费者可以直接通过
选项进行定制，使定制过程更简

单，而酒企也可以降低生产成
本。

酿酒大师艺术馆馆
长宁小刚：

通过定制酒加深与
消费者的沟通

目前还没有一家酒企的定
制酒业务收入能够达到全部收
入的10%，但未来很有可能成为
现实。

在过去的白酒十年黄金发
展期中，消费者沟通工作主要是
由渠道商或者终端商进行的。
酒企主要面对的是经销商，很少
直接、主动与消费者进行有效沟
通。现在逐渐调整未来消费者
趋势，这正是酒企一直以来缺失
的环节，在产品研发、消费趋势
的把握上，很少能够直接倾听到
消费者的声音。而定制酒业务
作为消费者个性化需求的重要
体现点，可以作为一个酒企与消
费者的沟通途径。白酒企业通
过与消费者打交道，了解到当下
的需求趋势，很可能在未来标准
化产品中，以消费为本做产品研
发。这便如同白酒的文化复兴，
通过定制酒这一途径，推动“以

人为本”的酒企文化发展。

四川酿艺电子商务
有限公司董事长方翔：

定制酒将成新的利
润增长点

定制酒实际已经存在多年，
但一直没有做大是有多方面原
因的，首先，酒企与消费者之间
没有建立起畅通的互动渠道，所
以定制化发展受遏制；其次，酒
企普遍都是规模化、批量化生
产，其供应链体系如包材、生产
线都与其规模相配套，而定制酒
缺乏符合柔性定制的供应链体
系；最后，一些名酒企业成立了
独立的定制酒公司，但是其渠道
建设，与标准化产品分层级的渠
道建设缺少融合点，以上因素都
制约了定制酒的发展。

但从行业发展角度来看，未
来定制酒必然会成长为酒企新
的利润增长点。而定制酒的竞
争点则不在于价格，而是在于服
务上，通过提升性价比，为企业
带来新的利润。未来预计酒企
将有20%-30%的收入来自定制
酒。

（刘一博 朱欣悦）

定制酒，白酒新掘金点？
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