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在全国楼市高库存的背景
下，平顶山楼市也不乐观。频频
出台的政策对楼市的刺激作用
并没有达到预期效果，大多数购
房者依旧选择观望。

房价是第一要素

房价永远是购房者考虑的
第一要素，房价的涨跌决定了购
房者的买房时机和选择。对于
刚需尤其是资金不足的购房者
来说，在买房之前应该根据自身
的实际收入以及存款来决定价
格范畴。

在刚刚过去的房展会上，笔
者到各展位上观察发现，大部分
购房者关心的第一个问题是总
房款多少，限定时间内的还款加
上每月还贷的数额，成为影响购
房者是否出手的首要因素。即
便手头上有少量现金，后期的还
贷是否影响到正常生活，都是购
房人需要面对的问题。

购房人张女士，工作5年，手
里有存款6万元。她中意林溪谷
的80平方米两房。在林溪谷展

厅内，售房人员为她计算了房
价，总房款优惠后大概32万元。
目前交1万元，按首付30%分期，
每半年需交3万元左右，加上每
月贷款 1400多元。这样会给张
女士的生活增加很大压力，所以
张女士望而却步了，决定再攒些
钱再说。

新房、二手房因人而异

买房可以选择新房，当然也
可以选择二手房。新房优点是
房子是新的，配套新，户型新；二
手房的优点是现房，配套较为完
善、居住氛围较为活跃，但是二
手房中那些房龄较长、房质较差
的，居住的舒适度也非常差。

现在大部分二手房其实也
是新房，房主买后没有入住就转
手，变成了二手房。

笔者来到市房产管理中心
服务大厅，和上月底相比，大厅
内“冷静”了许多。现场一位二
手房中介告诉笔者，他近一个月
都在这里办理二手房过户手续，
但这个月相对来说人少了。

其实，在上月底那股过户热
潮中，市场的火热大多是因为购
房者想在“营改增”前过户，以避
免 5月 1日后，因购房时间标准
改变，缴纳更多的增值税。很多
需要缴纳增值税的购房者都抢
在5月1日前完成了过户。

不少业内人士早已预测到5
月份二手房市场“冷下来”的景
象。他们认为现在的房价处于
上升趋势，对购房者来说比较难
以承受。在税费等影响消失后，
鹰城二手房将慢慢恢复正常的
交易水平。

更重要的是性价比

纵观鹰城楼市，楼盘活动的
主题和内容比较单一，以各种
DIY为主，主要是吸引市民来到
营销中心，这种“走量”的做法
既能让开发商心情舒畅，也能
为成交量尽一丝微薄之力。有
置业顾问透露，原本没有买房
意愿而只是来凑个热闹参加活
动的人，在销售人员的殷勤服
务下最终成了楼盘的客户，这

就是楼盘活动带来的最直观的
效益。

开发商尝到了甜头之后，楼
盘活动便一发而不可收拾。每
个周末，几乎所有楼盘都会推
出各式各样的活动，从最初的
DIY到后来的嘉年华，再到现在
最流行的健身活动和公益活
动，开发商的花样层出不穷，既
感染了购房者又感动了众多市
民，既树立了优质的品牌形象
又增加了项目的来访量，一举
多得。

最近，笔者发现楼盘活动
似乎不像去年那么多了，开发
商也似乎不如以前那么活跃
了，还有一些新入市的楼盘也
没有在楼盘活动上花心思砸
重金，这又是为何？笔者采访
了一楼盘的策划人员，他说，
楼盘现在没有放弃做活动来
增加项目的知名度和热度，但
楼盘活动并不是唯一的渠道，
还有很多其他的渠道可以增
加 项 目 来 访 量 并 提 高 成 交
量。且每做一次楼盘活动不
仅要花费金钱，还要投入很多
人力和物力，收到的效果也大
不如前。

现今购房者越来越趋于理
性，他们对房地产市场的了解越
来越深入，并不会因为参加了一
次楼盘活动就对其产生莫名的
好感，从而选择将自己的毕生积
蓄用来购买这里的房子，他们会
认真思考、对比、衡量，选择一套
真正适合自己的房子。如此看
来，开发商一味地将精力扑在做
活动上，倒不如选择提高项目的
性价比来吸引客户。

市民选择空间放大

与开发商的火热宣传相比，
市场反应并不热情。笔者走访
了市区几个在售楼盘的销售处，
发现人气与往常并无明显上升。

市区一楼盘销售人员告诉
笔者，近期该楼盘展示中心人气
及房源成交量并无明显上升。
在刚刚举办的春季房展会上，据
了解有成交记录的楼盘寥寥无
几，大部分市民前去咨询相关优
惠，或者等待后绪可能会出台的
政策等优惠，买房不再听“忽
悠”。 （张秀秀）

金融资讯金融资讯

刷·还·低 13071777253●

上 门 修 电 脑 13017551010●

二手空调，家电快修3881111●
温馨专业保洁 15137522068●

●张 氏 开 锁 行 2222110

生活服务生活服务

●阳光老年护理13937583730

老年公寓老年公寓

心理咨询心理咨询

会计培训会计培训
厚积薄发
厚重成行
厚德载物1 8 6 3 7 5 6 7 0 7 9

三厚会计

生活资讯E

招租出租招租出租

房产资讯D

商务资讯A

商 标 注 册 13803757329●
商标专利商标专利

设计印刷设计印刷
要 印 刷 ，找 龙 发 8861818●

增彩技校汽修专业
汽车维修、汽车营销学历班；

车主培训班：增彩汽修学
五天，常见故障会判断，维
护保养都会干，科学用车
享清闲。13603751636黄

维修工技能提升班：电路
图识读班、汽车电工班、自
动变速器班、机电一体班；

招聘资讯B

教育资讯C

工商代理工商代理

注 册 代 账 18603750868●

注 册 18737535133●
名医名院名医名院

治疗骨折、颈肩腰腿疼，卫医生
13569568365 15937516496膏药

招租18603750966
商铺办公仓库出租

广告热线:6123600 QQ办理：2775197040
地址：市区建设路西段 268号（鹰城广场对面）

分类广告
小 广 告 大 市 场 小 投 入 高 回 报

（本栏目广告内容同步在平顶山生活资讯微信平台发布）
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电话：3998333
承兑汇票 票据贴现

招 生招 生

注 册 代 账 15038800622●

出 售出 售

专业职称CN论文发表7186168●

6楼＋7复式现急售18637548888
急售新程街43中学区房，

豪装水电气暖无电梯

刷卡 代 还 可 积 分
1 5 8 0 3 7 5 8 2 2 8

中级会计师
税 务 师
注册会计师4月6日开课13781866138

立信会计

●及时雨工商代理13303903799

耳聋请配助听器13087062226●
助 听 器助 听 器

厨师·家厨培训
考证

市胜利学校13064483966借款
房产抵押贷款
按揭房再贷款
15837500217

招聘男、女教师各 10 名
1 3 2 3 3 7 1 1 1 1 2

内勤、销售17737556223
25-45岁

填报志愿指导13383999988卢老师
异地高考咨询

举办电工、焊工、钳工、制冷等资
格证、操作证、双证培训和考证。
农民工免培训费！电话：2963913

市电讯职业学校

地址：市劳动就业局训练中心院内18037102558
3小时极速放款，当天拿钱教师

医生
公务员、事业单位 姚

注 册 2 2 2 9 9 6 9●

刷 · 贷 15539792519●

招电子商务急招业务员，提供住宿，
待遇优越。王经理18937565505

高薪聘管理干部、助理，月薪7000
-12000元15037536390王

转 让转 让

忍痛急转特色饭店
曙光街西段260m2左右13137511175

7套面积 86.7m2。开源路丹
尼斯对面八中南街路北二楼
面积500m2。电话：2636037

出租
凯撒E区商铺26间
面积 563.45m2。文
化宫南门路东商铺

新促销品商家免费试微信pdssdq●

贷款
手续简单下款快13592154770

购房合同，交款条，房
产抵押，按揭房再贷

低费率，无手续费，3小时
到账，6到30万，咨询热线
王经理 13253509992

银行信用贷款

●急购市区住房一套13027573258

地址：开源路与新南环交叉口西侧
13837559538 15837538176

专业批发室内门

（ 长 期 有 效 ）

260元、360元、560元

仓库15837512527 15037569997
急售建设路东段某小区低价

急售地下室，可做住宅或

共五层，80个房间13137518399
出租开发一路整体楼，适

合酒店、医院、办公，

刘 耀 武 律 师 15836966966●
律师服务律师服务

转让180m2电话：13937598795
矿工路总医院西300米

18237519199 13017561303
出租建设路西段老师专对面

丰源居门面房330m2出租

开锁换锁开锁换锁

装饰建材装饰建材

招百 万 年 薪 企 业 家 招 募
CEO热线电话：7017936

出租诚朴路恒丰公寓5层
138m213087058266

销售、安装、维修7191817 8987570
天普太阳能热水器

空气能热水器

出租门面一间13781060111
和平路开源路交叉口

借款13903750958
费率低至7厘

18837519993
股票、期货一对一账户配资

婚姻家庭调解13937507536●

齐全13592168802

建开岗附近精装多
间教室，300m2桌椅出租

位于平顶山市建设路中
段，电子时代广场对面。
八层大楼，一层、二层可
单独出租，面积1200m2

（也可整楼出租4000m2）

招
租电话：13064455555

不再跟风，购房者愈发理性
自从恒大、碧桂园进入平顶山，并一度扩张拿地，打造住宅升级产品，平顶山楼市便进入

品牌房企的消费时代。各大房企比户型、拼地段、赛服务，行业水准不断提升，购房者对项目
品质的要求也越来越挑剔。

更加理智的购房者对绿化率、容积率、户型等提出了更高的要求。环境好、交通便利、配
套齐全只是吸引购房者的第一步，购房者更多会考虑户型设计、通风采光、公摊等因素，出手
不再像往常那样冲动。


