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为活跃和繁荣鹰城房地产市
场，鼓励消费、扩大内需，引导房
地产业健康蓬勃发展，推进全市
经济快速增长，2016平顶山春季
精品房产展示交流会将于2016年
5月6日—8日开幕。

房企积极响应

2016年平顶山市春季房地产
交流会定于5月6日—8日在市体
育村开展，本次活动主题为“繁荣
市场，助力鹰城”。房地产开发企
业更是积极响应，调整营销策略，
适当降低商品住房价格，集体发
力，回馈广大购房者。

据了解，2016平顶山春季房
地产交流会已有 23 家房企参展
并将推出相应的购房优惠。另
外，其他未参展的楼盘也不甘示
弱，优惠促销力度一波接一波。
本届展会，在政府鼓励开发商优
惠的双重引导下，购房者的话语
权更大，所选房源更多，购房门槛
和购房压力将进一步降低。此时
不抄底更待何时？

“这次房展会，房源比较丰
富，优惠力度大，若是有买房、选
房的意愿，这是一次好机会。”房
展会主办方相关负责人表示。房
展会是在平顶山日报传媒集团和
市房协、河南金榜广告有限公司
共同合作下搭建的展销平台，为
市民购房提供帮助与方便。

小房别墅均有

看房选房，有过经历的人都
知道，不是一件轻松的事。对比
户型的好坏，看看周边环境是不
是怡人，交通是否方便，物业是
不是靠谱，最重要的是，价格是
不是优惠，这些都够折磨人的。
为了让购房者的时间得到最大
程度的利用，为了让你辛辛苦苦
攒的买房钱能用到刀刃上，平顶
山晚报地产周刊有责任也有义
务在这次房展上甄选出那些质
量好、口碑好、服务好的高性价
比楼盘，让您的置业之路走得更
顺畅。

在本次房展会上亮相的有在

本地深耕数载的本省大腕儿建
业，也有全国知名的品牌央企和
大开发商，比如碧桂园、恒大，这
些开发商的作品，每一个都经得
起时间和购房者口碑的检验，让
您购房没有后顾之忧。

笔者了解到，豫森时代新城
推出 3#、6#、7#、8#高层龙湖景观
住宅。恒大名都精装豪宅为鹰城
市民带来高品质居住生活。华诚
蓝湾新城，提供一站式生活城邦，
贯穿连接新、老城区，商铺热销。
春华国际茗都，坐拥建设路核心
带腹地，东连繁华老城，西临新城
区，多条公交线路无缝接轨全程，
双气双公园，尽享运动休闲健康
人生。中房荣域，中房集团30载
积淀之作，品质高尚的花园景观
式生活社区。笔者不一一陈列，
展会房产类型丰富，大鳄力作，小
房别墅，应有尽有。

展会加紧筹备

房展会即将开幕，已经进入
倒计时，筹备情况如何？开发商

们将如何吸引客户？5月4日，笔
者到市体育村的展会现场进行了
探访发现，一场人气争夺战已经
打响。

笔者在房展会现场看到，房
展会的开幕式舞台已经即将搭设
完毕，展场大门、音响等外场设施
都已经基本到位，内部装修仍在
紧锣密鼓地进行。为在房展会当
天吸引更多的看房市民，五一期
间，开发企业已经陆续布展，希望
通过充足的准备，营造更好的参
观体验。昨天，众多施工人员在
现场进行展位布置，“一直没有休
息，晚上还要继续加班”。施工人
员李师傅说，虽然时间紧张，但质
量却不敢有一点懈怠。

部分展位已现雏形，海报、
门栏、背光墙、灯光等都已经到
位，只等最后的沙盘进场。其现
场负责人介绍，“把所有准备工
作做到最好，才能赢得客户”。
房展会组委会工作人员介绍，5
月 5 日下午，展会现场必须全部
布置结束。

“只要你来到现场，即使不买
房，也可以尽情享受欢乐。”组委

会工作人员介绍，各个楼盘展示
风格不一，有欧式、美式风格的，
也有中国古典风格的，很多楼盘
都有自己的特色活动，一定要让
市民不虚此行。

展位已经确定

平顶山房地产展示交易会经
过多年的专业运作，已经具有了
自己的品牌价值。在房展会期间
平顶山主流报纸、电视台、网络等
都将对展会进行多方位、多角度、
多层面的报道。

此次房地产展示交易会将有
23企业家参展，展出楼盘34个；
金融、媒体及相关企业 8 家。河
南常绿集团置业有限公司开发的
林溪谷、大阅城，豫森地产集团有
限公司开发的时代新城、豫森公
馆，平顶山建业住宅集团有限公
司开发的十八城等大型楼盘都将
在此次房交会中展出，九龙广场
等楼盘也将首次亮相本届房展
会。

（张秀秀）

2016平顶山春季房地产展示
交流会将于5月6日－8日在市体
育村举行。房展会期间，主办方
将提供哪些便民服务？面对丰富
多样的房源，如何轻松选房？怎
样快捷、方便地到达展会现场无
疑是大家最关心的话题。

面对本次房展会的强大阵
容，作为购房者也应该做好逛展
的功课，轻轻松松逛房展，明明白
白买新房。笔者为您整理出一份
春季房交会逛展攻略，打算前去
逛房展的市民可得看仔细了。

轻松快捷直达房展现场

乘坐公交车出行，无疑是当
下最具绿色环保理念的出行方
式，也是大多数市民前往房展会
现场的首选。

笔者了解了到，距离房展会
举办地比较近的一处公交站点，有
11路、14路、30路、39路、88路等多
路公交车，还是很方便快捷的。

如今，私家车越来越普及，不
少市民出行也都喜欢开车代步。
房展会期间，会有不少市选择自
驾车前往展会现场。自驾出行的
朋友最关心的就是停车问题，笔
者特地打听了一下，房展会现场
周边有不少可供停车的区位，平

时停车还是很方便的。不过若是
展会期间自驾前来逛展的人太
多，停车的难度可能会相应增加。

各种让利促销惠及百姓
购房

据笔者了解，本届房展会将
组织市区 20 多家地产开发企业
的 34 个楼盘项目进行集中展
销。房展会，最受百姓关注的莫
过于各种让利于民的促销活动。
那么，本届房展会期间，主办方将
推出哪些让利促销活动呢？

团购活动优惠。本届房展会
积极走互联网+电商合作路线，通
过网络房产电商平台参与报名购
房，可享受砍价优惠，其优惠幅度
高于开发商优惠后的幅度。

房交会期间，20余家开发企
业推出部分商品房现场进行集中
让利销售。一次性付款房、贷款
购房都将享受一定幅度的让利。

房展会现场将设置特价房展
示销售，开发企业将各自的特价
房屋面积、价格、优惠幅度等信息
进行公示。

多种服务体贴市民安居
需求

由平顶山市房产管理中心主

办的历届房展，始终把群众利益
放在首位，坚持便民惠民，以最细
致周到的服务，体贴百姓的安居
需求。

咨询服务。对于老百姓来
说，买房子是一生中的大事，贷款
手续怎么办、买卖合同怎么签等
诸多问题都是大家关注的事儿。
房展会期间，为帮助广大置业群
众答疑解惑，现场设置政策宣传
和咨询服务处，为市民答疑解惑，
随时帮助购房者解除买房卖房时
所碰到的各种烦恼。

设网上房展会专区。为给广
大市民提供更加便捷的服务平
台，承办者还开设了网上房展会
专区。过过该专区，市民足不出
户便可看到支持居民自住和改善
性住房需求的各项利好政策，了
解全市各楼盘的信息。

逛房展前要明确目标

房展会集中了鹰城大量精品
楼盘，准购房者逛房展会前，最好
事先考虑好自己想买什么样的房
子，是要精装修还是毛坯房以及
房子的地段、楼层、面积大小，哪
些配套必不可少等等，做到心中
有数，才能在人流涌动的房展会
现场，有的放矢，轻松购房。

所谓逛房展前要明确目标，
主要是明确购房目的和经济承受
能力。人们买房主要有两个动
机：一为居住，一为投资。根据买
房的动机综合各方面因素选择合
适的房源；明确了购房目的之后，
掂量自己的经济承受能力也是重
要的铺垫工作，先估算自己的经
济收入，扣除家庭日常生活开支
的金额，计算一下自己可以动用
的资金数额，而后选择力所能及
的付款方式。

逛房展要从细节着手

收楼书有窍门。很多楼书装
帧精美，又硬又重，但里面并没有
太多实用性的东西，往往很多不
起眼的薄薄数页的楼书反而有你
想要的信息，包括户型图、建筑标
准、装修标准等。

项目沙盘仔细看。沙盘一般
都在展位最中心的位置，它立体、
形象、直观地呈现出项目建筑的
外观。但也有很多参展项目没有
沙盘，这时就要重视楼书的作用
了。

“楼”比三家不可少。展会上
可供选择的房源非常多，购房者
有充分的选择余地，而且展会上
不少开发商会推出一些让利房，

精明的购房者不妨多走走，就楼
盘坐落朝向、社区环境及物业管
理等情况进行全面的对比、衡量。

做好善后工作巩固成果

逛房展的确是件花时间、耗
脑力、费体力的活儿，如果真想有
所收获，可不是随便到房展会上
逛逛项目、收收楼书、留个电话就
能达到的。要巩固逛房展的成
果，一些善后工作是非常重要的。

温习楼书，进行第二轮筛
选。逛了一天的展会，有了几个
心仪的项目，先别急着做决定，最
好把相中的项目再比较一番。

适当进行现场勘查。看完楼
书，从中挑选两三个最满意的项
目，最好在有空闲的时候到现场
考察考察，对项目有更为深入的
认识。另外，建议你最好与家人
结伴而行，多听听大家的建议。

遇到疑难问题向项目销售人
员咨询。从展会上带回的资料要
充分利用，在了解楼盘详情的过
程中，如果遇到疑难问题可通过
楼书或宣传画册上的联系方式找
有关人员询问，不要嫌麻烦也不
要不好意思。如果你已经拿定主
意，你随时可以与销售人员取得
联系，洽谈签约。 （张秀秀）

房源较丰富 优惠力度大

2016春季房地产展示交流会本周五开幕

2016春季房展会攻略大全


